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INTRODUCCION

La sociedad espariola en.el Nuevo Mundo, lejos de ser homogénea y monolitica,
estaba compuesta por numerosos grupos sociales, que variaban segun las regiones
del Imperio. Entre lag filas-de los(®spadoles que encontramos en todo el reino
colonial, especialmente en los medios urbanos o semiurbanos, habfa sacerdotes,
comerciantes,buréeratas;artificesy artesanes,vendedores ambulantes, posaderos
v desocupad 1ico T

Las diferencias entre los grupos sociales en la poblacién espafiola o blanca en
el Nuevo Mundo no se limitaban a Lima o ala ciudad de Méjico. Enel censode 1778
de Buenos Aires,' se delinean especificamente dieciséis categorias ocupacionales y
sociales principales, y puede suponerse que estos grupos estuvieron también
presentes en otras pequenas ciudades coloniales. La.naiuralezadelasaciedad en
la.que funcionaban-estes-veriadesgrupes-ecupasionales,lacantidad de interaccién
entralgs grupos, v el grado de mayvilidad 1al entre los migmbros dgLos ‘diferentes
grupes. ocm_p.}cmnales soruenms,,dg,esmm‘que surgen por la presenma‘H" Bstos
grupos.tan dispares_en la sociedad colonial espaiola. Este estu%xamma en
detalle uno de esos grupos, el de los {omerciantes mayoristas de Buenos Alres.

La eleccién de la época (fines del siglo dieciocho), el griupo $6¢ial (108 comercian-
tes), y el lugar (Buenos Aires) no es accidental. @os comerciantes eran un grupo
social especialmente importante y poderoso en el Rio de la Plata, una regién que
comenzd a salir de su relativo aislamiento en 1750. I&s_c_(wrriﬁ;'an el grupo
en gue concentraban su atencién los Borbones, quienes, durante [aultifia parte del
siglo dieciocho, trataron de revitalizar 1a economia del Tripetio Espanol recémpo-
niendo todo el sistema de’ gowxo colonial) En Buenos Alres los comerciantes
estaban entre los ‘principales beneﬁcmrmsflocales del sistema politico y econémico
reestructurado de los Borbones. Aunque en la literatura sobre la Argentina colonial
abundan las referencias a los comerciantes portefios® y a su siatis como miembros
delos esfyatos mds altos de la sociedad local, hasta ahora no hay ningun estudio
sistematico que haya definido y analizado al grupe de comerciantes o haya

investigado sus roles locales en el orden social, pohtlco rehgloso y econbmico.




Los comerciantes portefios eran un(grupo urband, ubicado en la principal
ciudad de la region. Los roles econémicos y politicos pueden identificarse rapida-
mente, ya que los comerciantes eran una parte muy importante de la economia en
desarrollo de la regién del Rio de la Plata. También hay una vasta documentacién
sobre el rol social de los mercaderes en el Virreinato del Rio de la Plata, una
documentacién hasta ahora poco tenida en cuenta por los estudiosos de la historia
argentina. Los testamentos, dotes, documentos de las propiedades, registros del;
Cabildo y del Consulado, registros parroquiales y una variedad de procedimientos
legales que implican a los comerciantes como individuos, permiten al historiador)
descubrir la dinamica social del grupo de comerciantes.

a docummentacion existente sobre este grupo se presta muy
blenmg%ﬁigo biggraficas po.* Este enfoque, que da
como resultado un cuadr i usa extensamente en
todo este estudio. Ademds se incluye una biografia detallada de un comerciante

para propowgngnwspemf ico y probar as las pautas sugeridas por los datos
sobregl»gpggg_@g comerciantes en conjunto. Los temas de la 1dentidad, e status, la
movilidad, el poder y el reclutamiento de los grupos son criticos para la discusién
y el anédlisis de la formacién y perpetuacion de cualquier grupo social, y por lo tanto
son centrales en este estudio de los comerciantes portefios. En todos los casos los
temas se enfocan y se contemplan desde una serie de perspectivas. Especificamente
este_estudi n las caracteristicas demogrdficas y sociales, o en las
pautas. de..movilidad. 3. reclutamientginiragencracional, en el matrimonio, el
parentesco y la fertilidad, en la identidad del grupo y en el estilo de vida, y en tos
roles del grupo comerciante en el aspecto ocupacional, religioso, como  propietarioy
politico.

El comercio era de importancia capital para el desarrollo de Buenos Aires. La
corona espafiola, interesada principalmente en controlar el flujo de la plata y las
mercancias extranjeras que iban a su imperio americano y venian de él, designé a
Lima, capital del Virreinato del Pert, como la tinica ciudad elegible para comerciar
con Esparia en el siglo dieciséis. Esta decision postergé doscientos afios el desarrollo
comercial de Buenos Aires. Todo el comercio legal con la Madre Patria debia seguir
la ardua ruta por Panama hacia Lima y desde allf cruzando los Andes, por via del
Alto Perd hasta las pampas argentinas. Durante el siglo diecisiete, la Corona
percibia periédicamente la debilidad de este aislamiento comercial artificialmente
impuesto, y permitia que las flotas navegaran hacia Buenos Aires con permisos
reales especiales de vez en cuando.’ Las mercaderias legalmente embarcadas para
la ciudad se marcaban especificamente para su uso local; su reexportacién a
ciudades del interior estaba prohibida por la Corona. Pero la Corona nunca pudo
controlar eficazmente el comercio de Buenos Aires, y florecia el contrabando con las
colonias portuguesas vecinas.

Desde los primeros dias de la colonia, los habitantes sabian que el comercio,
aunque severamente restringido por la Corona, era esencial para la supervivencia
de la peblacién. éuenos Aires, aislada de las principales ciudades de la colonia
espafiola, y sin una gran poblaciénindia e industria nativa, dependia totalmente del
comerciocon Brasil y Europa El aislamiento mismo de la ciudad, su proximidad con
la colonia portuguesa de Brasil y suacceso por la puerta del fondoala plata de Potosi
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y de Per, produjo un temprano florecimiento del trafico de contrabando.

El mercado interno tanto para el contrabando como para el comercio legal era
relativamente pequefio, y excepto la aplicacién periédica de algunas medidas més
estrictas, en general se realizaba sin obstédculos. La ciudad de Buenos Aires era un
bastién militar menor, con soldados generalmente mal pagados, durante el siglo
diecisiete y comienzos del dieciocho. La Corona consideraba a la ciudad y a las
regiones circundantes importantes para el Imperio sélo por la proximidad estraté-
gica de las poblaciones portuguesas. El drea del Rfo de la Plata, aunque adminis-
trada por un gobernador en Buenos Aires, seguia dependiendo polftica y econémi-
camente de la distante capital del Virreinato del Perd, Lima.

A mediados del siglo dieciocho, el conflicto de los Borbones con Inglaterra y
Portugal llevé a un cambio bdsico en la politica espafiola. Debido a la amenaza
anglo-portuguesa sobre sus colonias, aparecieron dos nuevas prioridades para la
politica espafiola: la necesidad de mantener un control maés estrecho de las colonias
en los bordes del Imperio, y la necesidad de generar ingresos adicionales para
financiar este control. Por consiguiente, tantolas consideraciones politicas comolas
econémicas fueron importantes en la adopeién de una nueva politica colonial por
parte de Carlos III. En todo el imperio hispanoamericano esta politica inclufa un
incremento del nimero de Virreinatos y una consiguiente reduccién del poder
tradicional de Limay la ciudad de Méjico, la apertura de nuevos puertos (a menudo
atldnticos) tanto en el Viejo Mundo como en el Nuevo y la adopcién de un sistema
de intendencias inspirado en los franceses para el gobierno local.f Una parte im-
portante de esta politica fue la fundacion en 1776 del Virreinato del Rio de la Plata,
con su capital en Buenos Aires, y la extensiéon en 1778 de la Ordenanza de Libre
Comercio a la ciudad.

El Rio de la Plata era la preocupacién especial de la Corona espariola debido a
su estrecha proximidad geogréfica con Brasil, una importante colonia portuguesa.
Ademds, al perder los jesuitas sus misiones en Uruguay y Paraguay (1767) se creé
un vacio de poder que tanto los esparioles como los portugueses esperaban llenar.
También habia crecido el interés britdnico en el drea desde su experiencia con el
comercio de Asiento (1713-39). Por estas razones la necesidad de un liderazgo
fuerte en el drea del Rio de la Plata crecia a los ojos del rey espariol. Una creciente
demanda de exportacién en masa de mercaderias de la zona, y el desarrollo de
embarcaciones mds grandes y mads rapidas, brindé el estimulo econdémico para un
cambio en el status del Rio de la Plata. Una de las principales exportaciones de la
zona, la de cueros vacunos, podia ahora transportarse directamente por barcodesde
Buenos Aires o Montevideo, puertos atlanticos, a Espafa y el resto de Europa.

Desde la segunda o tercera década del siglo dieciocho, el comercio del Rio de la
Plata habia crecido gradualmente, en un desarrollo dificultado por las continuas
luchas de la ciudad de Lima por limitar el poder y el crecimiento de un puerto
maritimo rival en el Atlantico. Los mds activos en esta lucha eran los comerciantes
de Lima, un grupo fuerte con importantes intereses en mantener la hegemonia
comercial en las regiones andina y platense. Los comerciantes limefios trataban de
controlar a los portefios y de limitar la amenaza tanto para su comercio como para
la primacia de su ciudad. A pesar de los esfuerzos de los comerciantes de Lima, por
cuestiones de politica y por la naturaleza cambiante del comercio, la Corona
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espafiola terminé por convencerse de la necesidad de elevar a Buenos Airesal rango
de capital virreinal y de reconocer el crecimiento de su comercio.

La fundacién del Virreinato fue de gran importancia para el desarrolle-eenti-
nuado del-puerto-de Buenos-Aires. Ademas de colocar aBue ires en un pie de
igualdad con Lima, la evolucign de la ciudad de fuerte ro comercial se
estimulé aun-més. Bueno: Aives se elevé al status Lu‘gamente deseado de pUerto
oficial, y la populosa zona de produccién de minerales del Alto Peru fue incluida en
los dominios del nuevo virreinato. Debido ala inclusion del Alto Perd, Buenos Aires
obtuvo oficialmente el control de un nuevo mercado para los productos importados
y una importante fuente de oro y plata para exportar a Espafia. De este modo, todo
el trafico de oro y plata pasé legalmente a manos de los comerciantes portefios.”
Ademds, con la expulsién de los jesuitas de las misiones de Paraguay, Uruguay y
Corrientes, los comerciantes de Buenos Aires obtuvieron un acceso mas directo alas
pob]aciones indigenas de la zona. Este fue, en efecto, otro nuevo mercado al que sus
administradores podian obligar a comprar mercaderfas. Del mismo modo.después
de la partida de los jesuitas, Buenos Aires tamblen gand mas control directo en la
comprga.del, ,m;mgp‘llcpmductode‘exp. irea de. 1a5 misiones: la yerba
mate. Por supuesto, el nuevo status de Buenos AJres como asiento de un virreinato

y la consiguiente fundacién de una Audiencia_en Buengs Aires, p__)(_odu)eron una
mayor afluencia, defuncionarics y empleadas gubernamentales, y el corres ondien-
te crecimiento del poder adquisitivo local y la demanda de articulos suntuarios.

. Dos afios despue: deTa Findacon deTVirreinato, Un nueve codigo comercial, la
K\(_ienanza de Libre Come1 ciode 1] 1784abr1o el puerto de Buenos Aires gl comercio
legal con las qludades de Espana Con la apertura del puerto, los comerciantes de
Ia ciudad podian comerciar directamente con los centros espafoles, evitando
totalmente la antigua y ardua ruta de Lima. Aunque se seguia dando preferencia
en la navegacién a los barcos espafioles y todavia se exigian permisos para el
comercio con las colonias, los impuestos bajaron y el tradicional sistema naviero de

la flota, que habia limitado el comercio del Nuevo Mundo a grandes convoys
desaparecié./Ahora los barcos navegaban separadamente, no en flotas.Las pautas
del transporée reflejaban mas directamente las necesidades de los comerciantes; un
barco podia partir una vez que estaba cargado, sin esperar que estuvieran hSEOb.
otros barcos ni que llegara una fecha especifica. Como los barcos no partian ni
llegaban juntos, se esperaba evitar el anterior modelo econémico desastroso de un
exceso de mercaderias seguido por largos periodos de escasez.® El riesgo para el
comerciante de las penurias econémicas causadas por un mercado sobresaturado
disminuiria considerablemente con esta nueva provisién de la Ordenanza de 1778.

EL cnummmwjespue&d&ia apertura del puerto de Buenos
Aires, yaque el comercioséloera legal si se realizaba con Espana ocon otras scolonias
espanolas. Antes de 1778, el comercio en el Rio de1a Plata consistia en barcos con
una licencia especial que navegaban en flotas, junto con el comercio de contrabando
por mar, con los navios ingleses, portugueses o franceses que pasaran, y por tierra
con Brasil. Despusés de la Ordenanza de 1778 los viajes individuales reemplazaron
el sistema de flota, pero el contrabando siguié siendouna actividad importante para
muchos comerciantes.®
Las principales act1v1dade= economlcas del Rio de la Plata eran la 2 produccion
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y exportacién de productos de plata y de ganaderia. Los mercados externos eran
esériéialéspara el desarrollo de la economia local. La demanda europea de productos
ganaderos, y la relativa accesibilidad de las exportaciones de la zona después de
1778, dieron impetu a la produccién de cueros, sebo, y carnes desecadas y saladas
en la zona del litoral alrededor de la ciudad de Buenos Aires. Hacia mediados del
siglodieciocho, las expediciones de caza extractiva(vaquerias) habian sidoreem pla-
zadasen lasllanuras delas cercanias dela ciudad de Buenos Aires porlas estancias,
con cria de ganado. Las exportaciones, cada vezmayores, de los productos pastoriles
de estos establecimientos de campo aumentaron gradualmente la extension de las
estancias, la expansién de la produccién ganadera, y el crecimiento de la poblacién
en estas dreas rurales.!

Aun con el crecimiento de la produccién pastoril orientada hacia un mercado
externo, Potost y la produccion de sus legendarias minas seguian proporcionando
la exportacién mas valiosa del Virreinato del Rio de la Plata.!! Pero la mineria de
plata como industria no experimentd el mismo crecimiento o expansién que la de la
ganaderfa. Sujeto a formas tradicionales de trabajo indigena, que se caracterizaba
por las minas profundas que se inundaban fécilmente y el mineral de graduacién
baja, este sector de la economia regicnal no aleanzaba a responder al nuevo clima
de crecimiento econémico que caracterizaba al Virreinato.

Ademas.de la.produccion para mercados externos, la zona experimentd un
renacimiento.de.la.produccién para ‘mercados internos. El poder adquisitivo del
mercado doméstico de Buenos Aires aumentaba ano tras afio, como consecuencia de
los grandes fondos virreinales dedicados a la defensa y a los salarios burocraticos
y a una poblacién en rapido crecimiento.’” El aymento en la d¢ demanda local de
ahmentoa hizoquelasestancias marcaran parte dela produccion, eqpecxalmente los
pequencs exceden tés dg grano,. | mercs rtefo. TAdemas un cinturon de
pequenas chacras y quintas alrededor de la ciudad producia alimentos para la
creciente poblacién urbana. La prosperidad de la ciudad afectaba al interior, que
también experimenté un sustancial crecimiento de la poblacién durante las decadas
del Virreinato.! La demanda de mercaderias provocé un alza en la produccién, a
medida que la yerba del Paraguay, los textiles rusticos de lana de Cérdoba y los
vinosy el aguardiente de San Juan y Catamarca se convertian en productos basicos
en los mercados cada vez mas grandes del Virreinato.'s

Aunque lamayoria de los modos de produccién del Virreinato podia clasificarse
ya bien como agricola o como extractivo, existia un poco de industria en pequefia
escala.'* La manufactura era rudimentaria y el mercado pequeiio, pero las indus-
trias artesanales respondian a las necesidades locales.”” Los artesanos producian
una variedad de articulos para consumo urbano interno, entre ellos ropa, calzado,
objetos de plata, muebles, arneses, cinturones, ladrillos y productos de panaderia.’®
Algunas ciudades se especializaban en una industria, produciendo para el consumo
local y para la exportacién interna durante todo el Virreinato. Los artesanos de
Tucuman, por ejemplo, fabricaban muebles para todo el interior y para Buenos
Aires.”

Ademds, el crecimiento en el comercio fluvial de cueros y productos domésticos
dio origen a una considerable actividad en la construccién de barcos en Buenos
Aires, Asuncién y Corrientes.? Para proporcionar transporte por tierra, se multi-
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plicé la produccién de carretas en Tucumén.?* La mayor demanda de transporte de
bienes aumentaba el nimero de hombres que trabajaban como carreteros. Estos
hombres conducian caravanas llenas de plata, frutas secas, vinos, licores, harinay
productos ganaderos a Buenos Aires; y volvian al interior con telas y productos de
merceria europeos.? . 3

La produccién comercial para mercados externos e internos en expansion era
la clave de la vitalidad econémica de la regién del Plata. A fines del siglo dieciocho,
el Virreinato y su capital eran, mas que nunca, miembros activos de la comunidad
comercial del Atldntico, y prosperaban cuando el comercio era bueno, y sufrian
cuando el comercio se interrumpia. A su vez la produccién de las estancias se alzaba
o decaia segin las alternativas del comercio.® La ciudad servia de lazo entre Es-
pafia (y Europa) y el interior, que se extendia hasta Asuncién, Potosi, Megdoza y
Montevideo. Los comerciantes de Buenos Aires importaban productos textiles, de
ferreteria y suntuarios europeos para este vasto mercado, a la vez que exportaban
la produccién de las estancias, las minas de plata y los establecimientos de carne
desecada de toda la regién. -

Con el ascenso del litoral, la creacion del Virreinato y la institucién del
comercio”, Buenos Aires se conyirtig en el prinicipal céntro de comercio ultramarino
para el extrema sur del imperio espafiol.** Aprovisionando a los n)lhox'lsuxaocalgs,
vendiendo directamente al publico y enviando mercaderias a los agentes, mayoris-
tas y minoristas del interior, el comerciante portefio, que esencialmente era un
intermediario entre los mercados europeo y americano, recibia un alto margen de
ganancia. Aunque dependia de las casas mercantiles espafiolas, el comerciante
portefio siempre trataba con varios proveedores, evitando de estamaneraun cpntml
estricto por parte de cualquier empresa espafola. Por otra parte, la distanciay la
ignorancia de las condiciones del mercado local ponfan a los comerciantes espafioles
a merced de sus colegas portefios.” Los comerciantes portefios se esforzaban por
limitar los contactos comerciales de sus agentes y clientes del interior. En conse-
cuencia, los comerciantes de Buenos Aires disfrutaban de altos mzirger.]es de
ganancias a expensas de sus proveedores espaiioles y sus clientes del interior.*

Por lo menos tres grandes circuitos de comercio interno convergian en Buenos
Aires. Al norte y al oeste estaban las grandes regiones estancieras (la Banda
Oriental, sobre la costa este del rio Uruguay) la zona de Entre Rios y la ciudad de
Montevideo. El comercio con esta drea se centraba en la exportacién de cueros a
cambio de dinero en efectivo, textiles europeos y de produccién local, cuchillos
importados, ponchos y otras prendas de vestir, yerba y tabaco. El transporte de los
bienes a esta region y desde ella se hacfa por embarcaciones fluviales.

Al norte habia una segunda ruta comercial, las ciudades de Santa Fe, Corrien-
tes y Asuncién a lo largo del rio Parana. El transporte a estas ciudades también se
hacia por barco. Asuncién, la principal exportadora de yerba, importaba una
variedad de productos que incluian textiles europeos y locales, esclavos y especias.
Corrientes y Santa Fe exportaban cueros, recibiendo en pago esencialmente la
misma variedad de mercaderias que se enviaban a Entre Rios. Ademas Santa Fe,
unida por tierra al tercer gran circuito comercial, proporcionaba mulas para las

minas de Potosi.” . ’
El tercer circuito comercial iba desde Buenos Aires hacia el noroeste a través
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dela pampa hastala ciudad de Cérdoba, siguiendo hasta las de Santiago del Estero,
Tucuman, Salta, Jujuy, Potosi y los mercados del Alto Perd. Al sur de Cérdoba
seguia una ramificacién de la ruta hacia el oeste, hasta San Luis, Mendoza (y
eventualmente hasta Santiago de Chile) y luego hacia el norte, hasta San Juan, La
Riojay Catamarca. Cada una de estas ciudades proporcionaba uno o mas productos
al mercado de Buenos Aires (por ejemplo textiles riisticos, muebles y arroz desde
Tucumén; vino, pasas de uva, uva e higos desde Mendoza), pero la plata exportada
por Potosi era el producto mas importante de la zona. Cada ciudad importaba
también productos europeos, herramientas, esclavos y yerba por via de Buenos
Aires.

Este comercio, que marcé una época comercial de oro para Buenos Aires, era
paraddjicamente poco dindmico y rutinario.® El mercado para las importaciones
europeas estaba limitado por sus altos precios, que hacian que los comerciantes
prefirieran un volumen de comercio menor combinado con altas ganancias. Los
comerciantes portefios experimentaban poco con la variacién en los mercados o en
los productos perod pesar de su falta de innovacién el comercio seguia creciendo. Los
beneficios eran altos, porque los comerciantes controlaban tanto la fuente de las
mercaderfas importadas como el precio ofrecido para las exportaciones. Los comer-
ciantes de Buenos Aires se beneficiaban con el sistema mercantil espafiol, un
sistema que proporcicnaba ventajas econémicas mayores al comerciante que al
productor.®

Como la economia de la regién estaba estrechamente ligada con la exportacién
de materia prima y plata, y como los comerciantes portefios ocupaban un lugar
central en el comercio de la colonia, un nicleo de comerciantes poderosos llegaron
a ejercer la virtual hegemonia en el sistema econémico de todo el Virreinato®. El
“libre comercio” permitia relaciones comerciales mas permanentes entre los comer-
ciantes portenios y las empresas espaitolas, y en consecuencia extendfa el acceso de
los comerciantes porterios al crédito. Los créditos otorgados por los proveedores
espafioles permitian a los comerciantes. portefios aumentar el volumen de las
mercaderias importadas a la ciudad. A su vez, los comerciantes de Buenos Aires
también daban crédito a los clientes del interior, estimuldndolos de esta manera a
hacer compras mas grandes. Los comerciantes del interior, actuando como agentes
locales de los comerciantes portefios, o por cuenta propia, pronto llegaron a ser
directamente dependientes de Buenos Aires tanto para las mercaderias como para
el crédito.”

El comercio de Buenos Aires crecié durante las décadas restantes del siglo
dieciochoe. Aunque los contlictos europeos que continuaban afectaban adversam- ..ie
al comercio de tant» en tanto (por los bloqueos ingleses y por el peligro de s naves
de guerra inglesas en altamar), las guerras no siempre dafaban el _omercio de
Buenos Aires. El rey espaol se vio presionado a permitir una rrJuccién de las
restricciones tradicionales contra el comercio con otras naciones para conservar
abiertas las lineas de suministro que permitieran sobrevivir a 1as colonias.®Por lo
tanto, el comercio con los neutrales tendia a reemplazar el com.rcio con Espana en
perfodos de conflicto internacional prolongado. Los comerciantes portefios tenfan
tanto éxito en aprovisionar sus mercados que la superabundancia de importaciones
se convirtié en un problema importante desde mediados de la década de 1780. La
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Rutas de comercio regionales del Rio de la Plata colonial. Fuente: Jonathan C. Brown,
“The Commercialization of Buenos Aires: Argentina’s Economic Expansion in the
Era of Traditional Technology”, conferencia para el PhD no publicada, Universidad
de Texas en Austin, 1976.

creacion del Virreinato del Rio de la Plata y el consiguiente crecimiento en tamario,
poblacién e importancia de Buenos Aires, signaron también el comienzo de la
declinacién en la importancia de las ciudades del interior. Aunque esta declinacién
no fue tan répida como creyeron muchos historiadores,™ las ciudades del interior
comenzaron a sentir los efectos combinados de la reubicacién del pulso de la region
hacia la costa y el incremento en las importaciones de articulos manufacturados y
productos alimenticios desde Europa. La importacién de articulos textiles desde
Espafnay el resto de Europa, para mencionar séloun ejemplo, afecté eventualmente
alaindustria textil de Cérdoba. Amedida que el comercio se convertia cada vez mas
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en el dominio de los comerciantes portefios, la red de comunicaciones entre las
ciudades del Virreinato llegd a parecerse a los ejes de una rueda, todos los cuales
Hevaban a Buenos Aires.

El crecimiento de la poblacién y la expansién del comercio produjeron un
cambio en la composicién social de la ciudad de Buenos Aires. En términos
generales, la ciudad, en las ultimas décadas del siglo dieciocho, era prospera pero
estaba lejos de ser opulenta. Hacia 1773, se la consideraba la cuarta ciudad de
Hispanosudameérica,® pero comparada con las capitales virreinales tradicionales
del Nuevo Mundo (la ciudad de México y Lima), la ciudad era arquitecténica y
socialmente provinciana. Habia algunas casas hermosas, pero no habia iglesias
opulentas, ni universidad, ni muchas diversiones o entretenimiento. La zona de la
ciudad mas densamente poblada consistia en un drea de aproximadamente ocho
manzanas por trece: més alld de esta zona habia pequefia granjas.

Durante el siglo diecisiete la sociedad de Buenos Aires se caracterizaba por un
pequeiio grupo militar gobernante, unos pocos comerciantes y administradores de
bajorango y un gran nimero de soldados. Desde 1750, los grupos sociales mas altos
se ampliaron al entrar en ellos un niimerc cada vez mayor de administradores
civiles, religiosos y militares, y los comerciantes. Hagla 1778 las posiciones mas
prestigiosas en la jerarquia social espafiola local eran las figuras burocraficas,
militaves.y eclesiasticas.de alto rango de |a colonia. Los Seguian muy de cerca en
podersocial, excediéndoles tal vez en poder econamig omerciantes mayoristas
principales. Detrds de estos grupos venia un grupo cada vez mayor de clérigos,
mayoristas y minoristasmenos prosperos, abogados y funcionaries civilesy milita-
res de menor-rango. Todos-estos-grupos.juntes. formaban los sectores sociales
superiory mediodela sglﬂggxig@uriqsameg telos duefios delases las.no.estaban
generalmente dentro de los rangos superior o medio de la sociedad.* Junto con los
artesancs, 10s pequenos granjeros, 168 vendedores ambulantes, los duefos de las
tabernas, los soldados y los empleados, los duefios de las estancias estaban entre los
sectores inferiores de la sociedad argentina colonial. Y por debajo de estos grupos
ocupacionales estaban los peones, los jornaleros y el servicio doméstico, méds un
ejército de mendigos. Por debajo de toda la pirdmide social espaticla habia un
considerable nimero de negros libres y esclavos, muchos de los cuales trabajaban
como domésticos o artesanos semiespecializados o en las tareas de campo en las
atueras de la ciudad.

La posicién social en esta estructura de clases estaba determinada mas por la
wpac}i»én\,ﬁl_@pg}:g_y la raza que por el status familiar. El nombre de la familia,’
aunque era un factor, nunca se elevaba a una posicién de primacia; ninguno de los
residentes permanentes de Buenos Aires podia reivindicar parentesco con familias
espanolasimportantes o nobles. El nombre de una familia dependia mas de su poder
econdmico que de sus pretensiones de sangre noble. El crecimiento continuado y el
ascenso del comercio daban también a la ciudad un fuerte aroma de aventura,®
mientras los recién llegados seguian siendo atraidos por la ciudad desde Europa y
desde el interior. Este clima de aventura era estimulado aun mas por una movilidad
geografica y social bastante alta.

Sin embarge.laestructura de la sociedad portefia era definidamente jerdrqui-
¢a. En 1775 el Cabildo numeraba los “estamentos” de que se componia lasociedad:
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el clero, las fuerzas armadas, los comerciantes, los granjeros y los artesanos.? Los..,
mds importantes de_estos grupgs, el clero, los militares, los comerciantes y un ‘
cuerpo cada vez mayor de funcionarios de gobierno, se esforzaban por proteger su |
posicién tras un sistema rigido de etiqueta y titulos destinados a destacar la
Jerarquia de la sociedad.® T

Los comerciantes mayoristas portefios estaban muy ligados a la prosperidad
econdémicay el crecimiento del Buenos Aires virreinal. Un incremento en el ndmero
y en la riqueza del grupo afectaba las pautas de las vidas de los comerciantes, su
relacién con otros grupos sociales, ¥y su participacién social, politica, econémica y
religiosa en la sociedad. Este libro se centra en los roles sociales de los comerciantes
portefios. Su comercio y su relacién con el sistema econémico del siglo dieciocho sélo
se mencionan en tanto pueden explicar esos roles.

.
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Aunque los comerciantes estuvieron entre los principales beneficiarios locales del
sistema politico y econémico reestructurado de las ltimas décadas del siglo dieclocho, el ...
grupo de comerciantes de Buenos Aires nofuecreado por el nuevo Virreinato. BuenosAires, |
desde ¢ siglo diecisiete, tenfa un grupa comerciante bastante definido e importante, activo |
tantoen.elcomerclolegal autorizado porla Corona espariolacomgen tratos de contrabando |
con Jos portuguesesylos-inglesesy.los francases.! :

Ya en 1597, sélo diecisiete afios después del restablecimiento de la ciudad
portuaria, los comerciantes portugueses comenzaron a importar cargamentos de
articulos de merceria y esclavos en Buenos Aires.? Hacia 1615 varios comerciantes
importantes y sus familias se habian establecido en la ciudad. Incluidos en este
grupo fuertemente implicado en el contrabando, estaban Diego de Vega y su yerno
Juan de Vergara.® Qurante todo el sigla diecisiete_e] comercio portefo (general-
mente contrabando) estuvo dominado por los comerciantes _portugueses,.aunque
ocasl Golagdguiria prominencia entre los rangos de los comercian- .
. AN | de Navarra y uno de los principales {
comerciantes de fines del Siglo diecisiete y comienzos del dieciocho, que habfa
indciado su vida comercial a través de un auspicioso matrimonio con la viuda de un
comergia ortugués.* '

Es imposible estimar el nimero de hombres dedicados al comercio en el siglo
diecisiete, porque no existe ningin censo con buena informacién ocupacional para
este periodo. El censo mds antiguo para la ciudad de Buenos Aires que puede usarse
para calcular el nimero aproximado de comerciantes es el del afio 1738. Aunque
lainformacion sobrelas ocupaciones en este censo es un poco despareja, el total para
los individuos relacionados con alguna forma del comercio es aproximadamente de
setenta y cinco.® Alrededor de dieciocho a veinte de estos hombres eran comercian-
tes, dedicados. principalmente alaimportaciény exportacién mayorista. Lainfluen-
cia portuguesa en el comercio comenzaba a désvanecerse, con la llegada de
comerciantes (mayoristas), mercaderes (minoristas) y tratantes (proveedores) de
los reinos esparioles de Galicia, Navarra y Vizcaya.

23



En 1744 se hizo otro censo casa por casa en la ciudad de Buenos Aires.” El
crecimiento del comercio que demuestra este censo es notable; el total para todos los
individuos implicados en alguna forma del comercio era de doscientos veintidés, un
aumento de casi trescientos por ciento en un periodo de ocho afios.? El grupo de
comerciantes se habia duplicado, aumentando de dieciocho a treinta y seis miem-
bros, mientras que los diversos grupos de mercaderes habian crecido de 43 a 132.°
Seis anos después, en 1750, treinta y seis comerciantes.directamente implicados en
el comercio mayorista firmaron una protesta contra los comerciantes de Lima.*
Puede suponerse que estos treinta y seis comerciantes eran los mayoristas més
importantes de la ciudad y que esta cifra representa una estimacién conservadora
del tamafio de mayoristas. La poblacién comerciante siguié creciendo en la segunda
mitad del siglo dieciocho, y la cantidad que habia segin el censo de 1778 demuestra
la vitalidad de su crecimiento.!! De 2.750 jefes de familia masculinos listados en el
censode 1778, 653 o el 24 % se identificaban como pertenecientes a uno u otro grupo
dentro de la comunidad mercantil. Otros 138 hombres, o sea un 5 % adicional del
total de la poblacién masculina blanca, aparecian bajo el encabezamiento “emplea-
dos comerciales y administrativos, aprendices”.'* Sélo el grupo de artesanos nomuy
bien definidos, con el 28 % de la poblacién, abarcaba un grupo numérico mayor que
el de los hombres que practicaban alguna forma del comercio. Los comerciantes
mayoristas eran ahora 145, un aumento de cuatro veces mds en menos de treinta
anos que habian pasado desde 1750. A la luz de este continuo incremento en todas
las ramas del comercio, la fundacién del Virreinato y del nuevo “libre comercio”
pueden ser vistas, en parte, como la respuesta espaiiola a la creciente importancia
de los comerciantes en Buenos Aires.

Amedida que crecia el comercio, cambiaba tanto la cantidad como la calidad de
los hombres que se dedicaban a é1; haciamediados del siglo dieciocho, los comercian-
tes aparecian enramas especificas de laactividad, delas cuales lasmasimportantes
eran: ‘n en;a_;Mpas (mcluyendo toda la tela, el hierro'y los articulos
suntuarios europeos); los productos locales y [os que se produc1an en el interior de
la regién (yerba mate, cueros, sebo); plata de las minas del Alto Pert; los esclavos.
La eficiencia en los negocios era tan importante para la exportacién o importacién
de estos articulos como el capital paralasinversiones, aunque este iltimonuncaera
perjudicial. Hac1aw del siglo dieciocho, el conocimiento de las
condiciones del mercado tanto en el pafs como en el extranjero, el conocimiento de
los desarrollos internacionales, el contacto personal con otros comerciantes en el

pals y en las ciudades de interior, y el tiempo para viajar a Montevideo, Santa Fe,
Cordoba Asuncién, o si era necesario a Espafia, eran esenciales para hacer carrera
en el comercio. Muchos hombres se identificaban orgullosamente como “del comer- \l
cio” en tedos los documentos publicos. i J

Los grupos claramente definidos de comerciantes que se dedicaban al comercio
de larga distancia eran un sector social y econémico importante en la Sevilla del
siglo dieciséis, en Hispafiola, Méjico y Perti.” Los comerciantes portefios eran parte
de esta tradicién, y como tales compartian muchas caracteristicas asociadas con los
grupos mercantiles. Por ejemplo, aunque las pautas y los productos del comercio
habian variade ampliamente en los tltimos tres siglos, los arreglos para las
sociedadesy parala contabilidad no habian cambiado mucho desde el siglo dieciséis.
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Aunque estaba estrechamente relacionado con los primeros comerciantes
hispdnicos, a mediados del siglo dieciocho habia ocurrido un interesante cambio
lingiiistico en el Rio de 1a Plata que reflejaba una divisién social y econémica entre
el mayorista y el minorista. Las@gl;tl%n;rcader y “comerciante> se usaban
antes como sinénimos })d;’:ﬁngga distancia, y en
general 3¢ preferfx to forma mas antigua-“mercader”."* Sin embargo, en Buenos
Adres hacia 1750 habia una clara distincién entre la actlwaad econdémicay el status

social de%ﬁﬁtm*por—es&es—deﬁenmnos Un “comerciagte” era “un individuo... que

gira sus negociaciones a los puertos habilitados a Peninsula, y de América y
colonias permil 1tidas; y para Tas ciu ciudades interiores de este Virreynato, y el de Lima,

recibiendo sus retornos en plata frutos _y efectos de sus producciones y manufac-

turas, comprehendiéndose ¢ en SU manejo y g]ro todos los efectos de las fabricas de

Europa”.’s Por contraste, un “m der” era “un individuo... que mantiene tiendas
de menudeg de ropas en esta c:m%al y entre ellos hay muchos que giran también

pormayor. El comercio por menor abraza todos los generos comerciables de Castllla
y de la tierra”.' Tan esencial como la divisién entre “comerciante” y “mercader” '
como mayorista versus minorista, era la diferencia entre comercio ultramarino y
comercio local. -
Los comerciantes que se dedicaban al comercioultramarino eran la columna
vertebral de la vida econémica de la colonia. Aunque muchos de ellos hacian

también ventas minoristas en mayor o menor escala, su funcién primaria.era la
importacién y exportacién mayorista de mercaderfa. Como tales encauzaban sus
productos a traves de 105 MercadeTes(MoTistas) con Buenos Aires, a través de los
bandoleros (vendedores ambulantes), a través de otros comerciantes mayoristas y
minoristas del interior, a través de los pulperos (almaceneros y propietarios de
tiendas rurales), a través de sus propios agentes ambulatorios, hacia las poblacio-
nes de Buenos Aires, Chile, Alto Pery, Paraguay y la Banda Oriental. También
servian como terminal para los productos de exportacién comprados en su punto de
produccién, o traidos a Buenos Aires por estancieros que buscaban un buen precio
para los cueros y el sebo. I

liminar de|José Luis Moreno'sobre la naturaleza de la sociedad
portefia virreinal sugiere que social y econdmicamente los comerciantes mayoristas
estaban divididos en un grupo pequefio ubicado en el dpice de la sociedad portena,
en el mismo mvel que - las” ﬁgurus militares, ‘religiosas y administrativas de alto
rango o por encima de ellas y'un’g gi'upo mas grande ubicado entre la pequefia clase
media de la colonia."” Ségin su rango ocupacional, hacia 1778 los importadores y
exportadores en gran escala (34 en nimero), junto con el personal militar, religioso,
administrativo y judicial de alto rango (eran 38) y los propietarios de grandes
extensiones rurales (que eran 3) formaban la clase alta de la sociedad portena.
Todos los otros comerciantes, ya fueran minoristas o mayoristas, independiente-
mente de los productos con los que trabajaban, se ubican en el lugar nimero 18 en
el grafico ocupacional de Moreno, se inclufan junto con los artesanos, el clero comin
y los pequerios propietarios, enlaclase media. Los empleados y otros trabajadores
en relaciéon de dependencia formaban, segun parece, un grupo periférico, eran
miembros de la petite bourgeoisie, que definia los niveles sociales inferiores del

grupo mercantil.
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Las jerarquias de Moreno indican una gran diversidad wu‘
po til. Debido a una ausencia de arnstocraciy con wtulos en la zona del
Rio de la Plata esta di ion social se basaba casi totalmente en la rigueza.’
Los comerciantes, en posicién de acumular 1ig €zas o perder sus fortunas, eran
uno de los sectores mas moéviles de la sociedad. El movimiento desde el rango de
los comerciantes de clase media al de los comerciantes en gran escala, el movimiento
de los grupos de clase media a los de clase alta y viceversa, era mds posible dentro
del grupo de comerciantes que en cualquier otro grupo de la sociedad.

El%g genso; de 1778.un censo ocupacional y de vivienda para laciudad de Buenos
Aires, nos permite determinar las pautas sociales y demograficas basicas del grupo
de comerciantes.”” Ademds el censo proporciona una lista de comerciantes que se
puede usar para recoger datos prosopograficos. Todos los hombres que se identifi-
caban como “del comercio” o como “comerciantes” en el censo de 1778, y los que
resultaron tener actividad en el comercio mayorista a través de su participacién en
las Juntas de Comercio, o que figuraban como comerciantes en los papeles notaria-
les 0 en los registros de la Aduana, estdn incluidos en la muestra basica.® Los
mercaderes y los pulperos han sido excluidos de esta muestra, porque se percibia
que estos grupos pertenecian a un grupo social y ocupacional claramente diferente
del de los comerciantes.

Delos 653individuos identificados por José Luis Moreno como participantes en
el_comercio en el censo de 1778 he calculado que 14b 0 sea_el 22%, ran
comerciantes e trabajaban en la importacion mayorista y minorista de mercade-
rias. Apro*(lmadamente uno de cada cuatro comerclantes de 1& audad tenia
actividad en el comercio mayorista; usando las cifras de Moreno el grupo compren-
dia un 5% de toda la poblacién trabajadora masculina blanca portefia. Los mayoris-
tas no eran mayoria entre la gente dedicada al comercio, pero debido a su papel
central en el comercio y a su posicién en la sociedad porteiia, representaban una
concentracién mucho mas relevante de poder econémico y social que cualquiera de
los otros grupos relacionados con el comercio de la ciudad.

Ademas 1a poblacion de 145 comerciantes que figura en el censo de 1778, nueve
comerciantes mas que murieron poco antes de la fecha del censo y 24 que llegaron
ala ciudad poco después de realizarse el mismo estaban incluides en la muestra
basica de los comerciantes. Se piensa que este grupo de 178 comerciantes, a pesar
de algunas omisiones y descuidos, refleja con exactitud el grupo de comerciantes
poderosos y prestigiosos en la cludad durante la década 1775-85. Debido a la
muerte, poco después de 1785, de algunos de los comereciantes estudiados, y a la
creciente inmigracion de comerciantes desde Esparia, el grupo de muestra repre-
senta una proporcién en declinacién constante de la comunidad comerciante en
conjunto en las tres décadas siguientes. Pero muchos.de los incluidos en la muestra
de 1778 siguieron ejerciendo gran poder econémico y social durante todo el periodo
virreinal, y muchos de los mds jévenes de la muestra se convirtieron en hombres de
granimportancia hacia fin de siglo. De los cincuenta comerciantes méds importantes
de la ciudad en 1798, 35 de ellos habian estado en Buenos Aires en 1778.2! Por lo
tanto, es probable que las conclusiones extraidas de esta muestra de un afio sean
generalmente validasy titiles para describir la poblacién comerciante parala mayor
parte del periodo virreinal.
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En 1778 a poblacién comerciante era casi toda de edad mediana, compuestade
hombfeé _que ha hacfa doce-a quinee-afos.que-estaban-en_la_colonia. De los 145
comerciantes presentes en Buenos Aires en la épaca en que se publico el censo, el
54 % pertenecia al grupo de edades de 35 a 54 afios. Ademas el 12% del grupo tenja
55 afos o mds. Este patrén de edades es comprensible si se piensa en el nivel
econemice mds alto logrado por los comerciantes, comparado con la mayorta de los
otros grupos sociales en la misma sociedad. Muy probablemente los comerciantes
disfrutaban de un mejor nivel de vida que otros. Se sabe, por ejemplo, que muchos
de los comerciantes de ese periodo eran tratados por médicos cuando se enferma-
ban.” Aunque estos médicos no poseian una comprensién muy sofisticada de la
enfermedad y de su cura, sus conocimientos estaban muy por encima de los legos.

Un porcentaje.sorprendeniemente alta de los. comerciantes de 1778,.61-12%,
estaban por debajo de los 25 afios.Ja.edad de la mayoria legal. Este grupo estaba
compuesto principalmente por comerciantes menores de 25 afios que eran socios
de comerciantes de mas edad y mas establecidos. También estaban incluidos en
este grupo los hijos de los comerciantes establecidos quienes, con la aprobacién y el
apoyo econémico de sus padres, hablan comenzado sus propias carreras en el
comercio.” La edad promedio de la poblacién de comerciantes en 1778 era de 38

anos. o
de tiempo promedio de estadia en la

La distribucién por edades y 1a lg

colonia sugieren que ekgGiierciante promgdl " de 1778 habia nacido en Espafia y
habla_llggggg_gmm&n in_momento entre 1763 86. Los datos

sefialan que el comerciante “tipico” habia migrado a la zona a la edad de 25 afios.
Aunque no contamos con muchos datos sobre las ocupaciones de los padres de
los comerciantes de Buenos Aires, la informacién que poseemos in ica gque los
comerciantes eran generalmente hijes de grupos dela sociedad espafiola de. 1a clase
wedia y mediazbaja. (Como ilustra el apéndice B.3, de una muestra de 95 comer-
ciantes, la ocupacion principal entre los padres era la de comerciante —37% —, si
bien los burdcratas del gobierno y los pequefios terratenientes estdan fuertemente
representados (27 y 22%, respectivamente). La. carrera mercantil o era muy
atractiva para los hijos de los profesionales o de los oficiales militares, porque estas
dos acupaciones se consideraban generalmente de mayor prestigio social TqueTa de
comerciante. Aunque algunos de los comerciantes portenos pretendian ser hidalgos
(caballetos) de buena cuna, pureza de sangre probada cristianidad.? estos hombres
eran todos nativos de la regién vasca, una regién donde casi todos los hombres se
consideraban de linaje noble.” En el otro extremo de la escala social,  pareceria que
los hijos delos artesangs, les.zraba,)adgrgs manuales y los obrer: 5 N0 especializados
generalmente Do sehacian camerciantes, porquevl’égﬁltaba 1a educacién rudimen-
taria y las pequefias sumas de capifal para inversiones que se necesitaban para
“comenzar una carrera mercantil. "T"!Eos comerCIantes proveman de T——é seomentos
medios de Ia,smkeaaa?sp,a"fﬁ’)“ T
Aunque los datos son escasos, hay una fuerte relacién entre el lugar de
nacimiento de un comerciante y la ocupacién de su padre. Los comerciantes
rioplantenses nativos eran generalmente los hijos de los comerciantes que habian
llegado a la colonia en épocas mds tempranas del siglo. Los comerciantes nacidos en
Espania eran los hijos de los burécratas de menor nivel y de los pequefios propieta-

27




rios de tierras.?” Esta diferencia en la ocupacién delos padresentre los comerciantes
criollos y los nacidos en Espafia es importante, porque sefala dos patrones
diferentes de movilidad intergeneracional, basados en gran medida en el lugar de
nacimiento. Los comerciantes criollos seguian las mismas carreras que sus padres,
es decir, no experimentaban ninguna movilidad hacia an'i.ba con respecto al status
de sus padres. Los nacidos en Espana, en cambio, especxa.lrpente aquellos cuyos
padres eran pequerios terratenientes tenian por cierto movilidad asc‘endente. si se
los comparaba con el status social de sus padres. En efecto, lf)s comerciantes criollos
nativos permanecian en el mismo lugar (o tal vez hasta bajaban un poco en status
porque tendfan a ser comerciantes menos poderosos que sus padres), mlentrgs que
los comerciantes nacidos en Espana ascendian en la escala del status ocupacional.
El comercio no estaba prohibido para los criollos, pero los criollos que entraban en
el comercio tenfan que pertenecer a un status socioeconémico mds alto que los
nacidos en Espania si deseaban tener éxito. .

Otra interesante diferencia entre los comerciantes criollos y los nacxfios en
Espaia, ligada ala ocupacién parental, era el entorno geograficodel que .veman.«II_Jf;
gran mayoria de los comerciantes nacidos en la Peninsula no eran nativos de Tas
principales ciudades de Espatfia, sino mds bien de lz):s qluxi'adfes ruralesthal’e‘s como
Ajangi_y San Pedro de la Mura en Vizcaya, o Figaies y Huespedg efi Castilla la
Vieja.2® Estos lugares rurales de nacimiento coinciden ¢on la 1rr.1portan01a‘_'déwser
g;gpietario de tierras como ocupacién parental para los comeljcxantes nagdos en
Espaiia. Los comerciantes criollos, en cambio, tendian a ser nativos de la ciudad de
Buenos Aires. :

La existencia de los comerciantes criollos nativos es, en sf misma, un hallazgo
interesante, porqueelestereotipo del comerciante colonial de Buenos Aires es que era
de or_gg_gg,v_asm, Esta idea es incorrecta en dos ?EESE.SDEH Primer lugar, como ya
dijimos, habia un grupo de comerciantes criollos nativos quienes, aungque no eran
mayoria, de todas maneras estaban bien representados en la_ comunidad merc;mtll
portefia. Aproximadamente el 15% de los comerciantes porten.os, uno de cada sie-te,
habia nacido en Buenos Aires. En segundo lugar, los comerciantes vascos, aunque
importantes, eran iguales en niimero a los comerciantes del nortey centrode. 3pana
(Casil a, antander, As endo ambas regiones con un35%
del grupo comerciante respectivamente. Antes que hablar del origen ¥ sogo del grupo
comerciante, es mas vilidoraferizsaa sy origen en el norte de Espana.:>

Los origenes septentrionales del grupo com : Tmportantes para
comprender las pautas culturales que estos hombres trajeron con .ellos a Buenos
Aires. El norte de Espafa era una zona en que la forma caractenfstxsa de empresa
erala pequena propiedad familiar.* Ya fueran duefios de su propia tierra (como‘en
las provincias vascas) o productores agrarios bien afirmados enla tierraque posefan
(como en Santander y Asturias), los campesinos del norte desarrollaron una
sociedad penetrada por un sentido de igualdad 'social.&s hombres del norte se
consideraban hidalgos® y todos los comerciantes de Buenos Aires se titulaban Don
y_sus esposas Dofias. .

" Las areas del norte de Espafia habian experimentado un cierto grado d‘e
renovacién econémica durante el siglo dieciocho. La proximidad del mar babla
llevado a los campesinos y a la pequefia burguesia del norte a un comercio de
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exportacién en expansién, aumentando las ganancias y desarrollando una visién
del mundo mds cosmopolita.® Pero el crecimiento de la poblacién en la zona
superaba el desarrollo econémico y, aunque era una zona prospera en términos de
la economia de Espaiia, no podia mantener a su poblacion mas joven.® Por lo tanto
el drea rural se convirtié en exportadora del exceso de poblacién, tanto hacia el
Nuevo Mundo como hacia las grandes ciudades de la Penfnsula.®

El comerciante del norte no se trasladaba directamente desde su pueblito a
Buenos Aires. Esta inmigracién era masbien un proceso en dos pasos: el joven entre
los quince y los veinte afios de edad dejaba su pueblo natal parair a una ciudad m4s
grande de la Peninsula, y mas tarde, después de permanecer alli algunos afios, se
iba alas colonias.® En algunos casos pasaba una generacién entre la partida inicial
y la llegada final a Buenos Aires (un Joven dejaba su pueblo y su hijo migraba a
Buenos Aires), pero el patrén general era que este proceso en dos etapas fuera
cumplido dentro de un perfodo de alrededor de diez afios. Durante su estadia en
Cddiz, Sevilla, Madrid, Barcelona o Bilbao, el joven a menudo trabajaba como
aprendiz con parientes o paisanos suyos que lo habfan precedidoen el trdnsito hacia
la gran ciudad, y que mas tarde servian como contactos comerciales una vez que €}
'se habia establecido en drea del Rio de la Plata.®

Menos del diez por ciento de los comerciantes venfan del sur de Espana, de
Sevilla y Cadiz, los puertos principales para el comercio con el Nuevo Mundo. Los
inmigrantes del sur, a diferencia de los grupos mas grandes de los del norte y los
vascos, eran nativos de las grandes ciudades tales como Sevilla, Cadiz y Jerez de la
Frontera, reflejo de la naturaleza mas feudal de la Espafa rural del sur.

A los extranjeros teéricamente se les prohibia entrar en cualquiera de las
colonias hispanoamericanas, pero los nativos de Francia, Italia e Inglaterra
estaban presentes en la comunidad comerciante portefta. Estos comerciantes no
espafiolesincluian a figuras tan prominentes comoJuan Bautista Lasala, un nativo
de Francia y dnico miembro del grupo comerciante que llegd a ser miembro de la
Real Orden de Santiago,”” y Domingo Belgrano Pérez, nativo de Oneglia, Italia,
prominente comerciante y terrateniente durante las décadas de 1770-1780, y padre
del General Manuel Belgrano. Todos los comerciantes nacidos fuera del reino
espafiol tenian que obtener cartas de ciudadania de la Corona. Las peticiones de
naturalizacién se concedian sélo cuando un hombre que habia pasado muchos afios
en la colonia, se habia casado con una mujer nativa o nacida en Espaiia, y estaba
bien establecido en el comercio.®

Ademas del lugar de nacimiento y los origenes sociales, vlgiggﬂitimi‘d\a‘ézes“ una
indicacidn del enternosociceconsmicade los comerciantes portefios. La legitimidad,
dada la importancia que se le da en la mayoria de los documentos legales relacio-
nadesconlascalificaciones personales de un individuo, era un valor importante de
lasociedad espafiola, especialmente entre 10s gTupos sociales medio y alts Ta gran
mayoria de los comerciantes eran hijos legiimos, pero [a llegitimidad misma no
impedia a un hombre ambicioso entrar en las filas de los comerciantes porterios.
Juan Bautista de Azcuénaga, hijo natural de Juan de Ormaechea y Maria de
Basteguiete, aunque no fue uno de los comerciantes mas présperos de la ciudad, era
un miembro respetado de la sociedad de Buenos Aires. Uno de sus asoclados de
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. o A . Voot e se habia estable- América, Hevando.por todo vestid(? un pantaldn, un ch.a]eco y una chaqueta,
negocios fue José de Ormaechea, su medio hermano legitimo qu con dos o tres camisas... Iban consignados a algun pariente que habia hecho
cido en Salta.® alll negocio, y entraban a su noviciado. (En el caso de Alzaga, fue colocado
probablemente por Mateo Ramén de Alzaga, un pariente y quizds su tio que
ya era un consumado y establecido comerciante portefio.) Por la mafiana
temprano se vestian para ir a la iglesia a oir la misa diaria. Después volvian
a casa a desayunarse con el chocolate; abrian el almacén y se sentaban a leer
algun libro de devocién después de arreglar las cuentas. Almorzaban a las
nueve y a las doce cerraban sus tiendas para comer y dormir la siesta. A las
tres se rezaba el rosario y se abria después de este rezo la tienda, hasta las
siete de la noche, en que se volvia a rezar el rosario y se cantaban algunas
alabanzas ala Virgen... Los dependientes seguian, por lo regular, a sus amos,

y muy pocas veces se separaban de ellos. Las conversaciones se reducian al
precio de los efectos.”**

Los comerciantes porteiios mas famosos de nacimiento ilegitimo fuevon los
y criollos Francisco Antonio y Antonio José de Escalada, hijos de M_muej__@.g&lﬁ:
, que era él mismo un poderoso comerciante, y Luisa Sarria. El nacimientoilegi tnn?
quedé mas que compensado por la riqueza y la posicién social del pafi}re y zm?bo.b ‘
I hombres pudieron lograr altos honores sociales y una muy buena posicién econémi-
’ . ca. Francisco Antonio, miembro del Cabildo y del Consulado (y mas tz}rde activo en
’ el gobierno de la Independencia de la Argentina) se cas<_‘) con su prima segunda},

| Maria Gertrudis Bustillo de Cevallos. Antonio José, activo en el Cablld(? yene
‘ | Consulado, fue oficial de la Audiencia de Buenos Airgs ademads de sus actlyldgdes

‘\ militares y mercantiles. (También apoyé al movirmgnto de la.Independenm? y
participé en el gobierno posterior a la Independencia.) Su pnmera_esposa ue
Petrona de Salcedo, hija de José de Salcedo, un abogado local. Cuatr(? afios despues
de la muerte de Petrona, Antonio José se cas6 con Tomasa dfa la Qumtg,na., hlf:{a dle
José Ignaciodela Quintana y'R_lglos, ]?rlgacéxeé‘ C;eﬁizﬂ dyel\/ézr;llsocsa} iilelijfgcr:;cl: i :?; é aparoce Homi e on ot ooy AL ablemente xabajands comoapr i
Aml?os hem.lar.los fueron 1eg’1t1ma‘ os por Or ?f_ s d matrimomjo Antonio José figura ent?e los habitantes de? hmercxarﬁ?de la ciudad.®
negé su nacimiento bastardo. En sus dos certificados de o T o e o ey Ge lege dgters, comercrante o a v ¢
e “hij'o e e B i trel upgs mds alfabetizados comerciantes portefios, hasta la fecha sélo habfa tenido un hijo varén, era natural

e la sociedad.colonlal. Para los , z

1§ . o ; Dieciséis afios mas tarde, en 1794, Miguel, de 29 afios de edad, se casé con su prima
torno, los profesionales y el clero, saber leer y escribir era un requisito ocupacio- T oo Dioee Moo T i v 1 “capital” .
gobierno, los profesi y ’ carnal, la hija de 21 afios de Diego, Maria Ignacia Agtero. En el capital”, redactado

. 4 si imi bésico de la aritmética y la ! ] g ?

al. También necesitaban tener un conocimiento ' o .
n g o de libros porque a los comerciantes se les exigia por ley que llevaran seis meses de:pueslde la poda, queda 'claro que Ml_guel’, comerciante ’actlvo en el
tenedurfa de libvos p 4‘11 {stos conformaban un grupo educado segin las comercio con Potosi, habia estado bajo la tutela econémica de su tio antes del
cuatro clases de libros.*! Aunque éstos contormabs & matrimonic.

pautas del Rio de la Plata del siglo dieciocho, existen muy pocos d'atosrsobre. ?] t}épo
de.prepagacion gue reciblan. Sélo en algur}os casos, genera.llmente de 'co'mermaln es
hacidos en Buenos Alres, 5& sabe con exactitud que-cuando jovenes recxblerqn algun ! A
tipo de ensefianza formal. Después de asistir a las escuelas parroquiales dg in nermar

Otrojoven, que vivia con su ti bablemente trabajando como aprendiz,

Los_comerciantes establecidos a_menudo acudfan a sus parientes cuando
buscaban un aprendiz. Laprzlctica mas comun era hacerse cargo de un sobrino o de
poiecko 24 se 1 SOC

s

4s joven, travéndolosd Biignos Alires’y ensefidndoles  los Tudimentos

primeras letras, la mayoria de los comerciantes continuaba su educgcién a~traves?
de los aprendizajes o trabajando como empleados en casas de comercio espanolas o
efnas. ]

portUn cierto nimero de los comerciantes mas importantes ‘del final del perfodo
virreinal eran aprendices de comercio o empleados en el momento del censo de 17.7‘8.
Martin de Alzaga, que tigura como mercader espafiol de ‘;1 gﬁos de eda’d, que vivia
con otro mercader espafiol de 14 afios de edad y no tenia sirvientes, habia tribajado
siltimamente como aprendiz de empleado para Gaspar de Santa Coloma. Como
“muchacho” de Santa Coloma, Alzaga tenia la obligacién, entre otras, de cerrar la
tienda a las once de la noche, abrirla temprano por la mafiana, y h'acer pasar por
aduana las mercaderias que se enviaban a Santa Colo‘rr}a.“3 A diferencia de la
mayoria de aprendices y empleados Alzaga no vivia en la tlgnda de Santa Colom?,
sino que alquilaba una habitacién a media cuadra de dlstagma. Muy probablemen ?
su vida como aprendiz se parecia mucho a la que describe Lorenzo de Zavala a
hablar de sus pares en la ciudad de Méjico:

“.. jévenes pobres que salian de las provincias de Espafa para pasar a
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1

* ciante establecido con un casamiento dentio de 14 famila

del gomergib. “Que aora aﬁcﬂ)”;f)g? la via de Bilbao y Santander, hizo venir a esta
ciudad de tierna edad para educarlo e instruirlo en el Comercio a un sobrine mio...”,
declaraba Joaquin de Arana."’(Se preferia a un pariente como aprendiz porque se
crefa que se podia confiar mas en él; se lo podfa mandar a las provineias con cierta
seguridad de que volverfa}Hay muchos pedidos de pasaportes para hermanos y
sobrinos que solicitan permiso para enviarlos a Potos, Chuquisaca, Cérdoba y La
Plata con mercaderias. La proteccién de un pariente era también la forma natural
en que el comerciante ayudaba a mejorar la posicién social y econémica de un

miembro de su familia de quien se pensaba que el comerciante de éxito debia
sentirse responsable.

7~ Los Jjovenes que no estaban emparentados con un comerciante importante
. trataban de establecer una relacién familiar permanente siempre que era posible.
Era bastapta ndi

itual que un aprendiz ambiciost ¢6iibiriara el trabajo de comer-
lec Se comerciante énuna
fechaposterior. Tal vezel hecho Gé que 1os aprendices amenudo vivian con 1a familia
del comerciante estimulaba esta préctica. En el momento del matrimonio ya
habrian probado su industriosidad y su dedicacién, cualidades que se buscaban no
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s6lo para los negocios sino también para la vida de casadosﬁJ osé Ramén Qjar_‘techa !
esun ejemplade aprendiz que se casd conlahija del patrén: Incluido como aprendiz

de 28 afos de edad que vivia en la casa de Joaquin Pinto en el censo de 1778, se casé
con la hija de Pinto tres afios mds tarde. Ella tenia catorce afios menos que él.*

Otro modelo de reclutamiento social y profesional, ligeramente distinto del
patrén del aprendizaje, era el de trabajar como empleado (cajero) antes de conver-
tirse en comerciante. Un empleado, lo mismo que un aprendiz, podia aprender los
elementos del comercio y construir ala vez un circulo de contactos de negocios.* Los
empleados eran generalmente mayores que los aprendices, y provenian de medios
socioeconémicos més pobres. Mientras a los aprendices se los preparaba especifica-
mente para que se convirtieran en comerciantes, trabajar de empleado podia ser y
amenudo era un trabajo para toda la vida. Sin embargo, si un hombre tenfa suerte,
podia beneficiarse de su relacién con un comerciante ya fuera uniéndose a él en
sociedad o iniciando su propio negocio con capital y bienes proporcionados en parte
por su ex empleador. Hay varios ejemplos de hombres que ascendieron desde la
posicién de empleado a la de poderoso comerciante. M.i_énrgl:_gggﬁqpspingsa
comenzé como empleado de Domingo Basavilbaso, un comerciante importanté de la
colonia, y eventualmente se establecié como comerciante independiente. Mds tarde
se casé dentro de la familia de Belgrano Pérez. Isidro Balbastro, un comerciante que
también llegd a ser muy prominente, empezé como empleado al servicio de
Gerénimo Matorras. Hacia 1771 Balbastro se habia hecho sgcio de Cristébal de
Aguirre, y en 1798 figuraba en el niimero dieciocho en términos de riqueza entre
todos los comerciantes de la ciudad.™ Su hija, Eulalia Josefa, se casé con Diego
Alvear y Escalera Ponce de Leén, un‘teniente de navio de la Marina Real, en 1804.
Los padrinos fueron Manuel Gifirior, teniente general del Ejército Real y ex virrey
de Nueva Granada y Perti y su esposa.®”!

Los hombres que servian como capﬁtang_s de barco y de carguerg eran otra
fuente comiin-de- reclutamiento” para-el-grupe-de.comerciantes portefios. Por
ejemplo, Juan Angel Lazcanollegé por primera vez a Buenos Aires como capitan del
barco Niestra Seriora de la Aurora, y luego se establecié como figura importante del
comercio con el Paraguay. Francisco Segurdla llegé a Buenos Aires en 1758 como
capitan del barco San Lgrzamgo llegé a ser uno de los principales
comerciantes del Virreinato. Mds tarde en el mismo siglo, Narciso [ranzuaga,
FranciscoLlanoy Juan de Dios Dozo se incorporaron todos al grupo de comerciantes
portefios después de haber servida.como-aficiales de los barcos.

al te que los c"fﬁ:énes de los barcéseeonvi%ier&n«gradualmgnte en
comamWWamo mientras ahorraba suficiente
dinero para financiar empresas mercantiles. Por ejemplo, Francisco Ignacio de
¥ fue capitian del barco San Miguel. En la misma épmn
% de Azcuénaga, importaba mercaderias castellanas a Buenos Aires.’ Des-
pués de la disolucién de la compariia, Ugarte se convirtié en un comerciante full-
time. Otros hombres llegaron como capitanes o como agentes de los comerciantes
espanoles y, después de vender su cargamento, invirtieron sus comisiones en sus
propios negocios. Diego Casero llegé en 1777 como capitan y contramaestre de la
fragata Santo Temor de Dios. El cargamento del barco, de propiedad del Conde de
Clonard, comerciante de Cadiz, habia sido confiado a Casero. Después de vender
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estas mercaderfas, Casero se establecié como comerciante y estanciero y permane-
ci6 en Buenos Aires hasta su muerte en 1799.%

Aun mds comiin que los capitanes de barco que ingresaban en las filas de los
comerciantes portefios fue el movimiento de mercaderes que ingresaban en el grupo
de mayoristas. Por 1o menos 24 de los comerciantes mayoristas de la ciudad habian
empezado como minoristas, y lentamente habian amasado suficiente capital como
para participar en el comercio de ultramar. Francisco de la Pefia Fernandez, por
ejemplo, era minorista en el momento del censo de 1778. Veinte afos después se
habia hecho mayorista, y continué en esa profesién hasta después de la Independen-
cia. Este movimiento de mercader a comerciante estaba lejos de ser universal, ya
que la gran mayorta de los minoristas permanecian en la misma ocupacién durante
toda la vida o abandonaban totalmente la vida comercial. Sin embargo, los
mercaderes realmente se convertian en comerciantes. Y, lo que es mas importante,
el hecho de haber sido antes minorista no era un estigma una vez que un hombre
se habia establecido como mayorista. Hombres tales como Gaspar Santa Coloma y
Martin Alzaga, que venifan de las filas de los minoristas, alcanzaron una alta
posicién social y econémica en la colonia.

Como dijimos antes, los hijos de los comerciantes portefios también segufan a
sus padres en el comercio. José Riera y suhijo José Marfa, Eugenio Romeroy su hijo
Esteban y Manuel de Escalada y sus hijos Francisco Antonio y Antonio José, son
todos ejemplos de este patrén. Muchos de estos jovenes aprendieron el comercio
trabajando con sus padres en Buenos Aires, pero los hijos de los comerciantes

portefios también eran enviados a Espana para adquirir experiencia. Eugenio José |

Balbastro, hijo del comerciante portefio Isidro Balbastro, fue enviado por su padre
a Cadiz para prepararse como comerciante.

Los hijos de los comerciantes peninsulares también eran enviados a trabajar
con comerciantes portefios, asociados de negocios de sus padres, y algunos de ellos
llegaron a establecerse en el comercio argentino. A estos jévenes, aunque ocupaban
una posicién de aprendices, nunca se los llamaba “mozos” o “dependientes”, sino
que, debido a sus antecedentes prestigiosos, se los denominaba inmediatamente
“comerciantes”. Ventura Miguel Marcé del Pont, por ejemplo, era hijo de un
comerciante de La Corufia a qirien habian enviado a terminar su preparacién en
Buenos Aires. Juan Angel Goicolea, nativo de Cadiz, era hijo de Francisco Goicolea,
un comerciante con quien habia hecho negocios Francisco Segurola desde 1771.
Juan Angel fue enviado a Buenos Aires a prepararse para una carrera comercial,
y en 1792 se casé con la hija de Segurola, Benita Segurola.

- , -comercjantes portefios, reservado para
lqs\pgme‘z:gjgng‘eﬁ‘@iﬂrwinentes de la ciudad} era llegar a Buenos Aires como
repres B Lo [T TSR ERR BT SSpanola: AT O e do R TTegs
a Buenos Aires como representante parA 145 firmas de Casa Ustariz Hermanos y
Companiia y Ustariz, San Gines y Compaiiia, ambos de Cadiz. Aguirre estaba
emparentado por parte de su madre, Michaela de Micheo Ustériz, con esta poderosa
familia de comerciantes; ademas, su padre y su hermano eran comerciantes espa-
fioles. Con este fuerte respaldo econémico y social Aguirre pudo casarse dentro de
una de las familias portefias socialmente mas prominentes, la de La Jarrota de la
Quintana y Riglos.
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Aunque muchos observadores contemporaneos percibieron la importancia del
grupo comerciante portefio, el status de clase alta no era universal entre los
comerciantes locales. Del grupo de 178 comerciantes mayoristas en la ciudad
durante el periodo 1778-85, por ejemplo, menos del 20% eran miembros de los
segmentos superiores de la sociedad portefia. La gran mayoria de comerciantes
portefios se identificaban con los grupos socioeconémicos medios, mientras que sélo
del 10 al 15% cafa en la clasificacién de grupo marginal, medio-bajo. Este cuadro
socioeconémico de los comerciantes los define como grupo de status medio cuyos
miembros mads ricos y poderosos habian entrado, debido a la base econémica dg la
posicién social, en los niveles superiores de la sociedad de la ciudad. Los comercian-
tes del grupo socioeconémico medio-bajo eran generalmente comerciantes J.c’)ve.nes
que empezaban a amasar el capital necesario para entrar en la corriente pri n.c1pal
del grupo mercantil, o comerciantes de més edad que salian del grupo comerciante
por fracasos econémicos o personales.

Como el status socioecondmico de un comerciante dependfa de la escala de sus
actmdades 5, el numero o lafrécuencia de 1as tiansatciones econidniicas grandes, y
sus conexiones comerciales con lasgrandés empresas espafiolas, habfa lugar para
el movimiento ascendente o descendente. por la escala sociceconémica para.los
hombres que pertenecian al grupo de comerciantes. Pero habia una relacion
consistente entre estos indicadores econémicos M la oc i6n del padrey 'y el sux suegro
de un comerciante, hecho &ste qie Sugiere Una. disminucion del movimienko social
una vez que se han establecido ciertos pardmetros personales.

El hecho de que un quinto de los comerciantes de Buenos Aires estuvieran entre
las principales figuras de la ciudad en términos de riqueza, prestigio social e
importancia, es especialmente interesante. Buenos Aires estaba suﬁcigr}temente
aislada de los principales centros sociales espafioles como para permitir que se
desarrollara una clase alta nativa. El comereic mismo podia brindar el status y la
riqueza para que quienes lo practicaban fueran incluidos en esta clase. No babfa
presion social de usar la riqueza comercial como punto de partida para ocupaciones
mds prestigiosas.® Como dijimos antes, a diferencia de lo que sucedia en Limaoen
la ciudad de Méjico, habia poco o ningtin influjo de la nobleza espafiola con titulos
en esa area de los dominios de 1a Corona. Como en otras partes del Imperio, el éxito
econémico (principalmente lariqueza)era un determinante de gran importancia.de
la posicién social, pero debido a la ausencia de la nobleza con titulos, el rango social
delos comerciantes se basaba mds abiertamente en lariqueza que adquirfan conlos
negocios. Ya en 1776, una lista de 11 de “los vecinos mds acaudalados de Buenos
Aires” contenia los nombres de 7 individuos asociados con el comercio de la ciudad.™
No se hacia mayor esfuerzo por ocultar los orfgenes mercantiles. Las empresas
mercantiles (incluso combinadas con el comercio minorista), siempre que produje-
ran suficientes beneficios econémicos creaban con frecuencia al caballero.

Muchos de los comerciantes desplegaban bastante movilidad en sus propias
vidas, pasando de ser empleados, minoristas o capitanes de barco, a ser comercian-

tes. ;Esta movilidad se daba tambiémensushijos criollos nativos? QCuales eranlas
expectativas, Ja preparacién y las metas que a alcanzaban los hijos de 105 coercian-

tes portenios? La informacién sobre la preparaciény las p pautas ocupacionales de los
comerciantes indica que habia, cuatro areas que atrafan alos miembros
hijos deTos q
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del grupo:ila [glesia, el Cotiiercis; T 16y y los militares) Aunque pueden citarse’

excepciones, 165 N)os de los comerciantes mads ricos preferian la carrera militar o

legal, 1a Iglesia atrafa a los jévenes de todos los segmentos del grupo mercantil y el

comercioerala actividad preferida porlos hijos de los comerciantes del grupo medio.
Por lo tanto, pareceria que las aspiraciones de los hijos de los comerciantes estaban
estrechamente ligadas al status social y econémico de sus padres. Los hijos de los
comerciantes mds importantes trataban de entrar en las profesiones tradicional-
mente prestigiosas, después de trasladarse en forma temporaria o permanente a
Espafia o a otra colonia. Los hijos de los comerciantes del grupo medio elegian
continuar en el comercio portefio y en general desplegaban menos movilidad social
o geografica que sus padres. _

Hay excepciones importantes a este patron, claros indicios de que la carrera
comercial, sin bien era inicialmente atractiva para los hijos de los comerciantes de
éxito antes de la fundacion del Virreinato se hizo-menos.atractiva en las ultimas

décadas del siglo. Manuel de Eacqlada Santiago SaavedrayJuan de Lezica tres de
IOS ciundadanos. mas ricos.en 1’7GR tusderon hnnc que continuaron.gn.elcomercio y
que estaban. baenestableudo&mlo; Rrimeros tiempos del Virreinato. Los dos hijos
de Domingo Basavilbaso también ingresaron en el ¢ comemmpem sélo tuvieron un
éxito marginal. El comercio se hizo cada vez menos atractivo para los hijos de los
ricos a medida que la saturacién del mercado, 1as condiciones de comercio inciertas
yamenudo interrumpidas, y laincesante entrada de jévenes y ansiosos aspirantes
nacidos en Espafia se convirtieron en caracterfsticas del comercio portefio. Ademds
el brillo del Virreinato estimulaba nuevos suefios de aspiraciones sociales en las
mentes de los jévenes criollos ricos.

Aurmue se sabe poco sobre la educacién formal de los comerciantes, hay datos

sobre la educacion™dé sus hijos. Muchos hijos de comerciantes completaban la |

ensefianza primaria, y bastantes de ellos segufan estudios de teologfa, légica y
metafisicaen el Colegio de San Carlos de Buenos Aires, la inica escuela secundaria
de la ciudad. Los hijos de los comerciantes portefios educados en San Carlos
generalmente seguian la carrera eclesidstica o la de lasleyes, pero de vez en cuando

un joven gue querfa hacerse comerciante también estudiaba en San Carlos.™

Aungue el nimero de hijos de comerciantes que ingresaban al colegio nunca fue
grande, y siempre se limitaba a los hijos de los mas ricos, el nimero crecié en las
ultimas décadas del siglo, otra indicacién de la creciente atraccién de las carreras
no comerciales para los hijos de los comerciantes.

Algunos deloshijos de los comerciantes también fueron enviados a Epafia para
suinstruccién primariay secundaria; esto sucedfa especialmente con los hijos de los
comerciantes mas ricos, que se estaban preparando para la carrera militar,
especialmente la naval. Bomfamo Ramén y José Matias Zapiola, hijos de Manuel de
Zapiola, fueron enviados a Eapana alos ocho afios de edad para iniciar sus estudios.
En 1794, a los catorce afios, José Matias entré en la Marina Real s Incluso el hijo
bastardo de Zapiola, Dommgo Antonio, fue enviado a los seis afios de edad a
comenzar sus estudios en Espafia y mas tarde continué en la Universidad de
Cérdoba en la colonia.®

Los comerciantes rara vez enviaban a sus hijos a estudiar a las universidades
espanolas, peroun pequeniogrupode hijos de éstosrecibidinstruccion avanzada en escuelas
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de Cérdoba, Tucuman, Chuquisaca y Chile. El hijo de Manuel de la Colina estudié en el
Colegio de Montserrat en Cérdoba, y Manuel Warnes envié a su hijo a estudiar a Chile.®
Losquerecibian instruccién avanzada en otras ciudades del Imperio Espariol enlamayoria
de los casos se preparaban para la carrera de las leyes o la eclesidstica.

Toda la ensefianza era cara y los costos crecian mucho para los que salfan de
Buenos Aires. Los aranceles en el Colegio Real local eran de 100 pesos por afio. Los
aranceles anuales por ensefianza, viajes, alojamiento, pensién, ropay libros paralos
hijos de los comerciantes que iban a estudiar fuera de la ciudad, podian alcanzar los
mil pesos 0 m4s.® No es de extrafiar que se estimulara a los hijos de comerciantes
del grupo medio a seguir la carrera comercial.

De un grupo de 55 comerciantescuyos datos estén completos, la mitad tenia por
lo menos un hijo que habia ingresado en la carrera del comercio. Los hijos de los
comerciantes atraidos hacia el comercio generalmente comenzaban como aprendi-
ces, entraban en sociedad con sus padres y eventualmente reunian suficiente
capital como para continuar por su cuenta. En 1798, por ejemplo, Francisco Ignacio
Ugarte, Juan Antonio de Lezica, Cristébal de Aguirre, Bernardo Gregorio de Las
Heras, Joaquin Pinto, Francisco Diaz Vélez, Juan Viola, y Juan Angel Lazcano
tenfan hijos que trabajaban como aprendices o como sccios de ellos.® En 1809,
Francisco Tellechea, en una interesante inversién del patrén habitual segun el cual
los comerciantes espafioles enviaban a sus hijos a Buenos Aires para que actuaran
como agentes suyos, envié a su hijo, Eladio Pastor, de 22 atios de edad, a Cddiz, “a
establecerse en aquella ciudad para correr con mis negocios.”

Cuando un comerciante moria dejando hijos jévenes como herederos, su viuda
se veia fuertemente necesitada de brindar una carrera a los hijos huérfanos
menores y asegurarles una vida igual a la del padre en status social y econémico.
Estas mujeres a menudo estimulaban a sus hijos a seguir una carrera comercial,
porque la profesién les resultaba familiar y la preparacion relativamente poco
costosa. La viuda de Eusebio Cires, por ejemplo, envié a uno de sus hijos a Espana
“con el fin de que se instruyese en el comercio y proporcionase su destino”, mientras
que otro hijo ya entrenado para el comercio se queds en Buenos Aires manejando
la parte de su madre en el negocio que dejara su finado padre.® La viuda de Manuel
Caviedes envié a su hijo a Salta a aprender comercio cuando el joven decidié que no
le interesaba seguir estudiando en Buenos Aires.*

La carrera comercial, aunque era.una.eleccidn obvia para.los hijos.de los
comerciantes, no era, como hemos visto, demasiado popular. Un 49% de todos los
comerdiantes que tenfan hijos, generalmente los comerciantes mds ricas,-notenfan
hijos dispuestos a seguir la carera de.sus padres. Estos jévenes usaban la riqueza
de aquéllos para ingresar en profesiones mds prestigiosas. La carrera militar, la
Iglesia y las leyes eran las mas favorecidas entre los hijos varones de los comercian-
tes. El hecho de que estas profesiones estuvieran abiertas para ellos demuestra el
prestigio social del que disfrutaba el grupo comerciante mismo. También atestigua
el éxito econémico de los comerciantes individuales, porque el ingreso a estas
profesiones (ademads de los costos de la ensefianza) era caro. Juan Angel Lazcano,
un comerciante portefio, gasté 10.000 pesos para colocar a su hijo, Juan Eustaquio,
como capitin del Regimiento de Jaén.*®® Isidro Balbastro gasté 2.532 pesos para
comprarle a su hijo Matias un cargo de subteniente.®
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El grado de éxito del que disfrutaban los hijos de los comerciantes en sus
empresas no comerciales estaba bastante estrechamente relacionado con el presti-
gio social y econémico de sus padres comerciantes. Por ejemplo, los hijos de Vicente
de Azcuénaga, prominente comerciante, siguieron exitosas carreras militares: José
Brunollegé a ser oficial de marina, y Miguel coronel del ejército. Los hijos de Marcos
José Riglos, otro importante comerciante, también eligieron carreras no mercanti-
les y tuvieron éxito: Francisco Javier Riglos fue abogado de 1a Real Audiencia de
Charcas y su hermano, Miguel Fermin, mariscal del ejército y gobernador de la
provincia de Chiquitos.

Una proporcién sustancial de los comerciantes del sigls dieciocho en Buenos
Aires demostraron cierto grado de movilidad social. Aunque los valores atribuidos
(el apellido, las riquezas heredadas, los titulos) segufan siendo importantes par:

determinar la posicién social de un hombre, la riqueza]independientemente del |

cdmo hubiese sido adquirida, era el criterio mas importante, Era mas ficil ¢casarse
“bien’, tener.aseciaciones-BaLaonalsy T Coiarciales. Rrestigiosas y aprovechar las
relaciones-con-el-gobierno, si uno tenia. un apellido importante. Sir sribargo, un
desconocido industrioso podia, a través del trabajo intens, T acumulacion de
capifal, el matrimonio y el parentesco y un poco de suerte, abrirse camino en los
rangos del respetable grupo medio de los comerciantes. El logro personal EE;}nin‘a
la movilidad social y producia una sociedad en la que habfa un constante filtrado de
miembros hacia adentro y hacia afuera de los grupos comerciantes medio y alto.

Los ejemplos de movilidad social ascendente entre los comerciantes son legién.
Entre los casos mds notables esta el de José Riera, que pudo construir su posicién
econémicaa partir de 300 pesos que tenfa en el momento de casarse: al morir, poseia
una casa, un café, una chacra en Olivos, ocho esclavos y los beneficios de una
sociedad comercial con su hijo.”

Marcelino Calleja, que figura en el censo de 1778 como aprendiz de minorista,
esotroejemplodelamovilidad social que podia lograr un joven ambicioso en Buenos
Aires.” Calleja, nativo de Castillay de origen humilde, ascendié de mozo (aprendiz
de minorista) a minorista, luego a comerciante y el 27 de abril de 1785, alos 28 afios,
estaba casado con Juana Francisca Prieto y Aguirre, hija de Facundo Prieto y
Pilido, un distinguido abogado, y Marfa Justa de Aguirre.® Mas tarde Calleja
combind el comercio con la carrera de escribano.

Hay indicios de que los comerciantes exitosos no olvidaban sus origenes
humildes y estaban dispuestos cuando encontraban jévenes valiosos a ayudarlos a
repetir el mismo proceso de movilidad social y econémica ascendente. Por ejemplo,
Isidro Balbastro, un comerciante que experimenté un alto grado de movilidad
social, sin duda ayudé a Ignacio Rezabal, un joven que vivia en la casa de Balbastro
y trabajaba como d&pendiente suyo en el censo de 1778, a mejorar su posicién.
Rezabal, nativo de Guipuizcoa de las provincias vascas, se casé el 30 de abril de 1785
con Francisca Ugarte, hija de Francisco Ignacio Ugarte, un comerciante local bien
establecido.™ Rezabal pasé a ser alcalde del primer voto en el Cabildo de 1805 y
consiliario en el Consulado de 1809, cargos que reflejan la importancia social que
habia obtenido.

La movilidad social no siempre era.ascendente. Los comerciantes prominentes
¥.sus hijos, debido-al mal sentido.comercial, a la. m(g‘la_s_uqrj:e y al empeoramiento

37




enlas condiciones del mercado, podfan ver declinar su ppsig}(zrl‘sqplzz}l_ y gcog@m;ﬂc\a.
Felipe Santiago del Pozo, miembro de Ta importante fgfnﬂla quo,,muno en la
desgracia social y econémica. Francisco Basavilbaso, hijo del 1mportante y rico
comerciante Domingo Basavilbaso, fue un fracaso tal como comerqunte que se vio
obligado apedir adelantos de su herencia para poder alimentar y vestira su.famxha.
Antes y después de la muerte de su padre (cuando todavia se estasz. tmbajanldo en
la sucesién), Francisco bombardeaba a su hermano Manuel, mas ex1tpso que el,.cgn
pedidos de dinero para pagar al zapatero, paracomprar tela para vestira su_farmha,
para hacer arreglar las ventanas de su casa, y para comprar una bafiera pa-
ra los bafios medicinales de su esposa. Ya en 1770, Maria Aurelia Ros, esposa Qe
Francisco, escribié una nota a su cufiado explicindole que “al presente me hallo sin
ningun dinero y por esta razén me precisa suplicarle me haga vm el favor de
suplirme 50 pesos pues nolohiciera sino precisara paracomprar algunfflmgnud?n-
cias para mis hijos y gasto de la casa que con tanta familia es bastante”.™ Diez aflos
mas tarde, Francisco pidié 50 pesos del patrimonio del padre, e’sta vez porque
“Marfa Aurelia espera en breve su parto y todavia no ha hecho mds que una muy
pequefia parte de su canastilla”.™ El pedido més patético de Francisco llegé el 8 de
marzo de 1784, cuando escribié a su hermano:

“Querido hermano, no ignoras mi estado y el de mi mujer, por cuya causa se
me hace mas sensible. Ha muertola menor de mis hijas, y paradarle s_epultura
con la mds moderada decencia mandame lo que te parezca suhc1er}te y
también los 20 pesos de este mes. Para mafiana por la manana necesito el
coche para que en él vaya el cuerpo a la Iglesia.”™

A los 53 afos Francisco finalmente acepté su ineptitud para el comercio y
compro un puesto de escribano. .

La casufstica sobre la movilidad individual de los comerciantes puede gclararse
todavia mds con los documentos que dan pruebas de la posicién econc’)rx}lcg de un
individuo en diferentes momentos de su vida. Dos documegtos que md.lcan. }a
riqueza de los comerciantes, tomados individualmente.y estudiados en conjuncién
entre los dos, reflejan un grado de acumulacién de riqueza que refgerza lo que
dijimos anteriormente sobre la movilidad social del grupo de. comerciantes en la
sociedad colonial. Estos documentos, usados para reconstrglr la movilidad y la
riqueza, son “el capital”, una declaracién del activo @el novio en el mgmento del
casamiento, y “1a sucesion” o papeles sobre la propiedad del comerciante, una
declaracién de todo Io que posefa la persona fallecida. . ‘

El “capital”, interesante indice de la posicién econémica de un comerciante en
el momento de su casamiento, era el equivalente masculino de una dote. Tanto el
“capital” como la dote se documentaban al mismo tiempo poco antes delaboda.™ La
informacién no esta completa para todo el grupo de comerciantes, peroen 10; casos
en que se encontraron testamentos o dotes, sélo el 76% devlos comerciantes
documenté un “capital” correspondiente. Esto sugiere que casi un cpart(? de los
comerciantes no poseian suficientes bienes en el momento de su matrimonio como
para justificar el inventario. De los 45 comerciantes de 1a muestra que si documen-
taron “capitales”, muchos eran ya bien pobres (sus bienes no llegaban a los 5.000
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pesos) o relativamente ricos (con “capitales” de 35.000 pesos o mds) en el momento
de casarse. EstasTistas de bienes, esclavos, propiedades e inversiones demuestran
que muchos de los comerciantes apenas comenzaban a establecerse en una posicién
econémica firme en el momento de la boda. Este hecho, junto con la informacién
sobre su prosperidad posterior, sefiala que el matrimonio mismo es una via
principal de movilidad social y econémica para el grupo comerciante. De todos los
comerciantes, el 24% no tenia “capital”, y por lo tanto, en términos de las realidades
econdmicas del momento, eran miembros de los grupos medios-bajos de la sociedad
en el momento de la boda.

Ademas de los “capitales”, los papeles de la sucesién promulgados después de
la muerte de un comerciante proporcionan informacién interesante sobre la movi-
lidad econémica de los comerciantes individuales y del grupo de comerciante como
un todo. La informacion sobre el valor total de los patrimonios es escasa, pero en los
casos en que han quedado documentos sobre los patrimonios, el 29% de esos
comerciantes terminaron sus vidas en bancarrota. Este alto porcentaje refleja la
precaria naturaleza del comercio del Virreinato: unos cuantos cargamentos de
mercaderia de inferior calidad junto con préstamos a otros comerciantes que
resultaron malos pagadores, podian acarrear el desastre econémico.” El gran nd-
mero de casos se ve influido aun m4s por el hecho de que los patrimonios de los
comerciantes en bancarrota se promulgaban ante el Juez de Difuntos, mientras que
otros comerciantes podian declarar sus patrimonios en forma privada. De manera
que la documentacién de las bancarrotas hace que el fenémeno parezca mds
extendido de lo que realmente era.’®

M4ds de la mitad de los comerciantes dejaron patrimonios valuados en 80.000
pesos 0 mas, incluyendo un grupo bastante grande cuyos patrimonios estaban entre
105 100.000'y los 120.000 pesos. Otro.16% de los comerciantes tenfa patrimonios de
menos de 80.000 pesos. Aunque los datos eran incompletos, los valores patrimonia-
les sugieren una considerable movilidad econémica de la clase comerciante entre el
momento de la boda y el momento del deceso, aunque es obvio que esa movilidad
siempre iba acompanada del riesgo de colapso econémico total.

Comparando los “capitales” con los papeles del patrimonio, también se observa
movilidad econémica. De los comerciantes que no estaban en bancarrota en el
momento de su muerte, y para quienes tenemos informacién sobre el “capital”
completo y el patrimonio, todos menos dos duplicaron su “capital” original en el
término de su vida. Muchos de los incrementos eran pantagruélicos, y no necesaria-
mente hechos por hombres que habian acumulado grandes cantidades de capital en
la primera época de sus carreras. José Santos de Inchaurregui y Francisco Telle-
chea, por ejemplo, comenzaron los dos con “capitales” muy pequefiosy llegaron a ser

ombres extremadamente ricos. Sus éxitos deben atribuirse a iguales cantidadesde
buenos negocios y buen sentido en la eleccién matrimonial. Los dos hombres se
aliaron con poderosos comerciantes como suegros y los dos pudieron beneficiarse
totalmente por esta conexién.” El patrimonio de Inchaurregui era 51 veces més
grande que su “capital” original; el de Tellechea 44 veces mas grande que su
“capital”. Hasta los importadores en pequefia escala, como Bernardo Pereda, que
comenzaron con fondos muy reducidos, pudieron incrementar 6 veces su riqueza.
Este tipo de éxito social y econémico atraia constantemente a los jévenes de
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las pequenias ciudades de las montadas de Vizcaya y Galicia a las costas llanas de
Buenos Aires.

El sentido comercial, el trabajo intenso, la suerte y un buen matrimonio podfan
crear una fortuna, pero la muerte y una vida estéril podian destruirla.” Las leyes
espanolas de la herencia, que gobernaban la divisién del patrimonio de un comer-
ciante, hacian que toda la propiedad adquirida después del matrimonio fuera un
bien comun, que pertenecia igualmente a los dos participantes en el contrato
matrimonial. A la muerte de cualquiera de los dos cényuges el sobreviviente, por lo
tanto, tenia derecho a la mitad del patrimonio.™ La otra mitad se dividia por partes
iguales entre todos los herederos legales del muerto, generalmente entre sus hijos
legitimos. Tanto lo herederos de sexo masculino como los de sexo femenino
heredaban por partesiguales, aunque las dotes y los regalos que se hacfan a los hijos
“intervivos” debian restarse de su herencia final.

Las¥syes delalie rgncia due gobernaban la sociedad portefia daban enrealidad

una leve preferencia a un heredero sobre los otros, a través de la mejora del quinto
y la mejora del tercio. El quinta permitia al que hacia testamento sustraer hasta un
quinto de su patrimonio del total de todos los bienes, destinando los fondos a2 pedidos
especiales, gastos .del funeral.y.caridad; el tercio. permitia que un tercio del
patrimoniofuera heredadoporunhijofavorito.® Al menos en teoria, un comerciante
portefio pudo haber favorecido a uno de sus hijos en su'testamento. Pero si bien los
gastos del funeral y las donaciones de caridad con frecuencia se tomaban del quinto
del patrimonio de un comerciante, el tercio nunca se asignaba un heredero elegido.
Aunque el uso del tercio para mejorar la posicién de un hijo no hubiera sido tan
efectivo como el mayorazgo para mantener intacto un patrimonio, el rechazo
universal que hacian los comerciantes de la mejora del tercic implica una decision
consciente de no usar esta férmula legal. Tal vez esta decision refleja que los
comerciantes no deseaban dejar deliberadamente a ninguno de sus hijos en un
estado de pobreza parecido al que ellos habfan experimentado en épocas anteriores
de sus vidas en el norte de Espana. Tal vez como victimas de un sistema social
dificultado por los campos heredados, la mayor parte de los comerciantes, como
segundos y terceros hijos obligados a dejar la tierra por leyes que favorecfan al
primogénito, subconscientemente rechazaban cualquier sistema que hiciera sospe-
char un trato poco equitativo.?! Ademas, los comerciantes sabian que los patrimo-
nios que contenfan una mejora del tercio seguramente tardarian mucho en adjudi-
carse, destruyendo de ese modo el valor de gran parte del patrimonioy perjudicando
a todos los herederos.

Las leves de la herencia y la eleccién de los comerciantes—eentribufan a la
disolucidn en cada generacion de 1a riqueza acumulada por el grupo de comercian-
teks;‘Aunqm Porcenitaje teal del patiimonio que cada hijo heredaba variaba por
el monto del “capital” y la dote que habfa llevado en el momento de la boda (éstos
no se consideraban propiedad comun y por lo tanto no se dividian con el cényuge
sobreviviente), debido al nimero y al monto de los legados especiales, y al nimero
de hijos sobrevivientes, ningin heredero de comerciante heredaba jamas un
porcentaje grande del valor total del patrimonic del comerciante.

El efecto de las leyes de la herencia era sentido por todos los herederos de los
comerciantes desde todos los niveles socioeconémicos. Francisco Segurola, por

40

ejemplo, murié dejando un patrimonio sustancial de mas de 395.000 pesos, pero
cada uno de sus nueve hijos sobrevivientes heredé menos de 18.000 pesos. Su
esposa, que tenfa fortuna propia, dejé menos de 10.000 pesos a cada hijo. En el caso
de los comerciantes gue habian tenido menos éxito, los resultados de las leyes de la
herencia podian ser desastrosos. El pequefio patrimonio de Bernardo Pereda se
disolvié totalmente por su divisién entre su esposa y cinco hijos sobrevivientes.

Aunque la herencia divisible lleva a disolver las fortunas amasadas durante
toda una vida, los comerciantes podian hacer muy poco, aparte de emplear el
impopular tercio para proteger sus patrimonios. A diferencia de sus colegas en
Maéjico, los comerciantes de Buenos Aires no establecian legados o mayorazgos que
garantizaran que sélo un heredero recibirfa su riqueza.* Los mayorazgos s6lo po-
dian formarse con permiso real, permiso que la Corona era remisa en otorgar.
Ademas los mayorazgos generalmente se basaban en una propiedad rural. Las
tierras rurales cercanas a Buenos Aires no se consideraban de gran valor inherente,
y por lo tanto no eran una inversién aceptable para una fortuna hecha alo largo de
toda una vida. Tampoco habia otras protecciones mejores. La empresa comercial no
podiaconvertirse en una sociedad anénima que soportara la muerte de unfundador,
ylas acciones ylosbonos no existian. Las sociedades no ofrecian proteccién al capital
de un comerciante, ya que todas las sociedades se disolvian autométicamente con
la muerte de cualquier socio. La tinica esperanza del comerciante era que un hijo o
un yerno, entrenado por él, continuara en el comercio, aunque fuese con un capital
muy reducido, intentando a través de los contactos personales que el comerciante
fallecido habia establecido, recrear la fortuna anterior.

Los intentos de recomponer la fortuna del comerciante fundador de la familia
tenian diversos grados de éxito. A veces un hijo 0 un yerno, continuando en el
comercio, lograban amasar una fortuna igual o mayor que la que habia hecho el
comerciante mas viejo. El hijo de Juan de Lezica, Juan José; el yerno de Domingo
Basavilbaso, Vicente de Azcuénaga; y el yerno de Azcuénaga, Gaspar de Santa
Coloma, son todos ejemplos de hombres que igualaron o superaron la fortuna
original de lafamilia. Pero otros comerciantes no pudieron recomponer las fortunas
de sus padres o suegros comerciantes, en parte porque el patrimonio original estaba
demasiado diezmado como para soportar las vicisitudes del comercio. Una cadena
familiar como la de Basavilbaso-Azcuénaga-Santa Coloma, tres generaciones de
comerciantes exitosos dentro de una misma familia, era excepcional. M4s tipico era
el caso de los Pereda, una familia que no logré conservar su posicién social y
econémica mds alld de la segunda generacién.

/ Lasleyes de la herencia también producian una sociedad en que todos los hijos
_,/ varones de comerciantes contaban esencialmente con las mismas oportunidades de
‘bacer carrera y la misma herencia. El patrén de primer hijo que hereda la tierra y

segundo que ingresa en la Iglesia no existia en Buenos Aires. Excambio habia libre

eleccign de carrera dadas las limitaciones sociales y economicas normales. Aunque

Ta herencia divisible no preservaba las fortunas individuales, el hecho de que las
mujeres heredaran por partesiguales hacia més deseable a la hija de un comercian-
te como esposa. Exploraremos la importancia de las pautas patrimoniales para el
grupo de comerciantes en el siguiente capitulo.




NOTAS

'Guillermo Céspedes del Castillo, Lima y Buenos Aires (Sevilla, 1947), pp- 16-22. Muchas mis
personas, aparte delos queseclasificaban a st mismos como comerciantos participaban
en el intercambio de mercaderias con el interior y con el mundo exterior. ii}m.re las filas
de los que se interesaban, directa o indircctamente, en el comercio de la ciudad, habia
sa‘cer‘-dotcs, burderatas de gobierno y oficiales militares. Au ngue no panic;paban
piblicamente en el comercio, estos hombres proporcionaban capital para inversiones
comerciales, y funcionaban como socios silenciosos. Su conocimiento y su capacidad
para lc?s negocios parece haber sido muy variada, porque lo tnico que se necesitaba para
partllc1par. en el comercio era tener dinero para invertir. “Puede decirse que clérigos o
fun01oganqs, eran poderosos en la medida en que participaban del comercio: no hay
memoria de_un cura rice que no traficase, y los empleados puiblicos, directa o indirec-
tanllente.-—por tratos o por cohechos— obtuvieron muchas veces del comercio sus
mejores ingresos.” Céspedes del Castillo, Lima y Buenos Aires, p. 15.

Aunque es.tos soclos no comerciantes son interesantes para comprender el grado en que
Buenos Aires dependia, de una u otra manera, del comercio para la prosperidad de
muchos de sus grupos sociales, este estudio se centra especificamente en un grupo que
se dedicaba principalmente al comercio. Mientras los sacerdotes, los burdcratas, los
ab&zgados y los militares segufan invirtiendo su exceso de capital en el comercio d(;sde

AL 1750 en adelante, su pap(':l en el comercio era eclipsado por los comerciantes full-time.

1ce§.693nabrava, O comercio portugues no Rio da Prala (1580-1640) (Sdo Paule, 1944),
. 0O,

*Raul A, Mo'lina, “El Primer Banguero de Buenos Aires: Diego de Vega”, Revista de Historia

o AmerLszna Y Argentina, 2: 3-4 (1958-9), pp. 55-123.

Raul A Molma, “Miguel de Riglos: E] Hombre que llené medio siglo de Buenos Aires y su

. biblioteca histérica”, Historia, 3: II (enero—marzo 1958), pp. 20—44.

Facultad de Filosoffa y Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia
argentina, Tomo X, Padrones de la Ciudad y Camparia de Buenos Aires (1725-1810)
(Buenos Aires, 1920), pp. 189-327.

® En este nimero estan incluidos los comerciantes (mayoristas), mercaderes (minoristas)
duefios de tiendas, mercachifles (vendedores ambulantes), tratantes (pmvecdores),
pulpe@s (almaceneros) y tendejoneros (propietarios de pequefias tiendas). Un célcul(;
aproximado, elvinico posible debido a la naturaleza de las cifras de la poblacién de 1738
esque .los comerciantes eran menos de un 1 por ciento de la poblacién masculina blanca’
c%c la ciudad, mientras que todos los individuos que participaban en el comercio eran
, llgeramgnte 1132’15 del 3 por cie.nto §e la misma poblacién.

Facultad de‘Fllosoﬁa ¥ Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia
\ Induai;ientma, Tomo X, Padr?nes de la Ciuc?aa’ y Campada de Buenos Aires (1725-1810).
S en este grupo estdn los comerciantes, mercaderes, mercaderes con tienda,

o mer.caderes travt,antc§, mc‘rcachllles, Fratantes, duefios de tiendas y tendejoneros.

Es imposible determinar si habia alguna diferencia cualitativa entre mercaderes, mercade-
res con tienda, y mercaderes tratantes. Algunos de los individuos de cada ur’lo de estos
grupos fueron identificados mds tarde con el comercio mayorista. El nimero de
individuos en ¢l comercio mayorista en 1744 es por lo tanto una estimacién conserva-
dora, porque sélo aquellos hombres especificamente descriptos como comerciantes
fueron incluidos en el csleulo.

**Facultad de Filosofia y Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia

argentina, Tomo V, Comercio de Indias, Antecedentes Legales (1713-1809) (Buenos
Aires, 1914), pp. 145-71.
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1 Facultad de Filosoffa y Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia
argentina, Tomo XI, Territorio y Poblacién: Padrén de la ciudad de Buenos Aires(1778).

12 José Luis Moreno, “La estructura social y demografica de la ciudad de Buenos Aires en el
afio de 1758”, Anuario, 8, p. 157.

13Ruth Pike, Aristocrats, and Traders: Sevillan Society in the Sexteenth Century (Ithaca, New
York, 1972); Enrique Otte, “Los mecaderes vizcainos Sancho Ortiz de Urrutia y Juan
de Urrutia”, Bolelin Histérico (Septiembre, 1964), pp. 5-32; Peter Boyd-Bowman,
“Spanish and European Textiles in Sexteenth Century Mexico”, The Americas, XXIX
(1973), pp. 334-58; James Lockhart, Spanish Peru: 1532-1560. A Colonial Sociely
(Madison, Wisconsin, 1968), p. 77-95.

4 Juan Corominas, Diccionario critico etimolégico de la lengua castellana (Berne, 1954), p.
350.

15 Almanak Mercantil: Guia de Comerciantes para el afio de 1802\(Madrid, 1802), p. 399.

16 Ibid., p. 400. -

7 José Luis Moreno, “La estructura social y demografica de la ciudad de Buenos Aires”,
Anuario, 8, pp. 157 y 163.

8 Carlos E. Corona Baratech, “Notas para un estudio de la sociedad en el Rio de la Plata
durante el Virreinato”, Anuario de Estudios Americanos, VII (1951), pp. 104-6.

19 Facultad de Filosoffa y Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia
argentina, Tomo X1, Territorioy Poblacién: Padrén de la ciudad de Buenos Aires (1778)
{Buenos Aires, 1919), de aquf en adelante mencionado como Padron.

2 ] 0s 145 comerciantes presentes en la cludad no estaban todos identificados positivamente
en el censo como comerciantes. Todos los comerciantes que residfan en el tercer distrito
del censo de la ciudad (Buenos Aires se dividi6 en seis zonas para levantar el censo),
carecen de identificacién ocupacional. Esto se debe al relevamiento descuidado de
Francisco Antonio Escalada, comerciante é] mismo, quien no sélo omitié mencionarlas
ocupaciones, sino que tampoco separé las familias individuales, y omiti6 todas las
ubicaciones por calle dentro de su zona. El censo para la zona 3, por lo tanto, es unalarga
lista de nombres con poca identificacién de dénde termina una familia y empieza otra.
Para la identificacién de los comerciantes dentro de esta zona recurrf a otros documen-
tos (por ejemplos los registros notariales y los registros parroquiales) contemporéneos
con el censo. En esta forma pude identificar a muchos comerciantes importantes que de
otra manera hubieran escapado a mi atencién. Para dividir las familias, hice la divisién
donde me parecié légico, generalmente después del listado de esclavos, ya que, como en
todas las otras secciones del censo, el jele de familia era seguido en la lista por su esposa
e hijos, los “agregados” espaiioles, los sirvientes libres, y luego los esclavos.

21 A G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Consulado de Buenos Aires, Expedientes, 1798—
99, Legajo 3, Expediente 10, IX—4~7-5, Expediente sobre exceptuar del Servicio de
Milicias al Comercio, folios 11—49.

22 Por ejemplo, el Doctor Gerénimo de Arechaga presentd cuentas porun total de 323 pesos por
tratar a Ambrosic Zamudio desde 1783 hasta su muerte en 1798. A.G.N,, Sucesiones
8821, Testamentaria de Don Ambrosio Zamudio, 1798.

28 La préctica de ubicar cn el comercio a los hijos jévenes se limitaba a los comerciantes mds
ricos de la ciudad. Debido a crecientes presiones econémicas, y a la posibilidad cada vez
mayor de entrar en carreras no mercantiles, se encuentran pocos casos después de la
década de 1770. Como ejemplo de esta practica, ver A.G.N., Registro de Escribanoc 2,
1776, folios 141-3v, Instrumento de emanzipazion de Dn Domingo de Basavilbaso a
favor de su hijo Dn Manuel.

2 José Torre Revello, La sociedad colonial: Pdginas sobre la soctedad de Buenos Aires entre los
siglos XVI y XIX (Buenos Aires, 1970), pp. 94-5.

% Semin D.A. Brading, Miners and Merchanis in Bourbon Mexico, 1763-1810 (Cambridge,
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1971; hay edicién castellana F.C.E., México), p. 109, “... en realidad estos hidalgos del
norte con frecuencia no cran més que granjeros cuya probreza misma empujaba a sus
hijos a buscar fortuna en el extranjero”.

% Dos comerciantes de origen artesano fueron Juan Carlos y Agustin Wright, los dos portefios
nativos ¢ hijos de Carlos Wright, un herrero de Londres que habfa llegado a Bucnos
Aires en 1737 bajo el asiento britanico. Wright obtuvo permiso de permanencia en
Buenos Aires, y después de casarse con una mujer cuya familia posciatierras enlazona
de Gualeguay, combinaba una actividad comercial en cueros con su oficio de herrero.
Como herrero de muchas de las iglesias que se estaban construyendo en la ciudad,
Wright conocié a Domingo Basavilbaso, uno de los comerciantes més ricos de la ciudad.
Basavilbaso sirvié como compadre de bautisme de por lo menos una de los hijos de
Wright, y tal vez influy6 en la eleccién de carreras de estos jévenes. Francisco Wright
continud como estanciero, mientras Juan Carlos Wright combinaba el ser duefio de una
estancia con el comercio en cueros (y estaba profundamente implicado en el comercio
de contrabando) y Agustin Wright se hizo comerciante, y pasaba periodos en Buenos
Aires y ea Cadiz. A.G.N,, Biblioteca Nacional, Legajo 525, folio 8590; Registro de
Escribano 1, 1785, folios 2678, Testamento de Carlos Wright; Registro de Escribano
3, 1788/1789, folios 253-5v, Escritura de Administracién de Da Maria Martina Prance
a su hijo Dn Francisco Wright; Iglesia de la Merced, Buenos Aires, Libro de Bautismo,
Tomo 12, folic 224.

¥ En el caso de los padres que eran terratenientes, la pequefia extensién de sus campos esta
demostrada por el hecho de que muchos de los comerciantes renunciaron a su herencia
de esta tierra en favor de hermanos o hermanas, sobrinos o primos que segufan
residiendo en la Peninsula.

Mateo Ramén Alzagay su hermano, por ejemplo, cedieron toda la herencia de sus padres, que
consistia en “todos los bienes, muebles, casa, vidias y pedazos de tierras” en la ciudad
de Castro Urdiales, Vizcaya, a su hermana y los herederos de ésta. Los comerciantes
mas ricos también mantenian a sus padres que habian quedado en Espana. Domingo
Basavilbaso, por ejemplo, enviaba 500 pesos por afio a su padre en Vizcaya. Ademads,
es sabido que las zonas del norte de Espaiia, zonas que produjeron mucha migracién a
Buenos Aires, se caracterizaban por un sistema de pequeiias propiedades individuales,
que poseian y explotaban los campesinos. Ver: A.G.N., Registro de Escribano 2, 17686,
folios 294-5, Cesi6n de Bienes de Dn Jph Antonio de Alzaga y su hermano Dn Matheo
Ramdn de Alzaga a favor de Da Maria Francisca de Alzaga, Registro 2, 1766, folios
236v—239, Poder para testar de Dn Domingo de Basavilbaso; Richard Herr, The
Eighteenth Century Revolution in Spain (Princeton, New Jersey, 1958), p. 98.

% Estos son los respectivos lugares de nacimiento de Manuel Arana, Domingo Basavilbase,
Gregorio Canedo y Jos¢ Martinez de Hoz. Algunos comerciantes como Agustin Antonio
Erezcano y José Antonio Gainza eran nativos de ciudades_espafiolas mas grandes,
Bilbao en el caso de estos dos hombres.

® D.A. Brading, Miners... cit., p. 106, llega a una conclusion muy similar con respecto a los
origenes geograficos de los comerciantes mexicanos. “Nuestra evidencia... implica que
la mayoria de los inmigrantes venian de la costa montafiosa del norte de Espaia.”

® Ibid., p. 108. .

% Ibid., p. 108, y Antonio Dominguez Ortiz, La sociedad espaiiola en el Siglo XVIII (Madrid,
1955), pp. 81-99.

*2 Herr, The Eighteenth Century Revolution in Spain, p. 102.

® Ibid., p. 94. Entre las densidades de poblacién mas altas mencionadas por Herr estd Asturias (39
habitantes por kilémetro cuadrado), Galicia (62), Guipuzcoa (67), Navarra(36) y Vizcaya(35).

*La migracion en gran escala en Bilbao es analizada por Mercedes Mauleon Isla, La poblacién
de Bilbao en el siglo XVIII (Valladolid, 1961), p. 86.
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3 Ver por ejemplo el Testamento de José Francisco Vidal (A.G.N., Registro de Escribano 3,
1791, folios 365-70); “...Sali joben de mi patria [San Juan de Ortofio, Galicia), pase al
Reyno de Andalucia de donde me regrese a eta capital [Buenos Aires]...”.

%Juan Martin de Pucyrredén, aunqueeranativo deun pueblito de Francia (Saint Jean d'Issor,
Bearne) y no espafiol, s un ejemplo de este patrén. Pueyrredén salié de Francia a los
15 afios para reunirse con su hermano, Diego, que se habfa establecido antes en el
comereio de Cadiz. Pasé diez afios como aprendiz de su hermano y luego, a los 25 aiios,
vino a Buenos Aires donde instalé una empresa relacionada con la de su hermano. Ver
Hialmar Edmundo Gammalson, Juan Martin de Pueyrredén, (Buenos Aires, 1968) p.
20. ’ )

3 Ver Genealogta: Hombres de Mayo (Buenos Aires, 1961), p. 208. Aunque Lasala hab{a sido
miembro de la Orden de Santiago desde 1776 y capitan del Ejército desde 1767, prefiri¢
identificarse como comerciante en el censo de 1778, Ver Padrén, p. 41.

% Juan Martin de Pueyrredén, que habfa residido en Buenos Aires desde 1764, recibi6 una
negativa a su solicitud de ciudadania en 1774, aunque se habfa casado con una portefia
y era oficial de la milicia local. Finalmente se le consiguié la naturalizacion a
Pueyrredén por una Orden Real con fecha 15 de septiembre de 1784. Ver Gammalson,
Juan Mariin de Pueyrredén, p. 22; ver también A.G.N., Divisién Colonia, Seccién
Gobierno, Interior, afo 1785, Legajo 20, Expediente 36, IX-30-3—5, Real Cédula al
virrey de Buenos Aires para que informe la solicitud de carta de ciudadanfa espaiiola
de Juan Martin de Pueyrredén de nacionalidad francés, para vivir y comerciar en
Indias.

¥ A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1785, folios 281-3v, Testamento de Juan Bautista de
Azcuénaga.

4 Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 5, folios 324 y 466.

4 Jaime Vicens Vives, An Economic History of Spain (Princeton, New Jersey, 1969), p. 564.
Los cuatro libros eran libros de copias, libros de contabilidad, facturas y copias de
cartas. Después de 1783 también se necesité un libro diario.

42 Padron, p. 35.

“A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Criminales, 1777, Legajo 10, Expediente 6, IX~
32-1~7, Autos criminales que de ofizio de la Real Justicia se siguien contra Dn Joseph
Joaquim da Silva.

“ Lorenzo de Zavala, Ensayo histérico de las revoluciones de Nueva Espana (2 vols.: Paris,
Meéxico, 1831), 1, p. 67, segin aparece en Brading, Miners..., cit., p. 110.

4 Padron, p. 25.

*¢Entre las sumas que se le debfan a Miguel hay 1.529 pesos que le debiael padre de su esposa,
“...1a negociacién que ha girado... el dho marido con su padre (Diego Agiiero] por cuenta
amitad”. Sin embargoenlalista de deudas de Miguel habia 24.708 pesos que élle debia
a su tio, un dinero que sin duda le dieron para ayudarlo a establecerse en los negocios,
A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1795, folios 132-5v, Capital de Miguel Ferndndez de
Agiero.

7 A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, Libro 2, Letra Am-Az,
Hoja 69-70, IX-12-8-1, Joaquin de Arana, vecino y del comercio de Buenos Aires
solicita permiso para mandar a Potosi a su sobrine, D. Pedro de Arana, a vender efectos,
31 marzo 1787.

48 Padron, p. 155, e Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 183v.

9 Brading, Miners..., cit., p. 111.

% VerA.G.N., Registro de Escribano 6, 1771, folios 58v—60, Deuda de Don Isidro José Balbastro

" yotro [Don Cristébal de-Aguirre] a Don Pablo Manuel de Beruti, y A.G.N., Consulado,
1798, Legajo 3, Expediente 10, [X-4-7-3, Expediente sobre exceptuar del Servicio.de
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Milicias al Comercio. En ¢l momento desu casamiento(1757) Balbastro tenfauncapital
de 4.000 pesos, dinero ganado mientras “...havia estado mancjando por ¢l discurso de
4 afos una tienda muy bicn surtida a mitad de utilidades con el difunto Dn Geronimo
Matorras, a quien el principal de ella pertenecia”. Balbastro recibié la mitad de las
ganancias. Como Matorras se convirtié luego en gobernador de Tucuman, la amistad
de Balbastro con ¢l debe haber resultado il para el ex empleado.

81 Iglesia de ta Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 193v.

2 A.G.N., Registro de Escribano 67, 1774, folios 125v~127, Separacién de compaiiia... de Dn
Francisco Ignacic de Ugarte y Dn Vizente de Azcuénaga.

8 A.G.N,, Registro de Escribano 3, 1799, folios 479-558v, Testamento de Dn Diego Casero.

# Peter Marzahl, “Creoles and Government: The Cabildo of Popaydn”, Hispanic American
Historical Review, 54:4 (November, 1974), p.640, habla de los comerciantes que pasan
a dedicarse a la mineria, y luego, si es posible, adquicren permisos de encomienda al
trasladarse al estrato mas alto de la sociedad local.

35 José Torre Revello, “Noticia de los vecinos mas acaudalados de Buenos Aires en la época del
primer gobierno de Pedro de Cevallos (1766)”, Boletin del Instituto de Investigaciones
Historicas, Facultad de Filosofia y Letras, Universidad de Buenos Aires, Tomo VI, afio
VI, Nimero 33-6, 192728, pp. 498-9. Los comerciantes mas ricos de la ciudad eran
Manuel Rodriguez de la Vega (350.000 pesos), Manuel de Escalada (500.000 pesos),
Domingo Basavilbaso (200.000 pesos), Juan de Lezica (200.000 pesos), José de Gainza
(150.000 pososi Santiago Saavedra (60.000 pesos)y Domingo Lajarrota (80.000 pesos).

}t % Hay ejemplos de hijos de comerciantes que siguieron estudios en el Colegio Real de San
Carlos en A.G.N,, Biblioteca Nacionai, 2157, Libro de Matricula en donde se contienen

g los Nombres de los Estudiantesque hancursadolas Aulas de los Reales Estudios de esta
Capital de Bucnos Ayres desde elafio de 1773.

5 A.G.N,, Licencias y Pasaportes, Libro 17, Vi-Z, Hojas 215, 21618, IX-12-9-3, y Genealogia:
Hombres de Mayo, p. 380.

% A.G.N., Tribunales, Legajo Z-3, Expediente 25, IX—42-9—4, Inlormacién produsida por Dn
Manuel Juaquin de Zapiola a favor de su hijo natural don Domingo Antonio de Zapiola,
1789.

% Genealogia: Hombres de Mayo, p. 111; A.G.N,, Licencias y Pasaportes, Libro 17, Letra V,
Hojas 185-7, IX~12-9-3, Manuel Warnes pide permiso para mandar a su hijo Manuel
a la Universidad de Chile, 22 de marzo de 1787. Fernando Caviedes también mandé a
su hijo a Cérdoba a estudiar para su Bachillerato y sacerdocio. A.G.N., Registro de
Escribano 6, 1773, folios 60-63v, Fundacion de Cappalania [si¢] de Dn Fernando
Caviedes a favor de Dn Luis Manuel de Caviedes. Domingo Caviedes, hijo de Manuel
Caviedes, y sobrino de Fernando, también {ue enviado a Cérdoba a estudiar para el
sacerdocio. A.G.N., Sucesiones 5342, Testamentaria de Dn Manuel Caviedes, 1788.

% Domingo Trillo, por ejemplo, gastd 1.160 pesos para que su hijo estudiara en Chile. A.G.N.,
Registro de Escribanc 6, 1792, folios 257v—262, Testamento de Domingo Trillo. Pedro,
hijo de Francisco Tellechea, gasté alrededor de 450 pesos por afio para estudiar en
Rosario. A.G.N,, Sucesiones 8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812.

8 A.G.N,, Consulado, 1798, Legajo 3, Expediente 10, IX—4-7-3, Expediente sobre exceptuar
del Servicio de Milicias al Comercio.

2 A.G.N,, Licencias y Pasaportes, Libro 16, Hoja 38, [X-12-9-2.

8 A.G.N,, Sucesiones 4833, Testamentaria de Dn Eusebio Cires y Dofia Bernardina dela Cruz,
1800.

8 A.G.N,, Sucesiones 5342, Testamentaria de Dn Manuel Caviedes, 1788.

% A.G.N., Sucesiones 6496, Testamentaria de Dn Juan Angel Lazcana, 1803.

% A.G.N., Registro de Escribano 3, 1802, folios 600-20, Testamento de Dn Isidro Balbastro.

8 A.G.N,, Registro de Escribano 3, 1818, folios 198v—200v, Testamento de Dn Josef Riera. En
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1798 Riera cstaba entre la cuarta parte mas alta de los comerciantes portefios. A.G.N,,
Consulado 1798, Legajo 3, Expediente 10, IX—4-7-3, Expediente sobre exceptuar del
Servicio de Milicias al Comercio.

% Padron, p. 18.

# Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 211v.

" Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 212, y Padrdn, p. 33. Habia una
interesante conexion entre Rezabal, Riera y Balbastro, cjemplos todos de movilidad
social en la colonia, que sugiere un sentido de camaraderfa entre hombres del mismo
medio social. Rezabal, que habia hecho su aprendizaje con Balbastro, eligié a Riera
como compadre de casamiento. El compradre de Riera para el nacimiento de su primer
hijo fue Balbastro. Lostres hombres estaban porlotanto ligades por lazos de parentesco
ritual.

TA.G.N,, Sucesiones 4310, Testamentaria de Dn Domingo Basavilbaso, 1778. Carta del 29 de
abril de 1770 de Maria Aurelia Ros a Manuel Basavilbaso.

2 [bid., carta del 6 de noviembre de 1780 de Francisco Antonio Basavilbaso a Manuel
Basavilbaso.

 A.G.N., Sucesiones 4310, Testamentaria de Dn Domingo Basavilbaso, 1778. Carta del 8 de
marzo de 1784 de Francisco Antonio Basavilbaso a Manuel Basavilbaso.

4 Las dotes y los capitales eran importantes debido a la ley de herencia espafiola que reconocia
la existencia de la propiedad comun, pero exclufa especificamente cualquier bien trafdo
al matrimonio por los respectivos socios.

5 El caso de Francisco Cabrera, un comerciante respetado de la ciudad y Proveedor Real de
Alimentos del Ejéreito, es un excelente ejemplo. Cabrera, que habia llegado a Buenos
Aires de su Granada nativa en algin momento anterior a 1754, habia prosperado tanto
cconémica como socialmente. Sus dos hijas se habian casado bien... Victoriana con
Pedro Medrano, Tesorero del Tesoro Real de Buenos Aires, y Toribia Francisca con
Mateo Ramén Alzaga, otro comerciante portefio. En el momento de su muerte en 1787,
Cabrera estaba en quiebra. Los papeles de su patrimonio parcefan una trigica comedia
de cquivocaciones. Los cueros que Cabrera envié a Espafia para vender a cambio de
mercaderias que debian embarcarse para Buenos Aires pasaron a manos de un
comerciane que pronto quebrd, dejando a Cabrera con sélo el 17% de su valor; en un
cargamento de mercancias enviadas a consignacién a Buenos Aires, la seda tornasolada
estaba totalmente podrida y las sedas birllantes habian llegado estropeadas y desteni-
das(imposibles de vender ni siquiera en Potosi) mientras que las capas eran de un estilo
que no sc usaba e¢n Buenos Aires. Otra consignacién consistia en dos cajones de
chocolate, “todo podrido y lleno de gusanos”, y unas batas de pafio, “manchadas y
comidas por la polilla”, Un tercer cargamento de mercaderias contenia “cafios de
escopeta, lodos oxidados, unas cintas anchas, podridas, unas piedras para afilar
navajas, con la parte de abajo separada de la parte de arriba y la mayoria rotas”. La
harina y los bizcochos que le dio un amigo para vender en Montevideo fueron
embargados por un acreedor del amigo, unas letras de cambio que Cabrera pensaba
usar para pagar sus deudas resultaron carentes de valor, y 30.000 pesos consignados
por un comerciante de Potosi para invertir en un cargamento de esclavos se perdieron
en el gran terremoto de Lisboa. Cabrera murié debiendo mas de 50.000 pesos a sus
acreedores en Buenos Aires, Espafia y Alto Peri. Ver A.G.N., Sucesiones 5342,
Testamentaria de Dn Francisco Cabrera, 1787.

6 Legalmente debia intervenirun juez en la sucesidn si los herederos eran menores (de menos
de 25 afios de edad) o si el patrimonio estaba en quiebra, pero parece haber sido el deseo
universal de los comerciantes evitar esta complicacién que, segun ellos, sélo les causaba
gastos y demoras injustificadas y la devaluacién de los bienes del patrimonio. Muchos
comerciantes que dejaban herederos menores de edad prohibian expresamente cual-
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quier interferencia del juez de menores, pero los comerciantes en quicbra no podian

evilar estos procedimicntos legales.

77 José Sanlos de Inchdurregui se casé con Marfa Josefa Ruiz de Gaona, la unica hija
sobreviviente de Pablo Ruiz de Gaona. El primer matrimonio de Francisco Tellechea fue
con Matea Caviedes, hija de Manuel de Caviedes; su segundo matrimonio fue con
Manucla Lezica, hija de Juan José Lezica.

8 Brading, Miners..., cit., p. 103.

" Jos¢é Maria Ots Capdequi, Historia de Améreia: Instituciones (Barcelona y Madrid, 1969),
pp. 311-12, 320, 324; Brading, Miners..., cit. p. 103; y Novisima recopilacién de las leyes
de Esparia (6 vols.: Madrid, 1805-26), Libro IX, tit. 4, 6, 20 para la legislacién sobre
herencias.

8 No hay que olvidar que el “quinto” era un quinto de la porcién de patrimonio perteneciente
al difunto, o un décimo del patrimonio total. Si se hacian las “mejoras del quinto” y las
“del tercio”, el tercio sélo representaria el 13,31% del patrimonio total.

# “Navarra, como las provincias Vascongadas, son paises con una severa legislacion familiar,
que ha obligado a los no elegidos para casa, a buscar fortuna por el mundo.” Julio Caro
Baroja, La hora navarra del XVIII: Personas, familias, negocios e ideas (Pamplona,
1969), pp. 20-1.

82 Cuatro comerciantes, Vicente de Azcuénaga, Manuel de Basavilbaso, Francisco Antonio
Escalada y su hermano Antonio José Escalada trataron de instituir mayorazgos, pero
no tuvieron éxito. Torre Revello, La sociedad colonial, pp. 96-17.
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(CAPITULO DOS |

LAS MUJERES, EL MATRIMONIO
Y EL PARENTESCO

m—w. rnn AT

meimmomales de. loumer%on Imgortantes porque estan
ligadas a sus ‘mat

mwm'w\

_paulas de movilidad social. Ademds, el matrimonio brindaba & los
comerciantes un medio de ligar a los individuos y las familias en grupos y clanes d
parentesco. Por lo tanto, el entorno social y geografico de lag mujeres con las que se
casaban los comerciantes, asf como la posicién social y legal de las mujeres mismas,
era crucial para la organiZacion y S PatTOTESY 4,° comerciantg:

No es sorprendente que se pensara que 1as mujeres de la sociedad colonial
espanola eran seres inferiores simplemente por su status femenino; la condicién
misma de ser mujer ubicaba a la persona de sexo femenino en un rango inferior al
del hombre.! Aunque la mujer tenia derechos legales limitados (como el derecho a
heredar) rwmmmd@“@ner una profesién,.porque se
, g ler t da fuera de su hogar. Para las
mujeres de Buenos An'es solo habxa tres opc1ones el matrlrmo la solteria o la
entrada en un convento de clausura.

Por los informes de los viajeros que visitaron Buenos Aires sabemos que las
mujeres que elegian el matrimonio o la solteria debian llevar una vida franquilay
cortés centrada en el haogar.y.en la iglesia. En sus hogares, y en las reuniones
sociales, las mujeres no debian desplegar inteligencia, sino mas bien brindar el
toque amable a losinvitados, ser capaces de una charla agradable y vivaz, de bailar
danzas espafolas y francesas, tocar la guitarra y cantar.? Otra cosa que podian
hacer las mujeres era tocar el arpa. Siempre iban acompanadas cuando salian de
sus casas, y las bien educadas no se mezclaban con la gente “vulgar”. Vidal observé,
por ejemplo, que las mujeres respetables no frecuentaban los mercados de alimen-
tos de la ciudad.? Aunque las invitaban a bailes, fiestas y tertulias, quedaban
excluidas de muchas de las reuniones que abundaban en la vida social de los
hombres. Las mujeres portefias, valoradas por cualidades esencialmente infantiles,
eran también castigadas como nifios. La esposa o la hija de un hombre de clase
media o alta podia ser internada por su esposoo su padre en unainstitucién religiosa
femenina cuando se consideraba que su conducta no era la adecuada para su rango
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y su clase. Las mujeres que se negaban a vivir con sus maridos generalmente eran
enviadas a la Casa de Nifias Huérfanas; las muchachas que habian desafiado a sus
padres también eran internadas alli o en la Casa de Ejercicios. Marfa (Mariquita)
Sanchez de Velazeo, hija del comerciante Cecilio Sanchez de Velazco, fue enviada
a la Casa cuando se enamord de alguien que no aprobaban sus padres.”

Si se considera su posicién inferior, algunos de los derechos legales de las
portefias son sorprendentes. Las mujeres podian ser nombradas tutorasy. gum‘dla.-

nas de sus propios hijos a la muerte de sus maridos, También podian servir como:
administradoras de los patrimonios de sus maridos. Sin embargo, en ‘general se’
pensaba que aunque eran legalmente competentes para cumplir con esos roles, alas®

mujeres les faltaba suficiente conocimiento de la vida en general y de los negocios/

en particular como para tener éxito. La mayoria de Ios comerciantes, por lo tanto,
nombraban a sus esposas primeras ejecutoras de sus patrimonios, pero convertian
esta posicién en un titulo puramente honorifico; o bien otro hombre era nombrado
como co-ejecutor, o se establecia que el segundo y el tercer ejecutor se harfan cargo
de la administracién real del patrimonio.® De vez en cuando un comerciante cam-
biaba de idea, limitando primero y ampliando después los privilegios ejecutivos de
su esposa.®

A veces una mujer realmente manejaba el patrimonio de su marido, e incluso
se hacra cargo de los negocios, ya fuera sola o en conjuncién con un hijo o un cuflado.
Flora de Azcuénaga, por ejemplo, hija de Vicente de Azcuénaga, uno de los
principales comerciantes del periodo, y esposa de Gaspar de Santa Coloma, otra
importante figura mercantil, realizé con éxito algunas de las transacciones comer-
ciales menores que sumaridodejéal moriren 1815.” Maria Bernarda de Leziea, hija
de Juan de Lezica y viuda de Francisco de Segurola, continué también algunas de
la transacciones comerciales de su marido, haciendo préstamos a comerciantes,
pero es probable que haya buscado primero el asesoramiento de su hermano, Juan
José de Lezica.® Una viuda de comerciante mds tipica fue Catalina de Pizarro.
Catalina, una mujer sumamente capaz con buen sentido comercial (a juzgar por el
juicio legal con su yerno), peticioné a la corte para que nombrara a Diego Agiiero,
comerciante, guardidn financiero de su hijo en lugar de ella. Tanto Catalina como
su hijo, Miguel José Caviedes, opinaban que la herencia del muchacho necesitaba
el asesoramiento de un hombre para darle un uso provechoso. Miguel José atestigué
que “no puede lograr mi legitima los adelantamientos y giro ventajoso de que es
capaz, por defectuar en mi madre, como en mujer, tanto las proporciones de
adelantarla”.® Catalinaestuvo de acuerdo, declarando que “una mujer por sumismo
sexo y calidad no puede entrar en aquellos manejos y negocios que son indispensa-
bles para el acrecentamiento de bienes”.!®

Aunque a las mujeres no se las alentaba para que siguieran estudios superio-
res, y no se les permitia asistir al Colegio de San Carlos, si ; se les permitia obtener
una educacién bdsica. Casi el 90% de las esposas de los comerciantes portenos
po&iﬁh por lo menos firmar aunque a veces con una caligraffa muy infantil. Mas de
una esposa de comerciante sabia hacer anotaciones legibles aunque su caligrafia
también parece la de un nifio, o la de un adulto con poca prictica en la escritura."
El esfuerzo de firmar, de escribir sus nombres, aparentemente se hacia demasiado
grande a medida que las esposas de los comerciantes avanzaban en edad. Petrona
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Vera, esposa de Juan José de Lezica, podia firmar en 1776, pero 38 afios después dijo
que no podia firmar un documento por “no saber”.:2

Durante la primera parte del siglo dieciocho las mujeres eran educadas en el
ho«rar peroyae en 1a demda de 1770 aparecig una nueva educqcmn insti r,ucmnal el

, na
cnsmana OTTAs | tm eas adecuadab asu sexo” alas seforitas, ya estaba funcxonando

en 1772. Fundado originalmente para educar a las huérfanas, la escuela se
expandid hasta incluir a las hijas de “personas decentes y distinguidas” quienes,
aunque estudiaban el mismo programa que las huérfanas, recibian sus clases en
una habitacién aparte, lejos de las habitantes del orfanato.’® Las “colegialas” debian
pagar arancelesmensuales de 2 pesos y 1 real. Muchos de los comerciantes masricos
mandaban a sus hijas a esa escuela; entre las primeras alumnas estuvo una de las
hijas de Vicente de Azcuénaga. Hacia 1792, 5 de las 22 estudiantes eran hijas de
comercianteslocales.'* Ademds, otrasescuelas parroquiales, comola de San Miguel,
brindaban también educacién a sefioritas de buena familia.!s

Aunque muchas esposas de los comerciantes apenas sabian leer y escribir, esta
alfabetizacion rudimentaria (por ejemplo poder firmar con el propio nombre) es
bastante notable en términos de las sociedades y de la época. La alfabetizacién no
estaba muy difundida y era muy poco frecuente entre los miembros del sexo
femenino. Mujeres socialmente tan prominentes como Inés y Antonia Chauri,
hermanas solteras y sobrinas del dedn de la Catedral de Buenos Aires, José de
Andujar, eran totalmente analfabetas.' Por lo tanto, los datos sugieren quelaclase
comerciante daba especial importancia a aprender a leer y a escribir, hasta el punto
de estimular a las esposas y a las hijas (futuras esposas de comerciantes) a que
adquirieran por lo menos los conocimientos mas elementales.

La educacion; tanto-formal. camo.informal, estaba destinada a preparar a
la joven para el matrimonio. Los comerciantes solian casarse y, como 8l 'matrimo-
nio servia para marcar la iniciacion formal en el grupo de comerciantes, el
matrimonio también producfa un alto grado de estabilidad geografica. En el
momento del censo de 1778, el 76% de los comerciantes de la ciudad estaban
casados, y casi todos vivian con sus esposas en Buenos Aires. El pequefio grupo de
comerciantes que se habia casado en Espafia y habfa dejado a sus esposas en la
peninsula cuando vinieron abuscar fortuna en el Nuevo Mundo, generalmente eran
transitorios.”” Sélo el 10% de los comerciantes del ano 1778 permanecieron solteros
toda la vida.

les de los comerciantes son importantes porque reflejan
los grupos de status. ablertos_&.lgg erciantes (por ejemplo, los grupos que
trataban a los comerciantes como aprommadamente iguales).”® Los antecedentes
ocupacionales de los padres de las novias de los comerciantes, afortunadamente,
estdn bien documentados y son. sumamente 1mportantes para comprender Ias
pautas de movﬂlda,d social del grupo de comerciantes; " UT 66% dé 145 esposas de
éstos eran hijas de comermantes, y casl todos sus padres trabajaban en el comercio
en Buenos Aires. Sélo un dieciocho por ciento de esos padres eran militares de alto
Tango; y como sus esposos, las esposas de los comerciantes generalmente no eran
hijas de profesionales ni de burécratas. A diferencia de sus maridos, muy pocas

esposas de comerciantes tenian padres que fueran terratenientes. Esta diferencia
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ocupacional esta vinculada con origenes geograficos diferentes de los mercaderes y
sus esposas. . _

La gran mayoria de esposas de comerciantes eran nativas de Buenos Aires; sus
esposos generalmente habia nacido en Espafa. Sélo un 9% de las esposas ha'bla
nacido en Espana y el mismo nimero habia nacido en otras dreas de las co](‘fmas,
principalmente en las ciudades del interior del drea del Plat.:a oenel A]?.o Peru. Por
lo tanto, las esposas eran en su mayoria criollas de nacimiento, relacmnadgs con
familias establecidas, con raices locales, mientras que los esposos comerciantes
generalmente eran de afuera. El matrimonio servia como vehiculo por el cual el\
comerciante nacido en Espafa consolidaba su posicién en la sociedad por.t‘er'ua. Estal
pauta de la mujer criolla socialmente establecida que se casaba con el recién llegado
de Espafa era la norma aceptada en Buenos Aires como en la mayor parte de/
Hispanoamérica; todas las otras pautas son algo z?‘tl'picas.19 }

El patrén mtmmgmalw.ypi@amme;@§,§p¢gllva§;s;qn.hgmhr,e:isﬂ?_%glfs se
repitié durante varias generaciones durante el periodo colonial. Hay muchisimos
ejemplos de hijas dé comerciantes portefios que se casaban con esPanoles, lo mismo
que sus madres. Cuando un comerciante portefio, criollo o espafiol, se casaba con
una novia nacida en Espafia ella siempre estaba asociada por parentesco con una
de las familias mercantiles de Buenos Aires. El hijo de Juan Martin de Pueyrred(?n,
por ejemplo, un joven comerciante criollo, se casé con su prima, Dolores Pueyrredén,
nativa de Cadiz.

La edad relativamente temprana en la que llegaban a la colonia los. fut?uros
comerciantes y su comparativa pobreza en esa época temprana de la vifia, significa-
ba que la inmensa mayaria de los comerciantes llegaban a‘Buenos Aires solteros,
comenzaban a trabajar en el comercio y, después de unos diez afos, se casaban en
la colonia. Por supuesto esto reforzaba su eleccién de mujeres portefias como
esposas. .

El alto grado de endogamia de clase demostrado por el grupo comgrmar"&e daba
continuidad a las empresas mercantiles de la época. A través del matrimonio de sus
hijas con comerciantes mas jévenes, los comerciantes de la colon.la c1mentab§.n
viejas sociedades y formaban otras nuevas. Para el padre, el casam1gnto de. su hija
con un comerciante mas joven prometia la continuacién del negocio familiar, l’a
introduccion de nuevas energias y capital y una vida decente para su hija. Habia
casado a su hija con un hombre cuya conducta podiaentendery juzggr, cuyas pautas
de moderacién, trabajo intenso y buen sentido comercial eranidénticas a l.as suyas.
Para el novio, su matrimonio con la hija del comerciante anunciaba una alianza co‘n
un colega establecido, la extensién del negocio y los contactos personales a‘t’raves
de los oficios de su suegro, el acceso a mercaderias y a préstamos, y la acept:ggon por
parte de otros comerciantes. El joven comerciante que se casaba con lg hija de_ u
comerciante demostraba ser un participante serio de lavida y el comercio porterios.
Su buena disposicién para establecerse, junto con su entrada en una familia
comerciante establecida, era la iniciacién final para entrar en el grupo.

Los antecedentes socioeconémicos de las esposas de los comerciantes revelan
que el matrimonio era tan importante como el comercio para bri.ndar una v1:a de
movilidad social a los comerciantes de Buenos Aires. Los comerciantes tendl?.n a
casarse con mujeres jovenes que pudieran proporcionarles las conexiones sociales
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y profesionales necesarias dentro de la colonia. EJM% era el del
matrimenio _de un comerciante con una joven de familia portefa que habia
a;c_lgliilido sufortuna en el comercio. Sélolos masricos, 0los hijos de los comerciantes
establecidos, se casaban con mujeres criollas de otros grupos sociales o ubicaciones
geograficas. Estos hombres, mas seguros en su posicién econémica y social y, en el
caso de los hijos comerciantes, poseyendo ya los lazos deseados con un comerciante
establecido, tendian a casar a sus hijas con militares, burécratas y profesionales.
Aunque las familias no mercantiles no brindaban el apoyo econémico de las familias
de los comerciantes, casarse con la hija de un militar importante o de un hombre de
gobierno podia fortalecer la posicidn social de un joven comerciante en forma
considerable.

Casarse con una joven de clase alta 0 media de la ciudad era la meta de todos
los jovenes comerciantes. Y los comerciantes locales se sentian muy felices de

"“satisfacer estos deseos cuando se trataba de jovenes que habfan demostrado talento

y sentido comercial. Se consideraba que los comerciantes esparioles en especial eran
maridos excepcionales, trabajadores y dedicados. Como sefiala un visitante de
Buenos Aires, “Estas casas (familias)... son las que se reputan por las de major
distincidn, y se les estan continuamente agregando al presente otras nuevas de
vecinos y forasteros, que fomenta el mayor comercio que goza ese pafs...”.

Elmatrimonio era de interés comercial ylaeleccién de la parejanunca quedaba
a cargo de la mujer. Se temfa que su decisién pudiera ser puramente roméntica y
que no tuviera en cuenta los intereses comerciales y sociales resultando, por lo
tanto, dafina para el futuro econémico y social de su familia. Se pensaba que el
padre era quien podia tomar una decisién correcta, eligiendo un marido que no sélo
pudiera mantener a su hija, sino que mejorara los intereses comerciales de la
familia. Maria Sanchez de Velasco describié los arreglos para un matrimonio entre
Jjovenes de las familias comerciantes de la siguiente manera:

“Venia un paisano a buscar la vida, lo ayudaban al momento. El dinero no
ganaba réditos, lo guardaban; asi, pronto lo protegian. Este era un novio para
alguna de las hijas. El padre arreglaba todo a su voluntad. Se le decia a su
mujery alanovia tres o cuatro dias antes de hacer el casamiento; esto era muy
general... Las pobres hijas no se habrian atrevido a hacer la menor observa-
cién, era preciso obedecer. Los padres crefan que ellos sabian mejor lo que
convenia a sus hijas y era perder tiempo hacerles variar de opinién. Se casaba
una nifia hermosa, con un hombre que ni era lindo, ni elegante, ni fino y
ademds que podia ser su padre, pero, era un hombre de juicio, era lo preciso.™!

Con frecuencialos comerciantes elegian sus empleados o sus socios mds jévenes
como yernos. La evidencia de los “capitales” demuestra que era muy comiin que el
comerciante joven tuviera algunas relaciones comerciales con su suegro antes de
hacer el voto matrimonial. Aunque lo m4s comtn era que una sola de las hijas se
casara con un comerciante, en muchas familias donde habia muchas hijas mujeres
y candidatos comerciantes apropiados, hasta seis hermanas se casaban con los
asociados de negocios del padre. Un ejemplo es el de los hijes de Francisco de
Segurola y Maria Bernarda de Lezica, que era ella misma hija de un comerciante.
De las siete hijas que sobrevivieron, seis se casaron con comerciantes y una se hizo
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monja. Uno de los hijos de los Segurola también se casé con la hija de un comerciante
local

Independientemente de la profesion de un suegro de un comerciante, habia una
marcada diferencia entre la edad del casamiento para los comerciantes y sus
esposas. De los comerciantes, el 58 por ciento se casaban por primera vez entre los
25 y los 34 anos; el 27% se casaban entre los 35 y los 44. Sélo el 12 por ciento de los
comerciantes se casaban antes de obtener la mayoria de edad legal (25 afios), y éstos
tendian a ser hijos nativos de comerciantes establecidos que habian dado garantias
de seguridad socialy econémica. Por contraste, el 55 por ciento de las esposas de los
comerciantes tenian menos de 20 afios de edad en el momento de casarse; el 36 por
cientotenian entre 14y 17 afios de edad. Después del vigésimo cumpleafios,la tasa
matrimenial descendia bruscamente para las mujeres: s6lo el 15 por ciento de las
esposas de comerciantes se encontraban entre los 21 y 23 afos de edad en el
momento de casarse, y otro 15 por ciento eran mayores de 23. La gran mayoria de
las esposas de comerciantes eran menores desde el punto de vista legal en el
momento de casarse y como tales tenian que obtener el consentimiento de sus
padres. Cualquier posibilidad de casarse con un hombre que no fuera el elegido por
sus padres disminuia por lo tanto y la tendencia a utilizar el matrimonio como
vehiculo para fortalecer las relaciones comerciales se reforzaba. La edad promedio
de un comerciante en el momento de su primera boda era de 35 afios; la edad
promedio de la novia, 18.

El pequeno grupo de mujeres que se casaban a la edad relativamente tardia de
entre 24 y 29 afios, generalmente se casaban con hombres que, desde el momento
de 1a llegada a Buenos Aires hasta el momento de su muerte, mostraban gran
movilidad social. Cabe hacer la hipétesis de que estos hombres, pobres en el
momento de su casamiento, tuvieron que conformarse con mujeres que iban camino
de convertirse en solteronas. Ejemplos de esta conducta fueron demostrados por
José Riera, Juan Bautista de Azcuénaga, Bernardo Pereda y Domingo de Basavil-
baso, todos los cuales se casaron con mujeres mayores.

La diferencia enlas edades respectivas en el momento del casamiento entrelos
comerciantes y sus esposas se refleja en el censo de 1778. Del grupo de 111 parejas
de familias de comerciantes que existian en Buenos Aires, el 56 por ciento de los
maridos eran de 5 a 14 afios mayores que sus esposas. Otro 24 por ciento de los
maridos eran mas de quince afios mayores que sus esposas, mientras que séloen un
15 por ciento de los matrimonios los esposos pertenecian aproximadamente al
mismo grupo de edad. Sélo en un 5 por ciento de los matrimonios la novia era mayor
que el novio. En todos esos casos la mujer ya habia pasado la primera edad para
casarse en el momento de la boda.

Es importante advertir que la continuidad de las empresas familiares y
comerciales en la comunidad mercantil se conseguia mds a través del matrimonio
de las hijas de los comerciantes que a través de los hijos de los comerciantes que
seguian la misma carrera que sus padres. La mitad de los comerciantes tenian uno
o m4s hijos varones que seguian una carrera mercantil, pero mas de los dos tercios
de los comerciantes tenia por lo menos una hija que se casaba con un comerciante.
Por lo tanto era el yerno, no el hijo, quien generalmente heredaba la posicién
econémica del comerciante, sus relaciones y sus actividades comerciales, porque
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aunque los aspectos materiales del patrimonio tenfan que dividirse en el momento
de la muerte, podian mantenerse las relaciones sociales y comerciales. Aunque a
primera vistano lo parece porque el yerne del comerciante tiene otro apellido. yran
parte de la continuidad comercial entre las generaciones se mantuvo a través de la
linea femenina de las familias mercantiles. Asi se establecieron los grandes clanes

mercantiles, que fueran de importancia central para la sociedad del Buenos Aires
virreinal. ——

Enel momento del casamiento, el padre de unajoven podia darle una dotey, pero
esta practica estaba lejos de Ser universal y generaTmente no era un_ vehiculo
importante para-la‘tfansferencia de Tigiis745S616 Tas tres cuartas partes de las
novias de los comerciantes tenian dote en el momento delaboda, y de éstas un cuarto
recibié dotes de menos de 2.500 pesos. E] 10 por ciento de los comerciantes que
declaraban un “capital” se casaban con una mujer sin dote. Sélo el 8 por ciento de

las esposas de los comerciantes recibian grandes dotes de mas de 25.000 pesos. El

“valor generalmente bajo_de las dotes sugiere que lo que se valoraba no eran los

bienes sino mds bien las relaciones : sociales y comermales que la novia traia al’
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casamiento. e

No habia un patrén muy fijo en la relacién entre la cantidad de riqueza que un
hombre posefa en el momentode casarse y el tamario de la dote que su esposarecibifa.
En algunos casos el tamario de la dote era mayor que el del “capital” (Martin de
Alzaga, Inchaurregui, Ruiz Gaona, Wright, Erezcano, Letamendi) lo cual sugiere
que la novia probablemente pertenecia a un nivel sociceconémico mas alto que el
novio. Enotros casos las cantidades del “capital”y de la dote eran aproximadamente
las mismas (Basavilbaso), pero en la mayoria de los casos, el “capital” era mds
grande que la dote. Aun cuando el padre de una mujer no pudiera proporcionar una
dote, ésta seguia siendo una esposa socialmente elegible por sus conexiones con
otros comerciantes. Las mujeres sin dote se casaban con hombres cuyos “capitales”
iban de muy grandes (Capdevilla) a muy pequefios (Pereda). Tampoco aqui hay un
patrén muy nitido.

Las dotes consistian.principalmente en ropa parala.novia, perq también era
habitual incluir esclavos, propiedades, casas, utensilios de cocina, muebles, cua-
dros, joyas, utensilios-de plata telasy ob;et‘.os sagl‘_ados ‘Tos comerciantes mas ricos
también inclufan dinero en efectivo en las dotes de sus hijas. Legalmente una dote
slempre pertenecia a la mujer, aunque su control, en realidad, pasara directamente
de manos de su padre a las de su marido, dejandola a ella sin control en absoluto.
Sélo después de la muerte del marido la dote volvia a la mujer, en bienes (aunque
no necesariamente los mismos bienes que ella llevara al matrimonio) por valor de
la misma cantidad que la dote original.

Algunas dotes que se otorgaban en los casamientos de comerciantes eran
espléndidas sin duda para las pautas de la época, pero dar una dote, como hemos
visto, estaba lejos de ser un hecho universal, aun entre los muy ricos. Manuela de
Lezica, por ejemplo, hija de Juan José de Lezica, no recibié ninguna dote en el
momento de su casamiento con Francisco Tellechea. Como su marido era rico é
mismo, y Manuela era su segunda esposa, y ademas su padre tenia dificultades en
dar parte de su capital en ese momento, Manuela entré en el matrimonio sélo con
“la decencia de su persona”.® Entre las dotes m4s grandes que se otorgaron a las
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mujeres que se casaban con los comerciantes hubo una de 30.000 pesos, otorgada a
Juana de Lezica, otra de 20.029 pesos a Flora de Azcuénaga, y otra de 20.000 pesos
a Maria Bernarda de Lezica.?®

Aungue la mayoria de las dotes se daban en el momento del casamiento, a veces
habia gran demora hasta que se entregaban los bienes al nuevo marido. Esta
prictica del pago demorado a menudo ocasionaba quejas por parte del novio, que
estaba ansioso por incrementar su fortuna material, y también por adquirir una
nueva fuente de capital l{quido; sin embargo la practica permitié a muchos suegros
comerciantes seguir invirtiendo dinero que legalmente ya no era suyo.

La dote.era, tedricamente, una porcién de la herencia de la mujer, y general-
mente se sustraia de su parte del patnmpmo'de ué})adres Algunas mujeres que
no llevaban dote en el momento del casamiento, de todas maneras recibian
eventualmente considerables herencias por la unién. La primera esposa de Fran-
cisco Tellechea, Matea de Caviedes, por ejemplo, no llevé dote cuando se casé con
Tellechea, pero mas tarde heredé alrededor de 12.000 pesos en propiedades, objetos
de plata, joyas y ropa de su padre comerciante y su madre.”’

La dote s6lo reflejaba la riqueza total de Ia novia cuando los dos padres habfan
muerto en el momento del casamiento. La novias con dote también podian heredar
sumas adicionales de dinero o bienes.? La ventaja de recibir una dote grande en el
momento del casamiento, en vez de esperar una herencia, era que aumentaba el
poder econdémico del novio en fecha mas temprana. En cambio al padre de la novia,
especialmente si era un comerciante activo, no lo hacfa muy feliz renunciar a una
porcion sustancial de su capital de trabajo en vida, y preferfa dar apoyo social mas
bien que econdémico.

_ Gran parte de la herencia o dote de una mujer consistia en bienes, perola parte
de la herencia o dote que estaba en dinero en efectivo generalmente era invertida
por el marido comerciante en el comercio o en un préstamo comercial. Por ejemplo,
en la dote de Marfa de la Encarnacién Cires, hija del comerciante Eusebio Cires y
esposa del comerciante Gabriel Real de Azda, entre otras cosas, habia 2.000 pesos
en efectivo. Esta suma, recibida por Real de Aziia el 1 de enerode 1798, fue prestada
por él a Prancisco de Esealada, un colega comerciante, el 2 de enero de 1798.%

Cuando la hija de un comerciante casaba con otro comerciante, a menudo su
dote se ligaba con cuestiones comerciales. La dote podia ser usada por los padres de
la novia para transferir transacciones comerciales al novio o para pagar deudas
entre suegroy yerno. La dote también podia ayudar al novio a fortalecer su posicién
en el comercio portefio. Los negocios estaban relacionados con el matrimonio en la
dote de Gabriela Basavilbaso, hija de Domingo de Basavilbaso, un importante
comerciante de la época. Gabriela se casé en 1753 con Pascual Ibafiez de Echaurri,
socio de su padre en un negocio. Como parte de la dote de Gabriela, Ibdfiez de
Echaurri recibié 6.752 pesos en mercaderias, correspondientes a la parte del padre
de ella en el negocio.® De este modo Basavilbaso usé la dote de su hija para vender
su parte del negocio, mientras que Ibdfiez de Echaurri la usé para comprarle su
parte a su suegrosin quedar en deuda con é1. Legalmente Ibafiez de Echaurri quedé
en deuda con su esposa, pero era una deuda sin términos ni interés.

En algunos casos, grandes partes de las dotes de las esposas consistian en
deudas con los padres fallecidos de las mujeres. La dote que recibié Maria
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Magdalena Carrera, hija del finado Francisco de Carrera y Josefa de Inda, en el
momento de sumatrimonio con Martin de Alzaga contenia, ademads de 20.665 pesos
en ropa (tanto nueva como usada), muebles, esclavos y joyas, 19.105 pesos como
pago de deudas al patrimonio de Carrera.®! Alzaga, un joven que apenas comenzaba
su carrera en el comercio mayorista, acepté recibir este dinero en nombre de su
esposa y, en realidad, eventualmente pudo recuperar 16.590 pesos.” El control de
estas deudas dio a Alzaga mayor dominio econémico y lo ayudé a mejorar su propia
posicidn, a la vez que continuaba con las operaciones comerciales iniciadas por
Carrera. Para la madre de la novia habia también una clara ventaja en el
casamiento de su hija con un comerciante. Alzaga poseia el conocimiento comercial
necesario parareintegrar el dinero que debia al patrimonio de Carrera; las deudas,
que hubieran carecido de valor en las manos de la viuda de Carrera, se convertian
ahora en capital circulante en manos de su yerno comerciante.

El arras también se incluia a veces en el contrato matrimonial independiente-
mente de la dote. Este regalo, que el novio brindaba a la novia en tributo a su
virginidad, pureza, virtud y buena crianza, legalmente nunca era mds que un 10 por
ciento de la riqueza total del novio. Al arras generalmente se le asignaba un valor
y, como en el caso de la dote, no pasaba a manos de la novia hasta después de la
muerte del marido cuando, como en el caso de la dote, ella generalmente recibia el
valor del arras en forma de bienes. Aunque originariamente consistia en trece
piezas de plata, el arras usualmente oscilaba entre los 1.000 y los 16.000 pesos.

Los comerciantes, en su inmensa mayoria, estaban a favor del casamiento, ya
fuera con un comerciante o con un militar, como estado adecuado para sus hijas
nubiles. La enorme mayoria de las hijas de los comerciantes que sobrevivian hasta
la edad adulta se casaban (82 por ciento), pero de las que no se casaban séloalgunas
entraban en conventos y hacian votos religiosos.® Lo mismo que las mujeres que
estaban por casarse, las que iban a hacerse monjas recibfan dotes de sus padres en
el momento de tomar los votos finales pero, en el caso de una mujer que entraba en
un convento, la dote era obligatoria. La dote que recibia una monja, a diferencia de
la que recibian sus hermanas seculares, siempre era en dinero en efectivo, que debia
entregarse de inmediato a la orden religiosa. Por ejemplo, Maria Eusebia de Gainza,
hija de José Blas de Gainza, entré en Orden de Santa Catalina en 1795.% La Orden
fij6 su dote en 1.500 pesos. Esta suma, aunque no era exorbitante si se la compara
con algunas de las dotes mds grandes que recibfan las mujeres del grupe de
comerciantes, tendia a limitar la entrada en las érdenes a las hijas de comerciantes
ma4s ricos o a las que tuvieran cantidades mas grandes de capital liquido.

Desde el punto de vista del comerciante, independientemente de su piedad
religiosa, la-entrada.de-une-hija-en-un-convento no era muy deseable, porque la
apartaba definitivamente del mercado del matrimonio y de su funcién de cimentar
los lazos de negocios a través del matrimonio. El prerrequisito de que las monjas
tuvieran dote, y de que esa dote fuera en dinero en efectivo disminuia aun mas el
atractivo de la vocacién religiosa a los ojos de los comerciantes.® El comerciante no
podia postergar a voluntad la entrega de parte de su capital, ni podia usarlas deudas
o los bienes de su negocio para dar la dote a su hija. Muchas de las jovenes que
entraban enlos conventos tenian auténticas vocaciones religiosas pero por lomenos
un observador contemporaneo explicd la eleccién de una vida religiosa en términos
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derebelion contra el matrimonio con un hombre que la muchacha no amaba. Segiin
Maria Sdnchez de Velasco, “Muchas jévenes preferian hacerse Religiosas, que
casarse contra su gusto, con hombres que les inspiraban adversiéon més bien que
amor™.® Sin embargo, comparativamente pocas hijas de comerciantes elegian la
vida religiosa, prefiriendo el matrimonio al retire religioso.

La ceremonia catélica del matrimonio, tal como se practicaba en el Buenos
Aires colonial, era un ritual en dos partes que consistia en una misa nupcial que se
decia en el momento de la verdadera boda, seguida por una velacién, ceremonia del
velo. La misa nupcial se decia en la catedral o en una de las iglesias parroquiales
de la ciudad, pero a las hijas de los comerciantes mas ricos frecuentemente las
casaba el obispo en su palacio episcopal.’” A menudo la misa nupcial era privada, y
se limitaba solo a los familiares mas cercanos y los amigos, pero muchos de los més
importantes matrimonios de comerciantes de la época, especialmente aguellos en
que tomaban parte funcionarios importantes del gobierno, atrafan gran niimero de
participantes.® Tanto la misa nupcial como la velacién incluian la participacién de
testigos que también actuaban como padrinos rituales para la pareja. Muy a
menudo sélo habia un conjunto de padrinos rituales, pero podian nombrarse
diferentes padrinos para cada ceremonia.

Aunque es poco frecuente, hay registro de matrimonios secretos realizados por
loscomerciantes de Buenos Aires. Jacobo Adrian Varela, comerciante original de La
Corufia, se casé con Marfa de la Encarnacion San Gines, hija de Manuel Alfonso San
Gines, comerciante y Alguacil Mayor de la Inquisicién, el 16 de junio de 1792 enun
oficio privado, secreto. Aunque se desconoce la razén del secreto, es evidente que la
pareja estaba ansiosa por casarse; habian recibido una dispensa de amonestaciones
antes del casamiento. Nueve meses después, la pareja participé en una ceremonia
de velacién secreta. En los dos momentos a los padrinos se les hizo jurar que
guardarian secreto. Dos semanas después de la ceremonia de velacién, la Iglesia
anuncié publicamente el matrimonio.*

Aunque nunca se sancioné oficialmente, hay motivos para pensar que existia
la practica del matrimonio “a prueba” por parte de algunos comerciantes, especial-
mente entre los de medio social y econémico mds bajo. Estas uniones sélo se
formalizaban después del nacimiento de un hijo, sugiriendo que la fertilidad de la
mujer era de importancia capital para la unién. Un posible ejemplo de matrimonio
“a prueba” fue el de Joaquin Pinto. Pinto, un inmigrante de Montafias de Burgos,
que empez6 como comerciante pobre y logré abrirse camino en las filas de los
importadores en mediana escala, registra el bautismo de su hija de tres dias de edad,
Marcelina Josefa, el 27 de abril de 1764. La madre de la criatura era Rita Lobo,
nativa de Buenos Aires.* Tres meses mas tarde, el 1 de agosto de 1764, Joaquin
Pinto y Rita Lobo se casaron en una ceremonia privada en la catedral; recibieron el
veloel 4 de septiembre del mismo afio.*! Su anterior unién ilicita no afecté en modo
alguno su respetabilidad. ‘

Los comerciantes solteros a veces tenian liaisons con mujeres jévenes que
conducian al nacimiento de hijos ilegitimos. Estas mujeres, aunque descendientes
de espatfioles, no se consideraban socialmente aceptables como novias para sus
amantes, tal vez porque no tenian conexiones comerciales. Manuel de Escalada y
Manuel Joaquin Zapiola, dos importantes comerciantes portefios, fueron los dos
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padres de hijos ilegitimos en una temprana época de sus carveras; se decia que
Miguel Capdevilla era padre de por lo menos tres hijos bastardos.®? Todos estos
hombres se ocuparon de hacer provisiones para sus hijos ilegitimos aunque su
disposicién a aceptar plenamente la paternidad de los bastardos diferia en cada
caso.

Los casamientos de comerciantes solian ir seguidos muy pronto del nacimiento
de un hijo, y esto, unido a la diferencia de edades entre un comerciante y su esposa,
afectaba la piramide de edades de las esposas de los comerciantes. E] parta.era
extremadamente azaroso y muchas mujeres morjap.aldaraluz. Elriesgo de muerte
en el parto era mds alto en las primerizas y cuando la madre tenia mds de 25 afios.
De las mujeres casadas con comerciantes que existian en Buenos Aires en 1778, el
51 por ciento entraba en el grupo de edades entre 25 y 39 afios, y el 22 por ciento en
el grupo de edades entre 15y 24 afios. Sélo el 27 por ciento de las mujeres tenfa mas
de 40 anos.

No hay datos que permitan calcular relaciones demogréficas sofisticadas tales
como la tasa de mortalidad o el promedio de esperanza de vida para el Buenos Aires
colonial. Es muy probable que el promedio de esperanza de vida fuera bajo, y que
los 35 o 40 afios fueran la edad de fallecimiento general para la poblacién portedia.
Como los comerciantes pertenecian a una clase social y econdmica privilegiada, y
como ellos si recibian tratamiento médico, el promedio de esperanza de vida para
los adultos del grupo debe haber sido mas alto que para la poblacién en general.

Los datos que poseemos para la poblacién mercantil, la edad de los comercian-
tes que sobrevivieron lo suficiente como para establecerse y fundar una familia,
sefialan vidas sorprendentemente largas, considerando 1a edad y el nivel higiénico
de la colonia. Los comerciantes de Buenos Aires vivian hasta la edad de 67,5 afios,
en promedio (N=52); el promedio de esperanza de vida de sus esposas (N=40) era de
56,3 arios.

Algunos de los comerciantes llegaban a edades que aun hoy son bastante poco
frecuentes. Cristébal de Aguirre, por ejemplo, vivié hasta los 94 afios; Francisco
Antonio de Escalada llegé a los 86, y tanto Gregorio Ramos Mexia como José de
Lezica a los 80. En el otro extremo, Francisco de Segurola, Andrés Rincén y
Francisco de la Pefia murieron todos a los 48 afios de edad. No todas las esposas de
los comerciantes morfan jévenes. Algunas vivieron hasta la séptima u octava
década de sus vidas, incluyendo a las consortes de Juan José de Lezica, Francisco
de la Pefia, Antonio José de Escalada, Gaspar de Santa Coloma, Isidro José
Balbastroy Francisco Baldovinos. Pero el parto, tantoindirecta como directamente,
a menudo llevaba a la muerte a las mujeres a una edad temprana. La primera
esposa de Eugenio José Balbastro, la primera esposa de Antonio José de Escalada,
yla primeray segunda esposas de Francisco Tellechea, por ejemplo, murieron todas
al dar a luz, y todas tenian menos de 35 afios en el momento de la muerte.

Las tasas de mortalidad para las esposas de los comerciantes tendian a ser
aproximadamente las mismas en todos los grupos de edades con una tinica caida
notoria en las mujeres de entre 45 y 49 afios de edad. Estos datos refuerzan la
observacién de que el parto era una causa significativa de mortalidad entre las
mujeres; sélo en el grupo de las que eran demasiado grandes para tener hijos, pero
demasiado jévenes para morir de enfermedades que generalmente se asocian con la
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vejez, la tasa de mortalidad estd muy reducida entre las esposas de los comercian-
tes. Los comerciantes, por otra parte, no tenfan una mortalidad apreciable hasta la
edad de 45 afos. Excepto una caida en la mortalidad en el grupo de 55 a 59 afios,
la tasa de mortalidad masculina sigue una curva bien definida, con picos en las
edades entre 70 y 74 afios, una esperanza de vida notable para el siglo dieciocho.

A pesar del riesgo de muerte durante el parto o después de éste, los comercian-
tes y sus esposas, en general, disfrutaban de largos matrimonios. Esto es especial-
mente cierto si se considera la breve duracién de la vida y la consecuente breve
duracién de los matrimonios en la poblacién en general. En un grupo de 54 parejas
comerciantes praminentes, el mairimenia-proamedia.duraba~26-afios. Algunas
parejas de comerciantes estuvieron casadas hasta 55 afios (Joaquin Pinto y su
esposa) mientras que no eran infrecuentes los matrimonios que duraban de 40 a 50
afios. En_el otro_extremo del espectro, algunos matrimonios de comerciantes
duraban.menos de 5 afos, y generalmente terminaban con la muerte de la esposa
en un parto. Ramos Mexia, Sancho Larrea y Tellechea quedaron viudos durante los
tres primeros afios de matrimonio por complicaciones que siguieron al nacimiento
de un hijo. La existencia de muchas parejas de comerciantes que habian estado
casadas durante un tiempo comparativamente largo, aumentaba la impresién
solida y respetable de todo el grupo comerciante; la duracién de las uniones también
fortalecia los lazos entre un comerciante y los parientes de su esposa.

Aungue el niimero de hijos de una pareja comerciante estaba muy influido por
la duracién del matrimonio, habia otras variables, tales como la edad de 1a madre
en el momento de casarse y la edad de 1a madre al comienzo de 1a menopausia, que
también determinaban el tamafio de la familia. No hay indicacién de ningin
esfuerzo consciente por limitar el tamafio de la familia entre los comerciantes, pero
factores tales como la salud general de la madre, la infertilidad, y una tendencia a
tener abortos afectaban el nimero de hijos de las mujeres de los comerciantes. Del
grupo de muestra de 54 parejas de comerciantes cuyos datos estdn completos, el 12
por ciento de las mujeres que estuvieron casadas mas de diez afios fue estéril, o tuvo
so6lo 1 o 2 hijos. Hay que recordar que este grupo representaba a los miembros de la
sociedad que disfrutaban de mejor nivel de vida, alimento més variado y mejor
atencion médica que la poblacién en general. La infertilidad entre la poblacién en
general sin duda era mds grande. La infertilidad en el grupo mas grande de 115
comerciantes, incluyendo los de nivel medio y bajo, por ejemplo, era del 8 por ciento,
mientras que otro 13 por ciento de las esposas de los comerciantes sélo tuvo 1 0 2
hijos. Ademds, el status econémico parece haber afectado la fertilidad: las familias
mds présperas tenian mas hijos. El namero promedio de hijos en el grupo de 54
comerciantes prosperos era de 8 hijos por familia, mientras que en la muestra mds
grande de 115 comerciantes, el nimero promedio era de 7 hijos por familia.

Del grupo de 115 comerciantes, el 60 por ciento de las parejas tuvo 7 o més hijos
durante el curso de su matrimonio. Nuevamente estos datos no indican un intento
consciente de limitar el tamario de la familia. Sélola ausencia del marido comercian-
te, a causa de viajes relacionados ¢on el comercio, parece haber limitado la
frecuencia de las relaciones sexuales y por lo tanto de la concepcién.

La mayoria de las esposas de los comerciantes tenia su primer hijo dentro del
primer afio y medio de matrimonio, y seguia teniendo hijos a intervalos de 14 a 20
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meses en los primeros afios de matrimonio. El intervalo entre las concepciones se
alargaba de 20 a 26 meses una vez que la mujer habia pasado la edad de 26 aiios,
sin duda debido en parte al estrés fisico de los repetidos partos. Nuevamente el
numero de hijos concebidos estaba relacionado con la riqueza y el prestigio, los
comerciantes mas ricos tendfan a tener familias mas grandes. La edad de la esposa
en el momento del matrimonio también tenia relacién con el ndmero de hijos
concebidos, pero, como la tendencia general entre las mujeres era la de casarse
Jovenes, esta variable frecuentemente carecia de importancia.

Aunque entre los comerciantes nacia un promedio de 7 hijos por familia, sélo
el 4,7 de estos nifios sobrevivian hasta la edad de 15 afios (es decir, hasta el comienzo
de laedad adulta). Casi uno de cada tres hijos nacidosen la clase comerciante moria
en el primer afio de vida o durante la infancia.®® La infertilidad y la alta mortalidad
infantil se combinaban dejando a un 15 por ciento de los comerciantes sin un solo
heredero sobreviviente de ninguno de los dos sexos, y por lo tanto afectando la
continuidad del grupo. Por otra parte, el 57 por ciento de los comerciantes tenfan de
3 a 8 hijos que sobrevivian hasta la edad adulta, suficiente progenie como para
disminuir seriamente el patrimonio de un comerciante y amenazar la continuidad
econémica. Habia una tendencia a que nacieran mas hijos varones que mujeres en
las familias de comerciantes, pero la mortalidad infantil era mucho mas grande
para los varones que para las nifias. La distribucién de nacimientos era de 100,8
varones por cada 100 inujeres, pero por cada 100 hijas que sobrevivian hasta el
comienzo de la edad adulta, sélo habia 86 hijos varones sobrevivientes.

El 17 por ciento del grupo de comerciantes no tenia hijos varones, y otro 24 por
ciento no tenia hijos varones que sobrevivieran hastala edad adulta. Para este gran
grupo de comerciantes la inica forma de perpetuar los negocios era casar a sus hijas
con otros comerciantes. Para otro 39 por ciento (44 casos) de los comerciantes, sélo
1o2hijos varones sobrevivian hasta la edad adulta; estos hombres también estaban
ansiosos por conseguir un yernocomerciante para asegurarse la continuacién de sus
empresas mercantiles. Como escaseaban los hijos varones y a menudo se los
destinaba a ocupaciones mds prestigiosas, y como los comerciantes parecian tener
abundancia de hijas, se fortalecia la propensién a buscar un yerno comerciante para
continuar con los negocios exitosos.

No habte-prohibiciorsociat-eontra un nuevo casamiento después de la muerte
de uno de los cényuges, ni para los hombres ni para las ‘mujeres. Tanto los
comerciantes como las viudas de los comerciantes se volvian a casar, pero no era
habitual para la mayorfa de las viudas mayores de 35 afios encontrar un segundo
marido. La capacidad de tener hijos de la mujer parece haber desempefiado cierto
papel en sus posibilidades matrimoniales. Sélo las viudas socialmente prominentes
con grandes herencias comerciales eran buenas candidatas para el matrimonio
independientemente de la edad. Maria Eugenia de Azcuénaga, viuda de Agustin
Erezcano, y Maria Encarnacién de Lezica, viuda de Manuel Zapiola, por ejemplo,
se casaron por segunda vez comparativamente tarde enla vida. Tenian 38 y 43 afios
de edad, respectivamente.

En casi todos los cases.de nuevo matrimonio de las mujeres, tanto el primero
como el segundo marido eran cemerciantes. Las viudas de [os comerciantes ricos se
casaban por segunda vez mds frecuentemente que las viudas de hombres menos
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exitosos. Por supuesto esto era muy natural, si se considera el hecho de quela viuda
llevaba al segundo matrimonio su dote (que le era devuelta después dg la muerte de
su primer marido), sus relaciones familiares (generalmente era tz.‘xmblén hija de un
comerciante), mas las relaciones comerciales de su primer marido y parte de los
negocios de éste (en forma de herencia). Estas cosas en su favor las conver.'tfan en
una companera deseable para un joven comerciante que tratara d.e mejorar su
posicion socioeconémica. También contribuye a explicar por qué las viudas tendian
a tener como segundos maridos a hombres de edad mds parecida a las de ellas que
los del primer matrimonio.

Aunque las viudas de los comerciantes tenian mds posibilidades de volver a
casarse si eran jévenes y sanas, entre los comerciantes no habfa un patrén claro para
el nuevo casamiento, ni habia tendencia alguna con respecto a cierta edad, grupo
social u origen. Juan José -de Lezica; que quedd viudo a los tres afios d’e su
matrimonio sin hijos con Marfa Rosa Anselma de Riglos y San Martin, se casé con
Petrona Antonia de Vera a los 28 afos. Naturalmente Lezica, vdstago de una
importante familia mercantil, buscé volver a casarse para continuar la linea
familiar. Sus dos esposas pertenecian a importantes familias militares de la zona.
Tomas Insua, uno de los comerciantes del grupo medio que quedé viudo después de
22 afios de matrimonio con Juana Rosa Coles, encontré una nueva madre para sus
seis hijos dentro de los tres primeros afios que siguieron a la muerte de su primera
esposa. En 1792, Insta, de 57 aios, se casé con la joven Rafaela Garpl’a. Rafaela, que
tres afios antes estudiaba en el Colegio San Miguel, era intima amiga de la familia,
y confidente de la primera esposa de Insia."* Antes de la muerte de [nsuaen 1802,
Rafaela le dio tres hijos mds.

Francisco Tellechea, nativo de Otanes, en la provincia de Santander, tuvo 1z§
distincion de ser el comerciante que se casé mas a menudo. Tellechea, que comenzo
como socio menor de Manuel de Caviedes en 1781, ascendi a socio en igualdad de
condiciones después de su matrimonio con la hija de 15 afios de Caviedes, Matea,
en 1785.% En el momento de la boda el “capital” de Tellechea era de 7.000 pesos.
Matea, que hered6 12.000 pesos después de la muerte de sus padres, muri6 de parto
alos 34 afios. Un afio después, Tellechea, viudo con cinco hijos, se casé con Manuela
de Lezica, hija de Juan José de Lezica, prominente comerciante. Manuela, de 15
afios de edad, recibié un arras de 16.000 pesos de su novio, cuyo “gapital” era ahora
de 160.000 pesos.* Manuela dio una hija a Tellechea, pero alos tres afios dg su
matrimonio, ella también murié. Menos de un afio mas tarde, Tellechea volvié a
casarse, esta vez con Ana Marfa Ballesteros, que recibié un arras de 10.000 pesos
de su novio.”” En tres afios le dio tres hijos mas.

Hay un solo caso de un comerciante viudo que eligié a una viuda como seggnda
esposa. Francisco Ignacio Ugarte, se cas6 con Maria Eugenia de Azcuénaga, hija de
Vicente de Azcuénaga y viuda de Agustin Erezcano, el 27 de noviembre de 18100.“8
Ugarte, que habia tenido diez hijos y habia enviudado diez meses antes, tema}. 62
afos en el momento de su segundo matrimonio. Marfa Eugenia, madre de 6 hI:]OS,
tenfa 38. Siete afios mas tarde le dio una hija que murié en el primer afio de vida.
La primera esposa de Ugarte, Vicenta Ramona Uriarte, era prima cgrnal del p?.dre
de Maria Eugenia, quien, junto con su esposa, habia sido padrino de? primer
matrimonio de Ugarte, y también habia actuado como padrino en los bautismos de
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dos de sus hijos.” MarTa Eugenia, heredera de su padre y de su marido, e hija de un
pariente, era una excelente compariera para el viejo Ugarte.

Aunque no son muchos, hay ejemplos de matrimonios consanguineos entre
miembros del grupo comerciante. Predominan dos patrones: el casamiento entre
primos, y el casamiento entre tio y sobrina. Manuel Arana Torresuri, por ejemplo,
comerciante de Vizcaya, se casé con Manuela Atechea Torresuri, su prima carnal
y de la misma ciudad.” Miguel Fernandez de Agtiero, Eugenio José Balbastro y
Francisco Antonio de Basavilbaso, también se casaron con sus primas.

Dos de los hijos de Juan José de Lezica se casaron con sus sobrinas. Manuel
Isidoro de Lezica, comerciante como su padre, se casé con Petrona Pefia Lezica, hija
de Francisco de la Pefia, comerciante, y de la hermana de Manuel, Juana Ventura
de Lezica. Su padre, José Faustino, se casé con Robustiana Tellechea, la hija de
Francisco Tellechea y Mantela de Leziea, otra hija de Juan José. Esos matrimonios,
que se realizaron todos después del final del perfodo virreinal, pueden vincularse
directamente con el esfuerzo del clan Lezica para mantener su posicién social y
econdmica evitando mds fragmentaciones de la fortuna familiar.5! Existian dos
patrones de parentesco natural entre los comerciantes de Buenos Aires. E] preva-
leciente era el parentesco por casamiento o parentesco politico. Como ya hemos
visto, los patrones del casamiento para las mujeres estaban intimamente ligados a
la vida social y comercial de la colonia. Los principales tipos de parentesco politico
que se encuentran en Buenos Aires son suegroy yerno, cufiados, y concufiados.’2 Un
segundo patrén, menos comin pero que formaba un lazo social mas fuerte, era el
parentesco consanguineo. En este grupo entraban todas las relaciones comerciales
padre-hijo, hermano-hermano, y tio-sobrino.® Los dos patrones no se exclufan
mutuamente y a menudo se superponian. De una muestra de comerciantes de nivel
medio y alto activos durante el periodo virreinal, el 90 por ciento tenia por lo menos
un lazo de parentesco estrecho con otro comerciante porteno.

El parentesco politico era una fuerza social dindmica en la sociedad mercantil,
y el éxito social y econdmico se basaba en gran medida en la capacidad de un
individuo para establecer lineas de parentesco politico. Habia pocos comerciantes
importantes que no estaban ligados a sus pares por estos vinculos. La mayorfa de
estos hombres que no lograban establecer lazos de parentesco politico eran los que
no lograban ascender en la clase comerciante de los rangos de mercaderes o cajeros.

Elparentesco sigui6 desemperiando un rol principal en el fortalecimiento de las
relaciones comerciales. y. en.a. conhinuidad.mercantiL. durante todo el periodo
yi_zfljginpil. En un censo de comerciantes de Buenos Aires de 180%&?&3& 136
comerciantes activos en todas las ramas del comercio mayorista.* Incluidos en este
grupo, habfa 77 hombres que habian ingresado en el comercio desde 1778: 11 hijos
de comerciantes, 30 yernos de comerciantes y 12 parientes (sobrinos, primos,
cufiados) de comerciantes. Sélo el 24 por ciento de los recién llegados no habia
logrado establecer lazos de parentesco con los comerciantes portefios y, de estos 24,
la mitad eran viajeros cuyos nombres no aparecen en las listas de comerciantes ni
antes ni después de 1802. Ninguno de los 12 comerciantes restantes sin lazos de
parentesco logré hacerse importante dentro de la comunidad mercantil.

Loslazos de consanguinidad y los lazos politicos producian clanes de mercade-
res que, aungue no formaran.una sociedad concreta, erari[éales entre si y les in-
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teresaba la prosperidad del otro. No erainfrecuente que un comerciante importante
tuviera hijos, yernos, hermanos, cufiados, sobrinos, primos, nietos, y nietos politicos
ligados entre si no sélo por la sangre y el matrimonio sino por unared cada vez mds
amplia de intereses comerciales. Comerciantes importantes tales como Domingo de
Basavilbaso, Manuel de Escalada y Juan de Lezica, era también paterfamilias de
un gran nimero de comerciantes (ver Apéndice A); fortalecieron sus posiciones
sociales y econémicas mediante la formacién de clanes. Pero el proceso de la
formacién del clan no se limitaba a los comerciantes més poderosos dela ciudad,;
comerciantes tales como Juan Martin de Pueyrredon, Francisco de Almandos,
Xavier Saturnino Sarasa y Pedro Diaz de Vivar también establecieron clanes.”

Debido-alrolcentral delamujerenelestablecimiento delos g}gges mercantiles
de la ciudad, la familia extendida tenfa esencialmente caractenstxcas matricéntri-
cas. LoS coméfcmntes mismos eran inmigrantes,.que en.gran. par,teb(ablan dejado
a sus-parientes.consanguineos-en-Espafia, y la familia buscaba sus.contactos
sosiales.entre los parientes.consanguineos de las mujeres, nativos de Buenos Aires.
Casi siempre eran los miembros de la familia de la mujer, su padre, “madre,
hermanos, como también sus primos y sobrinos, quienes servian como padrines
para casamientos y bautismos, y eran nombrados ejecutores de patrimonio o
guardianes de los hijos mengres.

Ademas del alto grado deé parentesco consanguineo y politico que encontramos
entre los miembros de la clase comerciante de Buenos Aires, los comerciantes
individuales buscaban fortalecer su.posicién sacial y enonomm&a.&taves s del uso del
compadrazgo o sistema de parentescoritual. Este tercer tipode parentesco Todavia
mgs frecuente que el parentesco politico, era también mucho més superficial. El

ma de compAdIazEc; un patrén de parentesco que se desarroll$ en el mundo
ibérico, establecia una relacxon espec1al entre dos personas a través de su Eartmx-
pacwn comunta enun ntual rehggqson en.una.serie-garituales. Enel ‘Buenos Aires
colonial, este extendido sistema de parentesco se asociaba generalmente con los
sacramentos religiosos del casamiento o del bautismo. En el caso del casamiento, los
padrinos asumian los deberes de protectores de la pareja de recién casados. En el
caso del bautismo, los padrinos no sélo establecian una relacién moral especial con
sus ahijados, sino que se convertian en compadres de los padres de los hijos. Todos
los padrinos tenian obligaciones sociales y espirituales hacia sus ahijados, pero no
responsabilidades legales.

Habfa una fuerte tendencia a duplicar el parentesco ritual con parentescos
consanguineos y politicos. Son comunes los ejemplos de padres, madres, hermanos,
hermanas y parientes politicos (generalmente vinculados con la mujer) que servian
como padrinos y madrinas en los casamientos y bautismos. Encierta medida, el
parentesco ritual también se usaba para cimentar la amistad y las soci dades entre

los comerciantes que 1o estaban reTécmnados défotro mo 6. Cristobal de Aguirre,
por ejemplo, actud como padrino de 10s ¢cinco hijos de Francisco Ignacio de Ugarte,
convirtiéndose asi en el compadre de Ugarte.

El parentesco ritual también se usaba para vincular a los comerciantes de
status bajo y medio con los de las clases altas, y también para vincular a los
comerciantes de clase alta con figuras burocriticas y militares importantes. Como

tal, la institucion del compadrazgo servia como canal para las aspiraciones de

64

ascenso social. Domingo de Basavilbaso, por ejemplo, uno de los comerciantes
portefios mds prisperos, fue padrine de bautismo de los hijos de por lo menos cinco
comerciantes amigos.” De las personas llamadas por el grupo de comerciantes para
actuar de padrinos de casamiento o de bautismo, el 88 por ciento eran comerciantes
conocidos de ellos. También era comin que un comerciante sirviera como padrino
de mas de un hijoen lafamilia, o que fuera ala vez padrino de casamiento y padrino
de bautismo del primer hijo de la pareja.®

Mientras los comerciantes preferian a los parientes, a los comerciantes que
conocian y a los burécratas importantes como padrinos de sus hijos, los comercian-
tes eran elegidos a menudo como padrino por los empleados, los buréeratas de bajo
rangoy los comerciantes minoristas. Estos miembros de los grupos de status medio
esperaban que los comerciantes los ayudaran a mantener a sus hijos. Era natural
esperar un cierto grado de generosidad de estos parientes rituales, y la expectativa
en general se cumplia. Isidro Balbastro, por ejemplo, que habia sido elegido como
padrino por Fernando Giles Bravo, su empleado, siguié ayudando a la familia de
Giles después dela muerte de éste. Balbastro prest6 1.600 pesosala viudad de Giles,
sin intereses, para que pudiera educar a dos de sus hijos.?® También se acudia al
pariente ritual cuando se buscaban ejecutores del propio patrimonio después de
haber nombrado a otro pariente. Juan de Lezica, compadre de Francisco Rodriguez
de Vida, fue designado tercer ejecutor de Rodriguez de Vida por “la gran satisfaccién
que de él tengo en su celo e inteligencia y cristiandad™®.
erciantes frecuentemente apadrmaban tam]glfn a nifios expositos,
nifnos abandonado: en el umbral e los ciudadanos mas prosperos de la_ciudad.
Vicente Revuelta encontré a un nifio de sexo masculino de un dia de vida en su
umbral el 30 de mayo de 1777; aunque habia alguna duda sobre los antecedentes
raciales de sus padres, el bebé, Fernando, fue declarado “espafol”. Revuelta no sélo
apadriné al nifio sino que prometi6 también hacerse responsable de su crianza y
educacién.®’ Mateo Ramoén de Alzaga hizo lo mismo con una nifia que le dejaron, lo
mismo que Eugenio Lerdo de Tejada con dos nifias que encontré en la puerta de su
casa.” La generosidad de los comerciantes hacia estos nifios sélo servia para
estimular la aparicion de mas bebés en las puertas de calle. Sin saber qué hacer, los
comerciantes acudieron a la Hermandad de la Caridad, y ayudaron a fundar una
casa cuna que se responsabilizara de la crianza de nifios de padres desconocidos.

El matrimonia y el parentesco ritual vinculaban entre ellos a los comerciantes
de Buenps Aires y formaban porierosos clanes mercanmles. Las mujeres de los

comerciantes, sus esposas e hijas, servian 1 para reclutar nuevos comerciantes en los

clanes, perpetuando de esta 1 manera el grupo de comerc1antes y forjanc{o nuevas
alianzas.
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NOTAS

' José Maria Ots Capdequi. Instituciones sociales de la Améria Espanola en ef periodo colunial
(La Plata, 1934). pp. 209-10, 225-36 analiza algunas restricciones legales para las
mujeres, y menciona que la legislacion espanola vefa a las mujeres como “evidentemen-
te incapaces por su sexo de participar activamente en la vida del Estado”, p. 234.

2 Concolorcorvo, £l Lazarillo de Ciegos Caminantes, p. 41, y Major Alexander Gillespie,
Gleanings and Remarks collected during many months residence at Buenos Ayres, and
within the upper country, (Leeds, 1819), p. 69 y p. 86. Gillespie, muy atraido por las
portenas, observaba que “las pertenecientes al bello sexo son intercsantes, no tanto por
su educacion, sino por su trato agradable, su conversacién graciosa y su muy agradable
cardcter”, p. 67.

3B .E. Vidal, Picturesque Illustrations of Buenos Ayres and Monte Video Consisting of Twenty~
four Views: Accompaiied with Descriptions of the Scenery, and of the Costumes,
Manners, etc. of the Inhabitants of Those Cities and Their Environs (London, 1820), p.
23.

“Mariquita Sanchez de Thompson, Recuerdos del Buenos Aires virreinal (Bucnos Aires, 1953),
p. 13. M4s tarde Mariquita logré casarse con Martin Jacobo Thompson, el joven que
objctaban sus padres. Con su cspiritu indomable, también escribié unas memorias
bastante mordaces del Buenos Aires de su juventud.

$ Ver por ejemplo A.G.N., Registro de Escribano 1, 1794-5, folios 499-506, Testamento de
Francisco de Segurola y Bernarda de Lezica. Segurola y su esposa, que hicieron un
testamento conjunto, se nombraron primeros cjecutores uno al otro, pero Segurola
agregé que su csposa debia pedir conscjo a Pablo Ruiz de Gaona y a Juan José Lezica
“en cuia prudencia, juicio, instruccion y parentesco estoy lotalmente confiado...”.
Presumiblemente a su esposa le faltaban las tres primeras cualidades.

& Euscbio Cires nombré a su esposa primera ejecutora de su patrimonio, estipulando que ella
s6lo debia actuar con la aprobacién y el consejo de su segudo ejecutor, ya que “mi esposa
no Liene instrucion en estos negocios de testamentarias, [ni] el jiro de cuentas”. A.G.N,,
Registro 2, 1786, folios 137v—142, Testamento de Dn Eusevio de Cires Fernandez de
Cocio. Cires modificé mds tarde esta clausula porque se dio cuenta de que “... le serd
también gravoso, y penoso a la precitada su mujer el haver de andar diariamente
tratando estos negocios”; ahora le aconsejaba consultar con los otros ejecutores
“siempre y cuando tenga por conveniente”. A.G.N., Registro de Escribano 2, 1786, folios
1656, Codicilo de Dn Euzevio Zirez.

"A.G.N_, Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas Corrientes de Varios Sujetos ¢n Espaiia,
1783-1849, VII-6-5-11.

8 A.G.N,, Sucesiones 6496, Testamentaria de Francisco de Segurola y Maria Bernarda Lezica
y Torrezuri, 1802.

* A.G.N,, Sucesiones 5342, Testamentaria de Don Manuel Cavicdes, 1788.

0 Ibid.

Y Como cjemplo de las notas escritas por una mujer ver A.G.N., Succsiones 4310, Testamen-
taria de Don Domingo Basavilbaso, 1778, cartas escritas por Maria Aurelia Ros, esposa
de Francisco Antonio Basavilbaso.

2Ver A.G.N., Registro de Escribano 3, 1775-6, [olios 437v—443, Capital de Juan Jph de Lecica,
y A.G.N., Sucesiones 8457, Testamentaria de Francisco Tellechea, 1812.

3 A.G.N,, Hermandad de la Caridad, Acuerdos, Legajo 2, folios 204v-213, IX-6-8-1.

1 Ibid., Legajo 3, folios 789v-790, IX-6-8-2.

5 Juan Probst, “La ensefianza primaria desde sus origenes hasta 1810”, En Ricardo Levene,
Historia de la Nacion Argentina Vol. IV, p. 185.
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'* A.G.N,, Registro de Escribano 2, 1789, folios 13v~16, Venta de cstancia de Da Inéz y Da
Antonia Chauri a favor de Dn Antonio Obligado.

'7 Los comerciantes que habian dejado a sus esposas en Espana a veces se olvidaban de la
existencia de ellas. Tal fue ¢l caso de José Ramos, nativo de Cadiz, que se olvidé que ya
estaba casado cuando hizo votos maritales en Buenos Aires el 1 de agosto de 1771. El
matrimonio fue anulado por decreto del Obispo en 1775, pero su novia portefia,
Agustina Almandos, hija del comerciante Francisco Almandos, permanecid ficl a su
marido y volvié a casarsc con él en 1778 después de la muerte de su esposa cn Espada.
Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 8, folio 136; Iglesia de la Merced,
Libro de Casamicntos, Tomo 8, folio 167.

18 Charles Tilly, The Vendée (Cambridge, Mass., 1964), p. 88. “La frecuencia del casamiento
entre dos grupos generalmente corresponde a la calidez y frecuencia de otras relaciones
sociales menos estrechas.”

'* Aparece el mismo patron en México, ver Brading, Miners..., cit., p. 112,

2 Francisco Millau, Descripcion de la provincia del Rio dela Plata (1772) (Buenos Aires, 1947),
pp. 434. '

21 Sanchez de Thompson, Recuerdos, pp. 59-60.

2 Las seis hermanas Scgurola repetian el patrén seguido por su madre, Maria Bernarda
Lezica, hija del comerciante Juan de Lezica, que también se habia casado con un
comerciante nacido en Espafia.

% Entre las novias mds jovenes estaban Marfa Aurclia®Ros, casada con Francisco Antonio
Basavilbaso a la edad de 14 afos y Maria Gertrudis Cevallos casada con Francisco
Antonio Escalada a la misma edad. Vidal, Picturesque Illusirations, p. 50, observaba
que “los hijos de ambos sexos son generalmente hermosos, pero después de los 14 afios
las muchachas dejan de mejorar su aspecto; se casan desde esa edad en adelante y a los
25 pocas retienen alguna apariencia de juventud”.

2 Los comerciantes portedios también inf{lufan en la eleccién de cényuges para sus hijos
varones pero ocasionalmente triunfaba ¢l verdadero amor, o al menos hacia algin
csfuerzo para que lo escucharan. Domingo Belgrano Pérez, por ejemplo, amenazé con
desheredarasu nictoy pupilo, Julidn Gregorio Espinosa, porque el muchacho un menor
de 17 afos, descaba casarse con una joven que su abuclo desaprobaba. Belgrano adujo
que el joven “no tiene experiencia alguna del mundo, y que no save manejarse ni entrar
a tratar de los negocios sobre que deve fundar sus subsistencia”. Después de oir la
declaracidon de Gregorio Espinosa, la corte ordené a su abuelo consentir su
matrimonio.A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobicrno, Tribunales E, Legajo 6,
Expediente 11, IX—40-9-2. Expediente formado por parte de Dn Julidn Gregorio
Espinosa, menor de Hedad demandado que su abuelo, tutor y curador, Dn Domingo
Belgrano Pérez le de el consentimiento correspondiente para contraer matrimonio con
Da Maria Candclaria Somellera, y en su defecto se supla por la Real Autoridad, 1794.

% A.G.N,, Sucesiones 8457, Testamentaria de Don Francisco Tellechea, 1812. Tellechea, que
dejé a su segunda esposa un arras de 16.000 pesos, debia poseer unos 160.000 pesos en
¢l momento de su matrimonio.

2% A.G.N,, Registrode Escribano 1, 1783, {olios 248v-250v, Carta de dote Dn José Lezica a favor
de su hija DaJuana Nepomugena y Ortega [sic]; A.G.N., Registro de Escribano 4, 1781,
folios 161v-165, Carte de Dotte de Da Flora de Azcuénaga; y A.G.N., Registro de
Escribano 6, 1771, folios 61~2v, Carta de dote Dn Francisco de Segurola a favor de Da
Maria Bernarda de Lesica. Estas dotes son mejores que la que recibié Juana Maria de
Larrazabal, miembro de una de las familias mas prominentes de la ciudad, al casarse
con Rafael de Sobremonte, futuro Virrey del Rio de la Plata. Ella recibié 19.778 pesos
de dote. Enrique Udaondo, Diccionario biogrdfico colonial argentino (Buenos Aires,
1945), p. 481.
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7 A G.N., Sucesiones 8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812. .

# Fjemplos de mujeres que heredaron dinero despuds de sus casamientos son‘ Maria
Magdalena Carrera, esposa de Martin de Alzaga, que hered6 4.523 pesos ademds de su
dote (A.GN., Sucesiones 3472, Testamentaria de Dn Martin Alzaga, 1812); Juana
Ventura Lezicea, esposa de Francisco de 1a Peiia, heredé un adicional de 5.330 pesos
(A.G.N., Sucesioncs 6497, Testamentaria de Dn Juan José Lezica, 1811).

» A GN., Sucesiones 4833, Testamentaria de Dn Euscbio Cires y Dofia Bernardina de la Cruz, 1800.

% A G.N., Sucesiones 4310, Testamentaria de Dn Domingo Basavilbaso, 1778.

31 A G.N., Registro de Escribano 3, 1780, folio 200v-206v, Carta de dote de Dofa Josefa de Ipda
a favor de su hija Da Maria Magdalena Carrera. En esta dote se incluian camisas
nuevas de hombre, diez docenas de medias tres cuartos de calidad mediana, doce pares
de medias viejas y estropeadas y una docena de corbatas surtidas; estas mercaderias
probablemente venfan de la tienda de su padre y el marido podrfa venderlas.

22 A G.N., Sucesiones 3472, Testamentaria de Dn Martin de Alzaga, 18 12. B

18 E} patrén del Buenoc Aires parece ser notablemente diferente del de Bahia, en que las hijas
de las familias de élite, que no tenian pareja adecuada, entraban mayormente en el
convento. Susan Soeiro, “The Social and Economic Role of the Convent: Women and
Nuns in Colonial Bahia, 1677~1800", Hispanic American Historical Review, 54:2
(Mayo, 1974), pp. 213-14. .

% A.G.N., Registro de Escribano 6, 1795, folios 289-92v, Renuncia de Sor Maria Eusebia de
Gainza del Monasterio de Monjas Catalinas a sus padres. Al entrar a un convento la
joven renunciaba a todos los derechos de herencias legales adicionales. .

5 Debemos advertir que el dinero que se daba como dote a las monjas no se retiraba
necesariamente del tode del comercio. Estas dotes pasaban a manos del sindico del
convento, a menudo un comerciante, quien a su vez prestaba los fondos de la dote a otro
comerciante para invertirlos en el comercio.

% Sanchez de Thompson, Recuerdos, p. 60.

3 Por ¢jemplo, Rosa Basavilbaso, hija de Domingo Basabilvaso, y Vicente Azcuénaga, fuero‘n
casados por el Arzobispo en la capilla privada de éste el 30 de agosto de 1752. Iglesia
de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 3, [olio 35.

3 (Jno de los casamicntos mas magnificos tuvo lugar cl 4 de diciembre de 1785 en la Catedral
de Buenos Aires. José Marfa Romero, hijo de Tomas Antonio Romero, un prominente
comerciante, se casé por poder con Francisca Paula Medrano y Cabrera. La noyiz}, de
quince afios de cdad, cra hija de Pedro Medrano, Comisaric de Guerra, y Ministro
Tesorcro Principal de Ejéreito y Real Hacienda del Vierrcinato, y de Victoriana Cak.)rera
y Saavedra. Su abuelo materno habia sido Francisco de Cabrera, un comerciante
porterio. El padre del novio en ese momento servia como Asentista General de la
Conduccién de Caudales y Azogues de su Magestad para el distrito virreinal. Como
padrino de la pareja, Francisco de Paula Sanz, Caballero de la Real Orden de Carlos III
e Intendente General del Ejército y de la Real Hacienda del Virreinato del Rio de la
Plata, participaron en la ceremonia. Testigos del casamiento fueron, entjre o“tros, los
Contadores Mayores de la Real Hacienda, los padres de la novia y del novio y “muchos
otros”. Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 196.

» Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 5, folio 535. . 3

 Iglesia de la Merced, Libro de Bautismo, Tomo 12, folio 201. Hay cierta .c.onfus’lfm con
respecto a los padres de Rita Lobo. En su testamento, ella declara ser hua. legltlmz_i de
Sebastian Lobo y Josefa de Acosta, pero en el momento de su matrimonio con Pmto
aparecia inscripta como una joven “criada en casa de Sebastidn Lobo”y sin mencién del
nombre de su padre o de su madre. A.G.N., Sucesiones 7388, Testamentaria _de Dn
Joaquin Pintoy Rita Antonia Lobo, 1821; e Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos,
Tomo 6, folio 66.
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*t Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folio 66. Nuevamente hay cierta
discrepancia entre los registros de la iglesia y el testamento de Rita Lobo; en su
testamento clla declaraba que habia cstado casada desde1762. Estas ligeras alleracio-
nes sobre sus padres y la fecha de su casamiento pueden haber sido un intento de
establecer respetabilidad una vez que Pinto habia obtenido un cargo de cierta impor-
tancia. Marcelina Josefa, la hija nacida de esta unién, no sufrié estigma social; se casé
a los 17 aiios con Jos¢ Ramén Ugarieche, un comerciante vasco nativo. Iglesia de la
Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folic 183v.

2 A.G.N,, Registro de Escribano 3, 1774, folios 913, Poder para testar de Dn Manuel de
Escalada a Dn Bernardo Sancho Larrea y otros; Iglesia de la Merced, Libro de
Bautismos, Tomo 12, folio 366, Bautismo de Domingo Antonio Zapiola; A.G.N., Registro
de Escribano 6, 1797, folios 90v~97, Testamento de Dn Miguel Capdevila.

* La mortalidad més alta ocurria entre los recién nacidos, en el primer mes de vida. Més de
dos tercios de todos los certificados bautismales revisados mencionan que el nifio habia
sido bautizado poco después del nacimiento por “un caso de necesidad”, es decir que el
infante era frédgil y que no se esperaba que sobreviviera.

“ A.G.N,, Registro de Escribano 2, 1789, folios 312, 16, Testamento de Juana Rosa Collis
otorgado a su nombre por Dn Thomas Insia.

* Cuando se formé la sociedad, Caviedes puso 6.726 pesos mientras que Tellechea puso sélo
124 pesos; el acuerdo de sociedad establecfa que las ganancias se dividieran en dos
tercios para Caviedes y un tercio para Tellechea, y que Tellechea hiciera el manejo
diario de los negocios. Después del casamiento de Tellechea con la hija de Caviedes, se
enmendd el contrato de sociedad; Tellechea y Caviedes ahora debfan compartir las
ganancias por partes iguales. A.G.N., Sucesiones 5342, Testamentaria de Don Manuel
Caviedes, 1788.

* A.G.N., Sucesiones 8457, Testamentaria de Don Francisco Tellechea, 1812.

47 Ibid.

48 Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 8, folio 183.

* Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 3, folio 16; Iglesia de la Merced, Libro de
Bautismos, Tomo 13, folios 120 y 235.

% Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folic 171v. La madre de Manuel y la
madre de Manuela eran dos hermanas llamadas Manuela y Mariana Turrizuri
respectivamente. Eran de Ajangi, Vizcaya.

51 Otros ejemplos de casamientos de tfo y sobrina en el siglo XIX existen en familias tales como
la de los Belgrano. Aunque estd fuera de los limites de este estudio, el fenémeno parece
haber sido bastante comun en la clase alta argentina. Diana Hernando, “Casa y
Familia: Spatial Biographies in 19th Century Buenos Aires” (disertacién inédita para
el PhD, UCLA, 1973), pp. 40-1.

%2 Ejemplos de parentesco cercano entre los comerciantes son Javier Saturnino Sarasa y su
yerno, Francisco Casimiro de Necochea, Manuel de San Ginés y su yerno, Jacobo Adridn
Varela; Francisco de Cabrera y su yerno, Mateo Ramén Alzaga (otro yerno era Pedro
Medrano, funcionario del Tesoro); Joaquin Pinto y su yerno, José Ramén Ugarteche;
Pedro Diaz de Vivar y su yerno, Ventura Miguel Marcé del Pont. Dentro del patrén
“cuiiado” del parentesco cercano estaban Juan Bautista de Azcuénaga y Faustino Bozo.

Un tercer patrén de parentesco cercano, el de “concuiados”, de los cuiados a través del
casamiento con dos hermanas, incluia a Juan Esteban Anchorena y Cristébal de
Aguirre, emparentados por sus casamientos con [as hermanas Lépez de Anaya (Aguirre
represento a Anchorena en su casamiento con Ramona Lépez de Anaya); Eugenio Lerdo
de Tejada y Bernardo Sancho Larrea, emparentados por sus casamientos con las
hermanas Cevalios (Lerdo de Tejada habfa actuado en el casamiento por poder de
Sancho Larrea); Matfas Abaroa Barrena y Francisco Moreno Tejada, concufiados por
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sus matrimonos con las hermanas Melgarcjo; Ramén Anchoris y José Gurruchaga,
cuados por sus matrimenios con las hermanas Sold; Francisco de Basavilbaso y
Gregorio Ramos Mejfa, emparentados por el doble casamiento con las hermanas Ros.
El patran suego—yerno se repetia a veees a lo largo de Lres o cuatro generaciones. Entre
los yernos de Francisco Almandos estaba Blas Alonso de Castro, comerciante, quicn a
su vez tenia a José Martinez de Hoz como yerno. Los yernos de Domingoe Basavilbaso
cran Vicente de Azcuénaga y Pascual Ibdncz de Echaurri, los dos comerciantes, y
Azcuénaga, a su vez, tenfa por yernos a Agustin Erezcano y Gaspar de Santa Coloma.
El yerno de Ibanez era Juan Viola, otro comerciante portefo. B

53 Ejemplos de relacién padre-hijo entre los comerciantes eran Isidro Balbastro y su huo
Eugenio, Juan Lezica y su hijo Juan José, y Manuel de Escalada y sus hijos Franu.s‘co
y Antonio José. Los hermanos Escalada eran también un ejemplo de la relacién
hermano-hermano entre los comerciantes. Entre las relaciones tio—sobrine de los
comerciantes estdn Diego Agiiero y su sobrino Miguel Fernandez de Agiiero, y Manuel
Arana y su sobrino Sebastidn Arana.

% Almanak Mercaniil: Guia de Comerciantes para el afio de 1802, pp. 396-9.

5 Por ejemplo, Juan Martin de Pueyrredén, por su casamiento con Rita Damasia Dog'an, se
convirtié en yernio de Juan Dogan, comerciante, y en concuiiado de Andrés del Rincén.
La hija de Rincon se casé con Francisco de Orma, comerciante, mientras que dos de las
hijas de Pueyrredén se casaron con comerciantes. Anselmo Saenz Valiente y Juan
Bautista Ituarte. Dos de los hijos de Pueyrredén se formaron como comerciantes y uno
de éstos, Juan Martin de Pueyrreddn, se casé primero con su prima carnal, Dolores
Poeyredon, hija de Jacques Poeyredon, comerciante de Cadiz, y més tarde se cas.() con
la hija de Francisco Tellechea y nicta de Manuel Caviedes. Anselmo Sacnz Valiente,
yerno de Juan Martin, ¢l mayor, era también primo de EstebanVillanueva, otro
comerciante portefio. i

56 Iglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 14, folio 109; Libro de Bautismos, Tomo 15,
folio 27v; Libro de Bautismos, Tomo 16, [olic 218.

57 De este modo se convirti6 en compadre de Domingo Trillo, Manuel de Caviedes, José Antonio
Gainza, Isidro Lorea y Carlos Wright. Iglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo
12, folio 315; Libro de Bautismos, Tomo 13, folio 60; Libro de Bautismos, Tome 12, {olio
256; Libro de Bautismos, Tomo 13, folios 77 y 198; Libro de Bautismos, Tomo 12, folio
224.

58 Prancisco de Escalada, por ejemplo, fue padrino de casamiento en la boda de Gregorio
Canedo, colega comerciante, con Maria Rosa Echauri. También lo nombraron padrino
de bautismo de su primer hijo, once meses mas tarde. Iglesia de la Merced, Libro de
Casamicntos, Tomo6, folio 160; Iglesia dela Merced, Libro de Bautismos, Tomo 14, folio

13v.

* A.GN., Registro de Escribano 3, 1802, folios 600~20, Testamento de Dn Isidro José
Balbastro. . ,

% A.G; N . Registrode Escribano 2, 1766, folios 152-9v. Testamento de Dn Francisco Rodriguez
de Vida.

& Iglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 14, folio 82. . ‘
% Jglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 12, folio 117 y Tomo 14, folio 3v; Libro de
Bautismos, Tomo 14, folio 35v.
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CAPITULO TRES

'COMERCIO E INVERSIONES |

Los comerciantes de Buenos Aires eran una fuerza central en la economia de
la ciudad, en el campo que la rodeaba, y en las zonas mas dJstantes del Virreinato
del Rio de la Plata. ngo  Somerciantes. brestamistas.e inver oues los hombres

dicadosal ¢co i 1ca cotldlana de
la,¢olonia. En reahdad la economia colonial estaba dominada por el eg;,g!m‘;al
somercial. Los comercmntes en su papel de agentes locales de la politica mercantil
espaiiola, buscaban exportaciones que tuvieran demandas enlos sdeCadiz
yMadrid.' Eran tambiéen responsaples del movimiento de mercaderias de un sector
de areglon aotro. Loscomerciantes portefios mantenian indirectamente toda lared
de comunicacién y transporte de la region.

Diversas variables determinan el status de los comerciantes individuales y de
los grupos de comerciantes. La categorfa de la actividad comercial (es decir, ya fuera
mayorista 0 minorista) era L un factor prmc1pa1 en el status econémico y social de un
comerciante. J:06.¢ clasificaban en tres catgggnas de
comercio: mayorlstasv, mmonsta;, ¥ proveedores de ahmentos y estas categorias se

de esta categona la escala del comercio iba de grande a pequefa. De un grupo de
muestra de 90 comerciantes que participaban en el comercio mayorista, 45 eran
comerciantes en mediana escala, 18 comerciantes en gran escala, 23 eran comer-

ciantes entre media y gran escala y sdlo el 4 por ciento eran importadores en

pequenia escala. Los comerciantes en gran escala habian invertido grandes sumas
de dinero, de 50.000 pesos para arriba, en el comercio. —_
Ademss de la categoria y la escala del comercio, otra variable que influia en la
posicién social y econdmica era el drea geografica y los productos del comercio con
que trabajaban los comerciantes; es decir, si el énfasis de_la actividad de un
comerciante mayorista estaba en el comercio de importacién (mercaderias castella-
nas y europeas), en el comercio de. exportacion o en el comercio local (productos
agricolas, yerba mate, cueros y sebo).® Los comercxanteuna&poﬁemwghg_de-
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: e ar.o a una combinacién de comercio de ultramar y
comerciglocal. En los dos tipos de comercio los contactos personales y profesionales
de un comerciante eran de considerable importancia para el éxito de su empresa.
Los comerciantes con un niimero bastante grande de amigos y asociados influyentes
en Madrid, Cadiz, Sevilla o Bilbao, con frecuencia eran también los de mayor
influencia econémica y social en Buenos Aires. De un grupo de muestra de 73
comerciantes dedicados al comercio mayorista, el grupo mds grande, de 20 comer-
ciantes, se dedicaba principalmente a la importacién de “efectos de Castilla”
(mercaderias castellanas y europeas). Otros 23 comerciantes combinaban la impor-
tacién de “efectos de Castilla” con otros tipos de comercio. Los “efectos de Castilla”
inclufan textiles de Espafia, Inglaterra y Francia, hierro de Vizcaya, y objetos
suntuarios europeos que se colocaban en el mercado de Buenos Aires, o bien se
enviaban a Montevideo, Santa Fe, Cérdoba, Mendoza, Asuncién o el Alto Perd.

Mas del 80 por ciento de los mismos 73 comerciantes de la ciudad se ocupaban
ostensiblemente de la exportacién de materia prima y capital a la Madre Patria y/
o a la importacién de productos terminados de 1a Madre Patria, dos facetas del
patrén mercantil tradicional del comercio. Habia pequefios grupos de comerciantes
que se dedicaban al transporte de metales por barco del Alto Perui a Espafa via
Buenos Aires y a la importacién de esclavos de Africa. Sélo el 10 por ciento de los
comerciantes no conseguia especializarse en una rama determinada del comercio,
yencontraba mas provechoso variar las actividades segtin lademanday laestacién,
trabajando un poco en todo, incluyendo esclavos, cueros, yerba mate y textiles
espanoles.

Ningiin comerciante, independientemente del rubro principal de su trabajo,
padia evitar totalmente otrasramas del comercio. Los comerciantes que se especia-
lizaban en la importacién-de-mereaderias castellanas, generalmente preferfan
exportar capital, plata y.oro en pago por estos bienes, pero la escasez de ciertos
articulos o la saturacién del mercado_podian obligar a un comerciante & trocar
textiles por cueros. Los comerciantes que se dedicaban principalmente a la expor-
tacién de cueros, generalmente cambiaban cuchillos producidos en Europa que
habian comprado a un importador local, o- yerba mate y ponchos que se habfan
procurado en las provincias del interior a cambio de esos cueros. El pago en efectivo
por los cueros era también comiin. Siempre que era posible los exportadores de
cueros preferfan el dinero en efectivo come pago de sus clientes europeos, pero
frecuentemente estos comerciantes recibian también pequefios cargamentos de
mercaderias castellanas.

El exportador de cueros y el importador de mercaderias castellanas rara vez
juntaban fuerzas; los principales importadores de productos suntuarios europeos
consideraban que la exportacién de cueros era un trabajo complicado. Los cueros
ocupaban mucho espacio, pagaban un impuesto de casi el 100 por ciento de su valor
y el transporte por barco era costoso. Ademds, a menudo habia problemas en
encontrar espacio en los barcos para los cueros, porque los duefios de los navios
comerciales daban prioridad a sus propios cueros antes de brindar el espacio de
embarque deseado paralos cueros de los comerciantes locales. Si un comerciante no
lograba encontrar lugar para su embarque, o si un bloqueo o una interrupcién del
comercio causaban una disminucién en el tonelaje disponible, los comerciantes
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portenios se verfan obligados a colocar los cueros en depésitos, una practica riesgosa
ya que los cueros no curados eran rapidamente atacados y arruinados por las
polillas. Los comerciantes podian llegar a encontrarse con miles de cueros y ningiin
comprador en el pais o en el extranjero o, mucho peor, con miles de cueros

inutilizados por la polilla. La importacién de mercaderias castellanasy la exporta-‘\
¢ién de metdlico eran muchméﬂmame con

relativa facilidad en tiempo de paz, y.durabaindefinidamente en tiempo de guerra”
Por supuesto habia riesgos relacionados con la importacion y venta de las
mercaderias castellanas, pero los impor trabajaban con una

variedad de.mercados y podian realizar especulaéioh???:?ime);ciales;pam pratéger
sus inversiones. Por ejemplo, era comun para los importadores de mercaderfas
castellanas embarcar las mercaderias que no podian colocar en Buenos Aires
mandandolas al interior después del primer intento de venta local. A menudo las
mercaderfas que estaban dafiadas, sucias, que no tenfan variedad o abundaban en
Buenos Aires podian venderse en zonas tales como el Alto Peri. Por ejemplo,
Manuel de Escalada recibié un gran cargamento de articulos de merceria de sus
socios de Cadiz que no podia venderse en el mercado de Buenos Aires porque “[sin]
inteligencia ni conocimiento de los efectos adecuados para estas partes...”, sus
socios le hablan enviado telas sin variedad que llegaron en un momento de
sobresaturacién local. Escalada pudo enviar la mayor parte de estas mercaderias
a Potosi, Chichas y Tarija.* Las cartas de Gaspar de Santa Coloma también contiene
repetidasreferenciasalamisma practica comercial. En forma parecida, los esclavos
que causaban problemas eran enviados al Alto Peru para venderlos a clientes
desprevenidos.® Independientemente del tipo de mercaderfa con que se comerciaba
y de los riesgos asociados con este comercio, una vez que un comerciante establecia
contactos firmes en uno o dos sectores del Imperio Espariol, preferia continuar con
el comercio a través de estos canales antes que iniciar nuevas actividades en dreas
relativamente desconocidas. Los contactos conducian a la eleccién de regiones y las
regiones a la naturaleza del comercio realizado. Los comerciantes que trabajaban
con Paraguay y Misiones, por ejemplo, se dedicaban casi uniformemente a la
exportacion de yerba mate; los que comerciaban con Montevideo, generalmente ala
exportacién de cueros; muchos de ellos cuyas principales conexiones estaban en los
grandes centros de consumo de Cérdoba, Potosi o Salta, se dedicaban a la importa-
cién de mercaderias de Castilla.

Las zonas de influencia y la especializacion del producto vinculado con ellas a
menudo pasaban del padre comerciante al hijo o al yerno comerciante. Los hijos de
Manuel de Escalada, Francisco y Antonio José, siguieron en la regién y en el
comercio que habia iniciado su padre: importacién de efectos de Castilla a cambio
de cueros y yerba mate que se enviaban a Chile. Gaspar de Santa Coloma y Agustin
de Erezcano, yernos de Vicente de Azcuénaga, continuaron en el comercio de
importacién de su suegro, de mercaderias castellanas, que vendian principalmente
en Paraguay, Jujuy y Cérdoba, combinadas con la exportacién de yerba mate del
Paraguay.

Ademaésdelas mercaderias con que comerciaban y la ubicacién de los mercados,
otro factor importante al considerar la actividad econémica de los comerciantes de
Buenos Aires,@ra la estructura y la forma de la empresa comercial™lgunos
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hombres eran agentes independientes, que contaban con su propio capital para
participar en el comercio; otros entraban en sociedades con comerciantes de Buenos
Aires o de otras partes del Imperio Espafigl. ...

Sélo existia una forma deSociedad comercial a fines del siglo dieciocho en
Buenos Aires: Wedad coleéﬁva.ﬂEsta era la unica sociedad reconocida por las
Ordenanzas de Comercio de Bilbao de 1737, que proporcionaba el marco legal para
todo el comercio portefo.’ La sociedad colectiva, una socjedad familiar de respon-
sabilidad ilimitada que databa.del Slglodlgic;;elé, pprml tia a.dos o masindividuas
unir su trabajo y.sus propiedades incrementando_de este moda_la cantidad
disponible de capital.y. fuerza de.trabajo. Pero esta forma de sociedad no ofrecia
proteccién a las cualidades personales de Jos. sacios.® Todos los miembros de una
sociedad colectiva eran personalmente responsables de todas las pérdidas
incurridas por la compaiia. Por lo tanto 1a confianza en los socios era crucial para
el que entraba en estos acuerdos comerciales.

Aunque sélo existia un acuerdo de sociedad basico, habia diversas agregaciones
posibles. A veces un comerciante estaba dispuesto a poner mas capital mientras que
su socio asumia la responsabilidad del manejo. Manuel de Caviedes y su futuro
yerno, Francisco Tellechea, por ejemplo, formaron una compafiaen 1781 en la que
Caviedes iba a recibir dos tercios de las ganancias y Tellechea un tercio.? Casi todo
el capital para formar la companiia pertenecia a Caviedes (6726 pesos, comparados
con la contribucién de Tellechea de 124 pesos), pero Tellechea iba a hacer la mayor
parte del trabajo. Otras sociedades exigian una divisién igual de inversion, capital
y trabajo. Generalmente las sociedades eran acuerdos a corto plazo, que se hacian
para una transaccién especifica (por ejemplo, la venta de un gran cargamento de
mercaderfas), o para un perfodo de tres a cinco afios.!® Estos acuerdos rara vez in-
teresaban ala parte principal del capital total de un comerciante. En Buenos Aires,
lascompaiifas privadas que permitian la distribucién poraccioneseran virtualmen-
te desconocidas en el mundo del comercio.”!

Habia una forma.mas.de.vinculacién.econdm;
agente de una casa mercanti] espaiiola; los comisionados Tecibian ina comision

proporcionada basada en la actividad comercial que manejaban para la compariia.

ica que era la del comisionado o

Ademas, podfan apoyarse en el prestigio y el poder de la compafifa madre en las
transacciones privadas.' Finalmente, los comerciantes también trabajaban como
agentes de la Corona bajo contratos especificos. Estos contratos daban a un
comerciante'la responsabilidad de proveer alimento para el ejército, o de transpor-
tar metales de Potosi a Buenos Aires.® De todas las formas de empresa mercantil
analizadas, los comerciantes que servian como agentes para compaiiias espanolas
y los que tenfan contratos reales, tendian a ser los mas prominentes social y
economicamente.

. Los roles empresariales individuales o societarios no eran mutuamente exclu-
sivos. Era comun que un mismo comerciante fuera a la vez el tnico duefio de un
cargamento de mercaderias, socio en otra u otras transacciones, y tal vez también
agente de una casa comercial espanola. Un excelente ejemplo de esta actividad de
roles multifacéticos es el de Agustin Casimiro de Aguirre, uno de los mas importan-
tes comerciantes del periodo. Aguirre era agente de dos grandes compaiias con sede
en Cédiz. Ensociedad con su primo, Juan Pedro de Aguirre, de Montevideo, también
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exportaba cueros desde Buenos Aires y Montevideo. Ademads Aguirre trabajaba en
transacciones comerciales con otro pariente, Clemente Echenique de Potosi, con
Francisco Borja de Lisaur de Cadiz y conel Conde de Premio Real de Lima. Al mismo
tiempo representaba, y cobraba honorarios por ello, al Consulado de Cadiz en sus
asuntous comerciales en Buenos Aires, y estaba contratado por la Corona espariola
para exportar metales preciosos. Finalmente Aguirre, en sociedad con su empleado,
Andrés de Cazaraville, tenia un negocio minorista en su casa. Las ganancias se
dividian por partes iguales entre los dos hombres, porque, aunque Aguirre era el
duefio de las existencias, Cazaraville manejaba el negocio.*

Las relaciones familiares eran cruciales para los arreglos societarios que
realizaba Agustin Casimiro de Aguirre. Sus dos sociedades de mayor duracién
fueron con hombres que tenian con él parentesco de sangre. Aguirre no estaba solo
en su preferencia por los parientes como socios comerciales y fuente de crédito. En
lo posible los comerciantes de Buenos Aires acudian primero a sus familiares, a los
que lo eran por lazo sanguineo o a los familiares politicos, porque ellos eran las
personas mas conflables. Dentro del clan Lezica, por ejemplo, hay numerosos
ejemplos de préstamos en efectivo de un miembro del clan a otro, asi como de
transacciones comerciales llevadas a cabo por Juan José de Lezica o uno u otro de
SUS yernos.

Aunque hay poca documentacion, se supone que muchos delos comerciantes de
Buenos Aires, ademas.ag su comerciolegal también se dedicaban en algunamedida
a] contrabando. Comolas mismas m rias con las que se comercidbategalmen-

P < ) i e el A

te h..QbiQt ‘del contrabando (cueros, mercaderias gzisgéilvéhas, textiles

europeos, esclavos y metales preciosos), esimposible distinguir la actividad legal de
laactividad extralegal sobre la base de las mercaderias en cuestién. Las principales
ventajas del contrabando, desde el punto de vista de los comerciantes, eran que
<aboria nuevos mercadgs, permitiendo elegir al proveedory gémerciarlibremente, sin
los inconvenientes de los controles comerciales que éstabléciala Corona espariola.
Los bienes que eran objeto de contrabando era comparativamente Lib

libres de impues-
t0s, y como no pagaban el impuesto a las importaciones que debian pm las
mercaderias que entrabanlegalmerite en la regién del Rio de 1a Plata, el ahorro era
apreciable. Los riesgos del comercio de contrabando eran altos, peronunca tan altos
como para desalentar alos comerciantes de Buenos Aires. La proximidad del Brasil
y de limites terrestres y marinos débilmente defendidos contribufan a hacer
atractiva la actividad del contrabando. Lo que habia sido una fuente tradicional e
importante de comercio antes de que la Ordenanza de Libre Comercio de 1778
abriera Buenos Aires al comercio directo con Espafia, no cesé una vez que se puso
en vigencia la Ordenanza. El concepto de la Corona de “libre comercio” era distinto
del de los comerciantes, y comerciantes tan respetables y leales como Tomds
Antonio Romeroy Juan Martin Pueyrredén estuvieron implicados en el comercio de
contrabando en uno u otro momento de sus carreras.’

Los comerciantes de todas las ramas del comercio participaban en el contraban-
do, pero el contrabando era particularmente atractivo para los comerciantes
relacionadosconlaexportacion de cueros-Ma i na otra ramadel comercio,
laslimitacionesy dificultades del comerciolegal en cuerosimpulsaban cada vez més
a los.corgerciantes. en este-rubre-a-buscar métodos exiralegales de-comercio; 0 a
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tratar de que el comercio se extendiera a los barcos de “naciones neutrales”, Cuando
regia el comercio neutral, se cargaban cueros en barcos brasilefios, ingleses y
angloamericanos, después de cambiarlos por azucar, tabaco, ron y esclavos. En los
periodos en que estaba prohibido el comercio con extranjeros, el contrabando se
realizaba directamente desde las estancias junto a los rios pertenecientes a los
comerciantes a lo largo del delta del Paraguay-Parand. También se trafa, azucar,
tabaco, ron y esclavos, porque las telas de lujo europeas no tenfan gran atractivo
para los estancieros de la regién del‘Rio de la Plata.

Lo que parecia comun tanto para el comercio legal como para el comercio ilegal
era la expectativa de los comerciantes de un alto margen de ganancias. Los
comerciantes mds ricos eran econémicamente el grupo mds poderoso de la colonia;
através de su control del comercio, los comerciantes trataban, con diversos grados
de éxito, de ejercer un monopolio virtual sobre los precios y margenes de ganancia.
Una indicacién de las ganancias que un comerciante esperaba obtener de sus
inversiones aparece en el “capital” de Gaspar de Santa Coloma. Después de confec-
cionar una lista del valor de un cargamento de mercaderias que habia comprado y
que se encontraba en su poder en Buenos Aires, Santa Coloma agregé un 70 por
ciento adicional del valor de las mercaderias a su fortuna total.' Este 70 por ciento
era evidentemente una tasa aceptable, porque el documento no fue discutido por
Cristébal de Aguirre ni por Miguel Gonzalez Noriega, dos testigos comerciantes, el
notario publico y el futuro suegro de Santa Coloma, el comerciante Vicente de
Azcuénaga, como expresiéon de su estado financiero real.

Los comerciantes, por supuesto, tenian gastos asociados con el comercio, que
debran ser cubiertos por su margen de ganancia. Los libros de cuentas de la época
indican que el flete, manejo y almacenamiento en Montevideo, los impuestos de
aduana, el transporte desde la aduana hasta el negocio o depésito y alguna pérdida,
rara vez excedian el 10 por ciento del valor de un cargamento.'” Las mercaderias que
se embarcaban para el interior también incurrian en gastos de transporte y estaban
sometidas al impuesto de alcabala. Estos gastos podian representar desde el 2hasta
el 200 por ciento del valor de la mercaderia, segiin el peso, el volumen y el valor de
los articulos embarcados y la distancia de Buenos Aires. El gasto de enviar
mercaderia al interior, sin embargo, pasaba directamente a los clientes mayoristas
y minoristas del interior.'® Aunque las ganancias eran teéricamente altas, eran
dificiles de coneretar, porque a menudo los clientes de los comerciantes no pagaban

/las cuentas; llevaba afios cobrar, incluso las “deudas buenas”.

Una ¢ ica_notable del comercio de Buenos AJres era la exjstencia .
relativamente breve de la mayoria de Tas e empresas comercia magmola’ !

vida comercial de una empresa era igual a la vida del ¢ comerciante individual. El

sistema de acciones en 1as companias comerciales era inexistente. Por lo tanto la
actividad comercial se basaha principalmente eq contactos personales. La muerte
de un comerciante acarreaba la muerte de su empresa. Las leyes de la herencia
espafiolas que exigian igual distribucién del patrimonio entre todos los herederos
reforzaban la brevedad de la vida de una empresa dedicada al comercio. La
movilidad educacional y social ascendente de los hijos de los comerciantes actuaba
en el mismo sentido. Sélo cuando un hijo (o yerno) elegia recibir su herencia en
mercaderias y obligaciones pendientes habia continuidad comercial. Aun en estos
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casos poco frecuentes, el poder econémico total de un comerciante individual, como
dijimos antes, disminufa mucho por la divisién del patrimonio exigida por la ley. El
patrén general para el patrimonio era liquidar toda la mercaderia que fuera posible
y luego dividir el dinero en efectivo, los bienes, las deudas, la tierra y toda la
propiedad personal (después de su evaluacién) entre todos los herederos.”
Independientemente del tipo, amplitud o forma de comercio especificos, era
habitual que los comerciantes mayoristas de Buenos Aires, paralelamente con su
atencién al comercio, se ocuparan de otrg trabaio.a. udo relacionado con éste. {
Lacombinacién mas comiin erala dé comerciante y burécraja. Estos comerciantes~

burécratas SerVIAH enlunaampliagamade deEaF@gos Estoscargos |
generalmente se compraban a la Corona por periodos de Hempo espécificos, aunque
algunos se ocupaban durante toda la vida y algunos se legaban a los hijos..Entrelos
cargos burocréticosgque-ecupaha el grupe-decomerciantes.estaba el de Administra-
dor de Correos y Postas del Virreynatg del R1o de la. _Elata Ensayador Mayor de
Metdlicos, Administrador ,de.Mlsmn.es, Uruguay .
y Parand_y Aseptista de Viveres dngggglto Real.®

Todos estos cargos podian usarse para otros tratos comerciales. El cargo de Proveedor
de Alimentos parael Ejércitoola Marina Real y Administrador de los indios de las Misiones
eran cargos particularmente utiles para incrementar la fortuna de un comerciante. Este
tltimo cargo garantizaba un mercado cautivo para articulos importados, una fuente de
articulos nativos y el completo control de los precios.

Sélo un pequeio grupo de comerciantes estaba interesado en invertir ganan-
cias en la actividad manufacturera; tres comerciantes, Francisco de Cabrera,
Tomés Antonio Romero y Francisco de Medina, eran propietarios de saladeros, y
uno, Esteban Villanueva, poseia una fabrica de bronces y operaba con ella.?! Dos
comerciantes poseian también pequefios establecimientos de manufactura de
ladrillos, pero en general los comerciantes no demostraban interés por las manufac-
turas locales y preferian comprar y vender articulos producidos por otros.

De vez en cuando los comerciantes demostraban cierto interés enlasindustrias
extractivas no tradicionales, aunque en la mayoria de los casos el interés duraba
poco tiempo y no se extendfa mucho. En 1787, por ejemplo, Tomas.Antonio Romero,
el comerciante mds imaginativo de la época, solicité permiso al virrey para
dedicarse a pescar y salar bacalaoc en el puerto patagénico de San Julidn.? La ex-
traccion de sal, aunque era una industria no tradicional, también atrafa una
limitada participacién de los comerciantes. La fuente de sal eran las salinas,
ubicadas a 130 leguas al oeste—sudoeste de Buenos Aires, en una zona desolada
dominada por indios hostiles. Comola sal era indispensable no sélo para el consumo:
diariode la poblacién portefia, sino como ingrediente esencial del salado de la carne
ylaproduccién de tasajo, se organizaban expediciones anuales bajola proteccion del
Virreinato. Ademas de un comandante y tropas militares, el Cabildo designaba a
dos delegados como representantes y administradores de los fondos de las expedi-
ciones.? Durante todo el perfodo virreinal, por lo menos uno y generalmente los dos
delegados del Cabildo, eran comerciantes. Se pensaba que gracias a su experiencia
estos comerciantes podian proveer sal con “mayor economia” Aunque a veces
tenfan que suscribir los costos de las expediciones, los comerciantes se aseguraban
una ganancia a través de la venta del producto tan necesario.?
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Un grupo bastante grande de comerciantes, ademds de su comercio mayorista,
se ocupaba del transporte por mar, poseia embarcaciones que hacian viajes
regulares por el Rio de la Plata. Los barcos eran una inversion importante para el
grupo de comerciantes, porque estaban estrechamente relacionados con el comercio
y eran extensiones naturales del comercio mismo. El tamanio de estos navios variaba
mucho segin las sumas invertidas, desde unos cientos de pesos por una pequefia
barcaza de rfo para navegar por el Parand y levar mercaderias castellanas a
Asuncién y volver a Buenos Aires con los productos del comercio paraguayo, hasta
miles de pesos por una fragata ocednica que pudiera participar directamente en el
comercio con Cadiz, Bilbao o Sevilla.

Muchos de los barcos que posefan los comerciantes portefios participaban en el
trifico de esclavos africanos, y los comerciantes que se dedicaban a esta rama de la
actividad solian poseer un mayor nimero de barcos.® Tomas Antonio Romero y
Manuel de Aguirre, que se dedicaban los dos al trafico de esclavos, eran grandes
propletarlos de Butcos. Pedro Dubal, otro esclavista, posefa por lo menos cinco
barcos que iban regularmente a las costas de Africa y a la isla de Fernando Po.”

Ademds habia crecido mucho el niimero de barcos pertenecientes a comercian-
tes portefios en la ltima década del siglo dieciocho, debido en parte al incremento
del trdfico de esclavos bajo el virrey Arredondo y en parte a la relajacién de los
controles sobre el comercio producidos por las emergencias del tiempo de guerra.?
Sin embargo, los propietarios de barcos no eran solamente los esclavistas. Comer-
ciantes tales como Pablo Ruiz de Gaona y Manuel Joaquin de Zapiola, involuerados
en el comercio de mercaderias de Castilla, también poseian barcos.

Ser duerio de un barco daba al comerciante portefio mayor control de su
comercio; podia determinar él mismo las fechas de los viajes y las rutas, en lugar
de depender de los barcos que pertenecian y eran operados por otros hombres en
Espana. Esto resultaba especialmente atractivo paralosesclavistas, porque de esta
manera su comercio no tenfa que pasar por Espafia, y sus barcos no estaban en
competencia con los navios de los espafioles. Aunque los datos estén incompletos,
por lo menos 28 comerciantes de la ciudad tenian importantes inversiones en
embarcaciones de alguna clase.

Los comerciantes de fines del siglo dieciocho en Buenos Aires, debido a su
control del capital liquido combinado con un alto margen de ganancia, eran uno de
los principales grupos sociales de la colonia con capital parainvertir, Gran parte del
capital sobrante volvia a invertirse en el comercio, en nuevos, gargamentos de
mercaderias castelanas o en barcoa Otra.Ares. de inversiones. pr ferida por los
comerciantes era la inmobiliaria - Los comerciantes consideraban que [a propiedad
urbana, parauso persona[g cgr_nermal eraunainversion segura sinlos riesgos (pero
también sin los grandes beneficios) de | as mverswnesm comerclo.

La propiedad urbana era segura; no estaba sujeta a los riesgos de pérdida en el mar,
ni a los malos préstamos y la saturacién, algunos de los muchos problemas que se
presentaban en la actividad comercial. Las propiedades podian hipotecarse, y por lo tanto
usarse para ampliar el crédito, o para fundar una capellania. Era también una inversién
que podia transferirse ficilmente a los herederos. Todos estos beneficios atraian el capital
de los comerciantes, ya que compensaban la principal desventaja de la inversion en
propiedades inmobiliarias: el bajo margen de beneficio.
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Ser dueAd de una propiedad urbana estaba a menudo relacionado con el
comercio, porqua los comerciantes mayoristas a menudo trabajaban también en
posefan una tienda ubicada en el distrito central de la ciudad.
No habia ningun estigma en relacién con la combinacién de comercio mayorista y
minorista, y los comerciantes importantes como Agustin Casimiro de Aguirre y
Francisco Tellechea, lo mismo que figuras menores como Esteban Romero, poseian
comercios minoristas y trabajaban en ellos.® Los comercios al por menor, tanto los
ocupados por los comerciantes mismos como los que alquilaban a otros, eran una
inversion favorita para el comerciante portefio. Los locales que mandaban construir
estaban siempre en una esquina y tenfan su correspondiente trastienda que podfa
alquilarse a algun espariol recién llegado, ansioso por entrar en la vida comercial de
la ciudad.® El alquiler que se cobraba por estos locales era de alrededor de cinco
pesos por mes, lo cual no era una suma exorbitante y, como propietario de una serie
de pequefios comercios minoristas, el comerciante mayorista obtenfa ganancias
haciéndose una clientela.

Ademas, muchos comerciantes portefios tenfan propiedades privadas que no
estaban vinculadas con el comercio. De una muestra de 84 comerciantes, aproxima-
damente el 40 por ciento posefa por lo menos una propiedad urbana, un quinto
posefa dos propiedades urbanas, y un cuarto posefa cuatroomds propiedades. Entre
estas propiedades habia casas, pequefios departamentos y habitaciones para
alquiler, y pequefios negocios alquilados a artesanos, a otros comerciantes y a
pulperos. Agustin Casimiro de Aguirre, por ejemplo, tenia una casa para vivienda
alquilada por Gabriel Contina y Blanco, también comerciante.” Domingo Trillo
alquilaba una de sus casas a Timoteo Alvarez, minorista, y Eusebio Cires tenfa
entre sus propiedades una habitacién usada como pulperfa.’? Las inversiones en
propiedades oscilaban entre menos de 200 y mas de 35.000 pesos. La inversién
promedio para un grupo de 22 comerciantes de los cuales tenemos informacién
completa era de 15.616 pesos.

La tendencia era que los comerciantes mds ricos hicieran las inversiones mas
grandes en valor absoluto en propiedades urbanas, mientras que los comerciantes
del'grupo medio tenfan las mayores inversiones en porcentaje del valor total de sus
respectivos patrimonios. Manuel Joaquin Zapiola era duefio de cinco casas y
Francisco Tellechea de ocho. La casa promedio de los comerciantes dejaba una
ganancia de 12 a 36 pesos por mes de alquiler (144 a 432 pesos por afio), pero las
principales propiedades tales como ‘la casa del asiento pertenecian a los here-
deros del comerciante Vicente de Azcuénaga y dejaban una renta de 1.700 pesos
anuales.

Las casas que se subdividian en “cuartos para alquiler con sus alcobas y
dormitorios”, frecuentemente eran propiedad de comerciantes.” Estas construc-
ciones, queincluian de dos a quince unidades, eran el equivalente de los conventillos
en el siglo dieciocho. Cada unidad contenia de tres a seis habitaciones pequefias que
se alquilaban por 1 a 6 pesos por mes. Entre losinquilinos habia duefios de comercios
minoristas, sastres, carpinteros y zapateros. Los comerciantes consideraban que
ser duefios de estas habitaciones era una inversién segura y provechosa. Los
herederos de Domingo Basavilbaso se quejaban de que dos casas contiguas que él
les habia dejado, si bien valian 42.240 pesos, carecian de habitaciones con las
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proporciones adecuadas para convertirlas facilmente en pequenos departamentos,
¥ que por lo tanto no eran tan buenas como otras casas de valor muy inferior.™
Muchos comerciantes, incluso los mas présperos, alquilaban también habitaciones
y tiendas en sus propias casas. Francisco Tellechea, Tomas Insia y Juan Antonio
Rodriguez, comerciantes de los ﬂ"rupos econémicos alto, medio y medio-bajo,
alquilaban habltacmnes y esqum en.gus propiedades.”

nb semirrurales enlas afueras de la ciudad.
Las quintas, asi Tlamadas porque consistian. onnalmente en un quinto de una
caballeria, unidad basica de parcela de tierra, se usaban como casas para el verano.
Las quintas también se trabajaban como granjas 6 éomo mofitss de arboles frutales,
Yy a veces como campo de pastoreo para ganado vacuno y ovino. Algunas de las
quintas estaban ubicadas en los perimetros mismos de Buenos Aires, otras mas
lejos, como las villas de San Isidro y Cafiada de Morén. Todas las quintas se
consideraban lugares risticos y su construccién y su amoblamiento eran simples en
comparacién con las construcciones de la ciudad. La mayoria de las quintas
consistian en cuatro o cinco habitaciones, con catres, sillas de cuero y modestas
mesas de pino como dnico amoblamiento.

Las quintas variaban en tamafio desde terrenos que median 20 varas por 64 a
otros de 500 varas por 4.000.3 Su valor variaba desde 300 a mas de 20.000 pesos;
el valor promedio de las quintas para una muestra de diecisiete comerciantes era
de 4.362 pesos. La quinta mds grande y mejor llevada era la que posefa Pablo Ruiz

de Gaona. Ademas de la casa principal, contenia una pulperfa, una capilla, varios .

galpones para almacenar equipamiento de la granja y dos palomares. En dieciséis
cuadras de tierra Ruiz Gaona habia plantado 34.355 arboles que incluian
durazneros, drboles de damascos, de membrillos, de manzanas, higueras, drboles
de mandarinas, de pomelos, perales y algunas vifias.” Una huerta grande producia
batatas, calabazas, maiz, tomates, repollos, brécoli, coliflores, cebollas, habas,
alcauciles, nabos, ajo, perejil, y zapallos. En su testamento, Ruiz de Gaona rogaba
a sus herederos que conservaran la quinta en la familia, con el argumento de que
“produce anualmente mds del rédito de 20.000 pesos y a maslalefia parael consumo
delacasa”. Efectivamente, en un periodo de ocho meses, la quinta dio ganancias por
1.260 pesos por venta de lefia, madera para empalizadas, estacas, hierbas y
alomas.

Aunque muchos comerciantes invertian en propiedad urbana y semirrural, las
tierras para granja mds alla del cinturén de quintas y chacras no atraian inversio-
nes significativas entre los comerciantes durante la época del Virreinato. Sélo 14
comerciantes de la ciudad eran estancieros activos. La mayor parte de esos
hombres, lo mismo que sus parientes cercanos, se identificaban con la exportacion
de cueros y otros productos ganaderos. En_1774, entre una lista de veintiun
estancieros, seis se dedicaban también a empresas s mercantiles.® Entre los seis hay
ejemplos de los mds poderosos comerciantes como también de un nidmero de
comerciantes de nivel medio. Quince afios mds tarde, en 1791, los grupos de
comerciantes todavia representaban aproximadamente la misma proporcién de
estancieros. En una peticién firmada por veintitin miembros del gremio de estan-
cleros y ganaderos aparecen cinco nombres de comerciantes.®® Dos de los que fir-
maron este documento también firmaron en la lista de 1774, demostrando cierta
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continuidad por parte de estos comerciantes que combinaban las actividades
mercantiles con las de campo. Tres nuevos nombres, todos de comerciantes de nivel
medio-bajo, aparecen también en la lista, sugiriendo tal vez que el prestigio de la
actividad de campo habia declinado.

En general, los comerciantes eran hombres urbanos con intereses urbanos. El
campo abierto, las manadas de ganado salvaje, la poblacién india hostil, los limites
vagos de lasestancias, y el poco valor que se daba a las tierras que ocupaban, atraian
poco alos comerciantes que buscaban inversiones que les dieran grandes ganancias
o bien que estuvieran directamente relacionadas con el comercio de la ciudad.

Algunos especulaban ocasionalmente con la tierra, pero incluso los que combi-
naban el comercio mayorista y minorista con la actividad del campo tendian a
invertir sumas bastante pequerias de dinero comparadas con las cantidades que
invertian en bienes comerciales y propiedad urbana.

Poseer tierras rurales no era una inversién buena ni prestigiosa, y por lo tanto
atrafa poco capital. Antonio _9§l1gado por ejemplo, uno de los comerciantes que

-invirtié més dinero en el campo, poseia a dos estancias a orillas del Parani, en Rincon

del Espinillo, de 35 a 40 leguas de Buenos Aires.* La mas grande de las dos estan-
cias, que consistia en una parcela de tierra de una legua por cinco, fue comprada
completa con la casa, herramientas, esclavos y ganado por 5.100 pesos.*! La estancia
contigua, de 1 legua cuadrada, fue comprada por 2.000 pesos.® Las inversiones
pequenas en propiedades rurales que hacfan los comerciantes de Buenos Aires
contrastan notablemente con la conduccién del grupo de comerciantes en otras
regiones del Imperio Espafiol, tales como México, donde gran parte del capital
mercantil se invertia en tierras rurales.“

Ademas de sus roles econémicos como exportadores e importadores de bienes
einversiones en propiedades, los comerciantes eran extremadamente activos en las
elementales funciones banqueras que se llevaban a cabo en la colonia. Grandes
regiones del Virreinato sufrian de permanente escasez monetaria, y los comercian-
tes eran el tinico grupo grande en la sociedad que poseia capital liquido (el propio
oel de otro miembro de la sociedad) y vinculos financieros con Espafia que pudieran
proporcionarles lineas de crédito. Muchos comerciantes se dedicaban a prestar
dineroen escala local, y algunos estaban tan inmersos en esta actividad que podria
considerarselos como banqueros primitivos. Los clientes de ambos grupos eran
otros comerciantes, estancieros, burécratas de gobiernoy, en tiempos de necesidad,
el gobierno e instituciones semi—oficiales.* A menudo los préstamos se otorgaban
en forma de créditos por mercaderias vendidas, es decir que un comerciante
mayorista vendia una partida de mercaderias a otro, recibiendoa cambio un pagaré
que debfalevantar dentro de un perfodode tiempoestipulado, y a unatasadeinterés
especifica.®® La tasa de interés normal por estas transacciones era del 6 por ciento
anual, pero a veces se fijaban tasas mas altas o mas bajas. Ademas de los préstamos
locales, los grandes comerciantes, los que representaban a las poderosas casas
mercantiles de Espafia o habian tenido bastante trato con estas casas, actuaban
como bancos en las transferencias de dinero intercoloniales. Estos arreglos a
menudo eran bastante complicados, y casi todos tenian algo de improvisado.
Sucedia con frecuencia que una casa espafiolale solicitara a un comerciante rico que
trabajaba con mas de una colonia que otorgara crédito, o cobrara deudas vencidas,
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y que llegara a un acuerdo entre un grupo de deudores y acreedores. En estos casos
el comerciante, por supuesto, recibia una comisién por la transaccién.*

Algunos comerciantes, después de acumular grandes recursos de capital
gracias al comercio, y después de establecer fuertes lazos en Espafia, venian a
dedicarse casi exclusivamente a las actividades de banco, incluyendo préstamos a
comerciantes conocidos de Buenos Aires y del interior. Aunque todavia se identifi-
caban como comerciantes, hombres como Bernardo Sancho Larrea y Manuel
Redriguez de la Vega reorientaron sus fuertes relaciones comerciales con Espaiia
y su acceso a capital liquido hacia la actividad banquera. Este grupo realizaba una
importante funcién en una sociedad que no posefa bancos ni sistemas de crédito
formales. Dadas las condicicnes de una economfa prebancaria y la resultante
confusion entre las actividades financieras y comerciales, este paso gradual del rol
de comerciante al de banquero es comprensible.

Aunque dependian de la produccién de las minas del Alto Perti para obtener el
efectivo que exportaban a Espana, los comerciantes portefios, debido a la distancia
de las minas, no fenfan un rol activo en la financiacién de los mineros y de» la
preduccién mineral. En cambio, dejaban inversionés en minas y en minerales para
§us clientes, los comerciantes locales de Potost.* asionalment{e los comerciantes

de Buenos Aires actuaban como “habilitadores” o “aviadorés’ (r s-financie-
B I T s e R . N .
ros) delos funcjonafios de gobiernolocales en el rea del Alto Perd; sin embargo esta

era la excepcion, no la regla. La evidencia indica que los comerciantes porterios no
actuaban por cuenta propia en estas transacciones, sino que mas bien eran agentes
de los comerciantes espafioles que proporcionaban los fondos que necesitaban los
funcionarios del gobierno para conservar sus cargos. Este era el caso cuando Gaspar
de Santa Coloma se hizo cargo de la habilitacién de José Fuentes Gonzdlez Bustillos,
oidor de Cuzco. Los 40.000 pesos prestados a Gonzdlez Bustillos al 6 por ciento de
interés se cargaron en la cuenta de Juan Tomas Micheo, un comerciante de Cadiz
y asociado de negocios de Santa Coloma. Santa Coloma mismo no tenja muy buena
opinién sobre este tipo deinversiones, y hablaba de lafinanciacién de los burécratas
del gobierno como “este particular siempre molestoso”. En una carta a Micheo,
agregaba: “Al espresado sefior oidor lo miro con sentimientos de que quiere pagar
a vind, Dios quiera percevese, por que estos sefiores vienen ala America de su clase
los tengo bien conocidos. Nada quiero con ellos sino que sea en servicio y obsequio
de mis amigos”.*

Elfin del siglo-dieeiocho, un perfodo de gran expansidn comercial y prosperidad
para la ciudad de Buenos Aires, fue también, paraddjicamente, un periodo de
prolongadas guerras europeas que perturbaban continuamente las pautas norma-
les del comercio. Qﬁdﬁ___ﬁ]ﬂ;a_@g, los reyes Borbones de Espana y todos sus
dominios estuvieron intermitentemente en conflicto con Inglaterra, y los navios
comerciales espanoles se convirtieron en fdciles blancos de la fuerte armada
britanica. Los efectos de este largo periodo de guerra sobre Buenos Aires fueron
numerosos. El comercio se legalizaba periédicamente con Portugal y Brasil cuando
las condiciones en las colonias se tornaban tan desesperantes que no habia otra
forma de mantener el flujo de mercaderias hacia y desde el Imperio Espaiiol. En
1781 y 1782, por ejemplo, llegaron al Rio de la Plata mdas barcos mercantiles

portugueses que espafioles.®® Algunos comerciantss sé béneficiaban inicialmente
i TR GRS e 2
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porque estaban bien provistos en el momento de comenzar el conflicto, pero en
generallas guerras en Europanoeran beneficiosas paralos comerciantes de Buenos
Aires (especialmente para los que se ocupaban de mercaderias castellanas) ni para
Sus negocios.*

La depresion en el comercio, producida por el conflicto casi constante en
Europa, produjo un alto nivel de inestabilidad e inseguridad econémica entre los
grupos de comerciantes de Buenos Aires. Muchos comerciantes marginales queda-

“Ban borrados al comienzo de cada guerra, porque con la interrupcién del comercio
haciay desde la peninsula ibérica, ésos comerciantes se vefan obligados a no pagar
los préstamos que habfan tomado para financiar sus transacciones. Cuando las
guerras se prolongaban, los comerciantes mds ricos también resultaban afectados,
pero generalmente tenian suficiente capital liquido disponible como para esperar
hasta el final de la guerra conservando su posicién econémica. El efecto neto de las
guerras era consolidar la posicién de los comerciantes més ricos, a la vez que
raleaban las filas de los grupos medio y mas bajo. Pocos comerciantes de nivel medio
que quebraron durante la guerra pudieron realizar un retorno econémico. Por lo
tanto, la riqueza tendfa a concentrarse en manos de algunos comerciantes podero-
sos, a la vez que el grupo de comerciantes crecia en nimeros absolutos por la
continua migracién de Espada.

La apertura del comercio a los neutrales también tendfa a ser ventajosa para
los comerciantes que antes se dedicaban a hacer contrabando, ya que establecian
lineas de comunicacién que les servian muy bien cuando se cortaban las lineas
tradicionales. Estos perfodos de comercio neutral también minaban el continuo
esfuerzo por parte de los comerciantes monopolistas vinculades con Espana por
controlar los suministros y los precios.

Y Labancamrata era un hecho comin enla vida econémica de los comerciantes y,
aunque la guerra era su causa principal, habia otros factores inherentes al modelo
comercial espafiol que conducfan a la inestabilidad econémica. Recibir un carga-
mento de mexcaderias que no evan vendibles eva ina de Tas razones mas comunes
de. la pérdida. Los comerciantes que trabajaban con mercaderias castellanas
generalmente enviaban 6rdenes escritas a sus agentes esparfioles, pero como estas
ordenes a menudo eran vagas con respecto a la calidad, color y composicién de los
articulos deseados, muchas veces se recibian articulos que no podfan venderse en
Buenos Aires, y ni signiera en el interior. Pero otro peligro era el riesgo de ordenar
una cantidad excesiva de articulos especificos. Aunque el fin del sistema de “flota”
de navegacién tendfa a terminar con la inundacién de una mercado con un tnico
producto, hubo repetidos ejemplos de hombres que se sobresaturaron con un
producto o recibian mercaderfas de las que ya habia grandes existencias en los
mercados locales. Ademés, las mercaderias a menudo llegaban en malas condicio-
nes(aunque podian asegurarse contra pérdida en el mar no era posible asegurarlas
contra dafios causados por el agua). Estos factores que contribuian a la imposibili-
dad de vender mercaderias, y a la consecuente bancarrota, eran todavia mas
frecuentes cuando un comerciante, que actuaba como agente de una empresa
comercial espafiola o de otro individuo, recibia un cargamento. En estos casos, el

agente comercial en Buenos Aires no tenia control del tipo de mercaderias que
recibia.

83




Ademds de la calidad y de la condicién.de la mercaderia, el negocio se tornaba
todaiTa inds precanio pov-ra-dependencia de.agentes. desconocidos o poco contiables
en el interior. Los comerciantes de Buenos Aires a menudo enviaban mercaderfas
SITPEgnacion a comerciantes mayoristas o minoristas en las ciudades del
interior. Pero a menudo éstos no cumplian sus compromisos. Con frecuencia los
comerciantes del interior tenian mas interés en vender las mercaderias que ellos
posefan antes que las que recibian sélo por una comisién. Ni la consignacién a
parientes podia garantizar una accién responsable por parte de éstos.’ Las mer-
caderfas consignadas a comerciantes minoristas generalmente se vendian al
mayorista a crédito, y cuando los minoristas demoraban en vender estas mercade-
rias los mayoristas se veian forzados a no pagar préstamos o a postergar mucho el
periodo de devolucién. Depender de mayoristas y minoristas poco confiables
empujaba al mayorista portefio a una peligrosa posicién econémica, sin poder pagar
sus deudas porque otros no le pagaban las que tenfan con é1.

Hay un solo ejemplo de un comerciante que quebré por su propia
deshonestidad.®® Pero a través de asociaciones comerciales con empleados ptblicos
que, segun se descubrid, eran deshonestos, los comerciantes sufrian retrocesos
econémicos.™ Otro peligro que condujo a muchas bancarrotas fue el de extender
excesivamente el capital comprometiéndose a demasiadas transacciones a la vez.
Algunos comerciantes se colocaban en situaciones de vulnerabilidad extremaenlas
que el incumplimiento de uno de los deudores producia una consecuente falta de
pago a sus acreedores.

El comercio virreinal, caracterizado por el crecimiento y la prosperidad, se
basaba, sin embargo, en factores altamente inestables. La inestabilidad de los
aspectos estructurales del comercio se exacerbaba aun mds por la pesadamaquina-
ria legal del Imperio Espafiol. La accién legal contra un socio u otro comerciante

- deshonesto acarreaba afos de litigio, durante los cuales el capital involucrado

estaba bajo embargo oficial. Aunque la creacién de una corte en el Consuladoacelers
la justicia comercial después de 1794,% para proteger contra los litigios, y para
garantizar las inversiones, los comerciantes a menudo acudian a sus parientes
cuando buscaban agentes o socios comerciales. El alto riesgo de realizar actividades
comerciales con personas que no pertenecieran al propio clan se identificaba al
tratar con comerciantes que no pertenecian a la misma regién geografica. El gran
nuimero de procedimientos legales instituidos por los comerciantes sobre la base de
tratos fraudulentos o incumplimiento de deudas vencidas indica que los comercian-
tes estaban lejos de ser exitosos, incluso cuando se dedicaban a transacciones
principalmente con parientes o con asociados familiares.

La inestabilidad econémica, inherente a las pautas mercantiles de los comer-
ciantes portefios, naturalmente conducia a la inestabilidad social. Un comerciante
que con intenso trabajo, frugalidad, un buen matrimonio y un poco de suerte,
lograba salir de la categoria de empleado pdra ser un miembro respetado de la
comunidad, sabia que muy facilmente podia derrumbarse. Si un hombre de una
familia establecida y respetada como Felipe Santiago del Pozo pudo morir en
desgracia social y econémica, todos los comerciantes eran vulnerables al mismo
destino. Si un comerciante que habfa comenzado en pequenia escala, y gradualmen-
te habia edificado su actividad y su reputacién social, convirtiéndose en uno de los
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h‘der.e§ del grupo, como Domingo Belgrano Pérez, podia terminar en arresto
domiciliario, con embargo de su propiedad, obligacién de vender porciones de su
pat_rim onio, y cargando a sus herederos con sus deudas, significaba que la desgracia
social y econémica podia llegar para cualquiera. Los comerciantes de Buenos Aires
sabian que a veces mds alld del éxito estaba el fracaso.
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"Juan Carlos Garavaglia, “Comercio colonial: expansion y crisis™, Polémica, 5 (Junio 1970),p.
122,

2A.G.N,, Division Colonia, Seccién Gobicrno, Consulado de Buenos Aires, Expedientes 1798-
9, Legajo 3, Numero 10, IX4-7-5, Expediente sobre exceptuar del Servicio de Milicias
al Comercio, folios 1149.

3 Juan Carlos Garavaglia, “Comercio colonial: expansién y crisis”, loc. cit., p. 125.

¢ A.G.N,, Registro de Escribano 3, 1774, folios 234-59v, Testamento ¢n virtud de poder, Don
Bernardo Sancho Larrea y Don Francisco Antonio de Escalada, a nombre de Don
Manuel de Escalada. Escalada envié las mercaderias al Alto Peri con Antonio de
Rueda, que estaba a punto de comenzar como corregidor de Chichas y Tarija. Rueda
habia pedido dinero prestado a Escalada para comprar su nueva sede y equiparse, y a
la vez debia tratar de encajarle a los indios bajo su jurisdiccién las mercaderias de
Escalada. Lamcntablemente para Escalada, Rueda murié poco después de asumir el
cargo de corregidor.

5 A.G.N., Gaspar de Sanla Coloma, Libro copiador de Cartas para Espafia, 1788-94, VII-6-
5-14, carta del 20 de mayo de 1794 a Juan Pedro de Armentia: “Su negrito de vm se

b declars una gentil maula de entregarse a la vevida, ladron y huidor, por cuias razones
me he visto precisado a tomarselo al Jauna y despacharlo al Cuzco...”.
& La sociedad en comandita, una forma dcsocicdad mas antigua que otargabaresponsakilidad

limitada parlo-menasa ung de los soclos, parcce haber caide cn desuso durante el siglo
dicciocho. Hay informacién sobre ambos ii pos de sociedades en Arthur Robert Burans,
“Parinerships”, in Encyclopedia of the Soctal Sciences, editado por E.R.A. Seligman
(New York, 1934), XII, pp. 3-6.

" Julio César Guillamondegui, “La justicia consular en Buenos Aires”, Boletin de la Academia
Nacional de Historia (Bucnos Aires), 33:2 (1962-3), p. 804.

8Ordenanzas de la Ilustre Universidad y Case de Contratacion dela m.n.m.l. Villa de Bilbao...
afio de 1737 (Madrid, 1796}, Capitule Décimo, X111, p. 63. “Todos los interesados en una
compaifa serdn obligados a abonar y llevar a debida cjecucién a pérdida 6 ganancia
cualesquiera negocios que cada companero haga y ¢jecute en nombre de todos con otras
personas y negociantes fuera de ella; saneando cada uno las pérdidas que puedan
suceder hasta cn la cantidad del capital y ganancias en que fuera interesado, y
resultaren del total de la compaiiia; entendiéndose que aquel 6 aquellos bajo de cuya
firma corriere la compaiiia estaran obligados, demds del fondo y ganacias que en ellos
les pertenezcan, con todo cl resto de sus bienes habidos y por haber al saneamiento de
todas las pérdidas, aunque estos tales, 6 algunos de ellos entrase sin ponder caudal en
dicha compania”.

® A.G.N,, Sucesiones 5342, Testamentaria de Dn Manuel Caviedes, 1788.

' La compaifiia establecida entre Francisco Ignacio de Ugarte y Vicente de Azcuénaga, por
ejemplo, durd tres afos. A.G.N., Registro de Escribano 6, 1774, folios 125v-127,
Separacién de compaiia, transacién y finiquito de todas quentas Don Francisco Ignacio
de Ugarte y Don Vizente de Azcuénaga.

41 Las sociedades anénimas eran caracteristicas del comercio espanol desde 1728, cuando el
rey permitié la formacién de la Compariia de Caracas. Estas compaiiias, formadas para
emprender un desarroilo comercial o industrial en gran escala, eran pocas en nimero
y siempre se establecian bajo la Carta Real, James Clayburn La Force, Jr., The Deve-
lopment of the Spanish Textile Industry: 1750—1800(Berkeley, 1965), pp. 31-6. El dnico
ejemplo de una sociedad portefia por acciones fue la compaiiia de seguros “La Confian-
za” fundada en 1796 por el comerciante Julian del Molino Torres. Una mayoria de los
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70 accionistas de la compaiifa eran comerciantes locales. Enrique Wedovoy, La evo-
lucidn econdmica rioplatense a fines del siglo XVIII y principios del siglo XIX a la {uz
de la historie del seguro (La Plata, 1966), pp. 202-3.

#Martin de Sarratea, por ¢jemplo, sirvié como agente de la Compadia de Filipinas, y también
realizé transacciones comerciales privadas. .

1 Por cjemplo, Tomas Antonio Romero actué como Asentista General de la Conduccién de
Caudales y Azogues de Su Majestad desde 1777 a 1807. Como Lal, estuvo contratado por
la Corona para importar mercurio y exportar plata del Alto Pery.

* A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Guerra y Marina, 1771, Legajo 2, Expediente
6, XI-23-10-2, Agustin Casimiro de Aguirre y Juan Pedro de Aguirre, Factores en
Buenos Aires de la Casa Ustariz Hermanos y Cia., solicitan se le autorice la salida de
los navios “El Prusiano” y “La Concepci6én” de vuelta a Espafia. A.G.N., Divisién
Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, Letra A-A11, 1785, Libro 1, Hojas

. 97-8, [X~12-7-9, Agustin Casimiro de Aguirre, como apoderado de Dn Juan Pedro de
Aguirre solicita pasaporte para despachar a Espafia su paquebote nombrado “Santa
Teresa”. A.G.N., Divisién Colonia, Seccion Gobierno, Hacienda, Legajo 15, Expediente
331, IX-33-1-1, Agust{n Casimiro de Aguirre, a nombre y como apoderado del Real
Consulado de Cédiz... sobre exhonerarse de la contribucién del ramo de guerra de los
cueros que tenia acopiados... A.G.N., Registro de Escribano 6, 1790, folios 73v-82v,
Testamento en virtud de poder Da Maria Josefa de la Jarrota y otro por Dn Agustin
Casimiro de Aguirre.

¥ A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Tribunales, 1801, Legajo 94, Expediente 17, IX~
36-7-3, Autos sobre la participacién de Tomds Antonio Romero en el contrabando de
cubierta al arribo de la fragata norteamericana “Mariana”. A.G.N., Divisién Colonia,
Seccién Gobierno,Tribunales, 1790, Legajo 16, Expediente 17, IX-35-2-6, Autos
obrados con motivo de habérsele aprehendido de Juan Martin Pueyrredén en su chacra,
sita en el Partido de San Isidro, 32 barriles de tabaco del Brasil.

' A.G.N., Registro de Escribano 5, 1781, folios 157v-161v, Capital de Dn Gaspar de Santa
Coloma. Comparando este margen de ganancias con los beneficios declarados por los
comerciantes, las expectativas de Santa Coloma no parecen irreales. La compaiia
formada por Manuel de Caviedes y Francisce Tellechea, por ejemplo, declaré ganancias
de 18.464 pesos sobre una inversién original de 6.850 pesos en un perfodo de cuatro
afios. Fue una ganancia del 270%. A.G.N., Sucesiones 5342, Testamentaria de Dn
Manuel de Caviedes, 1788.

" A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Facturas, 1787-8, VII-6-5-12.

¥ A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Ventas y Remesas de Efectos, 1792—
1805, VII-6-5-16.

" Las mismas leyes sobre herenciaalentaban la formacién de mayorazgos entre los comercian-
tes mejicanos; ver Brading, Miners..., cit., p. 103.

* Estos cargos fueron ocupados por Domingo Basavilbaso (m4s tarde Manuel de Basavilbaso),
Manuel de Basavilbaso, Juan Angel Lazcano (mds tarde Diego Casero), y Martin de
Sarratea, respectivamente. Franciseo Cabrera también ocupé el cargo de Asentista de
Viveres de la Real Armada.

' Tomds Antonio Romero alquilaba los ranchos y saladeros que habfan pertenecido a Medina,
a sus herederos. A.G.N,, Divisién Colonia, Seccion Gobierno, Solicitudes Civiles, 1794,
Libro 6, Letra P-R, IX-12-9-9. Romero mas tarde recibié contratos reales para
abastecer de carne salada a los arsenales espafoles y a la Marina Real. Esteban
Villanueva, ademas de comerciar por valor de 65.000 pesos en sus tiendas, tenia 3.500
pesos invertidos en equipamiento de bronce de 1a fabrica y 6.400 pesos invertidos en 11
esclavos hébiles para el trabajo que empleaba allf. A.G.N., Registro de Escribano 4,
1784-9, folios 58v—83v, Capital de Dn Esteban Villanueva.
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22 A .G.N., Division Colonia, Scecién Gobierno, Interior, 1787, Legajo 23, Expediente 14, IX-
30~3-8, Tomds Antonio Romero y José¢ Alberto Capdevila, solicitando se les conceda
permisoy algunos auxilios para hacer el ensayo de la Pesca del Bacalao, Sardina y otros
peees en la costa Patagénica, y Pedro Santos Martines, Las industrias durante el
Virreinato (1776-1810j, p. 121.

» Santos Martinez, Las jndustrias..., p. 124.

% Ibid., p. 124.

% [bid., pp. 125-36. Entre los comerciantes que actuaron como delegados en el Cabildo en las
expediciones salinas estuvieron Manuel Joaquin Zapiola (1778), Saturnino José
Alvarez y Gaspar de Santa Coloma (1784), Manuel del Cerro Sanz (1786), José Martinez
de Hoz (1787), Agustin Erezcano (1788), Diego de Agiiero (1789), y Agustin Casimiro
de Aguirre (1789), Casimiro Francisco Necochea (1791), Jaime Alsina (1782), Manuel
de la Piedra y Pedro Dubal (1798), Manuel Ortiz Basualdo (1802), Cristébal de Aguirre
(1804), Juan Bautista Elorriaga y Juan de Llano (1803) y Esteban Romero (1808). En
1789, Diego de Agiiero personalmente se hizo cargo de los costos de la expedicién y el
Cabildo prometié devolverle el dinero una vez que se vendiera la sal. Archivo General
de la Nacion, Acuerdos del Extinguido Cabildo de Buenos Aires, 1789, Serie 111, Tomo
IX, pp. 163-5.

% No hay que olvidar que algunos barcos registrados con propietarios comerciantes eran, sin
duda, producto de una esparolizacién a iltimo momento. Elena F. Schauss de Studer,
La trala de negros en el Rio de la Plata, p. 295.

% Hay datos sobre los permisos para enviar los barcos de Dubal en expediciones esclavistas
en A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, Letra Co-Du,
Libro 5, Hoja 451-7; Hoja 458-63; IX~12-8-14; y A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién
Gobierno, Tribunales, 1798, Legajo 123, Expediente 16, [X~36-4-9.

% Scheuss de Studer, La trata de negros, pp. 278 y 287.

# A.G.N,, Registro de Escribanos 6, 1790, [olios 73v-82, Testamento en virtud de poder Da
Maria Joscfa de la Jarrota y otre por Dn Agustin Casimirc de Aguirre; A.G.N,,
Sucesiones 8457,. Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812; Genealogfas:
Hombres de Mayo, p. 319. El mismo fenémeno se observaba en México: “Estas grandes
casas de importacién no se limitaban al comercio mayorista. Los almaceneros de la
ciudad de México tenian unatienda cadauno en la capital para tratar directamente con
el publico”. Brading, Miners..., cit., p. 98.

% Ver por ejemplo el plan de Manuel Lezica para una construccién con cinco departamentos,
y “una esquina [y trastienda] al este”. A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno,
Permisos para Edificar, 1785, Legajo- 3, Hojas 314~17, IX-10-10-8.

3 A.G.N,, Sucesiones 5341, Gabriel Contifia y Blanco, inventario de sus bienes, 1786.

% Padron, p. 370; A.G.N., Sucesiones 4833, Testamento de Dn Eusebio Cires, 1800.

% Hay ejemplos de los tipos de edificios que construian los comerciantes en planos y bosquejos
en A.G.N.,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Permisos para Edificar, 1785, IX~10~
10-8, Legajo 3, Hojas 314-17 (Manuel de Lezica); Hoja 320 (José Riera); ver también
Torre Revello, “La casa y el mobiliario en el Buenos Aires colonial”, Revista de la Uni-
versidad de Buenos Aires, 3 (1945), p.67-91, y Lamina IV (Antonio José de Escalada).

* A.G.N., Sucesiones 4310, Testamentaria de Dn Domingo Basavilbaso, 1778.

3 A.G.N,, Sucesiones 8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812; A.G.N., Sucesio-
nes 6376, Testamentaria de Dn Tomds Insua, 1802; A.G.N., Registro de Escribano 1,
1790-1, folios 542-53v, Capital de Dn Juan Antonio Rodriguez.

% Una vara es igual a aproximadamente 33 pulgadas (alrededor de 62 centimetros).

¥ A.G.N,, Sucesiones 7785, Testamentaria de Dn Pablo Ruiz de Gaona, 1823.

¥ A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1774, folios 127—8v, Poder especial del Doctor Dn José de
Anduxar y otros hacendados a favor de el doctor Dn Diego Pereyra de Lucena y otro. Los
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estancieros—comerciantes que firmaban este documento cran Santiago Saavedra,
Francisco Diaz de Perafdn, Domingo Belgrano Pérez, Francisco Lépez Garefa y Juande
Lezica.

» A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Comerciales, 1791, Legajo 15, Expediente 20,
[X~31~1-1, Solicitud de los hazendados de la campaiia de hazer una entrada general
para el recojo de la hazienda que han salido a los campos aviertos. Francisco Diaz de
Peralan y Felipe Arguibel firmaron tanto el documento de 1774 como el de 1791. Los
nuevos estancieros—omerciantes del documento de 1791 son Antonio Obligado, Diego
Trillo y José Gainza.

“*Una legua es una medida de distancia igual a tres millas y media (aproximadamente 4.750
metros).

1 A.G.N,, Registro de Escribano 2, 1789, folios 93—6v, Venta de estancia de Dn Jph Antonio
Ibafies a Dn Antonio Obligado.

“2A.G.N.,Registro de Escribano 2, 1789, folios 13v—16, Venta de estancia Da Inéz yDaAntonia
Chauri a favor de Dn Antonio Obligado.

3 Brading, Miners..., p. 116.

“ Esteban Villanueva, por ejemplo, presté 30.000 pesos al 5 % de interés al Cabildo con el
propdsito expreso de proporcionar fondos para que el Cabildo continuara con las obras
publicas, especialmente la Casa de Comedias. A.G.N., Registro de Escribano 1, 1804-
9, folios 72-3, Obligacién del Cavildo de esta ciudad a Dn Esteban Villanueva.

‘5 Abundan los ejemplos de este tipo de venta en los registros notariales. Ver por ejemplo,
A.G.N,, Registro de Escribano 1, 1804~9, folios 10v—11, Obligacién de Dn Pedro Duval
y otro a Dn Esteban Villanueva; A.G.N., Registro de Escribano 1, 17945, folios 484v~
485, Obligacién Dn Antonio Manue] Gonzdlez a favor de Dn Tomas de Balenzategui;
A.G.N,, Registro de Escribano 4, 1774-3, folios 156—156v, Obligacién de Dn Manuel
Herméa, a favor de Don José Dacosta Ferreyra; A.G.N., Registro de Escribano 5, 1774,
folios 87-87v, Obligacién de Don Esteban de Avellaneda a favor de Don Phelipe
Arguibel de cantidad de 2.390 pesos 2 y 1/2 reales corrientes.

*6 Ver por ejemplo, A.G.N., Sucesiones 7711, Testamentaria de Dn Felipe Santiago del Pozo,
1776. Una carta de Mateo Ramén Alzaga a del Pozo fechada el 7 de julio de 1772 dice:
“Los sefiores Cadalso y Villanueva me obligan aqui ejecutivamente cobre de vm lo que
les deve...”.

" Hay un ejemplo de inversiones en mineria de un comerciante de Potosi en el siglo XVII en
Peter Bakewell, Antonio Ldpez de Quiroga: Industrial minero del Potost colonial
(Potost, 1973). El rol exacto de los financieros—comerciantes del siglo XVIII en Potos{
alin no estd bien estudiado, perc se sabe que la Corona tomé-una serie de medidas para
mejorar la producciérr de plata en la zona, que incluyen la creacién del Banco de San
Carlos en 1751. Esta institucién ayudsé a financiar la compra de elementos de minerfa.
Ver D.A. Brading y Harry E. Cross, “Colonial Silver Mining: Mexico and Peru”,
Hispanic American Historical Review, 52:4 (Noviembre, 1972), pp. 566—8. Ademas
Lewis Hanke, The Imperial City of Potosi: an Unwritten Chapter in the History of
Spanish America (The Hague, 1956), pp. 22—4, menciona un fuerte respaldo oficial para
una bisqueda de nuevas minas, reparacién de los lagos para mantener la provisién de
agua, y mejoramiento de las técnicas de mineria.

“A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafa, 1788-96, VII-6—
5-14, Carta del 20 de febrero de 1794 a Manuel José Micheo y carta del 7 de junio de
1796 a Juan Tom4ds Micheo.

“ Juan Carlos Garavaglia, estudio inédito sobre el comercio colonial presentado ante el
Congreso de Historia Social y Econémica (Buenos Aires, abril de 1970).

% Eugenio José Balbastro, por ejemplo, se benefici6 con la caida del comercic en 1805 y 1806.
Balbastro, que habia sufrido reveses comerciales y habia agotado la herencia de su
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padre comerciante, s¢ encontré con un depésito bicn provisto al comienze de las
hostilidades armadas. “Con ¢l motivo de la negociacién que hice de efectos de Castilla
a cambio de cucros... v otras mas c¢n tiempo de paz: que en scguido, y con cstas
existencias vine la guerra, en cuyo tiempo di espendio a los referidos efectos, de que
results el aumento [de mi caudal].” Aunque Balbastro hubicra perdido toda su fortuna
de mads de 21.000 pesos en Liempo de paz, pude declarar que, debido a la guerra, ahora
tenia un capital de 31.400 pesos. A.G.N., Registro de Escribano 6, 1806, folios 25-35v,
Capital de Don Eugenio José¢ Balbastro.

$1“Nos comunicé dho finado {Manuel Escalada)... que con DnFran.co de Cevallos{un pariente]
tenia barias quentas pendientes, de los negocios que puso a su cuidado en Potosi,
independiente de los de compaiiia, de que estava hecho cargo y El nada le havia dado
cuenta, y de algunos afios a esta parte, ni aun respondido al contexto de sus cartas, ni
darle razon de las cobranzas y ventas de efectos que puso a su cuidado, no obstante de
haverse valido nuestro instituyente{Escalada] de varios sujetos para que le estimulase
a ello, nada havian podido conseguir, tampoco quiso cumplir sus érdenes, de remitir los
efectos existentes al Cusco, para que alli a cambio de efectos de la ticrra se vendiesen,
como ni tampoco salir de Chuquisaca, en donde se havia mantenido muchos afios, con
havandono de sus negocios y cassa en Potosi al cargo de un mozo que alli tenia...”
A.G.N,, Registro de Escribano 5, 1774, lolios 234~39v, Testamento en virtud de poder,
Dn Bernardo Sancho Larrea, y Dn Francisco Antonio de Escalada, a nombre de Dn
Manuel de Escalada.

2 Ver por ejemplo A.G.N., Registro de Escribano 3, 1799, folios 479-558v, Disposicion
testamentaria de Dn Dicgo Casero. Casero, actuando como agente del condede Clonard,
comerciante de Cadiz, llegd a Buenos Aires en 1767 con un cargamento de mercaderias
para colocar en ¢l mercado local. “... Para daric expendio [a un cargameato de ropas,
frutos y otras mercaderias comerciables] segin prometia la calamidad de comprado-
res... miempero... duré hasta el espacio de seis afios en los quales a excepeidn de unos
cortos residuos cstavan vendidas a Cucros y a plazos todas las Mercaderias de mi
negociacién, y pendiente el cobro de lo [iado con tanta lentitud que hazia desamayaren
las esperanzas del buen efecto de su finalizacién: Entre tanto que corria la pereza en
pagar de los deudores, aun cra mas veloz mi excigencia de adquerir dinero para remitir
al Conde en quenta de los fiados pendientes, de tal mancra que llegue a depojarme de
lo que era mio por satisfacer las apuraciones del Conde...”

58 Este era Felipe Santiago del Pozo, quien usé en forma deshonesta el dinero que le habian
conliado para invertirlo en mercaderias castellanas. Del Pozo murié en la bancarrota.
A.G.N,, Sucesiones 7711, Testamentaria de Dn Felipe Santiago del Pozo, 1776, y
A.G.N., Sucesiones 5342, Autos sobre la remisién de la testamentaria del finado Dn
Francisco Cors, Capitdn que fuc de esta guarnision, 1787.

5 K1 caso mas famoso de un comerciante que quebré por sus relaciones con una figura pablica
deshonesta fue el de Domingo Belgrano Pérez, que estuvo implicado juntocon Francisco
Giminez de Mesa, Administrador de la Real Aduana, en malversacion de fondos del
gobierno. Ver A.G.N., Criminales, 1788, Legajo 32, Expediente 13, [X-32-4-5, Actua-
ciones sumariales contra Domingo Belgrano Pérez y Francisco Giménez de Mesa por ser
ambos deudores de la Real Hacienda, Criminales, 1788, Legajo 33, Expediente 4, X~
32-4-6, D. Domingo Belgrano Pérez, D. José del Pozo, D. Pedro Antonio de Zavalfa y
D. Francisco Giménez de Mesa, Administrador tesorerc de la Aduana, juicio que se les
sigue por desfalco; y Hacienda, 1788-90, Legajo 58, Expediente 1497, [X~-33-6-8,
Expediente de los embargos de bienes hechos en la casa y almacén de D. Domingo
Belgrano Pérez.

% Julio César Guillamondegui, “La justicia consular en Buenos Aires”, Boletin de la Academia
Nacional de Historia, 33:2 (1962-3), pp. 795-838.
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CAPITULO CUATRO

(ESTILO DE VIDA)

Por su ocupacién, pautas de i inversiones y estilo de vida, los comerciantes s portefios

eran pri nc1p %‘ po socal u Bang’l‘enfan N Scupadon urbana, vivianen el
.. s
corazon _mismo de la cludad e mveman fuertemente en propledades urbanas en forma

de.¢ y“_edlﬁaos El comercio y las inversiones proporcmnaban a los
comerciantes el capital parallevar un estilo de vida apropiado para su status local. Todas
las facetas de la vida de los comerciantes reflejaban la comparativa sofisticacion y el lujo
de que disfrutaba este grupo.

Haymuchainformacién, cuantitativay cualitativa, sobrelavida deloscomerciantes
en las paginas de los documentos de patrimonios de comerciantes muertos. Ademas de
tener listas de propiedades urbanas y rurales con descripciones y valores, los papeles de
los patrimonios contenian inventarios de las posesiones personales de los comerciantes
y sus esposas. Vestimenta, joyas, plateria, porcelana, libros, muebles, articulos
suntuarios y esclavos aparecen documentados con gran detalle en estas paginas. Los
documentos de las dotes y los “capitales” también contienen informacién de naturaleza
muy parecida, y nos brindan una imagen muy completa de la vida en general de la clase
comerciante. Ademdshayinformacién adicionalen el censo de 1778 de Buenos Aires, que
ayuda a reconstruir los patrones residenciales del grupo comerciante.

Los comerciantes portefios habitaban una ciudad que en tiempos modernos se
considerarfa poco mds que una poblacién rural. En 1778, 1a poblacién total de la ciudad
de Buenos Aires era de 24.363 personas. La ciudad, cuya poblacién a mediados de siglo
era de 9.656 habitantes, llegé a una poblacién de 44.731 al final del perfodo colonial.! El
rapido crecimiento de la poblacion fue acompariado por un incremento en el comercio y
en el movimiento, y por una notable mejoria en las amenidades de la vida en la ciudad.
En 1778 la ciudad consistia en once calles principales que iban de norte a sur, con
veinticinco calles de este a oeste. Aunque la ciudad crecié pocoen tamarnio durante las dos
décadas siguientes, ese periodo trajo el comienzo de las calles pavimentadas, la
instalacién de luces en las principales arterias, la expansién de las instituciones
educacionales, y la inauguracién de un teatro local 2

La ciudad-de Buenos Aires se dividia en seis zonas (cuarteles) para el censo de 1778,
pero la poblacién comerciante se concentraba casi exclusivamente en sélo dos zonas: 1a
1yla3.Estasdoszonas, consideradaslosbarrios deélite, estaban enel centrodelaciudad
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Mapﬁ 2. Buenos Aires en 1778. Fuente: basada en la Coleccién Biedma-Pillado,

2/ 14, Archivo General de la Nacién, Buenos Aires. Las zonas mds oscuras

muestran las dreas de mayor densidad urbana.

yalrededor dela plaza central, el Cabildo, la Catedral y el fuerte. En Buenos Aires, como
en otras ciudades espariolas, las personas de prestigio, riqueza y poder, tendian a tener
su casa cerca de la plaza central. Los administradores reales y los burécratas, los
profesionales, los oficiales de alto rango y los clérigos prominentes, también tenfan sus
casas en estas dos zonas.? Las zonas 2, 4, 5 y 6, por comparacién, eran habitadas por
artesanos y contenian pequefios talleres y quintas.

De un total de 132 comerciantes, mds de la mitad, es decir 74 ,vivianenla era
ﬁ el distrito que lindaba con la Calle del Cabildo al sur, San Juan por el oe%t?g

regorio y Retiro por el norte, y el Bajo del Rio por el este.* M4s de un tercio de los
comerciantes poblaban la tercera zona, un drea limitada por el Cabildo al norte, el Bajo
del Rio al este, Santa Bérbara al sur y San Juan al ceste.s A pesar de que muchos
comerciantes prominentes vivian enlazona 1, habia una tendencia a que losms exitosos
vivieran en la zona 3. Era también en esta zona 3 donde residian los burécratas de
gobierno mds importantes.

Veinte afios después, en un mapa de la ciudad que mostraba la residencia de los
comerciantes, empleados, minoristas, dependientes de tienda, proveedores de alimentos
¥y changadores, todos los hombres relacionados con el comercio seguian eligiendo para
vivirlas zonas 1y 3 delaciudad.® Ademas, segiin el mismo mapa, que subdivide las zonas
en distritos mds pequerios, los comerciantes no estaban distribuidos en forma pareja
dentro de las zonas 1 o 3, sino que mas bien se arracimaban en subsecciones especificas
de estas zonas. Aunque la poblacién de comerciantes habia crecido en esos veinte afios,
los distritos residenciales més populares para los comerciantes seguian siendo los
inmediatamente adyacentes a la plaza central. Los comerciantes, minoristas,
proveedores de alimentos y sus respectivos empleados vivian todos muy cerca unos de
otros, eligiendo todos los mismos barrios tanto to para sus us hogares como para sus tiendas.

Segun las pautas de la época, laszasas’ de los comerciantes de ﬁ.ﬁenwwllres;a
figuraban entre las més. g:ande&,ymas,e.leggums Yesidencias de la ciudad. Estaban
construldas de adobe_y ladrillo, con _techos de tejas, muchas casas tenian peqpenos

dmgs,gubn&ly_ventanas enrejadas, que daban.alacalle pringipal. La mayoria de las

casas seguia un patrén uniforme de construccion que consistia en un hall de entrada que
llevaba a un gran patic desde donde se llegaba al living, el comedor y los. dormitorios.” La
arquitectura colonial presenta casas con habitaciones alrededor de dos o tres patios
interiores en las residencias mds distinguidas. La mayoria de las casas eran
construcciones de un solo piso, pero algunos comerciantes, tales como Pedro Dubal,
Manuel Caviedes y Manuel Joaquin de Zapiola ocupaban casas de dos pisos.?

El niimero promedio de habitaciones, excluyendo las de la servidumbre, en un
grupo muestra de 11 casas ocupadas por familias de comerdiantes, era de 16. El va-
lor promedio de una casa de comerciante para una muestra de 25 comerciantes era
de 16.222 pesos. Las casas generalmente inclufan un hall de entrada, una sala, un
comedor, tres o cuatro dormitorios, habitaciones para los sirvientes, despensas, una
cocing, ungalpdn, un patiocerrado paralasgallinas, y, en el caso de los comerciantesmas
ricos, una cochera.® Las casas de los comerciantes ostentaban lujos tales como hermosas
rejas y ventanas de cristal. Dentro de estas casas elegantes, los comerciantes y sus
familias vivian comodamente, con un promedio de menos de un ocupante por habitacién.
Perolossirvientes nodisfrutaban dela misma comodidad; aproximadamente se alojaban
cinco en cada habitacién de servicio.
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Las casas de los comerciantes, especialmente las que estaban ubicadas en el centro
dela ciudad, servian ala vez de vivienda y lugar de trabajo. Muchos de los comerciantes
més prominentes de la ciudad operaban en las esquinas (tiendas ubicadas en las
esquinas)y trastiendasinstaladasen sus viviendas.!* Lasesquinasy trastiendas, usadas
por los comerciantes como tiendas, generalmente estaban ocupadas por herramientasde
trabajo. La “esquina” de Tomas Insda, por ejemplo, contenia “estantes para géneros,
balanzas, marcas de fierro para marcar tercios de yerba”."! La tienda de Francisco
Tellechea incluia “armazones grandes [que valen 530 pesos], escritorio ingles, mesa con
carpeta de escrivir, estantes, armazon grande... con vidriera y todos los utiles de la
tienda”.2 Por lo que se ve, las inversiones en casas eran, en cierta medida, también
inversiones comerciales. Esta combinacién de casa y negocio bajo el mismo techo explica
también la popularidad entre los comerciantes de las casas que daban a la plaza central
o estaban cerca de ella. » _

Otro factor afectaba la ubicacién elegida por un comerciante para su casa y negocio.
Estostendianavivirendreasgeograficamente cercanasaotros miembros del mismoclan
mercantil. Se formaban compuestos de dos o tres generaciones de la misma familia
comerciante, incluyendo parientes politicos, hijos y primos comerciantes. Por ejemplo,
cinco familias del clan Lezica vivian sobre la calle del Cabildo o cerca de ella.” Esta
costumbre no sélo fortalecia los lazos familiares, sino que permitia también un facil
intercambio- de mercaderfas entre los comerciantes de la familia. Los comerciantes de
Buenos Aires, especialmente los que estaban casados y bien establecidos en el comercio,
eran jefes de grandes familias. Enlas 132 casas de comerdiantes que aparecen en el censo
de 1778 el nimero promediode ocupantes era de 13 personas; el 67 por ciento de las casas
de comerciantes conterfan de 10 a 19 personas. Incluidos en la familia promedio,
estaban el comerciante, su esposa e hijos, parientes (generalmente primos, sobrinos,
suegra), empleados, huérfanos y muchachas espanolas que servian de ayuda doméstica
(agregadasodependientes). Tambiénse incluian esclavosysirvienteslibres. Lasfamilias
mas grandes, que llegaban a 40 miembros, amenudoincluian también a los hijos casados
y su descendencia. El tamafio de la familia comerciante se asocia, como es de esperar, con
el estado civil y la salud; los comerciantes mas présperos, en general, eran los que tenfan
establecimientos mds grandes. Las casas de comerciantes més pequeiias eran las de los
esparioles recién legados, todavia solteros, que poco tiempo atrds habian comenzadoa
participar en el comercio portefio.

Los comerciantes mas présperos tenfan una tasa de supervivencia infantil mds alta
(y también una tasa de nacimientos ligeramente m4s alta), también contaban con un
gran nimero de esclavos y/o sirvientes libres. Ademss, los comerciantes présperos
tendian a atraer a un gran nimero de parientes, incluyendo cufiados o yernos que
también eran comerciantes, y primos y sobrinos enviados a hacer un aprendizaje con
ellos, y tenian uno o mds empleados para ayudar en la actividad comercial.

Ocasionalmente dos familias de comerciantes, relacionadas por lazos sanguineos o
por matrimonio, vivian juntas. Por ejemplo, Eugenio Lerdo de Tejada y su esposa
compartian su vivienda con Bernardo Sancho Larrea, viudo y concuriado de Lerdo de
Tejada. La hija de Sancho Larrea, su sobrino y un sobrino de Lerdo de Tejada, ademds
de un empleado y diecisiete esclavos, vivian también bajo el mismo techo.’

Erapracticacomun compartirlaviviendaconotrosespaioles que noeranmiembros
delafamilia nuclear. En 1778, el 67 por ciento de los comerciantes incluia a personas que
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no eran familiares directos en sus hogares. Un tercio de todas las familias de los
comerciantes contenia por lo menos uno o dos miembros de la familia no nuclear y hasta
el 23 por ciento de las casas tenfa cuatro o mas miembrosno nucleares. El parentescolegal
y de sangre, como el de primos, sobrinos, padres de la esposa (generalmente una madre
viuda) y hermanos y hermanas vivian a menudo en la casa de un comerciante. Los
empleadosy aprendices, agregadas y huérfanos, eran otros grandes grupos de residentes
de la familia no nuclear. El niimero promedio de empleados o aprendices que aparecian
enla casa de un comerciante erade 1, aunque 21 comerciantes tenfan 2, 3 0 4 empleados
viviendo con ellos.

Muchos comerciantes jévenes, solteros, se reunfan para vivir en la misma casa con
otros jovenes comerciantes, sin tener entre ellos ninguin lazo sanguineo. En el censo de
1778, por ejemplo, 9 comerciantes solteros, todos entre 20 y 40 afios de edad, compartian
una casa-en la zona 4 de la'ciudad con cuatro esclavos adultos.'® Ademds, Simeén
Martinez, un comerciante de 36 afios cuya esposa no estaba en Buenos Aires, compartia
una casa con José Vila, un soltero de 19 afos que también se dedicaba al comercio; no
tenfan esclavos. En estos casos, como en el de los aprendices o empleados que vivian en
una familia de comerciantes, las pautas de su forma de vida estaban basadas en la
profesion mds bien que en el parentesco.Tan fuerte era este patrén que no habfa casos
de comerciantes que vivieran en las casas de personas de otras profesiones.

Aproximadamente el..10.porciento.de-los. comerciantes.criaban husrfanos,
generalmente hijas de-padres.europeos.en sus casas. Estas muchachas, que en general
eran hijas de comerciantes muertos o de parientes, eran aceptadas en la familia por
promesas personales a los padres o como acto de piedad. Se las encuentra en las casas de
parejas sin hijos y también en las de parejas que tienen sus propios hijos, aunque los
matrimonios sin hijos tendian a criar mas de un huérfano por vez. Aunque en general se
los llamaba “hijos adoptivos”, los huérfanos no se consideraban herederos legales. Sin
embargo, muchas de estas nifias eran tratadas como hijas verdaderas de la pareja de
comerciantes, se les daba dote y se les permitia usar el apellido de la familia.

Como lo ilustra la Figura B.3 en el Apéndice B (p. 192 del original), un grupo
comparativamente pequeno de comerciantes de 145 hombres sostenia a 1.652 miembros
de sus familias; la proporcién era, por lo tanto, de 1 comerciante por 11 otros residentes
de la casa. Los comerciantes necesitaban ser econémicamente présperos para alimentar
y vestir a este nimero de personas. El tamario de la casa era en parte producto de la

* prosperidad y en parte un estimulo para continuar con los logros econémicos.

Ademds. de los.empleados,-huérfancs.y. parientes, las-casas. de- los-comerciantes
contenian un gran numero de esclavos negros y mulatos. Como los comerciantes tenian
muchos esclavos, la composicion racial de a casa de un comerciante diferfa grandemente
delamayorfa de casasenlaciudad de Buenos Aires. Aunque las personas que descendian
de esparioles abarcaban el 66 por ciento de toda la ciudad,” sélo el 44 por ciento de los
miembros de las casas de comerciantes eran espafioles. Los esparioles representan el
elemento singular m4s grande en las casas de los comerciantes, pero el total combinado
de las “castas” (negro, mulatos, mestizos e indios) en estas casas superaba al nimero de
espanoles. El hecho de que hubiera menos esparioles que “castas” tal vez explica en parte
el miedo y la desconfianza hacia la gente de color frecuentemente expresados por
miembros del grupo de comerciantes.

No todos los sirvientes eran esclavos, pero la mayorfa de los que realizaban tareas
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domsésticas, industriales y agricolas de los comerciantes cafa dentro de esta categorfa.
Aungue 35 de un grupo de 145 comerciantes (el 24 por ciento) tenfa por lo menos un
sirviente libre, los sirvientes libres sélo representaban el 11 por ciento de la poblacién
total de sirvientes. De los 999 sirvientes empleados por los 145 comerciantes, s6lo 92 eran
libres.

Los sirvientes libres tendfan a ser de raza india o mulatos. Debemos recordar que
los indios no némades no podian convertirse legalmente en esclavos. De los 27 indios que
vivian en casas de comerciantes, 24 figuran como sirvientes o trabajadores libres. No
podian comprarse ni venderse, niincluirse en el patrimoniode uncomerciante comoparte
de sus bienes heredables, pero sin embargo estas personas dependian de sus patrones
espafioles para su subsistencia. E1 10 por ciento de toda la poblacién mulata que aparece
enlascasasdelos comerciantes eralibre, peroséloel 2 por ciento delosnegros disfrutaban
de este status. Los comerciantes, como otros grupos que posefan esclavos en toda la
Latinoameérica colonial, evidentemente estaban mas dispuestos a liberar a los mulatos
ya aculturados que a los negros nacidos en Africa.

Noes sorprendente que el hechode : poseer esclavos estuviese asoc1ado con el status
socioeconémico; el 100 por ciento de los importadoresy y exportadoreés en gran escala eran

duefios de esclavos, rmentras ras que solo WWW al
comercio mcluyendo nunonsms,xmi,_ores ambulantes, como también comerciantes

de nivel medio, posefan esclavos.”® Ademéds de una correl acién positiva entre la ocupacién
y el hecho de poseer esclavos habfa también, como puede esperarse, una relacién entre
el estado civil y la edad del comerciante y el hecho de que poseyera esclavos. Muchos de
estos comerciantes sin esclavos en el momento del censo de 1778 eran jévenes esparfioles
que habfan llegado recientemente a Buenos Aires y vivian solos o con otro joven
comerciante en casas de 1 6 2 habitaciones. Pocos comerciantes solteros posefan esclavos
en el momento de su casamiento, pero a menudo se incluian esclavos en las dotes de sus
esposas. Una vez casados y establecidos en una casa mas grande, poseer esclavos se
tornaba esencial para el manejo doméstico. Muchos comerciantes, que no posefan
esclavos en el momento del censo de 1778, por lo tanto, llegaron a poseerlos unos afios
después.

La edad promedlo de los esclavos que tenian los comerciantes era de 25 afios; nohay

los esclavos tenfan entre 15 y50arios sde edad, mientras que el 28 por cxento eramas joven
y el 9 por ciento mayores.® Habia un ntiimero ligeramente mas alto de mujeres entre los
esclavos domésticos (el 53 por ciento de la poblacién total de esclavos). Los comerciantes
preferian esclavas porque les parecian mds aptas para el trabajo doméstico y capaces de
procreary por lo tanto aumentar el nimero de esclavos de la casa. Aproximadamente el
20 por ciento de las casas de comerciantes que incluian esclavos tenia por 1o menos una
familia de esclavos. Esta familia, que generalmente consistia en una madre y su hijo,
podia incluir también un padre y numerosos hermanos y hermanas.

Les esclavos de sexo masculino, especialmente los que sabfan revocar paredes y
trabajar _como . peluqueros, &éran empleados como trabajadores diurnos por los
comerciantes. Otros. esclavos hombres Trabajabatren1os "d8pdsitos y negocios; los
comerciantes que tenian quintas.cerca.de-la ciudad también tendian a poseer mayor
nimero de esclavos hombres empleados como obreros y parala fabricacién de ladrillos.”
Se usaba el trabajo de los esclavos en las pocas industrias que posefan los comerciantes,
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y muchos de estos hombres, como los que se encontraban en las quintas, eran operarios
altamente especializados.? Esclavos hombres y mujeres se usaban comococineros en las
quintas y en las casas de la ciudad de los comerciantes. Las esclavas de la casa
generalmente se entrenaban para las tareas domésticas como lavado, planchado y
costura; los hombres se usaban como cocheros; a los nifios se les ensefiaba a servir ya
actuar como pajes.

El valor de un esclavo oscilaba entre los 25 y los 450 pesos, segiin la edad, el estado
de saludy lo que sabia hacer, como también su buen trato.2 Muchos comerciantes tenfan
inversiones de 1.500 a 3.500 pesos en sus esclavos domésticos personales, como también
sumas adicionales invertidas en esclavos como bienes comerciales.* Los esclavos de los
comerciantes eran de origen africano y americano, los primeros generalmente
importados del Congo o de Angola y los tiltimos nacidos en Buenos Aires, Calonia o
Cérdoba.

Es dificil juzgar la calidad de las relaciones interpersonales entre los comerciantes
propietarios de esclavos y sus esclavos. Algunos esclavos negaban su condicién de
servidumbre y se convertfan en fugitivos cronicos; otros parecian haber establecido
relaciones cdlidas con la familia del comerciante, y acudian a ellos incluso después de
terminado el vinculo.

Algunos comerciantes indudablemente trataban duramente a sus esclavos,
mientras que otros establecfan relaciones estrechas con ellos, dejéndoles regalos de
objetos personales y pequerias sumas de dinero en sus testamentos.®

Las relaciones comerciante—esclavo eran a veces extrafiamente ambivalentes.
Eugenio Lerdo de Tejada, por ejemplo, hizo juicio criminal contra su ex esclavo, Juan de
Dios, después de que Juan comprdsulibertad y la de su esposa e hijoy abrié una pequea
pulperfa.” Lerdo sostenfa que el hombre le habia robado el dinero que usé para comprar
su libertad de la casa y la tienda. Declaré que su esclavo no tenia permiso para trabajar
por un jornal, y que no podia haber ganado lealmente el dinero por si mismo. Se lo habia
liberado con el pretexto de ser comprado por otro espaiiol, y Lerdo de Tejada exigia ahora
que se lo volviera a su anterior estado de esclavitud. Juan de Dios respondié que él y su
mujer habian vendido pellones de cueros de carnero y medias que ellos mismos habian
confeccionado, que habian obtenido pequefias ganancias de la compra de velas para la
casa de Lerdo y que habfan pedido dinero prestado a un hermano, el esclavo de otro
comerciante portefio. Argumentaba que no importaba mucho quién lo habia comprado,
y que Lerdo de Tejada habia recibido una compensacién justa.

Aunque Juan de Dios estuvo preso mds de tres afos durante el curso de los
procedimientos legales, y todas las mercaderias de su pulperia fueron secuestradas por
el gobierno, Lerdo objetaba tercamente que se liberara a Dios de la carcel, insistiendocon
vehemencia que Juan de Dios le habia robado y que por lo tanto su libertad era
fraudulenta. Con el argumento de era “un comerciante poderoso, de mérito y de
recomendacién vasta”, y que su testimonio por lo tanto era mas valido que el de un negro,
Lerdo de Tejada obtuvo finalmente una orden de la corte que ordenaba al ex esclavo que
dejara la jurisdiccién de Buenos Aires en tres dias. Sin embargo, el mismo Lerdo de
Tejada hizo grandes donaciones en su testamento a los esclavos que consideraba fieles,
incluyendola manumisién de siete de ellos.” En vez de la dura actitud que habia tomado
hacia Juan de Dios, en su testamento se mostraba profundamente preocupado por el
bienestar, educacién y dignidad de los que lo habian servido bien.
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El mayor regalo que se le podia hacer a 1 un esclavo leal era su manumisidn, pergla
liberacién voluntaria de “esclavos, aunque no era 1 infrecuente, estaba lejos de ser
universal, La liberacién de un esclavo en vida de su duefio era extremadamente
infrecuente, pero se otorgaba la manumisién de los esclavos en los testamentos de los
comerciantes. De un grupo de 45 comerciantes, el 11 por ciento otorgé libertad total a uno
omds esclavos desde el dia siguiente de la muerte del comerciante. Otro 36 por ciento de
ellos otorgé la libertad a uno o mas de sus esclavos sélo después de haber cumplido con
una serie de condiciones especificadas. Las condiciones en las que un esclavo podia
eventualmente obtener la libertad variaban; muy frecuentemente la libertad se obtenia
después de continuar con la esclavitud por un periodo de 2 0 3 arios después de la muerte
del duefio.® A veces el esclavo debia continuar en servidumbre hasta la muerte de la
esposa del comerciante.”® La libertad podia llegar a vincularse con la prosperidad
econdmica continuada de un comerciante.® Otorgar la libertad después de un lapso
determinado, o al terminar la vida de una persona en particular, aseguraba a los
miembros sobrevivientes de la faniilia la continuacién del servicio, pero también podfa
hacer que la libertad no tuviera valor, como en los casos en que un esclavo viejo se
encontrara en situacién de depender de la muerte de la joven viuda de su duefio para
obtener su libertad.

Aun en el segmento del grupo de comerciantes que otorgaba la manumisién a los
esclavos, el nimeroreal de esclavos liberados era siempre pequefio. Sélo un comerciante,
Antonio Garcia Ldpez, libers a todos sus esclavos (con condiciones) en el momento de su
muerte'’. La mayorfa de los comerciantes consideraba que la libertad era un premio
especial, un premio que s6lo se daba a uno o dos sirvientes que lo merecfan. Rita Dogan,
viuda de Juan Martin de Pueyrredén, por ejemplo, liberé a un esclavo “en recompensa
de haverme sidobuena y fiel esclava”, ala vez que ordené a otros seis esclavos continuar
enservidumbre.” Hasta JuanaRosa Bozo, viuda de Juan Bautista Azcuénaga, que libers
acuatro de sus siete esclavos en su testamento, dio instrucciones para que los otros tres
siguieran “bajo el dominio del dicho mi hermano quien dispondra de ellos en darles 1a
carta de libertad luego que le merezean sus hombrias de bien”.? Sélo dos de los veintitn
comerciantes que liberaron esclavos, liberaron a seis 0 més de ellos en sus testamentos.
Es imposible determinar la edad de los esclavos en el momento de la manumisién; sin
embargo los esclavos manumisos eran generalmente mulatas.

La manumisién no siempre era el acto benéfico que parecia ser a primera vista.
Muchos esclavos liberados en los testamentos de sus duefios se encontraban sin techo,
alimento ni proteccién. Esto sucedia especialmente en los casos de sirvientes. viejos o
enfermos. Hasta podemos sospechar que a menudo se usaba la liberacién para que una
familia de comerciantes se quitara de encima a un esclavo no productivo que no sélo no
podia servir ala familia sino que también actuaba como drenaje econémico. Este proceso,
que privaba a un esclavo de los beneficios a la vejez era bastante comun. Francisco
Baldovinos, reaccionando ante este mal, dejé especificado en su testamento que su
esclavamulata, Marfa Paula, no debia ser liberada a su muerte, sino que masbien debia
ser cuidada en su vejez.*

En general, independientemente de las buenas relaciones personales entre un
comerciante y uno o dos de sus esclavos, las relaciones entre comerciantes y esclavos, lo
mismo que las relaciones entre todos los esparioles y los esclavos, estaban tefiidas de
desconfianza y miedo. Para el comerciante, el negro era en primer lugar un bien que se
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Publicamente, los comerciantes espafioles se adherian a una visién estereotipada de
los negros... el negro como salvaje irresponsable, a quien todos los ciudadanos
respetables debian temer. Un memorial presentado por Francisco Ignacio de Ugarte,
comerciante y sindico procurador del Cabildo, por ejemplo denunciaba los bailes y
celebraciones de los negros, y declaraba que “permitir juntarse a hacer sus tambos y
bailes alamultitud de negros libres y esclavos”, contradecia las leyes humanas y divinas
y era perjudicial para la religion, el Estado y el puiblico.®® Ugarte, criticando a los negros
por ofender la decencia observaba “que otra cosa son estos bailes, sino unos verdaderos
lupanaresdondela concupiscencia tiene el principal lugar, hace todolo agradable de ellos
con los indecentes, y obsenos movimientos que se executan sin que de otro modo los
puedan hacer”.® Ylo que era peor, sostenia, era que los negros obviamente robaban a sus
amos para estos bailes y para hacer regalos a sus mujeres. Los negros estaban tan
“pervertidos enteramente con los muchos vicios, que aprenden en estos bailes y juntas
tan perniciosas nosolo no sirven a sus amos con fidelidad, sino que estanen una continua
inquietud, abandenan sus obligaciones, y no piensan en otra cosa, sino en la hora de ir
a bailar”.¥ Pensaba que la religion también corria peligro con estas danzas porque los
negros “olvidan los sentimientos de la Santa Religion Catholica y renuevan los ritos de
su gentilidad”*®

La descripcién de Ugarte de los negros licenciosos también contenia el habitual
elemento del miedo. Los negros, decia Ugarte, eran“gentes, que con sus corrompidas
costumbres pervierten la quietud, y son causa de los muchos desordenes que se
experimentan”® Ademas, Ugarte, advertia que: “siendo crecido el numero de los negros
que hay en esta ciudad, se necesita una grande atencién, y cuidado con ellos, celando su
conducta, no perderlosjamas de vista, y ni tampoco dispensarles ningun exceso, pues por
su caracter inclinados y propensos a todo lo malo, se deve vivir con ellos con la mayor
desconfianza”.®

Los seis.miembros del Cabildo (cinco de los cuales eran comerciantes) estuvieron
totalmente de acuerdo con los hallazgos de Ugarte. Al presentar su informe al Virrey,
sefialaban que “se hacen por los negros algunos gastos que deban con precisién deducir
de el robo, y rapina”*! Ademads criticaban: “el mucho desorden, y exceso que se notaba en
la mucha libertad, e insolencia, con que toda la negrada y mulateria trataba a toda la
gente blanca, propasandose con un exceso que jamas se ha visto, de faltar al respeto y
veneracion devida a todas las gentes, y principalmente todas aquellas condecoradas, y
distinguidas por su calidad y estado”.

El Cabildo llegaba a la conclusién de “lo mucho que importa tener a esta clase de
gentes con sumision... con propio conocimiento de su bajeza, y del modo con que se deben
comportar con todos”.®

El temor alos esclavos, sin embargo, noimpedia que los comerciantes invirtieran en
los negros como mercaderia comercial y suntuaria. También invertian en una serie de
otros bienes suntuarios, para ellos mismos y para sus hogares que, como los esclavos,
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transmitian una impresién de su riqueza y de su alto status a la sociedad en su conjunto.
También existen datos sobre estos bienes suntuarios en los inventarios y en los
testamentos.

Loshogares de los comerciantes estaban amueblados en el pesadoestilo barroco del
periodo. Aunque algunos visitantes europeos consideraban que estaban parcamente
amueblados, porque ellos estaban acostumbrados a un esplendor aun mayor que el delas
colonias, los hogares de los comerciantes estaban abundantemente amueblados con muy
elaboradas mesas, sillas, mesitas, camas, escritorios, cémodas, aparadores, todos de
madera de jacarandd importada de Brasil.“ Los muy apreciados muebles de jacarandd
generalmente se colocaban en salas y comedores; y otros muebles menos costosos, de
nogal, pino y cuero de vaca aparecen también en las casas de los comerciantes, lo mismo
que algunas piezas de caoba, pero siempre en habitaciones menos piblicas. Ademas, las
habitaciones estaban adornadas con imdgenes religiosas en marcos dorados, espejos,
candelabros y cornucopias.* Los comerciantes mas ricos poseian otros objetos tales como
pianofortes, hermosos relojes, relojes del abuelo, alfombras, cortinados, colgaduras de
damasco y biombos pintados. Las casasestaban iluminadas con velas de cabo producidas
localmente que se consideraban de alta calidad.*

Ademds de los muebles, los utensilios de cocina, jarras de barro, porcelana fina,
cristal, plata, mates y, en algunos casos, tazas y platos de plata reflejaban la riqueza de
laclase comerciante. Loscomerciantesm4sricos tendian a hacerlas mayoresinversiones
en estos objetos. Martin de Alzaga, por ejemplo, posefa platos de plata, recipientes de
plata de diversos tamanos, varias bandejas, teteras, y unjuego de cubiertos de plata para
veinticuatro personas que en total valian 2.311 pesos. La inversién promedio de los
comerciantes en objetos de plata parauso personal de la familia era de 2.325 pesos. Otros
200 pesos se invertian en bateria de cocina y loza. En conjunto, todos los comerciantes
tenian importantes inversiones en propiedad personal. El valor promedio de todas las
posesiones materiales en las casas de un grupo de 24 comerciantes portefioserade 5.155
pesos, pero el mds prominente tenia hasta 23.000 pesos invertidos en muebles, ropa y
objetos suntuarios.

También habia con frecuencia bibliotecas privadas en las casas de los comerciantes.
La mayorta de los libros eran dé fratutteza religiosa, pero habia alginas interesantes
excepciones. Delos libros listados en la biblioteca de Joaquin Pinto, por ejemplo, el 95 por
ciento eran tratados religiosos con titulos tales como Defensa del clero de Bossuet, Elogio
de los santos de Pérez, Sermones de Marrilon y la Imitacidn de Cristo de Kempis. Las
bibliotecas de Tomas Instia, Eusebio Cires y Juan José Lezica eran muy parecidas, pero
mads de la mitad de los volimenes de la biblioteca de Domingo Basavilbaso eran de
naturaleza secular. También inclufa libros vinculados con el gobierno (Leyes de Indias,
Leyes dela provincia de Guipuzcoa, Marquezas y Livertades de Vizcaya, Representaciones
al Rey sobre Tributos de Zavala, Vida de varios monarcas, Suplemento de la ordenanza
de escribanos), comercio (Comercio y Fébricas, Rapsodia Econémica), novelas (por
Cervantes, Camerifioy Madame Fouquet), e Historia Romana de Echard, Geografia de
los Nirios, Aritmetica por Corachan, E! filésofo sueco, y un volumen en portugués sobre
la instruccién de caballeria.*® Pablo Ruiz de Gaona, un comerciante muy devoto, con una
gran coleccién de libros religiosos, posefa también Aventuras de Gil Blas, Ciencia para
las personas de Corte, Espada y Toga, Ordenanzas de la provincia de Alava, Ordenanzas
del-Consulado de Bilbao, Viaje a la America Meridional por Jorge Juan y Antonio de
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Ulloa, La Educacién por Rosell, Ordenanzas militares, atlas, Secretos de Naturaleza,
Comercioy Marina por Uztdriz, Compendiode Contratos, Espectdculos dela Naturaleza,
Cartas de un Espasiol a un Americanoy Romdntica Heroica dada a luz con motive de la
reconquista de Buenos Aires®. Por lo tanto, parece que al menos algunos comerciantes
continuaban su educacion a través de sus bibliotecas personales.

Los comerciantes estaban entre los mejores clientes de los “articulos de Castilla”
finos que ellos mismos importaban. Los comerciantes portefios usaban porcelana
importada. También aparecen en las listas de sus posesiones personales la ropa de cama
fina, sdbanas de lino de Brabante, cubrecamas y colgaduras de Damasco, fundas de
almohadas de fino encaje de Bretaia, y alfombras importadas de Espaiia.

Hombres y mujeres usaban también materiales importados para su indumentaria.
Su vestimenta desplegaba la riqueza de la clase comerciante, porque un hombre que se
dedicaba al comercio tenfa que vestirse y vestir a su esposa en un estilo adecuado a su
posicién social. Elestilo de ropay modasen Buenos Aires era muyparecidoal de Esparia.®
El guardarropa de un comerciante promedio consistia en varios chalecos, chaguétas de
gala, zapatos de cuero, pantalones, sombreros y pelucas, y tenia un valor de
aproximadamente 375 pesos.® Naftitalineiits a5 6p65as de Tos comerciantes iban todas
bien vestidas porque pertenecian todas a 4 clase alta y media de la ciudad. Ademds de
vestidos y Taldas de algodén bordado, refajos-de-seda floreada, y chales de fina lana y
muselina para uso diario, sus vestuarios iriclufarfaldas de terciopelo, vestidos de seda
bordada o plegada, vestidos con adornos dé ericajs; 7apatos de seda y chalesde tafeta
adernados con oro y tornasolado.®Comio tag mujéres de Espana, las esposas de los
comerciantes portefios usaban mantillas de seda; la tnica concesién al estilo nativo era
el uso del poncho, por hombres y mujeres, cuando salian a pasear por el campo.* El
guardarropa promedio de la esposa de un comerciante se evaluaba en 893 pesos.

Entre las posesiones importantes de los comerciantes estaban las joyas y diversos
articulos de uso personal. Hombres y mujeres posefan cantidades comparativamente
grandes de joyas de plata; el oro sélo adornaba a los comerciantes mas ricos. Las perlas
se apreciaban mucho, y los anillos, pulserasy collares, generaimente iban adornados con
los diamantes, esmeraldas, topacios o coral, menos valiosos. Entre las posesiones de los
comerciantes de status medio y alto encontramos también rosarios, cajitas, y botones de
oro, abanicos de madreperla, adornos de oro para el pelo, hebillas de oro o plata y relojes
de bolsillo de oro. El valor promedio de las joyas de los comerciantes era de 1.424 pesos.
Sus esposas posefan joyas por valor de 2.152 pesos en promedio, pero algunas de las
esposas de los comerciantes mas ricos tenian espléndidas colecciones de joyas de valor
mucho mayor. Flora de Azcuénaga, esposa de Gaspar de Santa Coloma, poseia joyas
valuadas en 4.440 pesos. Uno de sus collares, que valia 1.369 pesos, contenia mas de 200
diamantes, y era importado de Espafia.® (Ver Apéndice C, p. 194.)

Las monturas ornamentadas, con sus galones de plata, estribos y espuelas de plata,
espadas de plata u oro y mates de plata, figuran también entre las posesiones de los
comerciantes mas prominentes. Juan José de Lezica, por ejemplo, posefa unaespadadeoro,
una espada de plata (con la hoja decorada con plata y empuriadura de asta), dos juegos de
estribos de plata y una pechera de plata para su caballo por un valor total de 496 pesos.
Las monturas de terciopelo, bordadas con hilo de oro y plata, y las hermosas pistolas con
adornos de plata eran propiedad de los mas présperos. Francisco Tellechea, por ejemplo,
poseia dinco monturasy pecheras de terciopelo, todasbordadas con oroy plata.¥ Los mates
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de plata, importantes articulos suntuarios, tenfan un costo en sacrificio personal. Vidal,
observando que “las familias ricas tenfan mates elegantemente adornados con plata y
bombilla del mismometal”, agregaba que esto era “muy desagradable (porque la bombilla)
se calentaba excesivamente y quemaba los labios” ®

La vidareligiosa delos comerciantes también exigia agregadosmuy especializadosen
sus guardarropas. Los miembros de las terceras érdenes posefan las vestiduras de estas
drdenes, y se las ponfan para todas las funciones solemnes de la Iglesia, ylasllevaban como
su propia indumentaria para el funeral. Ademas, las mujeres se vestian para la misa con
vestidos de seda negra, llevaban medias negras largas y zapatos de seda blancos.® En las
listas de diversos inventarios de ropa aparecen también alfombritas de iglesia que usaban
las mujeres para sentarse en los santuarios sin reclinatorio de la ciudad.

Uno de los articulos suntuarios més importantes que se encuentran entre las
posesiones de los comerciantes mas ricos eran los <aATYajesyen-sierta-epoca-tirades por
caballos, pero mas corminmente por mulas. En 1773 un visitante apunta que no habia més
de 16 carruajes en toda la ciudad; més tarde Vidal agregé que dos o tres de las familias
nativas posefan carruajes ingleses modernos, y que todos los otros coches eran a la moda
del siglo diecisiete y en general lamentablemente deteriorados.® Independientemente de
su condicién y origen, estos carruajes eran simbolos importantes de status social. Sélo los
comerciantes mas ricos los posefan y los mds elegantes valian alrededor de 800 pesos.®!
Considerando el estado generalmente lamentable de las calles y los caminos dentro de la
ciudad y alrededor de ella, eran también importantes para el transporte personal.®

Ademds de su buen ropa, joyas y carruajes, los comerciantes de Buenos Aires
disfrutaban de lujos en la mesa rara vez igualados en Espafia misma. Los visitantes
europeos advertian la profusién y el bajo costo de los alimentos en Buenos Aires. Los
comerciantes, como uno dé los grupos mésricos de la sociedad, podian permitirse muy bien
la variedad de articulos que se obtenian en el lugar.® Garne-de vaca; galtinas; codornices,
algo de pescado, también algo de cordero, tocino, jamén y cerdo, eran elementos comunes
en la dieta; Los comerciantesiiﬁé’fﬁéée?'féiiEéiﬁbﬁéb&ui&t@i@;&ﬂd&id-mg&@%@m“
traer directamente la carne ala ciudad pare-alimentar.asu familia ™ La mayor parte de
las verduras y las frutas, con excepcion de los duraznos, eran caros, pero las verduras y las
frutas de todos modos se conseguian en el mercadode Buenos Aires. Los que poseian quintas
cercadelaciudad también aprovisionaban sus casas con una variedad de frutas producidas
localmente.

Durante todo el perfodo colonial existié un prejuicio de la clase alta contra el consumo
de cordero.® Se daba el cordero a los esclavos, pero en la mesa del comerciante se preferia
lacarne de vaca. Generalmente se conseguia pan y bizeochos exceptoen tiempos de escasez
de trigo, y para cocinar se usaba grasa de vaca. Exceptoalgunas golosinas locales, lacocina
de Buenos Aires era similar a la de Esparia, aunque mds aromética por el agregadodelos
pimientos.® Los comerciantes también podian complementar sus dietas con articulos
Importados, incluyendo vinos, chocolate, aziicar, café y t de Espaiia y Chile. La ubicua
yerbamate, traida de Paraguay, también desemperiaba un papel importante en la dietade
los comerciantes portefios.

La lefia era un problema universal en Buenos Aires, ya que no habia lugares donde
abastecerse de ella cerca de la ciudad. Alguna gente de campo usaba los arboles frutales
parahacer fuegoy vendia el excedente a los hogares de la ciudad. Perola lefia buena habia
que traerla de las dreas costeras de los rios Parana y Uruguay, y su transporte por barco
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o carreta la hacfa comparativamente cara.” Algunos comerciantes que posefan
propiedades rurales podfan abastecerse con su propia lefia, pero para la mayoria comprar
toda la lefia que necesitaban para cocinar y calentar la casa era un gasto considerable.®

Los entretenimientos de los comerciantes, sus viajes y su acceso a los tratamientos
médicos, lo mismoque sushogares, sus objetos personalesyla variedad de suscomidas, dan
cuenta del status de élite de este grupo en el Buenos Aires colonial. La
eraunaformafavorita deentretenimientodeloscomerciantes, ygran parte de su vidasocial
giraba alrededor de estas reuniones semanales, en las que un hombre podia encontrarse
con sus amigos y con otros comerciantes para hablar de comercio, de politica local y de las
tltimas noticias de Espana. Gaspar de Santa Coloma, por ejemplo, era un participante
habitual en una tertulia a la que asistian los comerciantes Isidro Balbastro, Pablo Beruty,
Francisco Perafin y Juan José de Lezica. Estas reuniones de amigos, generalmente de no
mds de cinco o seis hombres, también inclufan juegos de naipes (renegado y malilla) y el
Jjuegode damas. Alas tertulias enque participaban los comerciantes también asistian otros
ciudadanos importantes de Buenos Aires, como abogados y escribanos. Los comerciantes
que recibian cartas, gacetas y anuncios de sus colegas espafioles, intercambiaban
informacién sobre politica espariola, desarrollo y comercio extranjero en estas reuniones
semanales. Ademas, las flestas religiosas y las ascensiones reales eran causa de grandes
festividades generales, con fuegos artificiales, procesiones y bailes, en los que los
comerciantes, como ciudadanos importantes, tomaban parte activa.

El pequerio tamario de Buenos Aires, su atmésfera de ciudad pequena y el ingenio de
sus habitantes, dieron origen a la popularidad de sitiras, poemas cémicos y pasquines, y
aunodelosescdndalos socialesmasfamosos delaépoca. Pocodespués deque el virrey Vértiz
prohibiera escribir y hacer circular “versos injuriosos” por su naturaleza sediciosa, se leyé
una Notizia individual de los sujettos que mds chocan en estta ciudad de Buenos Aires,
firmada por un misterioso F.A.M. Triangulipicommatifis, en una tertulia en casa del
comerciante Francisco Escalada.®

Todos los presentes en la reunién fueron interrogados mds tarde y todos relataron la
misma historia de un papel arrojado misteriosamente por una ventana abierta dentro de
la habitacién donde un grupo de comerciantes y amigos jugaban a las cartas. El grupo,
temiendo que el misterioso papel fuera un libelo sobre “la buena:armonia del matrimonio”,
tardé un dia en leerla satira, pero, ala manana siguiente, todos los presentes en la tertulia
de la tarde anterior fueron invitados una vez més a la casa de Francisco de Escalada para
“leer y reir un rato”.® ) _

Lalista, que se burlaba de algunos de los ciudadanos més respetables de la ciudad,
incluidos comerciantes, funcionariosrealesy oficiales del ejército, fue considerada divertida
por los hombres que la descubrieron y se pasaron copias a amigos y conocidos. El Virrey,
creyendo que todo tipo de sdtira era injuriosa, irritante e inflamatoria, comenzé una
investigacién para descubrir al autor del libeloen cuantose enteré de su existencia. Aunque
no se los acusé de autoria, cuatro hombres fueron presos por hacer circular el peligrosos
papel, y tuvieron que pagar multas de 2.000 pesos. En este grupo habfa tres comerciantes,
Francisco de Escalada, su hermano, Antonio José de Escalada, y Agustin Wright.”

Loscomercianteseran hombresmundanos que habian viajadomucho. Muchoshabian
nacido en Esparia y habian visitado otras partes del mundo hispano en camino a Buenos
Aires. Habia también un continuo movimiento de comerciantes hacia Esparia y de vuelta
a Buenos Aires para realizar transacciones comerciales. Manuel Caviedes, por ejemplo,
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partié para Espafia en 1783 “a continuar su giro”.” Se llevé 9.000 pesos que invirtié en
mercaderfas castellanas que trajo a Buenos Aires. Los viajes también se realizaban por
razones especiales. AntonioJosé de Escalada, por ejemplo, viajo a C4diz para establecer el
patrimonio de su finado padre y proponer matrimonio en nombre de su hermano a Marfa
Gertrudis Cevallos, su prima carnal.”® Algunos comerciantes viajaban para mejorar su
salud. Juan Esteban de Anchorena viajé a Espafia en 1786 para hacer una cura, pero
fracasé y regresé a Buenos Aires.™ Los comerciantes, por la naturaleza de su ocupacion,
estaban también al tanto de los desarrollos politicos y econémicos en todo el Imperio
Espatioly Europa. Através de cartasy gacetas que lesenviaban amigos y colegasesparioles,
loscomerciantes semantenfanal dfa sobre temas tan diversoscomola Revolucién Francesa
y las relaciones ruso—turcas. .

Muchos comerciantes planeaban volver a Espafia en forma permanente una vez que
hubieran hecho fortuna en Buenos Aires, pero pocos realizaban su suefio de retirarse a sus

pueblos nativos. Una vez establecidos en Buenos Aires, su actividad comercial y su vida -

personal se complicaban tanto y les exigian tanta atencién personal que no podian volver
para siempre a la tierra de su nacimiento. Gaspar de Santa Coloma, por ejemplo, escribié
repetidamente a sus amigos, parientes y asociados de negocios hablando de su deseo de
volver a Espafia y de suimposibilidad de concluir sus negocios en Buenos Aires, condicién
previa a ese traslado. En julio de 1788 escribié: “Cada dia me es mas doloroso el no poder
proyectar miviaje [a Espafia] por los negocios que me rodean pues humanamente no puedo
abandonar por que serfa perder la mitad de mi caudal que tanto trabajo me ha costado”.
Tres meses més tarde se quejaba: “Incesantemente estoy trabajando en arreglar mi casa
paraversi puedocumplir mi ofertaen pasara ese Pais peronoobstante mi eficasia no puedo
concluirlo como apetesco por causa de las atrasadas que siguen todas estas Provincias en
los ramos que abrasa nuestro comercio y de separarme de su vista es arriesgar todo mi
caudal”.™®

Era comtin viajar a otras partes del Imperio Espariol por unas semanas y hasta por
unos meses. Los comerciantes y sus dependientes viajaban regularmente a Chile, Potosf,
Arica, Mendoza, Paraguay, Cérdoba, Salta y Montevideo como parte de su itinerario
comerial.” Los comerciantes mantenfan también correspondencia regular con otros
comerciantes en todo el.Imperio Espafiol, afiadiendo asi otra dimensién a su status
cosmopolita.”™

Ademds de viajar, de su buen guardarropa, joyas y articulos suntuarios, los
comerciantes también podfan permitirse pagar servicios médicos. Hay evidencia de que

muchos deellos, susesposas y familias, eincluso sus esclavos, recibian tratamientos médico

profesional. Los comerciantes llamaba a los médicos en caso de enfermedades serias,
enfermedades contagiosas, y también para malesmenos criticos. Tomds Insiia, porejemplo,
estuvoal cuidado deun médicodurante suenfermedad fatal.® Lasesposas de Eusebio Cires
y de Pablo Ruiz de Gaona fueron tratadas por médicos en sus enfermedades finales. La
esposa de Ruiz de Gaona también recibi6 drogas y medicinas® Los comerciantes acudian
alos médicos paraque les administraran vacunas, tantoa sus familias comoasus esclavos,
y para tratar a todos los miembros de la casa que estuvieran enfermos.®!

Las esposas de los comerciantes eran también atendidas por médicos o parteras en el
parto. Hubo médicos presentes, por ejemplo, en los nacimientos de José Clemente Agiiero,
hijo de Diego de Agtiero y Petrona Gregorio Espinosa, y Maria Josefa Ituarte, hija de Juan
Bautista Ituartey Magdalena Pueyrredén.2 La mortalidadinfantil ylamuerte delamadre
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resultante de complicaciones en el parto seguia siendo muy alta, pero probablemente era
aun mas alta para la poblacién en general.

Lavida deloscomerciantes, debido a sus constantes presiones y alaamenaza siempre
presente delabancarrota, era dificil, ylos comerciantes de Buenos Aires se quejaban deuna
multitud de males fisicos. Gaspar de Santa Coloma, comerciante que llevaba la carga del
patrimonio de susuegro, Vicente de Azcuénaga, eratutor de cincodeloshijos de Azcuénaga,
y, en pobres condiciones del mercado, se quejaba de pulso débil, temblor en las manos,
flatulencia y problemas de la vista a la edad de 47 anos.® En 1788 escribia a un asociado
de negocios: “Mi salud se iba atrasando y me fue preciso consultar conlos medicos y haviedo
determinado ponerme una dieta riguroso, privandome de toda bebida, he logrado hace un
mes todo restablecimiento en la vista y pulso, y enteramente desterrado el principal
achaque...”® Era comun que la gente se quejara de padecer hidropesfa, pardlisis,
reumatismo y problemas de la vista.

Las presiones de la vida de los comerciantes producian casos, también, de alienacién
einsanfa. Miguel Larrea, sobrino de Bernardo Sanche Larrea, que habia venido a Buenos
Aires a aprender comercio con su exitoso tio, se quedé en la ciudad después del retorno de
su tio a Espafia para continuar ocupandose de los negocios con Eugenio Lerdo de Tejada,
cufiadode Sancho Larrea. Miguel, alos 33 afios de edad, noresistila presién dela profesién
que habia elegido, a pesar de que hacfa diez afios que estaba en el comercio, y pronto cayé
en un estado de intensa depresién.® Aunque lo atendi6é un médico, dos afios mds tarde, un
amigo observé que: “Nuestro Don Miguel sigue en la misma conformidad sin esperanza de
repocisién a su entero juicio no porque hace exceso alguna sino por que continuamente esta

diciendo que para nada sirve ya que se cabeza no se halla buena... no sale de casa pero
siempre alerta con el negocio afligiendose que no vende y que no puede pagarle a vimd como
quisiera”®

Gabriel Contifia y Blanco, un joven comerciante que trabajaba en una habitacién
alquiladaa Agustin Casimiro de Aguirre, fue otra victima dela insania. E] 15 de noviembre
de 1786, uno de los deudores de Contifiainformaba que “se le ha vueltoel juicioen términos
de hallarse todo furioso” & Como Contifia era soltero, lo llevaron a un pariente para que se
le diera asistencia médica, y los bienes de su negocio fueron cuidadosamente inventariados
yguardadosbajollave. Un médico, Juan Manuel Sobrino, fuellamadoparatratara Contifia
y diagnosticé que el paciente sufifa “un accidente maniatico furioso”® El doctor Sobrino
administré una cura que consistia en dos sangrias y drogas, y en ocho difas declaré que
Contifia habfa vuelto al “acuerdo y juicio natural” y que podia volver a la administracién
de sus bienes.® Un notario local estuvo de acuerdo con el médico, y declaré que aunque
Contifia habia estado demente antes, ahora habia vuelto al estado de razén; los acreedores

de Contifia, entre ellos Juan Antonio de Lezica, concurrieron con el médico y el notario.

" La vida de la clase comerciante iba desde la comodidad hasta la opulencia. Los
comerciantes elegian invertir grandes sumas de dinero en propiedad personal, inversién
que no solia ser econémicamente productiva. Sélo los esclavos, especialmente los que se
empleaban en el trabajo en los talleres, las quintas, o por un jornal, se consideraban
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tomaban hombres mds interesados en hacer dinero-que en gastarlo. Sin embargo, los
comerciantes se sentian atraidos por la ropa elegante, los muebles y las joyas, indicacién
dequesusvaloreseranlos mismosquelosde todalagente prominente del mundohispénico.
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NOTAS

! Facultad de Filosofia y Letras, Universidad de Buenos Aires, Documentos para la historia
argentina, Tomo X1, Territorioy poblacién: Padrén de la ciudad de Buenos Aires (1778)
es la fuente de los datos sobre la poblacién de la ciudad en 1778. Romulo Zabala );
Enrique de Gandia, Historia de la ciudad de Buenos Aires (Buenos Aires, 1937 ), Tomo
11, 1719-1800, p. 523, para la poblacién a mediados de siglo y Nicolas Besio Moreno
Buenos Aires, Estudio critico de su poblacién (Buenos Aires, 1939), p. 428, para lz;
estimacién del comicnzo del perfodo de la Independencia. Ver John Lynch, Spanish
Colonial Administration 17821810, p. 31, para las estimaciones de la poblacién para
toda la provincia de Buenos Aires.

?H.S. Feras, Brilain and Argentina in the Nineteenth Century (Oxford, 1960), pp. 52-3, y
Ricardo Levene, Historia de la nacion argentina, Vol. IV: El momento histrico del
Virreinato del Rio de la Plata, pp. 190-1.

¥ La Calle de la Santisima Trinidad en la zona 1 estaba, segiin Vidal, “ocupada por la clase
superior de los habitantes”. Vidal, Picturesque lllustrations, p, 10. Matias de Abarca
Barrena, Cecilio Sanchez de Velazeo y Francisco Escalada vivian en esta calle. Padrén
pp. 162-3. Entre sus vecinos estaban el escribano Pedro Nuriez, el Decano de lz:
Catedral, Doctor José Andujar, y el Contador Mayor del Real Ejéreito y del Virreynato
Francisco Cabrera. Ver también James R. Scobie, “Buenos Aires as a Commercial—-
Burcaucratic City, 1880-1910: Characteristics of a City’s Orientation”, American
Historical Review, 77:4 (Octubre 1972), p. 1040. ’

“ Actualmente esta zona est4 limitada por Hipélito Yrigoyen al sur, Esmeralda al oeste, Santa
Fe al norte y Leandro Alem al este. ’

% Actualmente esta zona est4 limitada por Hipélito Yrigoyen al norte, Paseo Colén al este
Cochabamba al sur y Piedras al oeste. ’

¢ Plano de Buenos Aires, a pluma, que divide la ciudad en 20 carteles, reproducidos én
Guillerro Furlong, S.J., Historia social y cultural del Réo de la Plata, Vol. 1I: El

; trqsplante cultural y social (Buenos Aires, 1969), p. 195.

Hay feVldencia de rejas y el patio de entrada de las casas en todas las descripciones de
Inventarios de las casas de los comerciantes. También se menciona este tipo de
constmccién en José Torre Revello, “La casa y el mobiliarioen el Buenos Aires colonial”

\ Revista de la Universidad de Buenos Aires, no. 3 (1945), pp. 59-74, 285-300. y

A.G.N., Registro de Escribano 2, 1818, folios 442v-448, Testamento de Dn Pedro Dubal
otorgado por su viuda y apoderada Da Manuela Pérez; A.G.N., Sucesiones 5342
Testamentaria de Dn Manuel Caviedes, 1780; A.G.N., Sucesiones 8821, Testamentariz;

. del Alférez de Fragatg de la Real Armada D. Manuel Joaquin de Zapiola, 1793.

Don Juan Baltasar Maciel informé en 1767 que un edificio donde un sacerdote pudiera vivir
“con decoro”, debia constar de sala, dormitorio, comedor, despensa, cuarto paraguardar
lefia y carbdn, tres habitaciones para criados, cocina, comiin, corral, patio, corredor,

. ’cochfara ¥ pozo. Torre Revello, “La casa y el mobiliario”, p. 67.

Segiin Diego de Alvear y Ponce de Ledn, yerno del comerciante Isidro Balbastro, las casas
de Buenos Aires se construian con habitaciones pequeiias, destinadas a negocios y
pulperias, que daban a la calle. “No habiendo casa donde no se venda algo.” Torre
Revello, “La ¢asa y el mobiliario”, p. 67.

1‘; A.GN, Suces?ones 6376, Testamentaria de Dn Tomads Insuda, 1802.
. A.GN,, Sucesanes 8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812.

Tanto Pablo Ruiz de Gaona como Manuel Joaquin Zapiola vivian enla casa contigua a la de
su suegro Juan de Lezica (habian recibido sus casas como parte de la dote de sus
esposas); Juan Antonio de Lezica viviaen la siguiente calle paralela, Calle delas Torres,
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y Juan José de Lezica vivia en la Calle de San Pedro que cortaba la Calle del Cabildo
y la Calle de las Torres, Padron, p. 11, 12, 23, 121. Regalar una casa juato a la propia,
como parte de la dote de la hija, tendia a reforzar naturalmente la formacion de estos
clanes.

4 Las familias de los comerciantes eran considerablemente mdas pequefias que las de 25
miembros (15 personas de la familia y 10 sirvientas), mencionada por Scobie como la
casa colonial tipica. James R. Scobie, “Buenos Aires as a Commercial-Bureaucratic
City”, p. 1046.

5 Padron, pp. 496-7.

16 Padrén, p. 509. De este grupo, Tomas Belanzategui, Francisco Gurruchaga y Andrés Rineén
se establecieron después en el comercio porterio.

7 Moreno, “La estructura social”, p. 166.

® [bid., p. 148.

¥ En los casos de comerciantes solteros que posefan esclavos, éstos eran siempre de sexo
masculino. La posesién de esclavas s6lo era socialmente aceptable si residfa una mujer
esparfiola en la misma casa.

20 Jsando la clasificacién de edades de Moreno (Moreno, “La estructura social”, p. 167), laedad
de los sirvientes empleados por los comerciantes da el siguiente cuadro:

Esclavos de comerciantes Poblacién no blanca

Jévenes (0-19 atios) 38.1 44 4
Adultos (20-59 afios) 59.8 50.5
Viejos (60 anos o mas) 2.0 5.1

Pareceria que los comerciantes, por su riqueza, podfan comprar mas esclavos de edad
adulta, el grupos de esclavos mas productivos. Sélo el 0.9 % de los comerciantes que
posefan esclavos no poscia por lo menos un esclavo adulto.

2! Bernardo Pereda posefa los siguientes esclavos: “un pardo que sirve en guar de capatas...
quec save azar y trabajar en las [acnas de la quinta...” “José Gémez... que es maestro
de hacer y cocinar ladrillo, jexo, texuela, y baldosa; sirvir en las obras de albadileria de
peon de mano...”

“Miguel... que save cortar ladrillo, y cargar el horno, travaxar en la quinta en todas sus
faenas...”

“Paulo... que save trabajar en la quinta...”

“Miguel Antounio... que save hacer ladrillo y demas faenas de este oficio, cargar el horno
y quemarlo, trabajar iguaimente en la quinta en todas sus faenas y en las obras de
albaiileria de peon de mano...”. A.G.N., Sucesiones 7712, Testamentaria de M™n
Bernardo Pereda, 1783.

22 Esteban Villanueva empleaba esclavos practicos en fundido, modelado, mezclas de metales,
moldeado, scldadura y pulido en su fibrica de bronces. A.G.N., Registro de Escribano
4, 1784-8, folios 58v—83v, Capital de Dn Esteban Villanueva.

2 F1 valor mas bajo que se pagé por un esclavo fue de 25 pesos, por una mujer joven que estaba
en las Gltimas etapas de la sifilis. A.G.N., Sucesiones 7712, Testamentaria de Dn
Bernardo Pereda, 1783. El valor mas alto, 450 pesos, s¢ pagé por una sirvienta de 30
afios quien, ademds de ser modista, lavandera y planchadora, era una esclava leal y
obediente. A.G.N., Sucesiones 6496, Testamentaria de Dn Francisco Segurola, 1802.

2 Por ejemplo, Francisco Segurola poseia 13 esclavos domésticos valuados en 3.270 pesos.
A.G.N,, Sucesiones 6496, Testamentaria de Dn Fracisco Segurola, 1802.

% Antonio Garcia Lépez, uno de los comerciantes que era mas bondadoso con sus esclavos, “en
atencion a las impertinencias que le han sufrido, y lo vien que se han comportado”, les
dejé regalos en dinero que iban desde 50 hasta 500 pesos a cada uno de sus 8 esclavos.
A.G.N., Registro de Escribano 6, 1813-14, folios 250v~2535, Testamento en virtud de
poder de Dn Antonio Garcia Lopez.
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% A.G.N.,, Divisién Colonia, Seccién Gobierne, Criminales, 1775, Legajo 8, Expediente 2, IX—
32-1-3, Autos criminales que sigue Dn Eugenio Lerdo de Texada contra Cayetano
Josseph de la Mota y otros.

7 A.G.N., Sucesiones 6727, Testamentaria de Dn Eugenio Lerdo de Texada, 1791.

# “Declara por libres a todos sus criados... con solo la prevencién que Antonio el blanqueador
y Jose deveran estar un afio vaxo las ordenes del presente alvacea...”. A.G.N., Registro
de Escribano 6, 1813-14, folios 250v-255, Testamento en virtud de peder de Dn Antonio
Garcfa Lépez. “Su mulato esclavo lamado Juan Angel de oficio barvero... quede esclavo
porel termino de 4 afios despues del fallecimiento del otorgante con la presisa condicion
que a de pagar a sus alvaceas doce pesos mensuales de jornal...” A.G.N., Registro de
Escribano 6, 1810, folios 199~202, Codicilo de Dn Francisco Baldovinos.

¥ A.G.N,, Registro de Escribano 4, 1815, folios 315-319v, Testamento de Dn José Martfnez de
Hoz. “Libertad a la negra Josefa... y su hija Anastasia... despues del fallecimiento de
la citada mi esposa...” A.G.N., Registro de Escribano 3, 1816, folios 198v-200v,
Testamento de Dn Josef Riera. ... mi criada Maria, luego que conste el fallecimiento
de su ama y mi muger, quede libre en recompensa del servicio que ha tenido con todos
mis hijos...”.

% A.G.N,, Registrode Escribano 4, 1811-12, folios 49-51, Testamento de DaJuana Peyrredon.
“... se les de carta de livertad despues de los dias de ambos a nuestros esclabos
nombrados Apolinario, Eusebio y Joaquina, estendiendose esta livertad en el caso de
que dho mi esposo por infortunios en su xiro, u otros acontecimientos, no tenga
quebrantos en el caudal que poseemos, y que por esta razon tuviese por conveniente
venderlos para reponer su xiro o buscar su comoda subsistencia.”

3 A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1813-14, folios 250v-253, Testamento en virtud de poder
de Dn Antonio Garcfa Lépez.

2 A.G.N,, Registro de Escribano 3, 1808, folios 208v~210, Poder para testar de Da Rita Dogan
al Doctor Dn Feliciano Poeyrredon y otros. -

3 A.G‘I];I ., Registro de Escribano 3, 1797, folios 64—66v, Testamento de Dofia Juana Rosa de

0Z0.

% A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1810, folios 199-202, Codicilo de Dn Francisco Baldovinos.
“IMi] mulata esclava llamada Maria Paula, no pueda ser vendida, Y que se mantenga
con sus cinco hijos en casa sirviendo con el amor y carifio a los herederos del otorgante
a quienes encarga y manda que la atiendan en todo lo necesario como siempre se ha
hecho en atencion a sus buenos servicios, y no le deja libre por justas reflectiones, y por
no exponerla a que pase travajos y tenga una vejes llena de miserias...”

¥ A.G.N.,Acuerdos del extinguido Cabildo de Buenos Aires, Serie iii, Vol. VIII, 17868, p. 627.

% [bid., p, 628.

3 Ibid., p. 629.

® Ibid., p. 629.

® Ibid., pp. 629-30.

© Ibid., p. 630.

1 1bid., p. 624.

2 [bid., p. 625.

¥ [bid., p. 625.

“ Concolarcorvo, El Lazaritlo de Ciegos Caminantes, pp- 39—40.

*Ejemplos de muebles coloniales en Guillermo Furlong, Historia social y cultural, Vol. IIT: E}
trasplante social, pp. 320—49.

*¢ Millau, Descripcién de la provincia, 1772, p. 59.

‘" A.G.N., Registro de Escribano 5, 1780, folios 200v—206v, Carta de dote de Da Josefa de Inda
a favor de su hija Da Mar{fa Magdalena Carrera. 4

“ A.G.N,, Sucesiones 7388, Testamentaria de D. Joaquin Pinto y Rita Antonia Lobo, 1821.
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49 A.G.N,, Sucesiones 4310, Testamentaria de Dn Domingo Basavilbaso, 1778.

% A.G.N., Sucesiones 7785, Testamentaria de Dn Pablo Ruiz de Gaona, 1823.

! Vidal, Picturesque Illustrations, p. 14.

52 Los guardarropas de los comerciantes oscilaban entre menos de 100 pesos y mds de 900
pesos. Ver A.G.N,, Sucesiones 4840, Testamentaria de Dn Gregorio Canedo, 1813, y
A.G.N., Sucesiones 8821, Testamentaria de Dn Manuel Joaqufn Zapiola, 1793.

% El valor del guardarropa de una mujer oscilaba entre 82 pesos y mas de 1.500 pesos, segiin
las posiciones econémica y social del marido. Ver A.G.N., Registro de Escribano 4, 1794~
5, folios 371v—373, Carta dotal que olorga Da Margarita Melgarejo en favor de su
sobrina Da Luiza Melgarejo y Nuiiez como ejemplo de guardarropas modesto, y A.G.N,,
Registro de Escribano 5, 1778, folios 186v-189v, Carta de Dotte de Da Maria Eujenia
Azcuénaga como ejemplo de guardarropa bastante espléndido.

84 Millau, Descripcién de la provincia, p. 44. ]

% A.GN., Registro de Escribano 3, 1781, folios 161v-165, Carta de Dotte de Da Flora Azcuénaga.

% A.G.N, Registro de Escribano 3, 1775-6, folios 437v—443, Capital de Juan Jph de Lecica.

5 A.G.N., Sucesiones 8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812.

8 Vidal, Picturesque lllustrations, p. 108.

$ Ibid., p. 50.

® Concolorcorvo, El Lazarillo..., pp. 50-1, y Vidal, Picturesque Illustrations, p. 105.

¢l Francisco Tellechea, por ejemplo, poseia un carruaje que valia 800 pesos. A.G.N., Sucesiones
8457, Testamentaria de Dn Francisco Tellechea, 1812. El carruaje de Pablo Ruiz de
Gaona, descripto como “un coche grande de 4 asientos... asientos aforrado condos
almoadones, con tres pares de guarniciones y dos mulas mansas”, también valia 800
pesos. A.G.N., Sucesiones 6496, Testamentaria de Dn Pablo Ruiz de Gaona y DaMaria
Elena de Lezica, 1823.

%2 4 Las calles] se hace intransitable & pie en tiempo de aguas... obligando a retroceder a la
gente, y muchas veces a quedarse sin misa cuando se ven precisados a atravesar la
calle.” Concolorcorvo, EiLazarillo, p. 46. “Este domingo de pasq’a de Espiritu Santo, en
que fue notorio el mucho lodo que hasia por las calles, aplicamos unc de los dos
cavallos... al carricoche, para ir a misa...”. A.G.N., Sucesiones 8821, Testamentaria de
Dn Ambrosio de Zamudio, 1798. :

& “En Buenos Aires, el lujo de la mesa consiste en la profusion.” Vidal, Picturesque Iilustra-
tiorts, p. 44. En este mismo libro hay una descripcién de la dieta y de los alimentos, en
las pp. 256, y en Millau, Descripeion de la provincia, pp. 54-7. Millau dice que en 1772
un gran trozo de carne de vaca se vendia por 10 a 12 reales, una oveja entera por 20 3
reales, y un cordero entero por 1 real a 1y 1/2. Una gallina costaba de 2 a 3 reales, un
par de perdices 1/2 real, pero un cerdo valia de 5 a 6 pesos.

& A G.N.,.Sucesiones 8821, Testamentaria de Dn Ambrosio de Zamudio, 1798, habla de traer
carne de la estancia a la casa de un comerciante en la ciudad.

& Vidal, Picturesque lllustrations, p. 78 y Millau, Descripcion de la provincia, p. 54.

% Millau, Descripcion de la provincia, p. 59.

7 Ibid., p. 58:

6 Pablo Ruiz.de Gaona, por ejemplo, usaba ledia de su quinta para consumo de su {amilia.
A.G.N., Sucesiones 7785, Testamentaria de Dn Pablo Ruiz de Gaona, 1823.

& A G.N.,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Criminales, 1779, Legajo 15, Expediente 20,
Sobre - aberiguar los autos de unos papeles anénimos sediciosos; por el Superior
Govierno, IX-32-2—4.

™ Ibid.

1 Ibid.

72 A .G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, Libro 4, Letra C-C1,
folios 3424, IX-12-8-3.
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3 A.G.N,, Registro de Escribano 5, 1774, folies 119v-120, Poder para cassamiento de Don
Francisco Antonio de Escalada a su hermano Dn Antonio José de Escalada; A.G.N,,
Registro de Escribano 3, 1775, folios 192v-193, Instrumento de Dn Francisco Antonio
de Escalada, aprovando en él, la transaccién que su hermano Dn Antonio Jph hizo en
los Reynos de Esparia en punto a la testamentaria de su difunto Padre Dn Manuel de
Escalada Bustillo.

" A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licenciasy Pasaportes, Libro 2, Am—Az, IX-12-
8-1, folios 19-20, Se le concede a Juan Esteban Anchorena permiso para ir a Espaia,
1786; A.G.N., Reales Ordenes, Tomo 17, 1787, folio 207, IX~25-1-10, La resolucién de
S.M.dando su permiso a DnJuan Esteban de Anchorena, comerciante de Buenos Aires,
para su regreso a esta ciudad por no haber mejorado su salud en Espaia.

% A.G.N,, Coleccién Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espania que dio
principio en lro de julio de 1788(-96], VII-6-5-14. Carta del 1 de julio de 1788 a su
padre, Juan Antonio de Santa Coloma.

8 Ibid., Carta del 1 de noviembre de 1788 a su padre, Juan Antonio de Santa Coloma.

7 Ver por cjemplo A.G.N., Divisién Colonia, Seccion Gobierno, Licencias y Pasaportes, Libros
1-17, X~-12-7-9 a IX~12-9-3.

" Hay cjemplos de correspondencia individual de un comerciante, en A.G.N., Archivo de Juan
E. Anchorenay Sucesores, Correspondencia Oficial y Particular, 1752-1832, VII4-1-
1 a VII-4—4-5; A.G.N,, Coleceién Gaspar de Santa Coloma, 1772-1842, VII-6-5-6 a
VII-6-5-20; A.G.N., Correspondencia particular y comercial de Jacinto Castro, 1768~
1810, IX-10-7-7, IX~10-7-8, IX-5-3-8; A.G.N., Correspondencia particular y
comercial de Joaquin Gémez Sanavilla, 1791-1807, IX-11-9-6 y IX-11-9-T;
Correspondencia particular y comercial de Juan Llancs, 1792-1809, [X~10-2-9.

PA.G.N,, Sucesiones 6376, Testamentaria de Dn Tomas Insia, 1802. Fue pororden del médico
que lo atendia, Miguel Rojas, que todos los efectos personales de Insta fueron quemados
por temor a que sc difundiera la enfermedad que lo habia llevads ala muerte.

8 A G.N,, Sucesiones 4833, Testamentaria de Bernardina de la Cruz, 1800; A.G.N, Sucesiones
7785, Testamentaria de Maria Elena de Lezica, 1823.

# Ver como ejemplo las cuentas del médico que totalizan 68 pesos, incluidos 10 pesos para “la
inoculacion de un negrito”, y los que cobraba por las visitas a la familia.

82 Iglesia de la Merced, Libro de Bautlsmos Tomo 15, folio 24; Libro de Difuntos, Tomo 2, folio
78.

8 A.G.N., Coleccion Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia que dio
principio en lro de julio de 1788, VII-6-5-14, Carta del 1 de julio de 1788 a su padre
Juan Antonio de Santa Coloma; Carta del 1 de septiembre de 1788 a Agustin
Arrivillaga.

8 Ibid., Carta del 1 de noviembre de 1788 a Agustin Arrivillaga.

8 A.G.N,, Sucesiones 6727, Testamentaria de Dn Eugenio Lerdo de Texada, 1791.

% A.G.N., Coleccién Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiader de Cartas para Espaiia que dio
principio en 1ro de julio de 1788, VII-6-5-14, Carta del 1 de septiembre de 1788 a
Bernardo Sancho Larrea.

8 A.G.N., Sucesiones 5342, Gabriel Contifia y Blanco, inventario de sus bienes, 1786.

8 Ibid.

8 Ibid.
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CAPITULO CINCO

@ARTICIPACION RELIGIOSA)

Lainferaccion del grupo comerciante con la Iglebla es especialmente significa-
tiva en vista de la enorme importancia de la lglesia. eza religiosa de la

rtancia de la. vlanaturale
\oc1edad colonial. Estainteraccidn se expresaba en varios niveles: apoyo individual
de diversas 1g}esms y 6rdenes religiosas, liderazgo como directores u organizadores
de las finanzas de la Iglesia, y participacion en las asociaciones religiosas.

MW,@M Aires eran une.de.los.grupos mas devotos en la
sociedad colopial. La participacién religiosa les brindaba mayor reconocimiento
social, locual beneficiaba al individuo, a su familia, y alos comerciantes en conjunto.
A cambio los comerciantes proporcionaban apoyo econémico a la Iglesia, financian-
do a menudo la construccién y expansién de las iglesias. Un ejemplo notable de
apoyo a la Iglesia fue el de Juan de Lezica, que era devoto de la Virgen de Lujan, y
principal patrocinador de una nueva iglesia en esa ciudad.! Domingo Basavilbaso
sirvié durante muchos afios como mayordomo de la Catedral de Buenos Aires, y
desde este cargo supervisaba la reconstruccién de la iglesia.? Su trabajo fue
continuado por su hijo, Manuel Basavilbaso, y luego por Gaspar de Santa Coloma,
miembro del clan Basavilbaso. Estos cuatro hombres, ricos y respetados comercian-
tes, dieron ejemplo de piedad y generosidad.

Era comun la devocién a uno o mds santos entre los comerciantes. Eugenio
Lerdo de Tejada, por ejemplo, era devoto de San Antonio de Padua y pidié ser
enterrado al pie del altar del santo. También tenia especial devocién por Nuestra
Seriora de Belén, y en 1789 firmé un contrato de 800 pesos con un tallador local de
madera para un retablo en honor del santo que se colocaria en la iglesia del
Convento de las Capuchinas.® Eusebio Cires, devoto de San José, hacfa decir una
misa por mes en honor del santo; también se ocupé del altar de Nuestra Sefiora de
Coluna en la Iglesia de la Merced.*

Una de as funcionesreligiosas.mésimportantes realizadas por los comercian-
tes era.la de glgdico (tesorero) delas érdenes religiosas de la ciudad. Las érdenes
religiosas_estaban profundamente comprometldas en empresas econdmicas tales
como el mapejo de la tierra y el dmero qué reéibian. como donaciones de los fieles;
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organizativa, lo cual les permitfa dirigir con provecho las 1g1951as delas érdenes, los
fondos parala construccién asociados a ellas, y sus propiedades. También tenfan las
relaciones necesarias para colocar en el mercado los productos animales y vegetales
de las granjas y campos controlados por las érdenes religiosas, lo mismo que para
prestar fondos de la iglesia con tasas de interés rentables. Los préstamos de fondos
se hacfan con frecuencia a otros comerciantes, personas que el sindico podia avalar
o con quienes ya habfa hecho negocios. Por supuesto, la practica de acudir a los
comerciantes como sindicos de la Iglesia también era ventajosa paralos comercian-
tes, porque ademads de darles individualmente estrechos lazos con una institucién
poderosa y prestigiosa, el poder econémico total del comerciante aumentaba
grandemente con el control de las grandes sumas de dinero de la Iglesia.

[ Los s comerciantes.portedios.seryian como representantes de las érdenes religio-
sas 6n.eLinterior y.tamhién.en Buenas.Aires. Nuevamente se elegla también a los
comerciantes por sus conocimientos y capacidad de invertir con éxito los fondos de
la Iglesia, gran parte de los cuales se orientaban hacia el comercio. Juan Antonio
Endeiza, por ejemplo, era el representante en Buenos Aires de las monjas Catalinas
de Cérdoba. Los comerciantes eran también agentes de miembros individuales de
las érdenes religiosas, y a veces deudores de éstas. Juan José de Lezica, por ejemplo,
presté dinero perteneciente a Marfa de Ojeda, una monja de la Orden de Santa
Teresa en Cérdoba, a Bernardo Gregorio de Las Heras y Pablo Ruiz de Gaona.
Lezica y Ruiz de Gaona también eran ejecutores del patrimonio de la monja.®

Ademads de las estrechas alianzas que se forjaban entre comerciantes especifi-
cos Yy Ol“dene,s.hmlu;msas especificas o sus mlembros algunos de 1os mds poderosos
comerciantes de Buenos Aires-se relacionaron con el a Inquisicion.
Entre los ejemplos de mercaderes que sirvieron a la Inqmsmon f'guran José Blas
Gainza, Familiar del Santo Oficio, Francisco Rodriguez de Vida, Alguacil Mayor de
la IanlSICXOn y Manuel Alfonso de San Gines, también Alguacil Mayor, Aunque la
Inquisicién ya no era unainstitucién tan poderosa como en el siglo diecisiete, seguia
siendo un importante cuerpo :ocxorrehgloso que gjércia control sobre la vida moral :
yreligiosa detacelonia.- Estoshombres ganaban preshigioatravés de sus. estrechos i
vinculos con este_cuerpo. -~

Un honor a menudo reservado a los comerciantes de Buenos Aires, y de
naturaleza civico-religiosa, era el patrocinamiento de las festividades en honor del
santo patrono de la ciudad y el acto de llevar el Estandarte Real por las calles de la
ciudad ese dfa. Este honor géfieralmente era-acordado al alférez real 361 Cabildo,
amenudo un comerciante rico o prestigioso. En el periodo de cincuenta afios desde
1760 hasta 1810, los comerciantes se hicieron cargo del Estandarte Real durante
por lo menos cuarenta y ocho afies. Juan de Lezica, por ejemplo, encabezé las
festividades en 1766, 1770 y 1772, y nuevamente en 1774. Ademas de unirse a los
representantes mas eximios de la Iglesia y el Estado a la cabeza de 1a procesién que
destil6 con las Armas Reales y una estatua de San Martin de Tours por las mejores
calles de la ciudad, el patrocinador del Dia del Santo debia financiar fuegos
artificiales y festejos, que eran précticas tradicionales de ese dia.” Otros gestes que
le correspondian_al patrocinador inclufan el pago de sermones y misas, y las
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h)s gastos en festividades menores.

Ademds de patrocinar celebraciones religiosas, los comerciantes eran miem-
bros activos de una variedad de asociaciones religiosas. Estos grupos, afiliados a la
Iglesia a través de su especial devocién a un santo en particular, eran por definicién
de naturaleza laica; servian para organizar a los laicos en grupos efectivos de apoyo
al clero
r anizacion lauca mds comun en el mundo de la Espada colonial era la

herman adTelig [igiosa. BT pr "&’T‘iB‘aI‘p""‘ro 58Tt de 14 Cofradia exa promover

inamien MO misas, procesiones
de _adoracign.y rezos gubhcos del_rosaplp.” Estos grupos, dedicados a un santo

es_gec1ﬁco y asociados con las iglesias p_arroqmales 1ocales,yroyorc1onaban vincu-
l0s. de Linidn espirrued-y-social y servian como sociedades de ayuda mutua a sus

miembros. Tamblen bnm a Iglesia un grupo de trabajadores 1 laicos dedica-
dos que servian como ejemplo de piedadreligiosaa otrosy que se ocupa oan de ireas
tﬂLcomo vestxr S samk)g@m,dapﬁqndgspgralos dla,s,gig festejos especiales.

Las cofradias eran una parte tan importante de la vida religiosa colonial que
ya en 1609 existian dos en la poblacién de Buenos Aires: la Cofradfa de San Martin
y Animas del Purgatorio en la iglesia parroquial de San Nicolds y la Cofradia de
Nuestra Sefiora del Rosario en el convento de Santo Domingo.® Hacia 1623 habia
trece cofradfas en Buenos Aires, y a estos grupos se unieron otros a medida que
crecia la poblacién de la ciudad.

Pero los datos sugieren que hubo una constante declinacién en el prestigio de
algunas cofradias. Esa declinacién se observa también en el nivel socioeconémico
mas bajo de los individuos que las componian durante el siglo dieciocho. Por
ejemplo, hacia 1783, la Archicofradia de Nuestra Sefiora del Rosario estaba
compuesta casi totalmente por artesanos, y sélo un miembro de los que dirigfan el
grupo podia firmar con buena letra.'® La declinacién en el prestigio y el atractivo de
la cofradia probablemente se vio afectada por la seduccién que ejercia la
organizacién de ésta sobre la creciente poblacion negra delaciudady el consiguiente
crecimiento de las hermandades de negros.

Menos del 8 por ciento de los comerciantes de la ciudad estaban asociados con
cofradias hacia la década de 1780. Muchos de estos comerciantes tenian posiciones
de liderazgo, y a veces eran los Gnicos miembros del grupo religioso que sabfan leer
y escribir. A fines del siglo dieciocho, las cofradias tenian un atractivo especial para
los comerciantes socialmente mas méviles; Miguel Capdevilla era miembro de la
Cofradia de Dolores y José Francisco Vidal se incorporé a la Cofradia de Santa
Marta del Socorro.!* Ademas, primero Domingo Belgrano Pérez y més tarde José
Gonzilez Bolafios sirvieron como hermanos mayores de la Cofradfa de Animas, y
Francisco Tellechea fue sindico de la Cofradia de San Benito de Palermo por un
periodo de veintiin afios.?

La declinacién en popularidad de la cofradia entre las élites no dejaba a los
comerciantes ricos sin un vehiculo de participacién religiosa laica. Qtra institucién
surgié como medio principal de afiliacion rehg‘losa
especial para los ¢ comercxante__,_ e status alto y medio, ios of Tciales militares y Tos
empleados publicos. Las terceras érdenes eran la contraparte laica de las comuni-
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dades religiosas propiamente dichas. A dlfererma de las cofradias, no estaban
vinculadascon iglesias parroquiales, ni baalo la ngula del clerosecular, era

daba un aura més cosmopohta a Ia tercera orden Ademas un comerciante que
originariamente pertenecia a un grupo en Espafia podfa seguir participando en las
actividades de la misma orden en Buenos Aires.

La meta principal de todas las terceras érdenes era la lucha personal por la
perfeccién cristiana a través de la observancia de reglas aprobadas por el Papa bajo
la direccién y en el espiritu de la orden religiosa.”® Mds que un agrupamiento de
ciudadanos religiosos, la tercera orden brindaba el marco para una forma de vida.

Wt A

Aungque estaba compuesta porlaicos,los miembros tarxﬂ

R

nos de las tel ceras ordenes prometlan cumghr con c1e

e

_ascuhnos como femem-

escapulario, el entierroen la capllla delaordeny el derecho a ser enterrado con el
hébito tradicional del grupo religioso.

Las terceras érdenes.masimportantes de Buenos Aires estaban asociadas con
las Ordenes de Franciscanos y Dormmcanos Regulares % Ademas, los Mercedarios
tenfan una tércéta orden con sede en la iglesia de La Merced y los Betlemitas tenfan
otra en la iglesia del Hospital de Hombres. Al menos el 40 por ciento de los
comerciantes de la ciudad pertenecfan a una de las terceras érdenes. La Tercera
Orden de Nuestro Venerable Padre San Franciscoerasin duda la mas popular entre
los comerciantes; el 51 por ciento de ellos pertenecia a alguna tercera orden y
participaba en sus actividades. Muchg_&omezdanhasapa:mneﬂaw& Tercera
Orden_de Santo Domingo que tenfa reputacién de ser un grupo religioso mas
exigente. (Se pensaba que los dominicanos adRerfan 4 145 reglas de conducta mas
severa,y que la tercera erden era naturalmente ngurosa) Los terc1arlos dormmca-
nos inclufan entre sus miembros.a los.oficiales mili s de mas alto r rango de la
cuLdad 1 y también g ‘.ﬁmmonaues-pukﬂq»eammpvrtan es; era la mds prestigiosa
fercera orign de la ciudad.

—Todas las terceras érdenes estaban tesricamente abiertas a cualquier espariol
devoto de buena crianza y medios econémicos, pero habfa una fuerte tendenciz en
las familias particulares a tener estrechos lazos con una u otra de las érdenes. El
clan Basavilbaso-Azcuénaga, por ejemplo, estaba estrechamente identificado con la
Tercera Orden de San Francisco. Nuevamente, como en el caso de las cofradias, los
comerciantes a menudo brindaban liderazgo a las terceras érdenes, sirviendo como
cemendadores, sindicos y mayordomos. A Francisco Ugarte, por ejemplo, comenda-
dor de la Tercera Orden dela Merced desde 1785 a 1790, lo seguia otro comerciante,
Felipe Arguibel. La pertenencia a las terceras érdenes estaba también abierta a las
mujeres y el 20 por ciento de las esposas de los comerciantes activaban en estos
grupes. No era infrecuente que marido y mujer entraran juntos a la orden,
generalmente enla tltima etapa de sus vidas. La distribucién de las mujeresenlas
terceras érdenes tendia a ser aproximadamente la misma que la de los hombres; de
las mujeres, el 42 por ciento eran miembros de la Tercera Orden de San Francisco
y otro 29 por ciento eran miembros de la Tercera Orden de Santo Domingo. Las
esposas de los comerciantes prominentes no sélo entraban en las terceras érdenes
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sino que también desempeniaban importantes papeles de liderazgo en esos grupos.
Flora de Azcuénaga, esposa de Gaspar de Santa Coloma, por ejemplo, servia como
abadesa de la Tercera Orden de San Francisco, y como tal estaba a cargo de la
adoracién y culto del Santo Cristo patrocinade por la orden.’® La tendencia
dominante era que la esposa del comerciante, si entraba en una tercera orden,
eligiera la misma que su marido, pero habia algunas excepciones. En algunos casos
una mujer ingresaba en la tercera orden con la que su familia habia estado
fuertemente identificada, aunque su marido prefiriera otro grupo o no se identifi-
cara para nada con una orden.

Entre los comerciantes de fines del siglo dieciocho, hay uno solo que tomé los
votos religiosos en la ultima etapa de su vida. Fue Pablo Ruiz de Gaona, quien
ademas de ser miembro de la Tercera Orden de Santo Domingo fue, hacia el final
de suvida, miembrotambién de la primeraorden de lamisma comunidad. La piedad
de Ruiz de Gaona era mas bien excepcional, y en un inventario de sus pertenencias
después de su muerte se anoté que en lugar de dormir en una cama habia pasado
sus ultimos afos durmiendo en un ataid de madera.!” Tal vez la excesiva devocién
de Ruiz de Gaona era producto de su edad (tenia ochenta afios en el momento de su
muerte), y el hecho de que hubiera sobrevivide a su mujer, a su tnicn hijoquevivié
nasta la edad adulta, a su yerno y a algunos de sue niatos.

Ademds de pertenecer a 6rdziies religiosas, muchos de los comerciantes mas
devotos sostenfan la Casa de Ejercicios, un lugar para el ejercicio de la devocién
espiritual dirigido por la Beata Sor Marfa de la Paz y Figueroa. Ademas del apoyo
econdémico, muchos de los comerciantes y sus esposas participaban en retiros bajo
la gula de esta mujer, y varios de los mas poderosos comerciantes, como Francisco
Ugarte y Antonio José Escalada, asi como los comerciantes del grupo medio, como
Bernardo Pereda, demostraron su apoyo a la Beata nombrandola madrina de sus
hijos.” Larelacion de parentesco que se formaba as{ entre comerciantes individua-
lesylaBeata ayudaba a ambas partes; los comerciantes ganaban prestigio y un aire
de santidad y la Beata hacia poderosos aliados que la protegian de los clérigos
celosos.

Las actividades de beneficencia eran otra importante dimensién de la vida
religiosa colonial. Los comerciantes eran uno de los grupos mas activos en la
beneficencia religiosa de Buenos Aires. La beneficencia se realizaba sobre unabase
individual, con donaciones de los comerciantes al Hospital de Hombres, al Hospital
de Mujeres, la Casa de Ejercicios o a unaiglesia parroquial local para distribuirlas
entre los pobres de la parroquia. También la Hermandad de la Caridad hacia
beneficencia, y era una organizacién de ciudadanos importantes y ricos cuya
principal funcién era brindar asistencia a los necesitados.

La Hermandad de la Caridad, fundada en 1743, estaba compuesta por funcio-
narios publicos de altorango, abogados, notarios, militares, sacerdotes y comercian-
tes. Su propésito original era dar consuelo espiritual a los criminales que enfrenta-
ban una sentencia de muerte, y brindar entierros cristianos a esos hombres.'* En
1755 el trabajo de la Hermandad se amplié mucho después de la sugerencia del
Obispo de Buenos Aires de que la Hermandad extendiera su utilidad social
“mientras concurren unidos a la asistencia de los infelices reos de Jesucristo”,
fundando un orfanato para nifias. El hermano mayor de la época, un comerciante
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llamado Francisco Alvarez Campana, percibia lo mismo que el Obispo la necesidad
de este tipo de institucién. La Hermandad fundé la Casa de Nifios Expésitos
(también llamada Casa de Niflos Huérfanos). Este orfanato se convirtié en el
depdsito de hijos no deseados o ilegitimos, aunque segufan apareciendo bebés en los
umbrales de los ciudadanos mas ricos. Ademsis de los gastos de alimentacién, ropa
y techo y alguna educacién rudimentaria para las nifias mayores, la Hermandad se
responsabilizaba también de contratar nifieras para los més pequerios. Las respon-
sabilidades de la Hermandad seguian creciendo y, unos afios después de la
fundacién del orfanato, se creé un Hospital de Mujeres (para mujeres indigentes).
El Hospital de Mujeres y el ya mencionado Hospital de Hombres dirigidos por la
Orden Betlemita eran los unicos servicios médicos publicos de la ciudad. En el
Hospital de Mujeres habia una “botica” también bajo la supervisién de la Herman-
dad dela Caridad. Ademas, el orfanato tenia una extensién para la educacién de las
nifias, con un aula separada donde alumnas externas pagas podian aprender
catecismo, lectura y aritmética, costura y otras artes femeninas. Todas las respon-
sabilidades econémicas y administrativas de la escuela eran asumidas por la
Hermandad.

La principal preocupacién de la Hermandad, después de cumplir con su
responsabilidad espiritual atendiendo a “los pobres del Sefior”, era la supervisién
de las finanzas de sus multiples actividades de caridad. Los miembros de la
Hermandad seguian asistiendo a la ejecucién y entierro de ios criminales, pero la
recoleccién de fondos para sostener ala Hermandad y a las instituciones asociadas
se convirtié en la preocupacion principal, especialmente para la junta directiva. Se
usaban muchos métodos para recolectar fondos; los hermanos se apostaban frente
a las iglesias de la ciudad todos los martes a pedir limosnas para la caridad.?!
También se cobraban una cuota de ingresos y derechos a los miembros de la
Hermandad, pero las limosnas y los derechos no eran suficientes para apoyar los
gastos cada vez mds grandes de la Hermandad.

Después de la expulsién de los Jesuitas de todas las posesiones espafiolas en
1767,1aJunta de Temporalidades(Comisién para gobernar los bienes terrenales de
los jesuitas) dio ala Hermandad una serie de campos que antes habian pertenecido
a la malograda orden. Ademas, ocasionalmente se traia yerba mate de las dreas
antes ocupadas por los jesuitas a la Hermandad, para ayudarla a financiar sus
actividades de beneficencia. Aunque la posesién de los campos permitia a la
Hermandad avanzar hacia una mayor estabilidad financiera, también complicaba
grandemente los deberes de sus miembros, especialmente de la junta directiva.
Ahora la Hermandad era responsable de brindar ropa y otros enseres a los peones
de los ranchos, de la compra dél trabajo de los esclavos, del transporte de cueros y
otros productos de ganado que producian las estancias, de la venta de estos
productos y del manejo general de sus propiedades.?

De los comerciantes de Buenos Aires, por lo menos el 22 por ciento era miembro
de la Hermandad,; estos hombres eran en su gran mayoria comerciantes de clase
alta. Ademds de los muy necesarios fondos que trajan a la Hermandad, los
comerciantes a menudo brindaban su experiencia en los negocios para el manejo de
estos fondos. De los funcionarios de la Hermandad durante el periodo 1788-1808,
por ejemplo, el 56 por ciento eran comerciantes. Ademas, los comerciantes servian
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como hermanos mayores durante doce de esos veinte afios. A menudo se beneficia-
ban tanto en prestigio como en poder local por su asociacién con la Hermandad. Casi
sin excepciones estos comerciantes que llevaban la parte mas activa en el trabajo
de la Hermandad eran también los que estaban tan establecidos en el comercio que
podian dedicar tiempo y dinero a la caridad.

Todos los miembros importantes de la Hermandad asistian a reuniones
habituales de beneficencia, en las que prestaban atencién a asuntos mundanos tales
como la supervision de los campos, el pedido de alimentos y bienes para mandar a
Buenos Aires, la respuesta a los pedidos de los capataces de las estancias de
provisiones de la capital, el pago a los duefios de los barcos que transportaban las
mercaderias, la alimentacién de los huérfanos, el buen aprovisionamiento de las
farmacias y la atencién de los innumerables detalles de sus amplias operaciones.
Ademads de las reuniones de la Hermandad, los miembros debian estar en continuo
contacto con sus protegidos, y pasaban mucho tiempo fuera de la capilla dedicados
aactividadesrelacionadas con la Hermandad. Los miembros de la Hermandad eran
especialmente wtiles en las dreas de las finanzas, el transporte de bienes, las ventas
de bienes a las estancias, y las ventas de los productos de las estancias al mun-
do externo; era también en estas dreas en las gue los mismos comerciantes ob-
tenfan beneficios. Juan Antonio de Lezica, Juan Viola, Manuel Crespo, Ventura
Miguel Marcé del Pont, Antonio de la Cagigas y Tomds Balanzategui, todos
miembros de la Hermandad, compraban cueros a las estancias de la Hermandad
para enviarlos a Europa.® Francisco Baldovinos se ocupaba del transporte de
mercaderias a las estancias y desde las estancias en sus embarcaciones y traté de
vender una de ellas a la Hermandad.** Los miembros comerciantes también
aprovisionaban la pulperia de la estancia principal, recibiendo sus acostumbradas
ganancias.

Los comerciantes de la Hermandad también debian otorgar préstamos a corto
plazo hasta que se realizara la venta del producto. Estos préstamos, como el de
Tomds Balansategui, por 1.000 pesos, siempre se hacian a intereses normales del
6 por ciento®. AntonioJosé de Escalada prest6 3.000 pesos ala Hermandad paraque
el Hospital de Mujeres pudiera ampliarse y responder a las urgentes necesidades
de la institucién. La pertenencia de Escalada a la Hermandad lo ayudaba a recibir
un pago total de la deuda, porque cuando se quejé de que no se le habia pagadc a su
satisfaccién lo nombraron tesorero con la idea de que retuviera el cargo hasta que
se le hubiera reembolsado toda la deuda.*

Algunos de los administradores més importantes de la Hermandad y de las
instituciones afiliadas eran comerciantes. Juan José de Lezica, por ejemplo, fue
administrador del Hospital de Mujeres desde 1796 hasta 1807. Lezica, miembro de
unade las familias mercantiles médsimportantes de laciudad, fue también hermano
mayor de la Hermandad en 1794 y 1795. En 1799, presté 3.000 pesos al 0,5% de
interés mensual a la Hermandad.”

Otro miembro destacado, también importante comerciante de la ciudad,
Martin de Sarratea, fue nombrado por el Virrey responsable de dirigir la Casa de
Nifios Expésitos.Sarratea fue administrador del orfanato desde 1778 hasta 1783.
También se ocupaba de cobrar los alquileres por las habitaciones que pertenecian
alaHermandad desdela partida de los jesuitas. En 1783, Sarratea se quejé al Virrey
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de que susobligacionesle consumian demasiado tiempoy que estoiba en detrimento
de sus negocios. Explico que:

“El suplicante ha podido hacer estos esfuerzos enlos cuatro afios precedentes,
porque detenido el giro con la guerra, ni pedian tanta atencién sus negocios
propios, ni se proporcionaba la invencién del dinero. Hoy que por la paz estén
francos los comercios. No puede escusar, porque asi lo exige su buen nombre,
y reputacién en el cumplimiento de sus contratos y encargos... que no le es
posible sin atrazo de sus asuntos continuar en las referidas agregadas
atenciones siendo también cierto que su caudal no puede sufrir estos desem-
bolsos, no sufragar a los gastos y salarios que hasta ahora he satisfecho por
contribuir en lo posible a las piadosas intenciones de Vuestra Excelencia.”™

Sarratea, que deseaba que lo liberaran de sus responsabilidades para volver a
lavida comercial mas activa, pididque el dinero que habia prestado ala Hermandad
para sus necesidades cotidianas, se le devolviera para poder invertirlo en el
comercio. Sostenia que habia dado 4.285 pesos a la Hermandad durante los tltimos
cuatro afios, para enfrentar los gastos y los salarios de las nifieras. del orfanato.

Otro miembro importante de la Hermandad; Manuel Rodriguez de la Vega, era
uno de los pocos miembros del grupo de comerciantes que no estaba casado. Rodriguez
de la Vega trabajo como tesorero dela Casa de Nifos Expésitos desde 17792 1795. En
el curso de su vida, y después, fue uno de los mayores benefactores de la Hermandad,
lo mismo que otras organizaciones religiosas de la ciudad.” Rodriguez de la Vega dejé
su considerable patrimonio a la Iglesia para caridad; su testamento nombraba a la
Hermandad como ejecutora y principal benefactora de su patrimonio.®

Uno de los comerciantes mas dindamicos de Buenos Aires, Tomds Antonio
Romero (un hombre que habia amasado una vasta fortuna por su éxito en obtener
contratos para el gobierno para el transporte de metales de Potost a Buenos Aires,
y que mds tarde se convirtié en uno de los principales importadores de esclavos de
la colonia), fue en 1796 y nuevamente en 1798 hermano mayor de la Hermandad.
Romero se preocupé por las condiciones del orfanato, que veia gravemente deterio-
radas. En 1796 se quejo al Virrey de que la Casa de Nifias Huérfanas se habia
convertido en una casa de reclusién o carcel “para contener desérdenes, o castigar
excesos y delitos de otras mujeres adultas”. Daba como ejemplo el caso de una mujer
internada en el orfanato por “disgustos y desavenencias que ha tenido con su
marido”, y mencionaba que dos cufiadas de Manuel de la Piedra, comerciante y
miembro de la Hermandad, vivia en el orfanato por “desazones domésticas”.*
Romero temia que el contacto de las huérfanas con estas mujeres, combinado con
su falta de ensefianza escolar y largos periodos con pretextos de enfermedad,
privara a las huérfanas de su inocencia.

Otra preocupacién principal de Romero era el estado det Hospital de Mujeres.
Al tratar este problema, demostré su habilidad para recolectar fondos apelando a
las mujeres mas ricas de la ciudad para que ayudaran a su financiacién. Romero
envié unacircular alas mujeres socialmente mds prominentes de laciudad, lamitad
delas cuales eran esposas e hijas de comerciantes, pidiéndoles que cada una de ellas
se ocupara de alimentar a las habitantes del hospital durante por lo menos un dia

118

al ano (al costo de cinco pesos por dia) o0 que donaran y mantuvieran una cama y la
ropa de cama (a un costo de doce pesos por afio). La respuesta por parte de las
mujeres fue excelente; Romero habia apelado directamente a ellas, dandoles una
oportunidad de participar. Las mujeres podian también ejercitar su devocién a
determinados santos donando alimentos al hospital en los dias de esos santos.
Romero, inteligentemente, publicé unalista de “las sefioras que caritativamente se
han hecho cargo de proveer de camas a los cincuenta y un canceles destinados para
pobres enfermas”, reconociendo en esta forma la caridad de las sefioras y aseguran-
dose futuras donaciones de ellas.®?

Aunque los comerciantes constituian sélo el 20 por ciento de la Hermandad, en
1791 eran ya el 48 por ciento del cuerpo directivo. Cuando, en 1797, Tomés Romero
hizo circular una carta a todos los hermanos importantes de la Hermandad
pidiéndoles que donaran cualquier papel perteneciente a la institucién para sus
archives, 10 de los 15 hermanos a quienes se dirigfan las cartas eran comerciantes.®

El liderazgo de los comerciantes no siempre promovia relaciones armoniosas
entrelos miembros de la Hermandad. En 1796 José Martinez Elizalde, por ejemplo,
nuevo tesorero comerciante del Hospital de Mujeres, se quejaba amarga y
repetidamente de los problemas que habia tenido para que Antonic José de
Escalada, otro comerciante, le facilitara las viejas cuentas del hospital.* Ademas,
la preocupacién por la caridad no disminufa el interés de los comerciante por
obtener buenas ganancias. Gaspar de Santa Coloma, por ejemplo, yerno y ejecutor
del patrimonio de Vicente de Azcuénaga, demord a proposito cumplir con la
donacién de aquél de una capellania de 6.000 pesos a la Hermandad, a la vez que
ofrecia a ésta, que se encontraba en un momento financieramente dificil, un
préstamo a corto plazo de 4.000 pesos con alta tasa de interés.”® Si Santa Coloma
hubiera cumplido con el pedido de su finado suegro, la Hermandad no habria tenido
necesidad de pedirle este préstamo a ¢1.%

Otrocomerciante, Domingo Belgrano Pérez, tuvo tratos sumamente cuestiona-
bles con la Hermandad. Belgrano Pérez fue tesorero de la Hermandad entre 1769
y 1788, afo en que lo reemplazé otro comerciants: Francisco Antonio Escalada.
Hacia 1788 Belgrano Pérez habia comenzado a sufrir serios reveses econémicos.
Complicado en un desfalco ‘cuyo responsable fue el Administrador de la Real
Aduana, se 1o sometié a arresto domiciliario. Ademas se ordené un embargoreal de
todos los bienes de Belgrano. Después de nuevas elecciones en la Hermandad, se

hicieron evidentes grandes irregularidades en el manejo de fondos de Belgrano.
Desde 1769 hasta 1788 la Hermandad no habia hecho ni habia recibido ninguna
contabilidad de sus estancias. Tampoco se habfa hecho informe alguno sobre otros
fondos que estaban a cargo del tesorero. i

Pronto se hizo evidente para la Hermandad que faltaban importantes sumas
de las donaciones recibidas. El nuevo tesorero, Escalada, y el nuevo hermanomayor,
Manuel Basavilbaso, ordenaron a Belgrano que presentara los registros econémicos
de la Hermandad, pero esto no se hizo debido al embargo de la propiedad de
Belgrano. Durante los diez afios siguientes la entidad luché, primero con Belgrano
mismo y después de la‘rr}uerte de.éste con su hijo y ejecutor, Francisco Belgrano,
para obtener un informe contable de fondos. Mucho después, en 1798, Francisco
Belgrano escribi6 a Tom&s Antonio Romero, entonces hermano mayor, explicando
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que debido a las complicaciones legales del patrimonio de su padre, todavia no podia
aclarar las cuentas entre la Hermandad y su finado padre.?

Ademas_de la_participacion, activa .de.los. comerciantes en la beneficencia,
muchos brindaban también apoyo financiero a través.de donaciones.y regalos. de

dinero. Las capella ias eranunafarmaderegalosingularmente habitual afines del
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siglo d1ec1oc 0 y a, Hermandad rec1b1a su parte de_estgs regalas. Las capellamas\y

eran s al . sacerdotes 1nd1v1duales

Tenian la par‘txculana de que el sub51d10 aunque aSIgnado a la iglesia, seguia
siendo manejado por el donante o por un “patrén” especifico... Sélo el interés anual
era para la institucién religiosa designada. Habia muchas clases de capellanias,
pero todas tenian las siguientes caracteristicas: una suma especifica de dinero se
designaba como capital; se nombraba un “patrén”, eclesidstico o laico, que a menudo
era el donante de la capilla, y se indicaba un “capellan” o receptor del interés.*® En
algunos casos se establecian capellanias para un periodo especifico de tiempo, y al
finalizar éste el donante las recuperaba; algunas eran también perpetuas, en cuyo
caso se consideraba la continuacidn del patrén y del capelldn en sus funciones. Los
intereses generados por la capellania (generalmente el cinco por ciento del capital)
debian emplearse para intenciones especificas (por ejemplo, misas por el alma de
una persona, un sacerdote para una capilla, los costos de la educacién de su
seminarista), o para programas mas generales (por ejemplo, instruccién religiosa
para futuros descendientes que pudieran interesarse por ingresar en el clero). A
menudo el donante de la capellania se prestaba a si mismoel capital, o se lo prestaba
a un miembro de su familia. Entre el grupo de comerciantes, el capital de muchas
capellanias se prestaba a otros comerciantes. Cualquiera que recibiera en préstamo
ese capital era responsable del pago de intereses al capellan. En el préstamo de
fondos de la capellania era esencial tener alguin documento, generalmente en forma
de hipoteca de la propiedad urbana en buen estado. La propiedad rural nunca se
consideraba-de suficiente valor para usarla en la creacién de una capellania.

Entre las capellanias mds grandes hubo una donacién de 6.000 pesos hecha a
la Hermandad por Vicente de Azcuénaga, comerciante, yerno de comerciante y
suegro de otro comerciante.’® La capellania de Azcuénaga se destaca por la gran
sumaimplicaday el gran detalle de sus clausulas. Azcuénaga fue muy especificoen
las provisiones para su capellania en cuanto alafinalidad de su obra de caridad. Los
300 pesos que entraban anualmente como donacién suya se destinaban a pagar el
sueldo de un capelldn que atendieralasnecesidades espirituales de las enfermas del
Hospital de Mujeres. El capelldn tenia la obligacion, por el acuerdo con la capella-
nia, de decir misa diariamente para las enfermas pobres, de administrarles todos
los sacramentos, de ayudarlas en todo lo que necesitaran, y especialmente de
consolar a las moribundas.

Aunque Azcuénaga se reservé para si mismo el patronato de la capilla mientras
vivié y nombré personalmente al primer capelldn, temia que la intencién piadosa
de su obra se pervirtiera después de su muerte. Por lo tanto estipulé cuidadosamen-
te las obligaciones que debia cumplir un sacerdote para recibir su estipendio. Si no
cumplia con esas obligaciones era inmediatamente reemplazado por otro capellan.
Como la generaciéon de Azcuénaga habia visto desaparecer a la poderosa orden
jesuita con una simple orden de la pluma del rey, la capellania de Azcuénaga refleja
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una fuerte sensacién de inseguridad sobre el futuro del Hospital de Mujeres y de 1a
Hermandad Misma. Por este motivo Azcuénaga incluyé una provisién para la
continuacién dela capellania en caso de que el Hospital de Mujeres dejara de existir.

Lamentablemente Azcuénaga no pudo controlar las acciones de sus ejecutores
después de su muerte. Queria que la capellaniase creara intervivos, pero murié poco
después de fundarla, y trece afios mas tarde su yerno, Gaspar de Santa Coloma,
todavia no habia devuelto el subsidio ala Hermandad. Sélo después que un juez del
Juzgado de Difuntos ordené a Santa Coloma comenzar a pagar a la Hermandad, la
obra pfa de Azcuénaga realmente empezé a realizarse.

Los comerciantes apoyaban la capellania porque permitia el uso continuo del
capital por parte del donante de la capilla o el receptor del capital. Aunque el capital
se prestara a otra parte, se conservaba el manejo de la donacién por el derecho que
tenfa el donante a nombrar el patrén. Los comerciantes con frecuencia se asignaban
asimismos el capital dela capilla, y también se autodesignaban patrones vitalicios,
asegurindose de este modo que la donacién quedara totalmente en manos de ellos.
Era frecuente que el comerciante nombrara a sus descendientes patrones a
perpetuidad después de su muerte, manteniendo de este modo la capellania en
manos de la familia. El capital promedio de una capellania estaba entre los 1.500
y los 2.000 pesos. No habia limites al ndmero de capellanias que podia crear un
individuo, y con frecuencia los comerciantes mas prominentes y sus esposas
donaban tres o cuatro subsidios de ese monto.

La fundacién de.capellanias grandes, ademds de demostrar-piedad-religtosa,
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producta varios beneficios seculares. La capacidad de financiar una capellania era
pogﬁsgmdmes&mon.de,gmg status social. "Ta eleccion casi universal de
patrones no eclesidsticos también permitia a “Tos comerciantes y a sus parientes
ejercer uncierto control sobre los sacerdotes elegidos como capellanes y consecuente
incremento de la influencia de los comerciantes en la Iglesia. En cierta medida las
capellanias se usaban como sustituto de los mayorazgos, con el objeto de mantener
cierta propiedad. sin divisiones ¢ en manos de Ta familiay aa""h:“'ﬁ‘ajo ‘& los miembros
del clan. Pero las capellamaseranmuchg NEnos STEientas qus ‘_,Los\mayorazgos yno
daban esperanzas de continuidad, En primer lugar, la formacién de una capellania
no aseguraba que una propiedad no se venderia. Era frecuente la venta de
propiedades con hipotecas de la capellania, y la unica estipulacién era que el nuevo
propietario amortizara la hipoteca (si se trataba de un embargo preventivo
temporario), o la asumiera (en el caso de subsidios a perpetuidad). Aunque la
capellanfa podia quedar en manos de la familia a través del control que ésta tenia
del patronato, la propiedad misma podia facilmente transferirse a otros. Ademas
las capellanias no daban muchas posibilidades de empleos a los miembros de la
familia; sin remuneracién monetaria, el capelldn o receptor de los intereses de la
capellania no siempre era un miembro de la familia del donante. Por otra parte no
eran grandes ni el monto total del subsidio de la capellania (generalmente 1.500
pesos) ni los intereses anuales que se le pagaban al capellan. Ningun comerciante
dedicaba una parte sustancial de su patrimonio a las capellanias; el total de los
subsidios nunca pasaba del cinco por ciento de su patrimonio. Y el ingreso anual
promedio de 75 pesos no le alcanzaba a un sacerdote para vivir decentemente; era
un suplemento bienvenido més bien que una tinica fuente de ingresos.
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Independientemente de su fracaso como sustituto de los mayorazgos, el grupo
de comerciantes tenia gran predileccién por las capellanias como forma de donacién
religiosa porque se parecia a un préstamo comercial. Como un préstamo, implicaba
un capital e intereses. El capital siempre podia invertirse en el comercio, y en
algunos casos recuperarse y cancelar la capellania. El interés anual de la capilla se
vela como una inversion que se autoperpetuaba constantemente como los intereses
que se acumulan con cualquier préstamo comercial. Como la propiedad urbana
hipotecada era colateral a la capellania (puesto que era précticamente lo mismo
para los préstamos monetarios que hacian los comerciantes) éstos podian verificar
facilmente el valor de la propiedad que serfa hipotecada. En su sentido mas amplio,
la capellania era un préstamo cuyos beneficios eran para Dios, pero de todas
maneras era un préstamo, acordado en términos habituales para el grupo de
comerciantes. ’

Uno de los usos mds interesantes de la capellania era el estimulo para abrazar
el sacerdocio que brindaba a los hlJos 0 endient dgwlg c,o;nagg;_’igs,’y la
provisién de fondos para un estilo de vida adecuado una vez que el novicio se habia
ordenado. El sacerdocio era una actividad muy prestigiosa‘eni 1a sociedad colonial,
y por lo menos el 7 por ciento de los comerciantes del Virreinato tenfan uno o mas
hijos que ingresaban al servicio de la Iglesia. Era socialmente ventajoso tener un
hijoen el clero, y asegurarse su apoyo econémico durante los largos afnos de estudio.
Por eso muchas capellanias se fundaban nombrando a un joven seminarista como
capellan. Como el estudiante no podia decir misa, él a su vez usaba fondos
provenientes del ingreso anual de la capellania para hacerla decir por otro sacerdo-
te, guardando la mayor parte de los intereses de la capellania para sus aranceles,
ropay vivienda. Cuando se ordenaba se reservaba toda la capellania y oficiaba en
la misa. Eusebio Cires y Fernando Caviedes dan ejemplo de ello.

El efecto total del gran nimero de capellanias donadas por los comerciantes fue
el gravamen de gran parte de la propiedad urbana dela ciudad con hipotecas a largo
plazo o perpetuas. Estas hipotecas se transferfan junto con la propiedad a un nuevo
duefio, quien a su vez se ocupaba de pagar el interés anual que se le debia a'la
capellania. Aunque idealmente una propiedad se usaba sélo para una capellania,
hacia el final del siglo dieciocho la popularidad de 1a capellania habia obligado a los
comerciantes, entre otros, a colocar multiples hipotecas en'sus propiedades.*!
Algunos, como Felipe Arguibel, advirtieron sobre los efectos desastrosos que podfan
tener los perpetuos embargos en la propiedad, pero esto no aplacé el entusiasmo por
fundar capillas.* El efecto alargo plazo de las capellanias en la propiedad fue-el de
cargar al propietariocon pagos de intereses, hasta el punto en que dejaba deinvertir
en el mantenimiento de la propiedad.®® El uso de la propiedad urbana para las
hipotecas de las capellanias condujo eventualmente al deterioro de la propiedad o
a su venta forzada para enfrentar los compromisos de la capellania.

Ademas de las capellanias, los comerciantes de Buenos Aires dieron mucho
apoyc econémico a la Iglesia durante su vida y después de muertos, a través de
sustanciales contribuciones para misas, pago de funerales y donaciones a las
“mandas forzosas”.* Los honorarios no eran arbitrarios, pero se determinaban
segln listas detalladas de aranceles. Por ejemplo, los aranceles de la Catedral
Incluian pago de funerales segiin la categoria del funeral, nimero o tipo de misas,
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y la raza del difunto. También habia listas de lo que se cobraba por las misas, las
misas nupciales, las ceremonias de velo y los bautismos.*
/ Ademas de los aranceles fijos, un comerciante podia asignar hasta un quinto de

/su patrimonio a pagar misas para su alma, y para las de su esposa, padres y otras
‘personas con quien se sentia espiritualmente en deuda. Los gastos del funeral

también se pagaban con “dinero del quinto”, y muchos comerciantes dejaban
instrucciones detalladas para sus propios funerales, especificando el nimero de
velas y de candelabros, la asistencia de congregaciones religiosas a la misa del
funeral, misas especiales, y el nimero de misas que se dirfan en una iglesia
especifica el dia del funeral, el dia del recordatorio y en los aniversarios de su
muerte. Un hombre de fortuna tenfa que ser enterrado en una ceremonia que
reflejara su status, y aunque algunos comerciantes rechazaban la pompa que solia
asociarse con losfunerales delos ricos (especificando que querfan un entierrosimple
“sin pompa ni fausto”), muchos, tanto los que podian como los que no podian
permitirselo, gastaban enormes sumas en sus funerales. Entre los que podian
permitirselo estaba Vicente Azcuénaga, uno de los comerciantes més ricos de su
época, quien pidié especificamente que su entierro se hiclera.a la idltima moda
francesa.* En su funeral y gastos accesorios se invirtié un total de 3.260 pesos.

Las mds. grandes-contribuciones—religiosas gque hacian.los comerciantes se
realizaban en.f fmnﬂg&ggmw&gge todos los comerciantes de buena posicién
econoémiea,-independientemente. de los regalos & HAbian hecho a 1a Tglesia
durante su vida querfan-que-se- dnerammtwaa por-sus-almas despussdewiorir.
Ademas del dinero para las misas, las donaciones para las instituciones de caridad
también se efectuaban a través de los testamentos de los comerciantes; para cada
caridad se dejaba un legado de 200 pesos en promedio que las instituciones podrian
usar a discrecién. Algunos de los mas piadosos se ocupaban en sus testamentos de
donaciones religiosas especiales. Domingo Basavilbaso, por ejemplo, dejé 2.000
pesos para un retablo en el Sagrado Corazén que debia ser colocado en la Catedral
de la ciudad.” Aunque las contribuciones religiosas en los testamentos eran
bastante comunes, estaban lejos de ser universales entre los comerciantes de
Buenos Aires. Aproximadamente el 32 por ciento de ellos no dejaba sumas de dinero
para uso religioso. Pero, si bien un tercio de los comerciantes no hacia contribucién
religiosa, el 45 por ciento dejaba mas de 1.000 pesos a las organizaciones religiosas.
Entre las donaciones habia dinero para las terceras érdenes, parala Hermandad de
la Caridad, para iglesias especificas, altares y ceremonias, asi como fondos para
sacerdotes y monjas. La tendencia general era que el grupo de comerciantes,
independientemente de la posicién social y econémica de los comerciantes
individuales, hiciera grandes contribuciones religiosas, o ninguna contribucion en
absoluto.

Los datos sugieren que las contribuciones religiosas mds grandes las hacfan
generalmente los comerciantes sin hijos. Por ejemplo, Antonio Garcia Lépez,unode
los pocos comerciantes solteros, dejé un total de 29.100 pesos a diversas
institucionesreligiosas. Dentro de esta suma habia 4.000 pesos donados al Hospital
de Hombres, 2.000 pesos para el Hospital de Mujeres, y la misma suma parala Casa
de Retiros Religiosos, y para el Convento de Nuestra Sefiora de las Mercedes, y
11.000 pesos para misas por el eterno descanso de su alma.*




Ademas de las donaciones a instituciones religiosas, los comerciantes usaban
sus testamentos para dejar legados a la familia, amigos y fieles servidores. Habia
una estrecha relacién entre las practicas de dejar regalos religiosos y no religiosos,
aunque los regalos no religiosos tendian a tener un valor un poco inferior. Tampoco
la préctica era universal. Los comerciantes sin hijos, o los que tenian pocos hijos,
tendian también a ser muy generosos. Algunos dejaban pequefios regalos mo-
netarios a los esclavos leales, a los empleados muy trabajadores, y a los ahijados
carifiosos; otros dejaban dinero a hermanos y a hermanas y a otros parientes que
habfan quedado en Espaiia. Los regalos no eran siempre de dinero. Era comin,
especialmente entre las esposas de los comerciantes, que tal vez eran més reticem;e.es
en la forma en que dispensaban sus fondos, dejar articulos de ropa, estatuaria
religiosa y joyas a amigos, ahijados y sirvientes de conflanza. Los comerciantes a
veces regalaban la renta de alguna de sus propiedades por un periodo especifico a
sus inquilinos favoritos. Antonio Garcia Lépez, por ejemplo, ademds de los regalos
religiosos por un total de 3.450 pesos que hizo a compadres y a esclavos
recientemente liberados estipuld que “deja a Donia Ana Maria Garcfa lacasa enque
habita, para que durante sus dias, la viva sin que se le cobre nada por su alquiler”,
“ala familia que vive en la casa que fue de San Cristébal se le haga la gracia de 4
pesos mensuales en el alquiler por dos afios”.*®

Uno de los regalos més generosos, hecho por un comerciante en su testamento,
fue el de Francisco Tellechea a la ciudad de La Rioja. En una visita a La Rigja en
1811, Tellechea cayé enfermo. En gratitud por surecuperacién, dejéen su testamen-
t04.000 pesos al Cabildolocal. Elinterés anual de 200 pesos debia usarse para pagar
el sueldo a “un maestro de primeras letras” que enseiiaria a los nifios de la ciudad
“los rudimentos de nuestra Santa Fe y su explicacién, leer, escribir y contar”®
Aunque este testamento fue invalidado mds tarde por otro hecho en 1812, la viuda
de Tellechea cumplié con la intencién del primer testamento declarando valido el
legado de 4.000 pesos.

Los_comerciantes de Buenos Aires en el siglo dieciocho eran generalmen
hombres de gran piedad externa.. Dirigieron varias prestigiosas organizacione
religiosas(y aun las cofradias, que eran menos prestigiosas) y dieron también apoy
econémicoa la Iglesia y sus actividades. Imputar motivos puramente econémicos a
la participacién de todos los-eomerciantes.en.as.organizaciones religiosas seria
cinico, porque algunos de estos hombres eran también internamente piadosos,
preocupados por.su.propia salvacién y por la de sy familia. Sin embargo, st;/

participacion en las actividades de la Iglesia y su alianza con la Iglesia local, le

brindé importantes retribucignes sociales y econémjcas, Los comerqantes y la
Iglesia se apoyaban-emtwessisista proporcionaba salvacién eterna y status social;
aquéllos brindaban su experiencia en el manejo e inversién de los fondos de la
Iglesia{f:os comerciantes,como-agentes-de-lasiglestas-eonventosy monasterios de
la ciud;id;y_{d‘el;intetriers-aumemba-n‘—su:pedereconémico y social a.través de su
control de estos fondos.)En efegta, esos comerciantes. usaban susﬁ_ggnﬁci‘{nienms
econémicos pérai:?é;iflar;l},ngyi,gnportante alianza, una unién que elevaba su status

y su poder en la saciedad colonial.
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CAPITULO SEIS

CONCIENCIA POLITICAY SOCIAL

La América espafiola del siglo dieciocho era una sociedad basada en ideas de

casta*yﬂelas funcicniesdelos vari sésta_mggtos del reino.! Aunque la posicién social
de Tos comerciantes portefios se basaba principalmente en la riqueza (y en segundo
lugar en la raza)? los comerciantes adherfan a un concepto de la sociedad que era
jerdrquico, compuesto de diferentes grupos desiguales en los que ellos representa-
ban en forma muy definida a “la gente decente”.

El privilegio desempefiaba un rol al definir la posicién de los comerciantes
portefios. El grupo de comerciantes del Rio de la Plata disfrutaba de favores
especiales como resultado del nuevo interés de la Corona en esa drea. Para generar
nuevas ganancias a través de una expansion del comercio del Plata, el Alto Peri y
la ciudad de Potosi se incluyeron dentro del parametro del comercio de Buenos
Ajres, y se hicieron exenciones de impuestos especiales para estimular el nuevo
comercioa través de Buenos Aires.? Pero estos privilegios eran mas bien econémicos
que sociales; a diferencia del cleroy de los militares, loscomerciantes siempre eran
simplemente “vecinos™(ciudadanos comunes) de Buenos Aires. i

Ademas de ser los beneficiarios de a5 polTTIcas comerdiales favorables, el grupo
de comerciantes, porque teniainstruccién elemental y conocia las condiciones de los
otros sectores del Imperio Espafiol y a veces del mundo, podia negociar en forma
eficaz ante la administracién colonial. Junto con los altos administradores, los
principales hombres de la Iglesiay los profesionales, los comerciantes estaban entre
los miembros mds cosmopolitas de la sociedad. En constante contacto con sus pares
del interior, Lima, Montevideo y Espana, lgs comerciantes tenian conciencia tanto
de las condiciones politicas generales como del estado especial de la comunidad
mercamﬂenotraspaﬁ:‘es delTmpeario.* ¥, como conoc1an laley, no temian peticionar
al Virrey, al Cabildo, alascortesoinclusoala Corona porloque consideraban justo.
Como los comerciantes eran hombres de buena posicién econémica, podfan per-
mitirse tener disputas legales; en general no vacilaban en defender sus derechos.

Aunque los comerciantes de la regién del Rio de la Plata disfrutaban de una
politica impositiva favorable bajo el gobierno virreinal,® toda la comunidad mer-
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cantil o sectores especificos de la comunidad continuaron peticionando al Virrey
para obtener un tratamiento especial siempre que el gobierno actuara en forma que
los comerciantes sintieran perjudicial para su comercio. En 1799, por ejemplo,
“individuos del comercio” que trabajaban con el comercio de la yerba mate entre
Paraguay y Mendoza via Buenos Aires, peticionaron al Virrey Gabriel Avilés (a
través del Consulado) para que anulara su decreto que los obligaba a usar el nuevo
camino de Cerra y pagar un peaje de diez pesos por carro a Francisco Cerra.f En su
peticién, los comerciantes mencionan precedentes de proteccién virreinal de su
comercio. El Virrey Juan José de Vértiz, en 1780, habia eximido al comercio de la
yerba mate de un impuesto a “los géneros de Castilla, y del Pais” que se
transportaban por las rutas de Sauce y Saladillo, y el Virrey Nicolds Arredondo, en
1791, habfa cancelado un impuesto de dos reales por tercio de yerba mate que se
cobraba en Saladillo: “reclamamos los interesados en el giro, y fuimos oidos,
habiéndose mandado suspender dicha exaccién”.’

Los mercaderes podian realizar una accién conjunta basdndose en intereses
econémicos comunes pero habia también mucha disensién como resultado de la
diferenciacién social entre los diversos grupos de comerciantes. Habia diversos™

=
tipos de comercioy.fuertes antipatias entre losgrupos que se dedicaban a di iferentes ‘.,_)
aspectos deestaactividad. ElLgrupo mas prestigiosoy- poderoao de. comercxantes era |

el de los que se-ocupaban-principalmente.del comercio rnayorlsta de 1a colonia.
Aunque todos los grupos que se dedicaban al comercio se identificaban como “del
comercio”, losimportadores y exportadores mayoristas también podian alardear del
titulo de “comerciante”. A menudo los miembros de este grupo mantenian una casa
mayorista y vendian a los comerciantes locales y a los comerciantes del interior. En
Buenos Aires la clientela del comerciante incluia a los “mercaderes de tienda
abierta” y a los “tenderos mercaderes”, comerciantes minoristas de la ciudad que
mantenian una variedad de negocios minoristas para el publico en general. Tanto
los minoristas como los mayoristas establecfan vinculos con el interior a través de
los “dependientes” que habian ubicado en salidas minoristas en las afueras de la
ciudad y en pueblos cercanos. Los comerciantes minoristas de articulos de merceria
carecian del prestigio social y del poder politico de los mayoristas, pero disfrutaban
de un rango social mas alto que el tercer grupo de comerciantes, los “almaceneros
de caldos y frutos” (minoristas de productos alimenticios). Los tres grupos de
comerciantes generalmente tenian empleados asalariados, a quienes llamaban
“dependientes”, “mancebos”, 0 “mozos”. El rango social de los asistentes seguia al de
los empleadores. Dentro de cada uno de los grupos mercantiles, por supuesto, habia
una jerarquia interna que dependia en gran medida del tamario del negocio, del
beneficio bruto y de las ganancias.®

Ademas de los mayoristas y los minoristas, lacindad de Buenos Aires mantenia
también a un gran grupo de mn ‘mercaderes \dg‘gagaal % Eran los

vendedores ambulantes que transitaban | par las'calles o poman \puestos de yentaen #;

los mercades publicos. Eran también los grupos mds.pobres y menos prestigiosos
que se dedicaban al comercio. Vendian-efectos de Castilla,.pequefios.objetosparala
casa y prendas. de.vestir que-a-su.vez habian comprado.a_ los mayoristas o
direetamente-a-los-bareos-mercantiles que entraban. Mds o menos del mismorango

social eran los pulperos, los duefios de pulperfas o bares publicos, que también
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servian como salida a la venta minorista de articulos de merceria y baratijas.

Dentro de cada grupo de comerciantes habia un fuerte sentimiento de solida-
ridad, méds fuerte en momentos de crisis y de amenaza directa a los intereses del
grupo. Como los comerciantes del comercio de yerba mate de Mendoza, 13 pulperos
de la ciudad de Buenos Aires, en 1788, que se autodenominaban “duefios y
habilitadores de varias tiendas de abasto de esta capital”, se unieron para dar poder
aun abogado que actuara en nombre de ellos en cualquier juicio que pudiera surgir
contra los pulperos de la ciudad.®

Las amenazas a un grupo especifico de comerciantes llegaban a menudo con
una nueva politica de gobierno, pero podian ser también el resultado de laaccién de
otro grupo de comerciantes. Cada grupo de comerciantes en el Rio de la Plata
colonial, sentia que su unidad como también su posicién social y econémica estaban
amenazadas por el grupo inmediatamente inferior en la escalera de status. Por
ejemplo, en 1773, un grupo de 53 comerciantes minoristas hizo juicio contra los
vendedores ambulantes de la ciudad en un intento de prohibir su actividad
comercial.’ Los minoristas se quejaban de que los vendedores ambulantes
“dilatandose por las calles, casas, plazas, quintas y extramuros de la ciudad, no
dejan que comprader alguno llegue a nuestras puertas”.!! También se los acusaba
de ser responsables de los crecientes y frivolos “lujo, adorno y gasto” de las mujeres
de la ciudad; los vendedores ambulantes entraban en las casas con sus bandejas
llenas de mercaderias y atralan alas mujeres y a las sirvientas con sus costosas
frivolidades, a menudo sin que sus maridos lo supieran.'2

En su defensa, los vendedores ambulantes sefialaban que ellos eran hombres
honorables, trabajadores y de ascendencia europea. Con sorprendente franqueza
sobre su posicién social y posibilidad de movilidad, destacaban que su profesién era

“el [girol mas decente, apropiado y comiin para llegar a la carrera de comerciantes
los espanioles pobres™.!* Los vendedores ambulantes mencionaban por lo menos a
cinco de ellos que habian entrado recientemente en los rangos del comercio
minorista.

El testimonio presentado por los vendedores ambulantes prueba, més all4 de
toda duda, quehabia movﬂldad social entre “Tos rangos de los comerciantes de
Buenos Alrez Lamovilidad a%s?:ndente en laescala me%cqntxl se hacia paso a paso.
Cada hombre esperaba completar por lo menos un paso durante su vida; los
vendedores ambulantes trabajaban para convertirse en minoristas, y los
minoristas se esforzaban para entrar en el comercio mayorista.'* Para fortalecer
aun mds su demanda, tos vendedores ambulantes llamaron testigos de los rangos
delos mayoristas;* como los vendedores ambulantes generalmente eran clientes de
los mayoristas, para estos ultimos era claramente ventajoso salir en defensa de
ellos. A los ojos de los mayoristas, los vendedores ambulantes eran honestos,
trabajadores, “mozos honrados, europeos, muy aplicades a hacer fortuna”.!s
Ademds, no trabajaban en verdaderos articulos suntuarios, como sedas y galones,
y por lo tanto no se les podia acusar de estimular un crecimiento del consumo de
bienes suntuarios por parte de las mujeres. Finalmente los vendedores ambulantes,
con la poderosa alianza de los mayoristas, triunfaron. Se les permitié seguir
vendiendo su mercaderia en las calles de la ciudad.

Laimplicancia social de una victoria paralos minoristas hubiera eliminadoun
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canal de movilidad ascendente, porque hubieran privadoalos vendedores ambulan-
tes de los medios econémicos para pasar a un grupo social mas alto. Es interesante
observar que entre los que atestiguaron contra los vendedores ambulantes, y en
favor de un cese completo de sus actividades, habia un ex vendedor ambulante que
se habia convertido en minorista.”” Aunque su testimonio no era tan dafiino como
el de otros comerciantes minoristas, fue un intento de detener el movimiento social
por el mismo canal que él habia usado.

Asi como los minoristas intentaron defender su posicién social y econémica de
lainvasién de los vendedores ambulantes, los mayoristas trabajaron para defender
su posicién de las intenciones de los minoristas. En 1789 los comerciantes mayoris-
tas se reunieron para elegir dos nuevos delegados que se unieran con Martin de
. Sarratea para solicitar a la corte la creacién de un Consulado. Poco después de la
eleccién, un grupo de mayoristas se dirigié al Virrey, pidiéndole que la eleccion se
{ declarara nula, y acusando de irregularidades porque “asistieron... mucho que no
debian, no podian asistira ella”.¥ Su principal queja fue por “no calificarse los votos
de todos los sujetos que alli concurrieron examinando con la prolijidad que
corresponde si estos tenia las calidades necesarias para votar segln se previene en
las ordenanzas consiliares de Sevilla, Bilbao y Lima, que son las de que han de ser
matriculados, consignatarios, duefos de casa, y que han pagado averfa”.*® Sena-
laban que muchos de los que votaron “carecian de todos éstos requisitos; y... fueron
Nevados a esta junta para abultar y sacar la votacién que llevaban premeditada”,
y que en realidad muchos “cajeros y dependientes” y propietarios de comercios
minoristas habfan tomado parte en la votacién.? Pidieron que el Virrey expusiera
una lista de los comerciantes calificados para votar, excluyendo expresamente alos
comerciantes minoristas y a los empleados. Los firmantes de esta peticién, aunque
sin duda respondian a sus propias especificaciones para votar en la eleccidén, no
estaban entre los comerciantes mayoristas més poderosos de la ciudad. Estos
hombres eran precisamente los que mas tenian que temer del progreso social de los
duenos de comercio, ya que ellos mismos estaban en los peldafios mds bajos de la
escala mayorista.

Sus acusaciones fueron respondidas por Francisco Ignacio de Ugarte y Agustin
Antonio de Erezcano, quienes sefialaron que “el grupo en disensién observaba las
reglas del Consulado para la eleccién de oficiales, reglas que no correspondian a las
Juntas Generales de Comerciantes y Mercaderes o para las ciudades que no tenian
consulados”. Ademas, Rodriguez de la Vega y Sarratea sostenian que “la citacién de
comerciantes y mercaderes a junta se hizo en los mismos términos que para otras
anteriores en que no se ha pretendido la calificacién de votos que ahora se pide”;”
tanto los comerciantes minoristas como los mayoristas (y aun sus empleados)
tradicionalmente tenian derecho a votar en las reuniones de comerciantes, y en
realidad componian el grupo que habia elegido representantes mas recientemente
en 1782. También argumentaban que el grupo en disensién no era competente para
juzgar si un individuo tenia derecho al voto o no, porque no tenian pruebas de la
magnitud de los negocios de ningun comerciante, ni registro de los impuestos que
habia pagado. Estos argumentos convencieron al Virrey Arredondo de declarar
vilida la eleccién.

Aunque preocupados por la disensién y el faccionalismo, los comerciantes
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mayoristas estaban fuertemente unidos en su concepcién del mundo y su papel en
él. Destacaban continuamente su contribucién al progreso, su utilidad para el
Imperio, y su apoyo leal al rey espaiiol. Vefan al Rey como fuente de felicidad para
sus sibditos, felicidad basada directamente en el estimulo qué daba el Rey a “los
mejoramientos, el progreso y el éxito de todos los artes y industrias”.® El comercio
era la clave de la prosperidad nacional (“el alma de la sociedad, el nervio de la

" monarquia”) y era esencial para el progreso. Un buen monarca, razonaban los

comerciantes, era en primer lugar un protector del comercio; su principal papel era
desarrollar el comercio por todos los medios posibles. La profesién de comerciantes,
de acuerdo con estaidea, eralainica profesién que “facilitalaabundancia, aumenta
su Real Erario, mantiene las grandes familias politicas y militares del Estado... da
todo el vigor, la energia y la opulencia (a la sociedad)”.** Era una profesién
sumamente honorable que producia ventajas ilimitadas parala nacién.? Los que lo
practicaban eran, por extensién, miembros de una “clase distinguida y ennoblecida”
y eran, sobre todo, el grupo mas 1til y honorable del reino.®

Un grupo compuesto por “utilisimas personas”, dedicado al comercio y a la
empresa, y que daba alma y vida a la nacién, por supuesto merecia un tratamiento
especial de los agentes de la Corona. Como advertia un grupo de comerciantes en
1798: “Cualquier pequefio golpe que se les de a estos comerciantes suele muchas
veces causar daiios imponderables que no se descubren por que no se detienen a
meditarlos, y que tal vez sin conocerse vienen a ser la cause mortal del engrande-
cimiento del comercio”. Tal vez sin saberlo, (este golpe) se convierte en la razén del
fin de la expansién comercial.”” El fin de la expansién comercial pondria en peligro
a la nacién y tal vez produciria su caida misma. Se solicitaba al monarca que
protegiera el honor de los comerciantes y “la libertad... para la dedicacién a sus
negocios y empresas, la seguridad de sus caudales ylarapidez de sucirculacién...”.
Un buen rey, segiin la teoria politica de los comerciantes, daba libertad de acciéna
los comerciantes de sureino, ala vez que los protegia de los impuestos excesivamen-
te estrictos, y de la legislacién o servicio que de una y otra manera restringiera su
actividad. Y un buen rey, como Carlos III en su Orden Real del 17 de marzade 1773,
reconocia a los comerciantes como élite, en la misma categoria privilegiada de los
nobles, los abogados y los notarios.

Ademas de una fuerte conciencia de su propio valor, los comerciantes nacidos
en Espafia compartian un poderoso sentido de identificacién regional europea.
Muchos de los comerciantes coloniales se vefan principalmente como nativos de la
regién vasca, o de Sevilla o de Catalufia. En Buenos Aires buscaban a otros
comerciantes de su provinciay trabajaban como empleados o hacian su aprendizaje
o establecian sus primeros contactos comerciales con estos hombres. El origen
regional determinaba también las pautas de matrimonio en cierta medida, porque
el comerciante frecuentemente elegia a un comerciante méas joven de su provincia
natal para marido de su hija. Hasta las précticas religiosas estaban influidas por
el origen provincial. Un grupo de gallegos, por ejemplo, muchos de ellos
comerciantes, se unian paracomprar dos efigies de Santiago Apéstol de su provincia
nativa; estas estatuas se guardaban en un altar dedicado al santo y se usaban en
las celebraciones del dia del santo.”® La identificacién local a menudo iba todavia
mds alla, hasta el punto de que los comerciantes consideraban que su principal
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lealtad era con el pueblito o el barrio donde habian nacido. Una ciudad o una
provincia, no Espafia, era su patria. Aunque el comerciante habia viajado miles. dg
kilémetros, se habia casado en la colonia y tenia pocas esperanzas de volver a vivir
realmente en su ciudad natal, esa ciudad estaba siempre es sus pensamientos.”
Aunque pocos comerciantes volvian alguna vez a Espana en forma permanente, una
vez que se establecian en la colonia, nunca dejaban de sofiar con ese regreso. El
comerciante, tal vez el elemento mas cosmopolita de la colonia, era también
profundamente provinciano en el verdadero sentido de la palabra, arraigado.en
pensamientoy accién a unalocalidad o provincia. Eran miembros de unageneyamc’)n
mévil, producto de una explosion de la-peblacién que, combinada con los comienzos
de la industrializacién en algunas regiones de Espafa, producian un vasto
movimiento hacia las principales ciudades y desde estas ciudades hacia la colonia.
Sin embargo los comerciantes no perdian la mentalidad muy localista que habia
gobernado a las ciudades aisladas de Espana desde la reconquista.

Aungque los comerciantes de Buenos Aires a menudo contribuian alafundacién
y apoyo de instituciones en la colonia, algunas instituciones, especialmente las de
naturaleza econémica progresista, eran apoyadas en Espafia, peronoen lacolonia.
1Un ejemplo era el apayo econémico que daban los comerciantes vascos y navarros
re51dente= en Buenos An esala S_g{:ledad Vasca de los Am1gos del Pa1s En 1773 44
trabajos con que se ocupa aquella congregacién la Sociedad Vabcongada toda
dedicada al mayor bien dela Patria”, y pedian que se brindara apoyo econémico para
la sociedad.?! Debido a su “natural amor de la patria” y “el celo para sus intereses”,
los comerciantes estaban dispuestos a ayudar a “un establecimiento que hace tanta
gloria a las provincias [vascas]”.®? Entre los vascos y los navarros de la lista de
contribuyentes, 29 a 44 eran comerciantes, incluidos miembros de las principales
familias mercantiles.de la colonia.® Estos hombres, que se interesaban en el trabajo
dela sociedad en el norte de Espafia, no trabajaron parala formacién de un parecido
grupo progresista en la colonia que se habia convertido en su pafs.

Los comerciantes contribuyeron, eso si, de muchas maneras, a las alianzas
politicas locales. En ciertonivel, su papel era negativo: proteger sus ventajaslegales
y sociales de aquellos por quienes temfan ser invadidos. El juicio que cuestioné la
eleccién de la Junta de Comerciantes en 1789, fue una accién de este tipo. Sin
embargo, como conductores civicos, los comerciantes de Buenos Aires eran capaces
de ejercer una accién positiva. Por suriqueza, a menudo se llamaba a los comercian-
te paraque ayudaran en las tambaleantes finanzas locales del Cabildo. En 1777, por
ejemplo, el Cabildo, actuando por sugerencia del Virrey Cevallos de que la piedra
de los fuertes de Colonia que estaban a punto de ser demolidos se usara para la
construccién de un puerto en Buenos Aires, convocé a una asamblea abierta para
reunir el dinero para transportar la piedra. Las contribuciones voluntarias de los
comerciantes, que fueron desde 6 hasta 300 pesos, totalizaron 6.000 pesos.™
También se convocd a los comerciantes para que contribuyeran al progreso y
defensa del Imperio. En 1771, por ejemplo, 53 de los comerciantes de la ciudad
respondieron al pedido de fondos del gobernador Vértiz para enfrentar los gastos
incurridos por la guerra con Inglaterra, ofreciendo prestar 167.500 pesos al
gobierno.®
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A cambio de estas demostraciones de apoyo, los comerciantes esperaban
recibir, y recibfan, beneficios especiales de la Corona y de sus administradores.
Ademds de las exenciones de impuestos en general, que eran parte de la politica de
los Borbones para desarrollar la regién del Rio de la Plata, y las exenciones

periddicas de iImpuestos especificos, existia una corte especial para casos en los que

estzba implicado un comerciante o un problema mercanfil.™ Esta corte comercial,
reficjaba el estimulo.de1os. reié"’s,'é‘l’"é’o"rh‘ermdwf)orque en teorfa los comerciantes
presentaban su.caso.a un juez especxalmente equipado para comprender los
problemas y las complejidades del comercio. Después de 1794, los intereses de los
comerciantes mayoristas estaban también represantados por el Consulado de
Buenos Aires.

Aunque los comerciantes disfrutaban de varias franquicias, hasta 1801 no 4,
tuvieron éxitoen su pedido de ser liberados de una de 1as obligaciones mas molestag/ ///1, ’
y humlllantes que se les habfa 1mpuesto servicio en la milicia de la coloma Los ’V//,
comerciantes, que habian tenido8xito &n'sus peticiones de privilegios economlcos T,
avanzaron poco en sus pedidos de exencién del servicio militar, aunque trataron el
problema con tres diferentes virreyes.”” Para los virreyes, la defensa de Buenos
Aires estaba primero, incluso a expensas de humillar a los “muy titiles comercian- ‘.

»

tes”.

[Zﬂ;

El servicio militar no siempre habia sido considerado oneroso por el grupo de
comerciantes. En las décadas anteriores y posteriores a lafundaeién del-Virreinato,
perlomenas 42 de los mas prominentes comerciantes habian servido como oficiales
en lamilicia ndo generalmente el rango de capitdn®. Ocasionalmente
comerciantes menosimportantes ocupaban rangos menores en lamilicia (Bernardo
Gregorio de las Heras, por ejemplo, fue teniente durante los primeros dias del %f
Virreinato); pero el rango en la milicia cambiaba a medida que un comerciante
progresaba econémicay socialmente. Martin de Alzaga, originalmente alférez, mas
tarde fue elevado al rango de capitan. Hacia fines de la década de 1790, la expansién
del grupo de comerciantes se combiné con el crecimiento general del comercio, y
produjo un grupo demasiado numeroso para que todos sus miembros ocuparan
rangos de oficiales; muchos comerciantes pujantes tuvieron que servir como
soldados rasos en la milicia, y esto creaba gran resentimiento. El crecimiento del
comercio también habia alentadoalos hombres a dedicar m4s tiempo a sus negocios.

Resulté un decidido cambio en la actitud de los comerciantes hacia el servicio en la
milicia. En lugar de hacer el servicio mlhtar ahora los comerciantes pedian ser
totalmente eximidos de él.

El pedido de los comerciantes de que se los eximiera del servicio militar recibié
apoyo de todos los rangos de los grupog.de comerciantes: mayoristas, minoristas,
abastecedores de comida y empleados. En 1798 presentaron un pedido al Consula-

0, que acepté actuar a nombre de ellos para peticionar ante el Virrey. Los
comerciantes argumentaban que, desde comienzos de 1795, habian servido por
propia voluntad a la milicia (aunque disfrutaban de una “gracia” [exencién]) por su
extremo patriotismo y la necesidad producida por la guerra de Espafia con Francia‘)
Sostenian que se les habfa pagado su lealtad al rey y ala nacién sélo con “presiones,
exacciones, reprimendas y bochornos... deshonor de nuestra personas y nuestra
profesién”.® Al principio, segiin decian ellos, los comerciangwm\ma_li'zar
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1ncesan.tes\pm:rullas Y ejercicios mtermmables que los obligaban a djvidir su

_atencié 1 trafico ” 4 Su sufrimiento
s6losirvié para aumentar la opresién; desde agosto de 1797, cada cuatro comercian-
tes que servian en la milicia debian pagar el sueldo de un soldado del ejército
regular. Un mes después de cumplir con esta demanda, una reunién del comandan-
te y los capitanes decreté una nueva contribucién de 3 a 6 pesos por comerciante,
basada en lo que los comerciantes pensaban que era un cslculo arbitrario. Estos se
quejaron amargamente de estas exigencias, que una vez cumplidas eran seguidas
por otras nuevas.

Ademis delas ex1genc1as econémicas, los oficiales de la milicia hacfan asistir
alos. comercmntes 416s ejercicios mlhtares en forma obhgatona Estogenerdlamds
amarga protesta de la comumdad mercantll No sélo se privaba a los comerciantes
de sus tnicos dfas de descanso sino que en los feriados se los enviaba a “los parajes
publicos de esta capital, en los cuales mezclados indistintamente entre el ocioso, y
el vagamundo, padecemos el bochorno de hacer la diversion de este pueblo,
confundiendose nuestra clase honrada, con el de la infima plebe y sufriendo unas
publicas vergonzosas reprehensiones de los jefes que nos mandan”.*! Peor que la
indignidad de participar en los ejercicios era el castigo que recibian los que no

asistian. Los comerciantes s que no cum phan debldamente con sus deberes militares™;
eran arrestados y encarcelados “penas vergonzosas... destinadas solamerte para ;

e} castxgo del rebel.

del delincuente” “Elarresto séloservia para poner en peligro:
Tar sus personas.
Los comerciantes argumentaban que, segun el articulo 39 de la Orden Real del
22 de agosto de 1794, “los comerciantes y mercaderes deberan gozar de la misma
excepcién [de servicio militar] en los dominios de Indias donde el comercio necesita
fomentarse por todos los medios posibles”.*® La mejor solucién para este problema,
sostenian, era la tatal exencién del servicio militar.Aceptaban que la tnica justifi-
cacién de este pedido era que Buenos Alres estaba entre las colonias espafiolas
donde el comercio tenia mas necesidad de desarrollo.* Los comerciantes también
citaron el Reglamento de Milicias de Cuba para sustentar su pedido. Este reglamen-
to establecfa que “por-punto general se tengan en esos dominiocs (de Indias) por
exemptos de ser alistados en los Batallones y cuerpos de milicias, los comerciantes
de registro, los Mercaderes de Lonja o tienda y los dependientes o0 mancebos que
necesiten y acostumbren mantener, sea que unos y otros giren con caudal propio o
por comisién y en calidad de consignatarios de los comerciantes espanoles”.* Por lo
tanto, solicitaban que el ¢6digo cubano se extendiera claramente a Buenos Aires,
senalando ademds que el resto de los comerciantes de la zona, con excepcién de
Buenos Aires, “disfruta la pacifica posesién de sus privilegios”. Sefialaban que aun
en Buenos Aires, el trabajador, el manufacturero, el empleado de gobierno, el noble,
el abogado, el notario y susescribas, y todas lasotras clases privilegiadas noestaban
sujetas a la tirania de la milicia. Los comerciantes insistian en que ellos estaban
entre los més leales vasallos del rey; que estaban ente los que primero habfan
contribuido con fondos y apoyo perscnal, pero que el sufrimiento, “presiones,
exacciones, reprimendas y bochornos” en manos de los comandantes que usaban
una estricta disciplina para imbuirlos de un espiritu marcial equivalia a tratarlos
como a las tropas del reino que cobraban sueldo, y esto era claramente injusto.*

136

El Virrey Antonio Olaguer Feliti respondié a la peticién de los comerciantes
sefialando que la Real Orden de 1794 sélo se aplicaba a los comerciantes espaioles
que estaban de paso en las Indias y que residfan en una ciudad sélo el tiempo
suficiente para despachar sus barcos o mercaderias. Ademds, observaba que los
minoristas y los empleados “de las tiendas de caudal considerable” estaban exentos
del servicio militar bajo los términos de la Orden. pero que necesitaba una lista de
los principales comerciantes de la colonia para determinar la posicién de un
comerciante individual. Sefialaba que habia pedido esa lista dos afios atrds. pero
que nunca la habia recibido.¥

Mientras el Virrey Olaguer Felit esperaba la lista de los comerciantes impor-
tantes, los miembros del comercio de la ciudad segufan sufriendo insultos infligidos
por los oficiales militares. El 12 de julio, Manuel Crespo aparecié ante el Consulado
para informar que acaba de recibir una orden de Miguel de Azcuénaga, cufiado del
Virrey y comandante de la milicia, indicdndole que pusiera el manejo de sus
negocios en manos de “Persona de {su] satisfaccién” y que se presentara arrestado
enel cuartel.® Esta orden surgié porque Crespo noaparecié en unareunién anterior
convocada por el capitdn Juan Gdlvez para el 23 de junio cuyo objetivo era reunir
fondos una vez més entre los comerciantes. Como Crespo no asisti6, el capitdn
Galvez se presentd primero en su negocio con una orden de arresto y frente a varias
personas lo “injurio” con “groseras expresiones” y lo “insulto” con “rusticos
manoseos”.* Aunque el Virrey estaba revisando el caso, Crespo recibié un llamado
y ahora pedia al Consulado que dejara sin efecto su arresto.

Crespo argumentaba que no s6lo su honor y sus negocios estaban en juego, sino
que los conductores de la milicia trataban sistemdticamente de arruinar en forma
total el comercio de la colonia. Su encarcelamiento no sélo conduciria al abandono
de un negocio y de las actividades comerciales de un hombre, sino, con el tiempo, al
abandono progresivo de todaslas actividades mercantiles y alaresultante decaden-
cia de todo el comercio interno y externo de la provincia.

El tesorero del Consulado, Vicente Antonio Murrieta, se opuso a presentar una
lista de los comerciantes ricos al Virrey, sosteniendo que no habfa ningin hombre
de negocios que tuviera medios considerables de acuerdo al significado literal que
se da en el diccionario a la palabra “considerable”: enorme o grande®. Ademas, los
comerciantes advertian que sus colegas de Caracas estaban todos eximidos del
servicio militar, y que no eran personas de “grandes medios”. El tesorero argumen-
taba también que la Real Orden no se aplicaba solamente a los comerciantes ricos
sino a todos los comerciantes que pagaban alcabala. Finalmente, no era practico, y
hasta era imposible, determinar quiénes eran los asf llamados comerciantes “ricos”
de Buenos Aires, porque los comerciantes que parecian ser ricos, que manejaban
grandes fondos, y que tenian negocios diversificados y bien llevados, bien podian
estar trabajando con fondos que pertenecian a otros o tener grandes deudas. El
tesorerosenalé que los comerciantes noiban a hacer publicala verdadera dimensién
de sus negocios ni a publicar sus libros de cuentas. La tinica forma de hacer unalista
de comerciantes de grandes medios, por lo tanto, era esperar la muerte de un
comerciante y hacer el inventario de sus posesiones.

Elargumento del tesorero fue rechazado porel Virrey, quien pidiéentonces una
lista de los mas importantes comercios de la ciudad. Nuevamente el tesorero
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presento una serie de objeciones a cualquier intento de clasificar alos comerciantes
de Buenos Aires por su posicién econdémica, sefialando que un comercio y su
propietario no estaban intimamente ligados, y que mirando un comercio no era
posible distinguir entre las mercaderias que pertenecian al propietario y las que
eran propiedad de otros. Sugirié, ademads, que las deudas, otros tratos comerciales,
y otras propiedades del comerciante, no podian calcularse por unasimple inspeccién
de su negocio. Sélo un cuidadoso estudio de los libros de cada comerciante revelaria
claramente quiénes eran los comerciantes ricos de la ciudad, y esto, por supuesto,
era imposible.

Aunque el Consulado argumentaba tercamente que una lista de comerciantes
ricos no reflejaria la realidad, esperando de esa manera obligar al Virrey a ordenar
la completa exencién del servicio militar para todos los comerciantes, el Virrey se
negaba a ser coaccionado de esa manera. El 24 de noviembre de 1798, el Consulado

nalmente present6 una “Relacién de los Comerciantes.y. Gomizioni fa
L__j Reyno”.*! Esta [ista, preparada iales y miembros de.la Junta del
Sorsulad """ diaalos mm'm“°w%eseﬂ$fesgpapesenﬁrdemdadmpontaway los
claSIflcaba por su “mérito y riqueza’ dentrode-cade-grupe-Aunque-en la lista habia
muchos errores y duplicaciones, respondia a las demandas del Virrey. Pero los
argumentos del tesorero sobre la imposibilidad de hacer una lista de los comercian-
tes mds ricos y la consiguiente injusticia de eximir sélo a algunos comerciantes en
base a semejante lista, gané el apoyo del nuevo Virrey. El 4 de julio de 1799 el
Marqués de Avilés ‘informé al Consulado que en lugar de eximir a algunos
comerciantes del servicio militar, se formaria un Batalléon de Milicia Urbana
compuesto solamente por “individuos puramente mercaderes y comerciantes de
grueso giro y sus mancebos”.® Este grupo, que se llamarfa Batallén de Milicias
Urbanas del Cuerpo de Comercio, cumplirfa con el servicio militar tomando parte
en “las ocasiones de lucimiento que ocurran y en cubrir los puestos de la Plaza” en
caso de invasién.® Ademds, los oficiales del batallén ya podian estar en la milicia.
En dos semanas, Francisco de Llano y Manuel Crespo, actuando ahora como
apoderados de los comerciantes, nuevamente solicitaron que 1a Real Orden de 1794
que eximiaalos comerciantes del servicio militar se pusieraen vigencia.® Hasta que
el Virrey cambiara de opinién, también le agradecian cuidadosamente por crear un
batallén especial para los comerciantes que “desempefian de la mayor y mas noble
de las obligaciones de la naturaleza y de la sociedad” ®® En caso de que el Virrey no
advirtiera este elogio que se hacfan a si mismos, Liano y Crespo mencionaron més
tarde que su profesién era “la... mas noble, util y ventajosa de la Nacién”.% Ademas,
pedian que el nuevo Batallén Mercantil fuera eximido del servicio militar en los
desfiles porque ésta no era una prioridad urgente y porque este servicio significaba
“quitarles a los comerciantes toda la libertad y desahogo que Su Magestad quiere
que tengan en el ejercicio de su profesién”.¥ Ademas los comerciantes dijeron que
“seles embarace el giro de sus negocios para hacerlos servir en las ocasiones que solo
son de pompa, ostentacién y lucimiento. Este servicio a la verdad ni es util al
Estado”® También pedian que se permitiera a los comerciantes programar sus
propios ejercicios, de acuerdo con “el tiempo, el modo y la forma de su instruccién®,
y que el batallén estuviera directamente bajo la proteccién del Virrey, y noal mando

de otros oficiales de la milicia.®®
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Tampocoen este caso el Virrey respondié a las protestas delos comerciantes por
lajusticia. El 7 de octubre de 1799, el Marqués de Avilés replicé que no se otorgaria
ninguno de los pedidos antes mencionados.® Sefialaba que los comerciantes sélo
podian aprender a ser soldados si se sometian alos oficiales regulares de la milicia,
porque en esta forma adquiririan los conocimientos necesarios a través de los
ejercicios doctrinarios y generales. No debfan ser eximidos de los desfiles y las
demostraciones, porque éstos también eran indispensables para la instruccién y
para mantener el orden.5!

Aunque los problemas del servicio militar de la mayorfa de los comerciantes
parecerian haberse resuelto con la creacién del Batallén Mercantil, el 3 de octubre
de 1801 un grupo de 40 comerciantes se dirigié nuevamente al Virrey.®
Mencionaron que el Virrey habia consideradola extension de la Real Orden de 1794
a cuatro afios, sin llegar a una decisién final. También se quejaron de que el nuevo
cuerpo de la milicia comerciante se llamaba simplemente “milicia urbana”; en
realidad, insistian, sélo habia cambiado el nombre. El cuerpo de comerciantes
seguia teniendo“las mismas pensionesy cargas” de lamilicia provincial incluyendo,
sobre todo, asistencia obligatoria a los actos de “pura ostentacién y lucimiento” y
ejercicios en lugares puiblicos. Este Gltimo factor era “el principio de la despresién
y rebaja del concepto y honor de la profesién, la causa de las quejas de todo el
comercio”.® Otra vez los comerciantes protestaron amargamente por ser exhibidos
ante todo el populacho de “un modo poco decoroso” y haber sido “el objeto de la
diversién y del desprecio publico”.® Llano y Crespo, que representaban a los
comerciantes, insistieron en la humillacién publica que sufria su grupo:

“La causa principal que ha originado nuestras repetidas representaciones
ha sido siempre la de precaver el sonrojo que sufria el comercio con las
concurrencias publicas para la instruccién y manejo de las armas en los dias
feriados que son los unicos que tienen de descanso de sus laboriosas
ocupaciones; en estas concurrencias en que el noble, el honrado comerciante,
viene a ser el objeto de la expectativa y diversién del pueblo por las diversas
circunstancias que suelen reunirse en estos partes; y tambien del desprecio
por los arrestos piblicos con que suelen reprenderse sus defectos y fallas”.%

La nueva peticién también mencionaba que los comerciantes que no se
presentaban en los ejercicios militares del domingo anterior eran arrestados en un
cuartel local, la Rancheria. Entre estos comerciantes habia miembros del Cabildo.

‘El cuadro que pintaban los comerciantes y sus familias era realmente sombrio:

“Se hallan detenidos sus negocios, entorpedoel despacho de algunos buques,
abandonados sus intereses, expuestos sus caudales a perderse en un
momento y sus casas y familias a la desolacién y espanto y sin el pequerio
auxilio de los dependientes pues hasta con estos se les tiene arrestados con
algunos comerciantes”.*

Finalmente, en respuesta a estas quejas, el Virrey admitié liberar a los
comerciantes arrestados y revisar todos los papeles que trataran el problema de la

139




milicia. Ademads, pasé la informacién al Sub~Inspector de la Milicia, quien sefialé
que desde octubre de 1799 “han sido repetidas las faltas a dichos ejercicios en que
han incurrido tales comerciantes que como Individuos del Batallon de Milicias
Urbanas destinado a la defensa de esta ciudad no han debido intentar substraerse
de la instruccién necesaria y mayormente en tiempo de Guerra para servir con
utilidad a la misma defensa”.¥” En una fuerte carta al Virrey, el Sub-Inspector
seftalaba que los comerciantes habian recibido instruccién en un lugar cerrado “con
la suavidad y buen modo”.®® En conclusién, el Sub-Inspector acusaba a los
comerciantes de tratar de evitar el servicio militar mientras proclamaban en forma
muy hipécrita estar dispuestos a sacrificar sus vidas y fortunas. Los comerciantes
siguieron respondiendo que lo que objetaban no era el ejercicio de las armas sino
més bien el maltrato, y que no estaban tratando (como en 1798) de eximirse del
servicio militar, sino m4s bien de mejorar el trato. Sus argumentos cayeron en oidos
sordos, hasta la llegada, en 1802, de laReal Orden del 28 de abril de 1801 que eximia
a todos los comerciantes del servicio militar en tiempo de paz.®

Lo que era obvio en la batalla con el Virrey y los oficiales de la milicia es que los
comerciantes a fin de siglo estaban menos interesados en el servicio militar que 20
0 30 anos antes. Hombres como Juan Lezica, Vicente de Azcuénaga y Domingo
Basavilbaso habian servido orgullosamente como oficiales de la milicia, peroenla
década de 1790 se habia iniciado un grado mds alto de especializacién en la vida
portefia. La mayoria de los comerciantes, especialmente los que luchaban por
establecerse o mantenerse en un mercado en constante cambio, no deseaban
convertirse en militares. Las caracteristicas de guarnicién que existian antesenla
ciudad habian desaparecido, y la idea del servicio militar ya no era atractiva para
los hombres de negocios de Buenos Aires. Ademads, con el crecimiento del comercio
y del grupo de comerciantes, mas hombres con aspiraciones de clase media se habian
hecho comerciantes. Se consideraban por encima del soldado raso comin, a la vez
que rechazaban el concepto aristocratico del lider guerrero.

Aunque trataban de eximirse del servicio militar, los comerciantes desempena-
ban unimportante papel en el gobierno cotidiano de laciudad y sus alrededores. Los
comerciantes servian como “comisionados” (oficiales de distrito de la ciudad) desde
que secredelcargoen 1772 hasta el fin del periodo colonial. Como tales tenian poder
para aprehender a cualquier criminal atrapado en flagrante delito. Los comisio-
nados se hacfan cargo también de mantener el orden piblico, asegurando que los
lugares de juego cerraran para la oracién de la tarde, controlando las pulperias y
mercados locales para asegurar equidad de precios en la venta de productos
alimenticios y correcto pesaje del pan, y manteniendo las calles en un estado de
comparativa limpieza.

De los 32 comisionados originales designados en 1773, 17 eran comerciantes.
Incluidos en este nimero habia algunos de los miembros mds importantes del grupo
de comerciantes: Agustin Casimiro de Aguirre, Juan de Lezica, Manuel de Escala-
da, Bernardo Sancho Larrea y Cecilio Sanchez de Velasco.” Es dudoso que los
comisionados pudieran atender todos los problemas que se les encomendaban, pero
estos funcionarios locales ayudaban a los funcionarios de gobierno en su intento de
ejercer un control local eficiente.

Como estaban entre los mas ricos y mds respetables ciudadanos de la ciudad,
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los comerciantes obtenian otros cargos de importancia administrativa. Los comer-
ciantes individuales se designaban también para comisiones locales especiales. En
1775, por ejemplo, Manuel de Basavilbaso y José de Lezica, dos importantes
comerciantes, fueron designados Jueces Subdelegados a cargo de la inspeccién y
registro de todas las tierras de laregion en los alrededores de Buenos Aires™. El mas
importante de los cargos administrativos era ser miembro del Cabildo, lo cual
permitfa a los comerciantes ejercer control politico local. Los comerciantes tenfan
cargos en el Cabildo que ganaban por eleccién o por designacién, pero algunos de
ellos compraban sus cargos y tendian a retirarse del comercio activo.
La participacién de los comerciantes en ¢l Cabildo de Buenos Aires crecié desde
mediados del siglo dieciog}qaggmwlgnte. Durante muchos de los afios entre 1770
"V 1810, Ta faccion comerciante comprendia una mayoria tan abrumadora de
cabildantes que el Cabildo se convirtié en efecto en un consejo dé comerciantes.
Ademds, los comerciantes generalmente ocupaban por lo menos uno de los dos
cargos de alcalde ordinario en el Cabildo. Los comerciantes—cabildantes eran
acusados de incompetencia porque no podian resolver los complejos problemas de
administracién en una ciudad en crecimiento, pero el gobierno colonial mismo no
estaba preparado para resolver los problemas de construccién, obras ptiblicas,
higiene, finanzas y justicia que acompafiaban el impresionante aumento de tamarno
de la poblacién de la ciudad.

Como miembros del Cabildo, los comerciantes con frecuencia ocupaban dos
cargos: el de Defénsor de Pobresy el de Defensor de Menores. Estos hombres servian
como guaTdianes oficiales de los derechos legales de los respectivos grupos. Aunque
los abogados hubieran parecido una eleccién mas légica, los comerciantes eran
especialmente preferidos para estos cargos porque la principal obligacién de los
defensores era defender la propiedad. De los dos cargos, el de Defensor de Menores
era el mas riguroso, porqueimplicaba la participacién en hacer cumplir los recaudos
de la sucesién cuando el heredero era un menor.

Los miembros comerciantes del Cabildo a menudo eran descuidados en la
atencién de sus obligaciones como concejales de la ciudad. A menudo faltaban a las
sesiones del Cabildo porque tenian compromisos de negocios mds urgentes; la
mayor parte de los negocios del Cabildo se realizaban con mas miembros ausentes
que presentes. Como en todas las ciudades florecientes en todas partes, el Cabildo
llegd a considerarse una especie de club prestigioso compuesto por los comerciantes
mas importantes y los que les brindaban apoyo. Los miembros del Cabildo carecian
totalmente de responsabilidad hacia la ciudad donde se los habia elegido (o
designado) para gobernar. Como este punto de vista estaba basicamente de acuerdo
con los deseos de los virreyes, gobernadores y superintendentes, el Cabildorara vez
se unia para una accién politica fuerte o continuada.”™

Durante la década de 1760, cuando la ciudad de Buenos Aires todavia era
esencialmente una ciudad pequena, los comerciantes demostraron gran interés en
procurarse cargos en el Cabildo, muy probablemente por razones de prestigio. E1 11
de octubre de 1766, por ejemplo, Eugenio Lerdo de Tejada, un comerciante que
actuaba como Procurador del Cabildo, inicié la subasta publica de tres cargos en el
mismo. Debido a la muerte de varios consejeros de la ciudad que no habian
renunciado a sus cargos, Buenos Aires no llegaba a tener el nimero de consejeros
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necesario para “su major lustre, y mejor gobierno”.” Juan de Lezica, otro
comerciante y alcalde ordinario de primer voto presidié la subasta, y unos dias
después Manuel Joaquin de Tocornal, un comerciante, compré un cargo en el
Cabildo a perpetuidad por 400 pesos.™ En los cuatros meses siguientes se vendieron
otros quatro cargos a Juan de Osorio y Fernando Gaviedes, los dos comerciantes,
también a un precio de 400 pesos cada uno.

La compra de cargos a menudo conducia a una falta de responsablhdad publica
por parte de los consejeros propietarios. Los que ocupaban cargos que habian sido
comprados en subasta publica generalmente eran'mas laxos en sus asistencia alas
asambleas del Cabildo que los otros miembros. Ademds, habia poco control contra
la venta de cargos a hombres incompetentes o deshonestos. La venta de cargos
estimulaba la deshonestidad en el Cabildo, ya que quien los compraba estaba
ansioso por reembolsar su inversién y obtener ganancias. Los comerciantes no eran
una excepcion. Juan de Osorio, por ejemplo, usaba su cargo de cabildante perpetuo
para conservar el cargo de mayordomo del Cabildo en 1770, 1771 y 1772. Lamen-
tablemente cuando el Cabildolollamé para que diera cuenta de los fondos del grupo
no pudo presentar cuentas ni fondos. Osorio siguié conservando su banca en el
Cabildo hasta que el gobernador lo obligé a dejarla-en 1773.

Cuando la vida en la ciudad se hizo mas compleja, y en consecuencia aumenté
la carga de trabajo del Cabildo, muchos de los comerciantes mds prominentes de la
ciudad dejaron de interesarse en actuaren el Consejo delaciudad. Los comerciantes
mas ricos, lejos de ver el Cabildo como el camino hacia un mayor prestigio, hacia la
década de 1780 comenzaron a evitar esta forma de actuacién publica. Pretextando
mala salud, muchas ocupaciones o grandes responsabilidades familiares, los
comerciantes intentaban evitar los cargos para los que habian sido elegidos. Por
medio de un verdadero soborno, ofrecian comprar su alejamiento de la administra-
cién publica.”™ Aunque ya no era atractivo para los comerciantes mas poderosos de
la ciudad, el Cabildo seguia compuesto por comerciantes de nivel medio y medio—
alto.

Una vez que los comerciantes se convirtieron en una fuerza dominante en el
Consejodelaciudad, el grado de apoyo del Cabildo que recibia cualquier gobernador
especifico de Buenos Aires dependia en gran medida de cudn vigorosamente seguia
las politicas comerciales favorables para los comerciantes de la ciudad. Tal vez el
mayor apoyo lo recibié Pedro Cevallos, el primer virrey de la zona, que trabajé
activamente por un comercio mas libre y aumentd el poder politico de buenos Aires.
Cevallos contaba con el apoyo del Cabildo para iniciar sus nuevas politicas, y el
Cabildo (que en 1778 estaba compuesto por ocho comerciantes) llenaba sus
expectativas. La relacién de Cevallos con el Cabildo y con sus consejeros comercian-
tes era tan buena que el 9 de abril de 1778, cuando se les notificé la- inminente
partida del virrey, el Cabildo presenté un acta implorando a Cevallos que siguiera
en Buenos Aires mientras se buscaba unaextensién de su periodo en el cargo. Segin
las palabras del Cabildo:

“Habiendose hecho presente a este Illustre Cabildo por el Sefior Sindico
Prior General de esta Ciudad, la novedad Sensible y que se aumentaba de
Dia en Dia de la Propartida immediata a los reinos de Espana del

excelentismo Sefior Don Pedro Antonio Ceballos, Virrey Gobernador y
Capitan General de este nuevo Virreynato, y conocido benefactor de esta
Ciudad, crefa indispensable obligacién de este Ayuntamiento representase
aSu Excelenciala orfandady desconsula con que quedaban estas Provincias
con su Separacion y retiro, para que atendiendo al General clamor de todo
este vecindario, se sirbiese por un efecto de su bondad permanecer, al menor
interin se ocurria al Soberano a hacerle patentes los motivos Justos, con que
se exijia su Duracién, por el tiempo que determinase Su Majestad en el
mando de estas Provincias, por prometerse el mayor aumento y toda
felicidad a este reinofloreciente cuyoincrementoloconsideraban consiguen-
te a el anelo con que Siempre ha propendio e incesantemente propende a su
adelantamiento y Beneficio””

De los ocho consejeros de la ciudad que firmaron este petitorio, cinco eran
miembros importantes de la comunidad comerciante.

Lamentablemente, el apoyo del Cabildo se hizo publico después del anuncio de
que el siguiente virrey seria Juan Vértiz. Por lo tanto, la Corona espafiolainterpreté
el petitorio del Cabildo como una afrenta al honor y la reputacién del nuevo virrey,
Yy como un cuestionamiento de la voluntad real. Sélo una fuerte accién del Rey podia
evitar unarepeticion de este “tan pernicioso ejemplar”.” E1 28 de mayo de 1779, José
de Galvez, Ministro de Indias, actuando en nombre del Rey, envié una Orden Real
secreta al nuevo virrey informandole que Judas José de Salas, un abogado que en
esos momentos estaba en Madrid, debia ser exiliado a las Malvinas por un afio.”
Bernardo Sancho Larrea, otro comerciante considerado promotor del petitorio del
Cabildo, recibié la misma sentencia, y los dos hombres, al terminar el ano, fueron
exiliadosindefinidamente a Mendoza. Otros nueve miembros del Cabildo, incluyen-
do a Francisco Antonio de Escalada y Manuel Joaquin de Zapiola, dos miembros
comerciantes que no habian estado presentes en la asamblea del 9 de abril, fueron
castigados por su crimen privandolos de ocupar cargo publico durante seis afios.®

Ademds de interesarse en la seleccién del virrey del Rio de la Plata, los
miembros comerciantes del Cabildo participaban activamente en la continuada
lucha de éste por la jurisdiccién sobre sus propias elecciones. Bl 1° de enero de 1776,
en una eleccién refiida y acalorada, Juan José de Lezica y Ramén Martinez, los dos
comerciantes, fueron elegidos comoalcalde de primer voto y alcalde de segundo voto,
respectivamente. Ademds, Manuel Antonio Warnes resultd electo para actuar como
procurador general y consejero.®! Una semana después, el gobernador Cevallos se
negd a aprobar éstas tres elecciones, si bien aceptd la eleccién de todos los otros
funcionarios del Cabildo. E1 13 de enero los miembros del Cabildo en 1775, que
pensaban que se habia infringido su derecho a votar, se unieron con los funcionarios
defenestrados para peticionar a la Real Audiencia de Charcas y a la Real Corte de
Madrid porque el gobernador no habia aprobado la eleccmn original del Cabildo.

Como una forma mads de
también participaban e B

Teunia esporddicamente, a pedido del virrey y del gobernador, o cuando los
< comerciantes mismos pedian al virrey que convocara a una asamblea. Una preocu-
‘pacién principal de la Junta fue peticionar a la Corte de Madrid para que creara un
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Consulado en Buenos Aires. En consecuencia la Junta actué para establecer una
institucién que fortaleciera los privilegios especiales de los comerciantes.
Los comerciantes comenzaron a presionar para la creacién de un Consulado en
#’782 cuando eligieron a tres de los mds prestigiosos mayoristas para representar
al comercio de Buenos Aires y para peticionar por la formacién del cuerpo comercial.
En 1785 la Junta del Comercio se reunié nuevamente para reafirmar su eleccién de
Bernardo Sancho Larrea, Manuel Rodriguez de la Vega y Martin de Sarratea, y
elegir un cuerpo de otros quince comerciantes mayoristas para actuar como grupo
asesor de los tres representantes®. Ambos grupos se unieronpara obtener la pronta
creacion del Consulado, el cual a su vez brindaria “maior aumento, seguridad, y
arreglo de nros. giros, y negociaciones”.® Cuatro afios mds tarde la Junta volvié a

reunirse, esta vez para elegir nuevos delegados. Cuando finalmente se es%&!gcié el
—.Consul de Buenos Aires, en 1794, la Junta de Comerciantes se disolvio, y el
'E'W‘—L“‘ﬁmﬁiﬁo oficial de los comerciantes en el Virreinato.
Aungque unidos en su defensa del comercio y los privilegios especiales para los
comerciantes, lasfilas delos mayoristas raleaban cada vez mds a causa delafriccién

FW’?.7 causada por diferentes conceptos del comercio, el problema de los Iimites del
@ gobierno a la actividad mercantil y conflictos de personalidad. La primera de estas

~3 | (confroversias giré alrededor de los esclavistas)_pequefio grupo que adquirié

| preeminencia economica y social durante laﬁijé:lp(ﬁmrmm,

1 incluyendo a Tomas Antonio Romero, el mds famoso, el mds audaz y masenigmatico

de los comerciantes portefios, fueron desafiados por un grupo de comerciantes mas

tradicionales que interpretaban la creciente prosperidad de los esclavistas como
muna amenaza a su posicién social y econémica.®

El grupo tradicional de comerciantes (incluyendo a José Martinez de Hoz,

Jaime Alsina y Verjes, Diego Agtero, Joaquin Pintos, Esteban Villanueva, Joaquin
de Arana y Luis Gardeazabal) comenzé su oposicion a Romero en 1784 Romero
habja planeadoparticiparenun cmﬁca;ex OTtars
da.cueros a cambio de esclavos. Romero argumentaba que este trifico era Tegal, ya
que los cueros se clasilicaban como frutos del pafs, productos que ya habian sido
comprendidos en el trafico de esclavos. Sus opositores, unidos por los hacendados,
respondian que los cueros no eran frutos del pafs y que por lo tanto estaba prohibido
su uso en el trafico de esclavos, inicidndose dg.esta manera una de las més largas
disputas en la historia del comercio coloniall
Lw&m&m&j\__mal (con la ayuda del Consulado después
1 de 1794) siguieron hwo‘jiwwwm Dubal,
’~ Nicolds Acha, Manuel de Aguirre) durante los siguientes veinte aﬁos,c;mempor
el tema de 105 cUéros y mas tarde por el de la importacion de esclavos a la colonia
en barcos extranjeros.® El punto principal subyacente a estos prolongados conflic-
tos era si el trafico de esclavos o el comercio castellano mas tradicional eran el
comercio m4s importante del drea del Rio de la Plata. Los monopolistas veian en
Romeroy en su grupo nosélo unaamenazaa su comercio sino también ungamenaza
social, porque los esclavistas eran, en su mayoria, Nombres zﬁﬁﬁms
be‘c_to_res mas bajos de [a sociedad espanola qué hablarn necho fortunaen un cComercio

lleno de desastres econémicos. —
La creacién del Consulado de Buenos Aires no terminé con la disensién entre

los comerciantes, sino que mas bien vino areflejar conceptos opuestos del comercio.
Al principio, el Consulado actuaba defendiendo los intereses de los mon_&tas
Pero gradualmente, a causa de los cambios en los miembros que lo componian, Tas
personalidades de los miembros del Consulado y el creciente poder delos comercian-
tes_de cueros y los esclavistas, surgié el conflicto dentro del consejo mismo. La
controversia y la disensién crecieron bajo la conduccién de Martin de Alzaga, que
comenzé en junio de 179 n hembre que se habia hecho solo, se identifi-
caba fuertemente con los intereses comerciales de Espana en todas las cuestiones
relacxonadas con el comercxo Era exageradamente sen51ble con respecto a su honor

Poco despu ara el cargo, el Consulado se dIv1d10 en su
respuesta a la@mmmmlm el comercio con
neytrales. Etcomercm con neutrales, Jna de 1a serie de politicas liberales de
comercio adop ia sido legalizado por la Corona en 1791 para
brindar salidascomerciales altematwasjés coloniasdesvinculadas de Espana por
las guerTas europens-FEstas nuevas politicas habian producido un reavivamiento
econémico en los grupos de comerciantes que se ocupaban especialmente de la
exportacién de cueros,® pero para los que estaban ligados a Espartia como fuente de
mercaderias europeas, el comercio neutral habia sido una experiencia ruinosa. Los
que se oponian ala nueva Orden Real, incluyendo al sindico Antonio de las Cagigas
y a los consejeros Francisco Herrera, Domingo Igarzabal, José Mateo Echevarria,
Benito Olazébal, Agustin Wright, Cecilio Sdanchez de Velasco y José Gonzdlez de
Bolafios, lograron conseguir una revisién del virrey para prolongar el comercio
neutral a pesar de las objeciones de Juan Echichipia, Martin de Sarratea, Manuel
de Arana, Francisco Castanién y Martin de Alzaga. Alzaga defendia un retorno al
comercio mercantil tradicional, aduciendo que los intereses de Espafia siempre
eran mds importantes que las necesidades de sus colonias americanas. Reaccioné
personalmente ante el rechazo del Consulado de la nueva Cédula Real, y pronto
comenzé una decidida campana para eliminar del Consulado a De las Cagigas y a
los que consideraba sus aliados. Durante los dos afios siguientes, Alzaga persiguié
a todos los miembros de la comunidad mercantil que crefa simpatizantes de De las
Cagigas(incluido el nuevo Cénsul, Ramén Romén Diaz —ex socio de De las Cagigas—
, Ventura Marcé del Pont y Ventura Llorente Romero). Alzaga también presenté
una serie de informes perjudiciales al Consulado, intenté ganar la eleccién del
Consulado para sus amigos leales, colegas monopolistas José Martinez de Hoz y
Diego Agiiero, y destapé su furia contra todos los que disentian con él de cualquier
manera. Sélo logré alejar a un gran numero de comerciantes que inicialmente
habfan simpatizado con sus ideas. Tan grave fue la divisién creada por Alzaga, que
cuando terminé su perfodo en 1801, la Corona ordené que se borrara toda referencia
a la disputa Alzaga-De las Cagigas de los registros del Consulado y que se
impusiera un “perpetuo silencio” a la disputa.®

El “perpetuo silencio” no logré aquietar la disensién entre los comerciantes con
respecto a uno de los principales temas de fines del periodo colonial: los beneficios
del comercio neutral que comenzé durante las guerras de ladécada de 1790 Algunos
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frutos del pais (especialmente harina, carw.ga«ujga Brasil;ylaimportacién de

j /o esclavos, comerciantes como'Redro Dubal) José de Maria, Manuel de

introducian mercaderias legales sino que aprovechaban los reglamentos de
comergio para hacer entrar telasy articulos de mercerfa, ya fueraen sociedad o come
testaferros de comerciantes extranjeros.

El' Incremento en las importaciones de articulos de merceria provocé una
saturacion en el mercado local, situacién que causé gran enojo en los comerciantes
que habfan recibido sus existencias de Espafia. Los comerciantes con provisién
espaiiola no podian vender su mercaderia, a causa de los altos precios, sumados a
una seleccién muy limitada. Aunque Alzaga habia alienado a muchos comerciantes
que podrfan haber apoyado el comercio monopolista, en 1802 un grupode 44 deellos,
aproximadamente un tercio del grupo total de comerciantes, acusando a sus colegas
de pervertir el espiritu de los permisos reales para servir a sus propios-intereses,
peticiond al Consulado y al Virrey para que en Buenos Aires se volviera al sistema
de “libre comercio” anterior a 1791.8!

Citando los abusos que implicaba el sistema monopolista, los comerciantes
acusaron a sus colegas de usar el permiso real como “capa” para encubrir la
Importacién ilegal que era “la ruina del estado, aniquilamiento de la Nacién, y
destrucion del comercio” clantes que se gponian al comercio neutral
la\Real Gédula de noviembre de 1791 ¥1as que léusiivguieron“habfan
fracasado por la voracidad de los comerciantes individuales en suintento ariginal,
elimo esclavista para la agricultura locaf3DEn lugar de importar
es% los comerciantes volvian a Buenos Aires “con un pequerio numero de
negrosygrandes cantidades de mercaderias”.® En sumayor parte, el pagopor estas
mercaderias no se hacia “exportando frutos” sino en especie. “E} intercambio de
frutos sélo ha sido un disfraz, un engafo...” protestaban, “y ha arruinado a nuestro
comercio, a nuestra marina mercante, causando un continuo drenaje de platay oro
de nuestra tierra”.% -

Para apoyar su denuncia de que la exportacién de frutos era una fachada para
la importacién de contrabando en gran escala, los comerciantes agregaban una
cuenta modelo de su "expediente”. Se presentaron cifras que mostraban los gastos
y las ganancias implicados en la exportacién de 1.500 quintales de frutos a Brasil
y la subsiguiente importacién de 1a misma cantidad de productos agricolas brasi-
lefios. La cuenta simulada mostraba que un comerciante que exportaba carne
desecada, harina y galletas, e importaba azucar, sélo podia esperar una ganancia
de 210 pesos con una inversién inicial de 4.000 pesos. Qbviamente un barco tenia
que exportar algo mds que “frutos” e importar algo.mds que azicar, para dar el tipo
dé'ganancia que esperaban los comerciantes portefios.

La queja de los comerciantes de la competencia desleal que enfréntaban sus
mercaderias espafiolas se documentd con otra cuenta modelo, donde se mostraban
los gastos y las ganancias por la importacién y venta de 100 piezas de lino silesiano
compradas en Hamburgo. Si estas mercaderias se importaban a Buenos Aires via
Espaifia, pagando todos los derechos, comisiones y gastos de transporte, y si se
vendian al mismo precio que ofrecian los comerciantes que operaban con permiso
real por mercaderias similares, se obtendria menos del 12 por ciento. Pero el lino
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silesiano comprado en Hamburgo y vendido en Buenos Aires al mismo precio, si se
traia con permisoreal, no pagaba los 8.344 reales vellén de impuestos ylograba una
ganancia del 60 por ciento. Era obvio que los comerciantes extranjeros y los que
operaban con permisos reales estaban en situacién de ventaja.

El teniente sindico del Consulado, comerciante José Hernandez, presenté a la
Junta de Gobierno la queja de los comerciantes con sus comentarios. Estaba de
acuerdo conlos comerciantes enlamayorfa de los puntos principales y agregaba una
advertencia de que si no se emprendia alguna accién, Brasil pronto impediria todo
el comercio del Rio de la Plata. Acusaba a Brasil de controlar ya el comercio con La
Habana, Caracas y Cartagena, que antes estaba en manos de los portefios.
Hernandez aceptaba que los comerciantes locales no acudian a Espafia para
aprovisionarse de articulos de merceria cuando podian obtener estos articulos a
precios menores en Brasil. Seflalaba que los comerciantes portefios sufrian “el
sacrificio de la abundancia cuando pensaba gozar las ventajas de la escasez” ™ El
comercio con Brasil en frutos era una simulacién, segin Hernandez, probada por el
hecho de que los brasilefios no necesitaban el trigo argentino ya que eran més que
autosuficientes en arroz y harina. Este comercio sélo servia como encubrimiento de
acciones ilegales. Herndndez, a la vez que exigfa la cancelacién de los permisos
reales otorgados por la guerra, aconsejaba que continuara la importacién de
esclavos. Pero cualquier intento de rescindir el permiso real quedaba anulado por
los efectos de las invasiones de 18067 a Buenos Aires.

Aungque al principio pareceria que 36lo los comerciantes espaficles m s exitosos
eran los que presionaban por un retorno a condiciones del mercado mas estricta-
mente controladas, un examen de los antecedentes de los que firmaron el petitorio
de volver a patrones comerciales mas monopolistas, prueba que noeraasi. Entre los
que firmaron la peticién de 1802 habia comerciantes, mercaderes, y tres hombres
que habfan ingresado al comercio después de servir como capitanes de barco. La
mayorfa de los que firmaban eran espafioles, de las zonas vasca, castellana y
catalana, pero por lo menos uno de ellos, que aceptaba que el comercio con Buenos
Alres debia limitarse, era un hijo nativo de un comerciante. Habfa una amplia
variedad de edades representadasen el grupo, perolamayorfa de los firmantes eran
menores de 45 afos; mas de la mitad habian llegado mds o menos recientemente a
Buenos Aires, dentro de los 10 afios anteriores a la fecha de la peticién. De los que
habian estado mds tiempo en la ciudad, ninguno era un comerciante importante.
Por lo tanto, el grupo parece representar a los comerciantes moderadamente
exitosos, mas bien que a los muy exitosos, aliados con recién llegados que luchaban
por hacerse una posicién en el mercado portefio. Ninguno de los dos grupos era
suficientemente poderoso como para competir por las licencias reales: ninguno de
los dos era suficientemente tico como para soportar los reveses del comercio
mientras buscaban nuevas inversiones. Tanto los comerciantes mayores como los
recién llegados estaban preparados para una realidad econémica basada en el
monopolio espafiol del comercio; veian la destruccién de su futuro econémico en la
continuacién del comercio con neutrales. Dos tercios del grupo comerciante no
firmaron la peticién; se beneficiaron con el nuevo sistema o pudieron acomodarse
aél.

La oposicion al libre comercio siguié uniendo a los comerciantes mds tradicio-
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nales durante el resto de la tumultuosa década de 1800 a 1810. Las invasiones
inglesas y la consiguiente importacién en gran escala de mercaderia inglesa a la
zona, colocé a estos comerciantes que estaban en relacion de dependencia del
comercio de Cadiz, en una situacién econémica cada vez peor. Estos hombres,
representados por el Cabildo, apoyaban las iniciativas locales emprendidas por
Martin de Alzaga para desalojar alosingleses, y contribuyeron fuertemente a pagar
los gastos del Cabildo en tiempo de guerra. Pero la exitosa campaiia militar contra
los ingleses no logré producir un retorno a las précticas monopolistas; Liniers, el
nuevo virrey, simpatizaba con el comercio neutral y con el contrabando. Cisneros,
su sucesor, fue calidamente recibido por los comerciantes y por el Cabildo, porque
se crefa que lograrfa que la ciudad al borde del caos social y econémico volviera a su
condicién estable, y que liberaria a la ciudad de extranjeros. A los dos meses de su
llegada a Buenos Aires, Cisneros, enfrentdndose con deudas publicas cada vez
mayores y con la pardlisis comercial, sugirié que el Cabildo considerara abrir el
puerto de Buenos Aires al libre comercio con los ingleses.®

La propuesta de libre comercio de Cisneros produjo muchas discusiones y
disensiones entre los miembros del Cabildo, quienes en su mayor parte eran
comerciantes nacidos en Espafia. El primero en hablar fue Luis Gardeazabal,
alcalde de primer voto y comerciante ligado al tradicional eje Buenos Aires—-Cadiz.
Gardeazabal se oponia enérgicamente al comercio britdnico porque seria “perjudi-
cial y ruinoso a la Nacién en general, a nuestra Metropoli, y a nosotros mismos” %
Sus argumentos demuestran que dieciocho afios de comercio mds libre:con los
neutrales no habian modificado el temor de los monopolistas de que se dafiara su
actividad en grado notable. Gardeazabal hablé extensamente de la sabidurfa de los
reyes espafioles al proteger el comercio, y advirtié sobre la ruina econémica que
sobrevendria si se permitia a los ingleses comerciar libremente con Buenos Aires.
“Este comercio nos cargara de generos, y arrebatard todo nuestros numerario,
aniquilard nuestras fabricas, manufacturas, e industria; empobrecera nuestra
potencia, hara opulenta y poderosa la Inglesa que hoy es nuestra amiga, y mafana
puede ser nuestra enemiga, y ultimamente arruinando nuestro Comercio con la
Peninsula... Inglaterra nos pondra la Ley en los precios de los que nos conduzca.™’
Senalando a Rio de Janeiro como ejemplo de las desastrosas consecuencias del libre
comercio con los ingleses (“se ven muchos Comerciantes reducidos a buscar en los
campos se albergue por no tener como sostenerse en la Ciudad”)*, Gardeazabal
advertia que la entrada oficial de Inglaterra en el comercio del Rio de la Plata
beneficiaria al contrabando, y los comerciantes y tenderos fraudulentos que no
pagaran impuestos podrian vender a menor precio, dafiando de esta manera a los
comerciantes honestos. El comercio con los ingleses “ocacionara quiebras lamenta-
bles de los buenos Vasallos” asi como “la total ruina de los artesanos, y por
consiguiente de todo el Pueblo en general”®

Las mercaderias inglesas eran mds atractivas para el consumidor, “su mayor
pulidez y lucimiento, son de mas duracion, y a mas equitativo precio”, y precisamen-
te estos atractivos producirian una situacién en la cual, en el curso de un afo, la
gente de la regién habria vendido su tltimo candelabro de plata a los extranjeros
ingleses.'® Frente a este inminente desastre, Gardeazabal sélo podia sugerir que los
comerciantes, tenderos y vendedores ambulantes, extendieran un préstamo para

148

o e

S P B i

bl

e

ayudar al gobierno a enfrentar sus gastos mds urgentes. La misma opinién fue
expresada por el alcalde Francisco Tellechea. Pero no todos los miembros del
Cabildo estaban de acuerdo con la posicién tradicional de Gardeazabal ni con su
débil sugerencia alternativa, porque los comerciantes de cueros también estaban
representados en el Cabildo. Manuel Obligado, alcalde de segundo voto, un epafiol
estrechamente ligado con la exportacion de cuero, pensaba que el comercio inglés
“en ciertas condiciones y con limitaciones” debia permitirse.!°! Miguel Mansilla,
alguacil mayor, estuvo de acuerdo con Obligado, sefialando que el comercio inglés
poco podia dafiar a una metrépolis cuyas fdbricas ya estaban ocupadas. por el
enemigo. La entrada de mercaderias inglesas era un mal necesario, pero si se
pagaban impuestos por estas mercaderias ayudarian al tesoro local y se evitaria el
contrabando. Mansilla sefialaba que el uso de préstamos para ayudar al gobierno
era un remedio precario, y sujeto a “consequencias perniciosas”.'? La solucién de
Mansilla era ligar el comercio inglés a la exportacién de cueros, asegurando ala vez
una prosperidad continua a los monopolistas, al colocar todo el nuevo comercio
linicamente en manos de empresas dirigidas por esparoles.

Gabriel Real de Azua, otro regidor y comerciante vinculado con el comercio de
los cueros, estuvo de acuerdo con la posicién Obligado-Mansilla. Sugirié que el
comercio inglés podfa limitarse todavia mas si sélo se permitia la introduccién de
aquellos articulos cuyos impuestos produjeran los fondos necesarios para el tesoro;
prohibiendo a los ingleses que establecieran sus companfas propias, depésitos y
negocios comerciales y exigiéndoles que consignaran todos sus articulos a comer-
ciantes conocidos de la ciudad; y prohibiendo la importacién de toda la ropa
manufacturada y los muebles. Una indicacién de la sofisticacién y la buena
respuesta de la industria inglesa se encuentran en la mencién de Real de Azia de
“ponchos, fresadas, gergas, y sobrecinchas hechas a imitacién de las que se hacen
en el Pais”.'®® Ademas se sugeria que los impuestos sobre articulos importados por
los ingleses se igualaran a los pagados por los comerciantes en el comercio espafiol,
haciendo de esta manera que los productos espaiioles pudieran competir en precio
con los ingleses. Real de Azuia sugeria también que dos tercios de las exportaciones
inglesas se hicieran en cueros y “frutos”; los impuestos de exportacién deberian
pagarse en frutos, pero el impuesto sobre la exportacién de cueros, “un derecho tan
crecido”, debia eliminarse.'® :

Después de una prolongada discusién, el Cabildo aconsejé al Virrey que
permitiera el comienzo del comercio con los ingleses “bajo las limitaciones, modifica-
ciones, y con las cualidades que se expresan en los votos”.)®® Accediendo a este “mal
necesario... que debe abrazarse por evitar otros mayores”, el Cabildo autorizaba el
comerciocon losingleses. E16 de noviembre de 1809, el Virrey Cisneros decreté abierto
el puerto de Buenos Aires a los navios aliados y neutrales que trajeran carga de
cualquier tipo. Los monopolistas habian perdido otra importante batalla.

Las invasiones inglesas y la entrada mucho mds grande de articulos ingleses
en el Rio de la Plata destruyeren todo comercio que todavia estuviese en manus de
los monopolistas. Al mismo tiempo, los intentos locales de desalojar a los invasores
fueron apoyados por grandes contribuciones hechas precisamente por algunos de
los mismos comerciantes cuya actividad sufria tan gravemente. Aunque los comer-
ciantes habian sido llamados a contribuir con el Cabildo local a lo largo de todo el
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periodo colonial, estos préstamos se hicieron m4s frecuentes desde 1806 hasta 1808.
Durante este periodo, el Cabildolibradoa sus propios medios para reunir un ejército
y defender la ciudad, acudié a los comerciantes locales para obtener préstamos con
de enfrentar los tremendos costos implicados. En agosto de 1806 llamé a una
contribucién voluntaria de todos los ciudadanos para pagar los gastos de la primera
invasién. En los cinco meses siguientes se recaudé un total de 118.878 pesos, y por
lo menos 76.710 de esta cantidad vinieron de los comerciantes de la ciudad. 1%

Ademads de las contribuciones individuales, se solicitaron préstamos a los
comerciantes portefios mas prosperos. Francisco Antonio Letamendi presté 10.000
pesos (8.000 delos cuales pertenecian asuesposa Dolores Segurola)a un 5 por ciento
de interés al Cabildo en la primera época de la. guerra; Esteban Romero y Manuel
de Arana también prestaron 10.000 pesos cada uno al mismo interés.”” Los fondos
recolectados al principio de la batalla no llegaban a cubrir los gastos de las tropas,
y el 22 de enero de 1808 el Cabildo pidi6 un préstamo masivo de 200.000 pesos a
Martin de Sarratea, representante local de la Compatia de Filipinas.'% Sarratea
ofrecié al Cabildo 50000 pesos, sedialando. que la Compania “habia internado
muchos de sus fondos... a mas de hallarse con una libranza de 500.000 pesos
aceptada y sin cubrir por las actuales circunstancias™!'®® Aunque comprendia la
dificil situacién de un colega comerciante que también sufria reveses en los negocios
por lainvasién inglesa, el Cabildo, temiendo un alzamiento militar, exigié el pago
de 200.000 pesos a Sarratea.

Los préstamos al gobierno ya no eran un medio para que los comerciantes
individuales y el grupo de comerciantes en conjunto ejercieran una suave presién
sobre el gobierno. Debido a las urgentes necesidades engendradas por la invasiones
inglesas, los préstamos se convirtieron en extracciones forzadas a los mismos
comerciantes que sufrian por la suspensién del comercio espafiol; a cambio de estos
préstamos los comerciantes ya no recibfan beneficios especiales, y rdpidamente
fueron perdiendo terreno frente a los que proponian el libre comercio.

Lasinvasionesinglesasy laépoca que las siguié exacerbaron la divisién entre los
comerciantes que apoyaban el libre comercio y los que deseaban volver al monopolio
espaiol. Una vez més, Martin de Alzaga pasé a primer plano como el defensor mas
manifiesto de la causa de los monopolistas. Reaccionando ante la invasién inglesa y

" la conducta cobarde del Virrey Sobremonte al huir de la ciudad, Alzaga organizé y

financié personalmente a los Voluntarios Patriotas de la Unién, una divisién de la
milicia que tuvo importante papel en la derrota de los ingleses.!® Elegido alcalde de
primer voto por el Cabildo de 1807, y reelegido para el mismo cargo un afio despusés,
Alzaga fue el principal vocero del Cabildo en sus disputas con el virrey politicamente
sospechoso, el francés Liniers. La insatisfaccién con el Virrey, la caida del comercio
monopolista y el temor a la creciente fuerza de un grupo de jévenes criollos
revolucionarios politicamente rechazados por él y sus colegas espafioles, obligé a
Alzaga a intentar un golpe de Estado contra Liniers el 1° de enero de 1809. La
revolucién fracasé y Alzaga y un pequefio grupo de colegas regidores fueron
exiliados.'! Mas tarde él y sus seguidores fueron juzgados y absueltos por el nuevo
gobierno independiente. Nuevamente exiliado, en 1812, Alzaga fue arrestado por
traicién y ejecutado por sus crimenes durante un perfodo de intensa actividad
antiespariola.
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Muchos de los objetivos de Alzaga a 1o largo del periodo 18061809, cuando era
un lider politico central en Buenos Aires, son poco claros. No es seguro, por ejemplo,
si su revolucién abortada estaba destinada a eliminar a Liniers a favor de un
gobierno mas leal, o a establecer un régimen pro-espaiol independiente.!2 Lo que
s estd claro es que Alzaga, un comerciante exitoso que habia empezado como
empleado de Gaspar de Santa Coloma, era un enérgico partidario del sistema de
comercio espafiol, y enemigo intransigente de todo comercio con extranjeros. Era
tan importante para Alzaga una vuelta al comercio monopolista espaiiol que
proyecté ocupar personalmente el cargo de Director General de Comercio si
triunfaba su golpe de 1809.' El odio que tenfa Alzaga al libre comercio llegaba a
convertirse en un odio hacia los extranjeros, a quienes consideraba responsables de
lo que él percibia como un derrumbe de la sociedad.!™* Alzaga, elitista de origen
modesto, también temia a los criollos, especialmente a las turbas que apoyaron a
Liniers, a Saavedra y a la Revolucién de 1810.

Es imposible determinar hasta qué punto las ideas y acciones de Alzaga eran
apoyadas por sus colegas comerciantes. Se pensaba que era el lider del partido
espafiol, pero sus partidarios no habian nacido todos en Espadia. También se creia
que representaba a los comerciantes monopolistas de la ciudad, pero tampoco
recibia todo su apoyo de los comerciantes. Algunos de sus partidarios m4s visibles,
por cierto, eran esparioles de nacimiento (Esteban Villanueva, Juan Antonio de
Santa Coloma), pero la apelacién de Alzaga era sélo al grupo de comerciantes
espaiioles vinculados con los modelos de comercio més tradicionales. Aunque
muchos de los comerciantes de Buenos Aires puedan haber tenido simpatia por
Alzaga y su causa, pocos lo apoyaron abiertamente. Sin embargo, como consecuen-
cia del infructuoso golpe de Alzaga de 1809, todos los comerciantes nacidos en
Espana se tornaron sospechosos de actividad revolucionaria.

Los hombres que se unieron al grupo de Alzaga eran una mezcla de espadioles nativos
y criollos, comerciantes poderosos y comerciantes del grupo medio, todos dependientes del
éxito de las politicas comerciales monopolistas para su progreso social y econémico. Los que
eligieron el partidorevolucionarioque triunfé en 1810eran unamezcla de esparioles nativos
y comerciantes criollos, y burdcratas criollos que estaban cansados de la corrupcién del
gobierno espafiol, y a favor del libre comercio.

Los dos comerciantes mds importantes asociados con el gobierno revoluciona-
rio, Domingo Matheu y Juan Larrea, eran los dos catalanes, y de alguna manera

- estaban excluidos del grupo dominante de espafoles del norte que controlaban la

vida comercial de la ciudad. Los dos eran relativamente recién venidos, y ninguno
de ellos habia sido especialmente préspero en el comercio. Otro comerciante
asociado con el movimiento de la Independencia, fue el criollo Cornelio Saavedra,
que estaba estrechamente vinculado con los intereses del comercio de cueros y
estaba a favor del libre comercio con Inglaterra; otro comerciante nativo, Juan
Martin de Pueyrredén, habia presenciado personalmente la corrupcién de la corte
espanola y Alzaga lo habfa mandado a la carcel cuando intentaba comunicar sus
experiencias a los comerciantes de Buenos Aires.

Muchos otrosrevolucionarios criollos no eran comerciantes, sino mds bienhijos
de comerciantes espaiioles que habian sido ubicados en la carrera burocritica o
militar.
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Este era el caso de Miguel Azcuénaga, hijo de Vicente de Azcuénaga; de
Gerénimo Lasala, hijo de Juan Bautista Lasala; de Manuel Belgrano, hijo de
Domingo Belgrano Pérez. Estos hijos de comerciantes exitosos habian vistodeclinar
su poder econémico mientras sus cufiados nacidos en Espafa lograban éxito
siguiendo los pasos de sus padres.

Habia aun otro grupo de revolucionarios que eran los hijos de comerciantes
menores, hombres como Hipélito Vieytes, hijo de Juan Vieytes; Antonio Luis Beruti,
hijo de Pablo Beruti; Martin Jacobo Thompson, hijo de Pablo Thompson. Estos
hombres, hijos de comerciantes marginales que habian logrado el mismo status
social y econémico que sus colegas inmigrantes, se habian quedado con tedavia
menos bienes materiales y menos cargos burocraticos prestigiosos que sus pares.
Tenian todavia masrazon para estarresentidos con los esparioles pobres que habian
prosperado en la colonia. Y Martin de Alzaga, un empleado pobre que habia
combinado su capacidad para los negocios con el casamiento, para convertirse en el
mas manifiesto defensor de los espaiioles monopolistas realistas, era una represen-
tacion muy dramatica de lo que los revolucionarios despreciaban. La derrota de
Martin de Alzaga después del golpe frustrado del 1° de enero de 1809, dejé a los
monopolistas sin vocero y temiendo por sus vidas y por las propiedades que les
quedaban. Cuando se produjo el histérico Cabildo Abierto convocado el 22 de mayo
de 1810 para discutir la posicién de la colonia frente a la abdicacién forzosa del rey
Borbén de Espana, los monopolistas espafioles estaban demasiado acobardados
como para continuar la batalla. A primera vista los comerciantes, con 70 represen-
tantes de un total de 251 participantes, parecen haber estado en posicién dominante
en la asamblea. Por cierto excedian en nimero a los militares (59 miembros) y al
clero (27 miembros) que estaban respectivamente en la segunda y tercera posicion.
Pero, aunque algunos mayoristas de status alto y medio estuvieron presentes
dentro del contingente de comerciantes, predominaban los minoristas y los tende-
ros. Sélo un 13 por ciento de los comerciantes del Cabildo Abierto de 1810 eran
importadores y exportadores en gran escala. Muchos poderosos comerciantes
eligieron no asistir a esta asamblea, pensando que de antemano se impondria una
postura antiespanola. Otros comerciantes, después de asistir a las sesiones
iniciales, se retiraron sin esperar a votar. De los pocos que se quedaron a votar, los
comerciantes tradicionales vinculados con Sevilla y con Cédiz demostraron una
constante lealtad a la Corona espanola y a sus politicas mercantiles, mientras que
los comerciantes en cueros, los esclavistas y los minoristas estuvieron a favor de la
eleccién de una nueva junta gobernante.

En gran medida, el voto de los comerciantes reflejaba una divisién social entre
los exitosos y los que habian fracasado, una divisién que también tenia matices
hispano—criollos. Los comerciantes nacidos en Espaiia, exitosos y con estrechos
vinculos con la Madre Patria, generalmente aprobaban la politica espafola y
deseaban continuar como subditos leales a la Corona. Los comerciantes nacidos en
América, los comerciantes en cueros, y algunos recién llegados menos exitosos, por
otra parte, criticaban mucho mas al gobierno colonial, se interesaban mas en abrir
su comercio a todos los paises y en general estaban mas ansiosos por romper lazos
con Espana. Aunque los comerciantes criollos eran en su mayoria hijos- de co-
merciantes exitosos nacidos en Espafa, generalmente no tenfan tanto éxito ni
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apoyaban la politica mercantil espafiola con tanto fervor como sus padres. Mas bien,
como los comerciantes en cueros y los esclavistas, se sent *.in injustamente agobia-
dos por los impuestos que después se embarcaban de vuelta a la Madre Patria en
lugar dereinvertirse en el comercio de la colonia. Los comerciantes criollos también
se resentian por las politicas que, segin creian, daban ventajas a los nacidos en
Espafia con lazos comerciales y familiares alli. La experiencia de la ventaja
comercial dellibre comercio con Inglaterra producia un fuerte rechazo ala amenaza
de la vuelta al comercio monopolista. Una declaracién de independencia era una
forma de asegurarse que no se revocara el libre comercio. La mayorfa de los
comerciantes, sin embargo, no estaban totalmente a favor de laindependencia. Sélo
hombres como Francisco Antonio de Escalada y Francisco Belgrano, ambos comer-
ciantes criollos nativos, abogaban por una completa independencia; el Cabildo
Abierto mismo voté la expulsién del Virrey y por un gobierno en nombre del
depuesto rey espariol. Sélo en 1816 el Virreinato se declaré oficialmente indepen-
diente de Espana.
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CAPITULO SIETE 7"~

9/

COMERCIANTE DE BUENOS AIRES

(GASPAR DE SANTA COLOMA)

En los capitulos anteriores hemos visto al grupo de comerciantes de Buenos Aires
tratando de discernir pautas universales de los origenes del grupo, ingreso en el mismo,
entrenamiento, matrimonioy parentesco. Este capitulobrinda una visién ampliadelavida
de un comerciante individual, la vida de su familia y la de su empresa.

La posicién econémica, la carrera comercial y las pautas comerciales de Gaspar
de Santa Coloma lo convierten tal vez en el mejor comerciante para estudiar en
detalle. Fue un hombre moderadamente exitoso un ejemplo del “tipico” comercian-
te portefio. No ﬁMm de riqueza fantdstica ni entre
los que fracasaron lamentablemente en la vida comercial, sino mas bien dentro del
grupo de maygﬁstas de nivel medio-alfo. Ademds de su moderado éxito, Santa
Coloma es un excelente candidato para un estudio detallado ya que su vida
comercial se extendié durante todo el perfodo virreinal. Sus registros de negocios
van desde 1778 a 1815, afio de su muerte, y aun mas alld. Por lo tanto podemos
rastrear, con bastante éxito, la carrera de un comerciante y una firma mercantil
durante todo el perfodo virreinal. Las pautas de la actividad de Santa Coloma
también lo convierten en uno de los mas interesantes comerciantes para estudiar
porque se dedicé al comercio con Espafia y con varias provincias del interior.

Don Gaspar de Santa Coloma nacié el 6 de enerode 1742 en Caserfa del Campo,

51 Campijo, un pueblito cerca de Arciniega en la provincia vasca de Alava. Como
naci6 el dfa de los Reyes Magos, recibié el nombre de uno de ellos. Juan Antonio
Santa Coloma, el padre de Gaspar, era un pequefio terrateniente que mas tarde en
la vida fue mantenido por su hijo comerciante portefio.! Lamadre de Gaspar, Maria
Antonio de Sollano y Santa Coloma, fue presumiblemente sobrina o prima de su
marido.

Alos 12 afios de edad, el padre de Gaspar lollevé a Ordufia (Alava) donde entré
en el colegio de los jesuitas. Nunca volvié a su pueblo natal aunque sus padres
siguieron viviendo alli. De Orduiia, Gaspar fue enviado a Madrid a trabajar con el
sefior Escovedo, un corregidor, y luego a Cadiz, donde fue aprendiz del sefior
Articona, un comerciante.?
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En 1767, alos 26 afios, Gaspar de Santa Coloma llegé a Montevideo en camino
a Buenos Aires. El 11 de agosto de 1767 pidié permiso al gobernador de esa ciudad
para viajar a Buenos Aires acompafado por dos jévenes y un esclavo.? En ese
momento Santa Coloma declaré que sus Gnicas pertenencias eran su ropa y una
cama. El esclavo, que no pertenecia a Santa Coloma, habia sido encargadode cuidar
de é] para que llegara sano y salvo a Buenos Aires.

Santa Coloma llegé a Buenos Aires con cierto entrenamiento comercial previo
y una pequefia suma de dinero. Pronto abrié un comercio minorista en el centro de
laciudad. Tuvo la buena suerte de entrar bajo la tutela de Bernardo Sancho Larrea,
un respetado comerciante portefio que iba a servirle de padre sustituto, amigo y
guardian. Sancho Larrea, en su momento, lo presentd a otro hombre que habria de
ser instrumental en su vida, un amigo y colega comerciante, Vicente de Azcuénaga.
Hacia 1769, sélo dos afios después de sullegada, Santa Coloma eralo suficientemen-
te préspero como para tomar un empleado vasco de 12 afios de edad. Tres afios
después, a los 31 anos, Santa Coloma hizo una sociedad con Gonzalo Doblas, otro
comerciante inmigrante cinco afios menor que é1.* Juntos compraron mercaderia a
los mayoristas locales y la embarcaron a las provincias del interior. Hacia 1776,
nueve anios después de su llegada a Buenos Aires, Santa Coloma comenz6 a trabajar
directamente en el comercio mayorista con Espafia.-También siguié teniendo su
comercio minorista con la ayuda de su empleado, Martin de Alzaga.®

Hacia 1776, el comerciante soltero de 34 afios era un miembro respetado de la
sociedad portefia, lo invitaban a las fiestas en la casa de don Facundo Prieto y
Pilido, conecido abogado local. También era lo bastante préspero como para ser
victima de un ataque a cuchillo. “Ocho heridas entre pequefias y de alguna
consideracién”, y de un intento de robo perpetrado por dos hombres enmascarados
mientras dormia.®

Durante el siguiente afio, 1777, Santa Coloma hizo una contribucién de 50
pesos para arreglos planeados en el Cabildo, una donacién aproximada a la
donacién promedio de 47 pesos.” Aunque evidentemente no estaba entre los
comerciantes mas ricos de la ciudad, disfrutaba de moderado éxito en su negocio
minorista-—mayorista. \

El censo de 1778 lo encontré viviendo en la calle de San José en la zona 1 de la
ciudad, a dos cuadras de la plaza central.? En el censo se lo describe como soltero,
de 37 afios, espafiol y comerciante. Como la de muchos comerciantes del perfodo, su
casa estaba directamente a los fondos de su tienda; mis exactamente, la tienda
estaba en la habitacién del frente de su casa. Compartiendo la misma casa con él,
habia un “agregado” de 14 afios de edad, Francisco Llanos (Martin de Alzaga,
empleado de Santa Coloma desde 1769 hasta 1777, se habia convertido en un
hombre de negocios independiente y aparece en otro lugar del censo como merca-
der), y tres esclavos negros solteros. Entre los vecinos de Santa Coloma habia
colegas comerciantes y su ex socio Gonzalo Doblas, los comerciantes Ventura
Llorente y Carlos Gatcia, el platero Alonso Benites y el pulpero Francisco Garefa.
El 13 de junio de 1781, a los 39 arfos, después de vivir 13 afios en Buenos Aires,
Gaspar de Santa Coloma se cas6. Aunque era por lo menos cinco afios mayor que la
mayoria de sus colegas comerciantes en el momento de casarse, su espera habia
valido la pena. En una ceremonia en la Catedral a la que asistieron muchos de los
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ciudadanos importantes de Buenos Aires, se casé con Flora de Azcuénaga, de 16
afios de edad, hija de Vicente de Azcuénaga, uno de los mds importantes
comerciantes de la ciudad, y de la finada Rosa Basavilbaso Urtubia.® Vicente de
Azcuénaga actué como compadre de casamiento; su prima Vicenta Uriarte, esposa
del consejero de la ciudad y comerciante de la ciudad Francisco Ignacio de Ugarte,
fue la madrina.

El casamiento de Santa Coloma refleja muy bien las pautas de matrimonio
entre los comerciantes de la época. Como vimos en un capitulo anterior, el
matrimonio servia como sello de entrada definitivo en el grupo de los comerciantes,
vinculando al recién llegado con un clan comerciante establecido, y brindéndole
ampliasrelacionescomerciales. El padre de Flora, Vicente de Azcuénaga, de 64 afios
de edad, estaba en el comercio de Buenos Aires desde mediados de siglo. En un
periodo de 40 aflos, Azcuénaga, vinculado por casamiento con la familia de
comerciantes Basavilbaso, amasé una de las més grandes fortunas de la época.’®
Ademas ocupaba una amplia gama de cargos en el gobierno local, sirviendo como
alcalde de segundo voto, alcalde de primer voto y regidor. Ademas, desde 1765 sirvié
como capitdn de caballerfa en una unidad espafiola de la milicia local, y durante
muchos afios como sindico del convento de los franciscanos de la ciudad.

Santa Coloma no fue el tnico comerciante que se casé con una hija de
Azcuénaga. Tres afnios antes del casamiento de Flora, su hermana mayor, Maria
Eugenia, se habia casado con Agustin Antonio de Erezecano, un comerciante de 37
anos nacido en Bilbao." Erezcano, como su suegro, trabajaba en el comercio
castellano, y aunque su capital era de sélo 11.954 pesos en el momento de su
casamiento con Maria Eugenia en 1778, evidentemente impresioné a Azcuénaga
por su capacidad comercial y su dedicacién.” La dote que Azcuénaga dio a Marfa
Eugenia, de 16 afios, totalizaba 20.000 pesos.

Casdndose con Flora de Azcuénaga, Santa Coloma ingresé en una de las
principales familias mercantiles de la colonia. Su industriosidad y su éxito, ya
manifiestos en el momento de su casamiento, sin duda lo convirtieron en un
miembro aceptable del clan Azcuénaga—Basavilbaso. (Sobre todo el clan, ver
Apéndice A, pag. 205 ). El 8 de junio de 1781, cinco dfas antes de su casamiento, se
presenté ante un notario y, en documentos atestiguados por su futuro suegro,
Vicente de Azcuénaga, y otros dos comerciantes portefios, Miguel Gonzalez de
Norviega y Cristébal de Aguirre, declaré que su riqueza total era de 83.827 pesos 'y
2 1/2 reales, un capital grande pero no excepcional.™ Muy poco de la riqueza total
de este comerciante estaba en bienes domésticos, propiedades o esclavos. En el
momento de su casamiento, su pequefia casa-tienda sélo valia 6.600 pesos. Sus
esclavos,que ahora eran cinco, valian 300 pesos cada uno por un total de 1.500 pesos.
Ademas, en el inventario sélo se inclufa una cémoda que valia 60 pesos, tres
pequefios arpones de oro valuados en 224 pesos y cubiertos de plata por un valor de
1.020 pesos. De los bienes y créditos que totalizaban 99.975 pesos, sélo 9.404 pesos
(el 9 por ciento) estaban invertidos en propiedad personal.

Flora de Azcuénaga, su novia, recibié una dote de 20.028 pesosy 6 1/2 reales de
su padre.!* Esta dote, apenas mas grande que la anteriormente habia recibido su
hermana, estd entre las dotes mds apreciables de la época. En ella se incluia ropa
de cama por valor de 249 pesos, ropas por valor de 1.093 pesos, joyas por valor de
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4.440 pesos, muebles por un total de 1.256 pesos, 450 en cubiertos de plata, una
esclava que valfa 300 pesos y 12.000 pesos en efectivo. (ver Apéndice C, pag. 223).
Las joyas incluidas en la dote eran muchas, y entre ella habfa varias piezas hechas
en Espania. Las ropas de dofia Flora eran elegantes y costosas como sus muebles;
una cama camera de jacarandd con pilares tallados, probablemente traida de
Brasil, se valué en 400 pesos. Pero su novio sin duda aprecié el pago en efectivo por
encima de todo; 12. 00 pesos (iguales al 14 por ciento de&ml)
representaban una cantidad considerable de nuevo capital para invertir en el
comercio. A diferencia de su hermana, Maria Eugenia, que se habia casado antes
con el comerciante Agustin Antonio de Erezcano, Flora no recibié una casa como
parte de su dote. En parte esto refleja, sin duda, la preferencia de su novio, que
valoraba el dinero en efectivo por encima de la propiedad urbana en este punto de
su carrera comercial. Ademds de su dote, Santa Coloma, en gratitud por la
“virginidad, pureza y virtud” de su novia, dispuso que en el momento de su muerte
Flora recibiera un arras de 8.000 pesos.

Aungue la dote de su noviano inclufa propiedad urbana, el matrimonio pronto
obligé a Santa Coloma a trasladarse desde su atestada vivienda en el lado oeste de
la calle de San José (en la trastienda) a una casa mas grande en el lado este de la
misma calle, entre Calle de Las Torres y Calle Cabildo (hoy Perti entre Avenida de
Mayo e Hipélito Yrigoyen). Esta casa, comprada a Francisco Ignacio de Ugarte, ex
socio, pariente y amigo de Vicente de Azcuénaga, suegro de Santa Coloma,® estaba
directamente detras del Cabildo, junto a’la casa de otro comerciante, Juan de
Osorio.1¢

Diez meses después de la boda, el 2 de abril de 1782, Flora de Azcuénaga dio a
luz su primer hijo, un varén bautizado Juan Francisco, que murié durante el primer
afio de vida. Rosa Margarita, su segunda hija, nacié el 23 de febrero de 1784, pero
murié poco después de nacer. Cuatro afios mas tarde, el 24 de octubre de 1788, Flora
dio aluz otro hijo varén, a quien bautizaron Rafael José.”” Su nacimiento se anuncié
enuna carta del 1 de noviembre de 1788 a Agustin Arrivillaga: “El 24 del pasadodio
a luz Flora un varoncito que se le puso por nombre Rafael. Fue su padrino mi
benefactor el Sefior Don Eugenio Lerdo de Tejada, y siguen madre y hijo sin
novedad”.’® Pero nueve meses después, en una carta fechada el 1 de septiembre de
1789 a su padre, Juan Antonio de Santa Coloma, Santa Coloma le informaba
tristemente sobre la muerte de este otro nifio: “El dia primero de agosto vispera de
Nuestra Sefora de los Angeles a las 12 del dfa fue Dios servido llevarse para si de
la epidemia de las viruelas a nuestro Rafael lleno ya de mil gracias con cuyo
sentimiento quedamos pero muy conformes con la voluntad de Dios pues no nos
convendrd el tener hijos™. Al afio siguiente, Flora tuvo un aborto. Sélo el cuarto
hijo, Francisco de Asis Martin, nacido el 4 de noviembre de 1792, sobrevivié hasta
la edad adulta.® ‘

El casamiento de Santa Coloma no sélo le trajo dinero y aumenté su
preeminencia, sino que también lo condujo a establecerse como lider del clan
Azcuénaga. El 17 de agosto de 1787 murié su suegro, Vicente de Azcuénaga.?! Su
testamento nombraba a sus dos yernos, Gaspar de Santa Coloma y Agustin Antonio
de Erezcano, y a su hijo Domingo de Azcuénaga (sacerdote) ejecutores de su
patrimonio. Ademads, Santa Coloma fue nombrado tinico tutor y guardian de los tres
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hijosmenores de Azcuénaga, Vicente, estudiante de filosoffa de 13 anosen el Colegio
de San Carlos de Buenos Aires; Ana, una hija de 16 afios, y José Bruno, de 22 afios,
que servia como alférez de fragata en la marina espanola. Santa Coloma fue elegido
como principal ejecutor de sus cuniados. Rdpidamente se diocuenta de que el arreglo
final del patrimonio serfa una tarea larga, complicada y ardua, y solicité al Juez de
Bienes de Difuntos que lo relevara de esta nueva obligacién, aduciendo su poca
salud y falta de tiempo, y sugiriendo que su cufiado Erezcano fuera nombrado en su
lugar. Su pedido no fue recibido con mucha simpatia, y durante los siguientes ocho
afios tuvo que ocuparse de la sucesién del patrimonio de su suegro, un patrimonio
del que su esposa eventualmente heredé mas de 20.000 pesos. _

El clan Azcuénaga, después de la muerte de don Vicente, resulté ser, para
desdicha de Santa Coloma, un grupo de gente muy conflictiva. Como principal
ejecutor tuvo que pelearse primero con su cufiado, Miguel de Azcuénaga, y mds
tarde con su concuniado, Erezcano, por inventarios y cuentas vinculados con las
grandes posesiones de Azcuénaga. Ademds Azcuénaga habia iniciado
procedimientos legales para instituir un mayorazgo, otra complicacién que significé
interminables problemas legales para Santa Coloma. Se quejaba amargamente de
los problemas que le causaba el intento de formar este mayorazgo y de la
consiguiente demora en la sucesién de los asuntos financieros y comerciales de
Azcuénaga. En una carta a su amigo y asociado de negocios, Agustin Wright,
fechada el 1 de julio de 1788, escribia:

“Me queda salir de tabardillos del mayorazgo quien no ha querido pasar por
partido alguna y en todo el presente afio determinara esta Real Audiencia
el punto ya que no ha querido composicién causando el mayor escandalo a
todos los vecinos de esta capital. A m{ me ha dado malos ratos pero tengo la’
satisfaccién que no es el capataz de desconceptuar mis operacciones y que la
casademi padre dirijida por mi quedé tan clara comolaluz del dia si no fuera
por el maldito enredo de la donacién.™

Ademas de los problemas del mayorazgo, Santa Coloma, como ejecutor del
patrimonio de su suegro, era responsable de arreglar las grandes transacciones
comerciales de Azcuénaga y manejar su propiedad. Entre las propiedades de
Azcuénaga estaba la “casa del asiento”, un gran edificio ubicado sobre la plaza
central que anteriormente servia como sede del “asiento” britanico. En 1785, Santa
Coloma finalmente alquilé la mayor parte del edificio ala Aduana, mientras seguia
usando parte del espacio para almacenar sus propias mercaderias. Debido a las
exigencias de su actividad comercial diaria, no podia atender las de esta propiedad,
y hacia 1789 nombré a José Garcia para que la manejara.®® La “casa del asiento”
siguid ocupada por la Aduana durante el resto del perfodo colonial.

Los problemas de Santa Coloma causados por la propiedad de Azcuénaga no
terminaron con la “casa del asiento”. En diciembre de 1789 alquil6 una casa que
pertenecia al patrimonio de Azcuénaga a donJuan Francisco Vilanova y su hijo, don
José de Vilanova, vista de Aduana y Oficial Mayor de la contaduria de la Real
Aduana, respectivamente. Santa Coloma, actuando como ejecutor y heredero del
finado Azcuénaga, y los Vilanova acordaron un alquiler mensual de 35 pesos, que
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debia ser pagado de inmediato del sueldo de Vilanova, que quedaba como garantia
en el Tesoro Real. Como de esta manera se aseguraba el pago, no se preocupé
demasiado en cobrar el alquiler. Sélo en 1793, después de que José Ignacio Taybo,
otro comerciante, hizo juicio a Vilanova por el pago de una deuda, Santa Coloma
demando el pago adeudado del alquiler, de 1.540 pesos.?

Durante los dos afios siguientes Santa Coloma y Taybo discutieron quién debia
tener preferencia en el pago de las deudas de Vilanova. El 10 de diciembre de 1795
la corte ordené que se pagara primero a Santa Coloma. Taybo, insatisfecho con esta
decisién, pidié que el casose transfirieraala Real Audiencia. La alta corte consideré
el problema durante otros tres afios, y se opuso a la decisién de la corte inferior el
3 de enerode 1799. Cuatromeses después dela devolucién a Taybo, Gaspar de Santa
Coloma recibi6 el primer alquiler de los Vilanova, que habian seguido viviendo en
la casa durante los prolongados procedimientos legales. Otra casa mds que
pertenecia al patrimonio de Azcuénaga fue alquilada al Consulado, recientemente
establecido en 1794. _

Otro problema-que le queds a Santa Coloma en el momento de la muerte de
Azcuénaga fue el de las negociaciones matrimoniales que se estaban realizando
entre Antonio Olaguer Felid, Brigadier General del Ejército Real e Inspector
General de las Tropas Virreinales, y Azcuénaga, por la hija menor de éste, Ana. Un
mes antes de su muerte, Azcuénaga comenzé a presentar documentos probando
“buen nacimiento, pureza de sangre, cristianidad conocida y possesion de
hijodalguia” de su familia, un paso necesario antes del matrimonio de su hija con
un oficial militar de alto rango.?® Azcuénaga presentd pruebas de bautismo y
matrimonio hastala tercera generacion, referencias de cardcter y una lista de todos
los cargos que él y otros miembros de su familia habian tenido en el Cabildo.
Ademas, Azcuénaga convoed a cuatro colegas comerciantes para que atestiguaran
sobre “la legitimidad de su hija, y que ha sido doctrinado, criado y educado segun
su condicion y la calidad de su nobleza”.

Azcuénaga murid antes de que se concluyera la “informacién” y dejé que Santa
Coloma y Erezcano concluyeran los procedimientos. Ademds, Santa Coloma se
ocupd de dar una dote a Ana y hacer todos los arreglos necesarios para la boda. El
2dejuniode 1788, Ana de Azcuénaga, de 17 afios de edad, se casé ante “unamultitud
de personas” con Olaguer Feliu.?® La ceremonia tuvo lugar en la iglesia de San
Francisco (su padre y su madre habian sido miembros de la Tercera Orden de San
Franciscoy estaban enterrados al pie del altar de Nuestra Sefiora dela Concepcién);
los testigos oficiales de la pareja fueron Francisco de Paula Sanz, Caballero de la
Orden de Carlos III, Intendente de la Real Hacienda y Gobernador Interino del
Virreinato del Rio de la Plata, y su esposa, Josefa Ortiz. Ese mismo mes Santa
Coloma escribié a Agustin Wright: “El dia dos del pasado tomé estado Anita con
Olaguery le entré 30.000 pesos en platay 50.000 en ropa y mueblos. Me quedan dos
menores que contentar”.? Un afo después, Flora de Azcuénaga, la esposa de Santa
Coloma, actué de madrina en la confirmacién del primer hijo de Olaguer y Ana.®

Los parentescos y las amistades con hombres poderosos como Olaguer Feliu,
Bernardo Sancho Larrea, Francisco Ignacio de Ugarte y Vicente de Azcuénagaeran,
en la mayoria de los casos, beneficiosos para Santa Coloma; sin embargo a veces
estas relaciones eran un arma de doble filo. Su pleito con Taybo, por ejemplo, llegé
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a oidos de la Real Audiencia durante el Virreinato de Olaguer Felit, y a causa del
evidente interés del Virrey en el caso se vio obligado a abstenerse de tomar parte en
la decisién. La poca popularidad de Olaguer Feliti en la Audiencia puede haber
influido en la decisién de los jueces de revocar la sentencia del tribunal inferior
originalmente favorable a Santa Coloma.

Las relaciones familiares también impidieron a Santa Coloma firmar la
peticion de los comerciantes de ser eximidos del servicio militar, aunque admitia
que deseaba fervientemente que lo relevaran de hacerlo. Su cufiado, Miguel de
Azcuénaga, era el comandante de la milicia a quien los comerciantes objetaban con
mas vehemencia; Olaguer Felit, otro cuiiado, fue uno de los tres virreyes que
estudiaron el pleito de los comerciantes. Aunque hubiera simpatizado con las
demandas de ellos, sin duda su situacién familiar le impedia expresar ninguna
opinién en este caso. Y la ausencia de Santa Coloma, ferviénte monarquicoe, del
famoso Cabildo Abierto de 1810, puede explicarse en parte por el hecho de que
Miguel de Azcuénaga era uno de los defensores mas manifiestos de la Junta local.

Aunque trabajé mucho para mantener una actitud piblica de armonia con el
clan Azcuénaga, sus relaciones personales con tres de sus cufiados: Miguel de
Azcuénaga, Agustin de Erezcano y Vicente de Azcuénaga, a menudo eran
problematicas. Ya en 1787, mientras trabajaba en la fase inicial del patrimonio de
Azcuénaga, él y Miguel de Azcuénaga disintieron sobre los procedimientos. Miguel
inicid accidn legal, que insistié en proseguir durante toda la Real Audiencia. La
Audiencia, como corte local, regia para Santa Coloma. El pleito complicaba aun mas
la sucesién de Azcuénagay obligé a Santa Coloma a emplear sus fondos personales
para cumplir con algunos legados de Vicente de Azcuénaga padre.

Santa Coloma tenia respeto por Miguel, peroveia a Erezcano como una persona
poco confiable, siempre mezclado en estafas, siempre con deudas y atrasos en sus
tratos comerciales. Una carta a Bernardo Sancho Larrea poco después de lamuerte
de Erezcano ilustra bien la pobre opinién que tenia de su cuniado, Agustin:

“Ha muerto de repente y sin disposicion alguna Don Agustin de Erezcano, mi
concunado, lleno de pleitos y enredos y en conocidos atrasos. Buenos disgustos
me ha dadoy se los dio a mi Padre. Dios nuestrosefior le haya perdonado, como
yo le he hecho de cuanto me ha ofendido.”®
El curiado Vicente de Azcuénaga, el menor, también era un problema. Poco
después de la muerte de su padre, Santa Coloma, actuando como guardian del
muchacho, envié a Vicente a Espafia a comprar un cargo militar. Hacia febrero de
1791, Vicente se quejaba de que sus “ataques y enfermedades” le impedian
continuar la carrera militar; Santa Coloma no vio esto con mucha simpatia, porque
sospechaba que Vicente era haragan y libertino:

“Desde esta Capital, la de Montevideo, y Cadiz, se me han ido noticiando por
tu desarreglada conducta... el mismo temperamentoy condicion llevas tu que
tus hermanos, en disipar lo que con tanto amor y encargo te dejé tu Padre...
En fin, yo no espero mas relacion de tu conducta, que es la de tu perdicion, haz
lo que quieres no te quejes en la vida a nadie”
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Aunque seguia pensando que Vicente era un “caso perdido”, indic6 a Ramén
Moya, un contacto comercial que tenfa en Madrid, y a Bernardo Sancho Larrea, que
dispusieran la compra de un puesto de capitén o teniente para Vicente, “a cualquier
costo”.®! Hacia junio de 1792, Vicente habia sido exitosamente colocado en uno de
los nuevos batallones catalanes con el rango de capitdn, a un costo de 7.500 pesos.
Se dispuso que Sancho Larrea agregara 25 pesos mds por mes. Santa Coloma
pensaba que este extra, sumado a su sueldo, mantendria a Vicente con un nivel de
vida ¢émodo. Después de comunicarle que recibiria 10.00C pesos de la herencia
materna al llegar a los 25 afos de edad (entonces Vicente tenfa 19), le indicé seguir
su consejo, para no terminar como sus hermanos y hermanas, y como otros jévenes
americanos ricos.” La comunicacién con Vicente fue espordadica durante los dos
anos siguientes, y Santa Coloma se quejaba a menudo de que el joven habia olvidado

-asufamiliaya supaisyque eraingrato. Sin embargo, estaba orgulloso de lacarrera
militar de Vicente, y empezaba a intentar, nuevamente con los auspicios de Ramén
Moya, promover a Vicente a teniente coronel, cuando recibié noticias de la muerte
del joven que estaba en Urgel.®

Para Santa Coloma, nacido en una familia de clase media y obligado a luchar
porla vida, un hombre que habia trabajadointensamente para construir sufertuna,
que guardaba cuidadosamente cada pesoy que pedfa cuenta a sus asociados por una
diferencia de uno o dos reales, los criollos despilfarradores, como Vicente de
Azcuénaga el joven, eran una raza aparte. Los hijos de su suegro Azcuénaga, y por
extensién todoslos nativos, eran prédigos para este comerciante vasco, desperdicia-
ban tontamente lo que a sus padres les habfa costado tanto trabajo ganar. Aunque
estaba personalmente relacionado con criollos como Juan José Lezica, hombres tan
exitosos y conservadores como sus padres, su estereotipo del nativo se basaba en la
vida licenciosa de sus cufiados y de otros como ellos.

En una carta a Ursula Arteana, sobrina del finado Vicente de Azcuénaga,
fechada el 20 de noviembre de 1792, en la que se quejaba de la demora y gastos
causados por la oposicién de Miguel de Azcuénaga a realizar la sucesién del

patrimonio de su padre, relataba sus verdaderos sentimientos hacia su familia
politica criolla:

“Elinico hijo que le dio gusto en esta vida fui yo; todos los demas le llenaban
de pesadumbres como igualmente e$ notorio. Nadie en la casa ha hecholo que
yo tanto de mirar por los intereses como en la colocacién de Anita y Vicente,
y que asi ni el (Vicente) ni todos sus hermanos me han de quitar la gloria que
en vida y en muerte de haver despenado sus confianzas como buen hijo. No
tengo mas pecado ni delito que el haver procedido como hombre de bien y a
estos procederes son enemigos capitales todos los hijos del finado.™*

Otro cufiado, Domingo de Azcuénaga, gast6 su herencia en cinco afios, dramd-
tica prueba de las palabras de Santa Coloma.

Santa Coloma no sélo se percibia como el guardian de principios en la familia
inmediata de Azcuénaga, sino que se sentfa también responsable por el bienestar
de diversos miembros del clan, incluidos los primos de Azcuénaga, sus tias y tfos.
En junio de 1794, por ejemplo, murié Manuel Basavilbaso, cufiado por matrimonio
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del finado Vicente de Azcuénaga, dejando, ademds de un patrimonio lleno de
deudas, una hija soltera de 27 afios. Santa Coloma se hizo personalmente respon-
sable de mantener a esa muchacha, Justa, hasta que pudieran hacerse arreglos
permanentes para ella. Actuando sin demora le eligié un marido adecuado (aunque
ella ya habia pasado la edad 6ptima para casarse), precisamente su primo carnal y
cufiado de Santa Coloma, Miguel de Azcuénaga. Convencié a Miguel de los
beneficios de esta unién, que incluia la herencia del cargo de Manuel Basavilbaso
como administrador general de Correos. El 6 de febrero de 1795, nueve meses
después de la muerte de Manuel Basavilbaso, Justa y Miguel se casaron en la
Catedral de Buenos Aires, y Flora de Azcuénaga, la esposa de Santa Coloma, fue
madrina.’ En una carta a un amigo de la familia, Bernardo Sancho Larrea, fechada
el 28 de julio de 1795, Santa Coloma expresaba su satisfaccién por este arreglo
matrimonial:

“Desde que muri6 el sefior Don Manuel de Basabilbaso no consulte otra cosa
con el espresado mi hermano politico Don Miguel que era indispensable se
casase con Justita, digno de un principe. Muchos fueron los puntos que me
trajo a consideracion para abrazar este partido; los miro justos y verdaderos;
pero en nuestra familia no habia otro que pudiera desempeiiar y atender la
casa si no el... es hombre limpio de enredos y por ultimo tengo el consuelo de
verle al frente de la casa, amparada esta nifia y yo muy dedicado a hacer en
su alivio cuanto pueda.™®

Sunecesidad compulsiva de supervisar las fortunas de la familia Azcuénagano
era atipica en un hombre de su tiempo y posicién social. Para ser efectivos, los clanes
mercantiles de Buenos Aires necesitaban tener un lider cada uno, un hombre que
vigilara las fortunas, el honor y las mujeres de la familia. Santa Coloma, como
ejecutor del patrimonio de Vicente de Azcuénaga y como hombre de negocios de
éxito, era el evidente heredero de la posicién de su suegro en el clan. Encontramos
repetidamente el mismo patrén de liderazgo que pasa del suegro comerciante al
yerno también comerciante en el grupo mercantil del virreinato. _

Como otros comerciantes de la época, sus responsabilidades y participacién
social iban m4s alld de la familia. Ademads de su relacién por casamiento con el clan
Azcuénaga-Basavilbaso, formé nuevos lazos de parentesco a través de la participa-
cién como padrinoen los ritos religiosos del matrimonioy el bautismo. El y su esposa
fueron padrinos de un pequefio grupo de colegas comerciantes, incluidos José
Antonio Dorregoy Gregorio Ramos. Fueron también padrinos de familiares consan-
guineos como su sobrina, Marfa Eugenia Erezcano(tanto Gaspar como Flora fueron
padrinos de bautismo), y el hermano de ésta, Juan Pablo Erezcano (Flora fue su
madrina de bautismo).”

Al elegir padrinos para sus hijos, Santa Coloma y Flora siempre acudian a los
miembros de la familia Azcuénaga o a comerciantes respetados. Vicente, el padre
de Flora, y Ana, su hermana y futura esposa de Olaguer Feliu, fueron padrinos de
los primeros dos hijos, aunque Ana sélo tenia 11 afios de edad, cuando nacié el
primer hijo de Santa Coloma.*® Agustin de Erezcano y su esposa Marfa Eugenia
Azcuénaga fueron elegidos como padrinos de Rafael José, y el comerciante y amigo
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Eugenio Lerdo de Tejada también fue designado padrino.® El colega comerciante
Isidro Balbastro y su esposa fueron padrinos de Francisco de Asis.*

Ademas de sus obligaciones con los miembros del clan, los parientes rituales y
sus amigos en América, Santa Coloma nunca olvidé sus responsabilidades con sus
parientes consanguineos en su ciudad natal. Continuamente brindaba apoyo
monetarioa su padre y asu sobrino Vitores, y trajo al hijo de Vitores, Juan Domingo,
a Buenos Aires, para entrenarlo en “la pluma y las cuentas”. También en este caso
la lealtad familiar se sentia m&s profundamente que cualquier malentendido
personal. Aunque habia sostenido una gran lucha con su hermana Mariay el esposo
de ésta por la disposicién final del pequefio patrimonio de su padre, cuando la hija
de Maria, Manuela Maria, expresé su deseo de entrar en un convento, ayudé a la

muchacha empobrecida, facilitandole los 12.000 pesos para su dote.*! sm ) 290 1

Brindé6 toda la ayuda posible a su sobrino Juan Antonio de Santa Coloma,
tocayo e hijo de su muy querido hermano mayor, fallecido. En 1787, después de la
muerte de tres de sus hijos, mandé llamar a su sobrino, Juan Antonio. Poco después
de su llegada a Buenos Aires, Juan Antonio, con fondos que su tio le dio a crédito,
compr6 todas las mercaderias de una tienda perteneciente a Francisco Llano y
Manuel Ventura Haedo, dos de los asociados de negocios de Santa Coloma. Poco
después, con capital puesto por Santa Coloma, Gaspar y su sobrino entraron en
sociedad de responsabilidad limitada.** Juan Antonio fue incluido en la lista de
comerciantes de 1798, aunque s6lo en el lugar numero 86, mientras que su tio, mds
prominente, figuraba como el numero 25 de la lista.** Nuevamente en 1802 tio y
sobrino aparecieron en una lista de los principales comerciantes de Buenos Aires.*
En 1804, Juan Antonio de Santa Coloma fue elegido regidor del Cabildo de Buenos
Alres y sirvié también como alférez real durante los tres primeros meses del afio. Y
en 1808 nuevamente actud como regidor. A diferencia de su tio, que deseaba evitar
los cargos en el Cabildo, Juan Antonio no parece haber desdenado el cargo
municipal.

Juan Antonio, siguiendola pauta tradicional de asegurarla posicién econémica
obtenida a través de un moderado éxito comercial, se casé con la hija porteiia de otro
comerciante. El 29 de abril de 1794 se cas6 con Ana Maria Lezica, la hija de quince
anos de Juan Antonio de Lezica y Rosa de la Torre Tagle. El matrimonio fue
totalmente aprobado por Gaspar, el tio de Juan Antonio. En una carta fechada el 1°
de diciembre de 1793 anunciaba el matrimonio a Agustin Arrivillaga: “Mi sobrino
(Juan Antonio)... en el dia ha tomado el partido de colocarse con hija del sefior Don
Juan Antonio Lesica, nuestro amigo, lo que me ha sido de suma satisfaccién.™ Ese
mismo afio Ana Maria dio a luz a su primera hija, a quien llamaron Magdalena.
Otras dos hijas de la pareja nacieron en 1802 y en 1809, pero las mas pequenas no
sobrevivieron hasta la edad adulta.

El matrimonio de Juan Antonio de Santa Coloma con Ana Maria Lezicaligéa
dos de los mds importantes clanes mercantiles del Virreinato: los Basavilbaso y los
Lezica. Estas dos poderosas e influyentes familias siempre habian tenido lazos de
amistad; los fundadores del clan, Domingo Basavilbaso y Juan de Lezica y Torre-
zuri, los dos vascos, tenian “frecuente comunicacién y entrada a las casas de uno y
otro”.*® Por lo menos en una ocasién habian sido socios. Sélo el relativo predominio
de las mujeres sobre los varones entre los hijos de las dos familias, y la persistencia
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de las pautas tradicionales de elegir comerciantes nacidos en Espafia como maridos
de sus hijas, y mujeres de familias mds establecidas como esposas de sus hijos,

puede explicar la demora en efectuar un matrimonio inter-clan.

Juan Antonio de Santa Coloma nofue el inico joven que se benefici6 con el éxito
de su tfo. Brindar profesiones vitalicias a los jévenes (parientes e hijos de amigos)
era una preocupacion frecuente de Gaspar de Santa Coloma. Como comerciante
respetado tenia una red de relaciones mercantiles, tanto en Espafia como en las
colonias, que facilitaba la ubicacién de los jévenes criollos en la profesion elegida.
También ayudé a colocar a los hijos de los comerciantes espafioles en Buenos Aires.
Esinteresante observar en sus cartas la enorme atraccién de la carreramilitar y la
clerical entre los hijos portefios de los comerciantes de Buenos Aires. Su deseo de
ingresar en ocupaciones muy prestigiosas era reforzado por sus padres comercian-
tes, que consideraban el comercio, especialmente con los peligros del bloqueo
durante la época de guerra, una eleccion azarosa como carrera para sus propios
hijos. Santa Coloma reflejaba esta opinién en una carta a su cuflado Vicente de
Azcuénaga: “José Bruno sale en el préximo mes para Cadiz en una fragata de
guerra, llevando en su compania 2 hijos de Erezcano con destino a la Marina para
que aqui humanamente no hay donde colocar los hijos porque la carrera del
comercio esta perdida, y en las demas no hay arbitrio”."” Los comerciantes es-
pafoles, por otra parte, segulan enviando a sus hijos a Buenos Aires para que
hicieran su aprendizaje como comerciantes, negandose a creer que el estado del
mercado portefo fuera tan desastroso. .

Muchos de los jévenes a los que ayudaba Santa Coloma eran vascos, porque él
dividia a los espafoles en dos grupos: sus paisanocs vascos y todos los demas. Tenfa
amigos {ntimos que no eran vascos, pero para sus “compatriotas” reservaba una
calidez especial. Hasta los hijos criollos de los vascos eran considerados “de los
nuestros”, porque la identidad vasca podia pasar de padre a hijo. Asf como Santa
Coloma se esforzaba por identificar a sus paisanos vascos, a menudo hablaba de los
espafioles de otras regiones por sus origenes. En una carta a Bernardo Sancho
Larrea, comunicaba a su amigo de Espaiia el casamiento de la viuda del paisanoc
vasco Manuel Joaquin Zapiola con “un montaiies calaberon”; otra carta hablaba de
“los catalanes” que alquilaban la quinta a Sancho Larrea.®

Santa Coloma también percibia una distincién regional entre los comerciantes
que estaban muy mezclados en el contrabando y los que eran leales a las politicas
del gobierno. En una carta del 6 de junio de 1792 a su socioc Agustin de Arrivillaga,
se quejaba de que: “No hay negocio en esta como el de los gallegos, generos de
contrabando por borra... y en el alcance van los catalanes”.*® La identificacién re-
gional podia ser peyorativa o no, pero era importante para las relaciones sociales
entre los comerciantes portefios.

Como muchos de sus colegas comerciantes, Gaspar de Santa Coloma participé
con una limitada accién politica para proteger y defender los derechos del comercio
de Buenos Aires. Consistentemente tomé parte activa, aunque no como lider, en
causas importantes para el grupo de comerciantes. En 1780, él y un grupo de otros
cinco “que giran y negocian con las provincias del Perd” peticionaron por una
disminucién en las restricciones que impedian el crecimiento del comercio provin-
cial.® También asistié a las juntas de comerciantes de junio de 1785, y voté por tres

169




representantes que trabajarfan por el establecimiento de un Consulado local.”* Un
mes después aparecié su nombre como uno de los quince comerciantes de la Junta
General de Comerciantes, un cuerpo de asesores elegido pararevisar las propuestas
y las actividades de los tres representantes comerciantes designados. Al mismo
tiempo él, junto con otros, otorgd oficialmente categoria de apoderados a los tres
delegados “para gestionar el establecimiento del Tribunal del Consulado”. Cuatro
afios después, el 17 de octubre de 1789, Santa Coloma nuevamente se unié a un
grupo de comerciantes, esta vez con el objeto de solicitar permiso al Virrey para
celebrar nuevas elecciones, a fin de reemplazar a dos de los tres representantes
mercantiles.*? Dos dias después se unié con otros para pedir una postergacién por
24 horas de las elecciones. La asamblea, que finalmente tuvo lugar el 24 de octubre,
produjo una eleccién discutida, y aunque él asistié a esta asamblea no tomd parte
en las disputas que se produjeron. Su cufiado, Agustin de Erezcano, defendiendola
validez del voto original, dirigié la votacién que habia elegido a Miguel de Azcuéna-
ga, cuiiado de Santa Coloma y de Erezcano, como uno de los nuevos delegados.

Nuevamente en 1790, Santa Coloma participé en nombrar apoderados a los
representantes de los comerciantes que todavia trabajaban por el establecimiento
de un consulado local.’® Aunque estaba interesado en la creacién de un Consulado
de Buenos Aires, Santa Coloma nunca actué en el cuerpo, finalmente formado en
1794, en ningin cargo importante.* Sin embargo no le faltaba influencia en el
Consulado, porque su amigo y futuro cuiado Francisco Ignacio de Ugarte (segundo
marido de Maria Eugenia Azcuénaga), actud en el Consulado como conciliario desde
179421796y desde 1806 a 1807, y como prior desde 1803 hasta 1805. El exempleado
y gran amigo de Santa Coloma, Martin de Alzaga, que en la ltima década del siglo
dieciocho era un poderoso comerciante, también fue un miembro activo del
Consulado.

Ademsds de unirse con colegas comerciantes para mejorar sus intereses comu-
nes, Santa Coloma, como otros comerciantes de la época, actué en el Cabildo. En
1782, un afio después de su casamiento, fue elegido regidor y defensor de menores
del Cabildo de Buenos Aires. Tres afios méas tarde, en 1785, fue elegido nuevamente
para el cargo de regidor. Pero Santa Coloma tenia poco aprecio por el servicio
municipal voluntario; un cargoen el Cabildo ofrecia poco prestigio adicional al yerno
de Vicente de Azcuénaga. En realidad veia el cargo como una innecesaria pérdida
de tiempo, una obligacién desagradable que le impedia atender sus intereses
comerciales. Cuando en 1787 se enfrenté nuevamente con la posible eleccién para
el Cabildo, se presenté ante los magistrados locales, y ofrecié donar 5.000 pesos para
la construccién de un altar dedicado a San Martin de Tours, el santo patrono de
Buenos Aires, a cambio de que lo eximieran en forma permanente de ocupar un
cargo en el Cabildo.? Pedia esta eximicién por motivos de mala salud (habia estado
enfermo poco tiempo antes y en cartas a sus amigos se quejaba de flatulencia,
problemas de la vista y pulso débil).*® Antes de que se le concediera su pedido en
1790, él mismo informaba a un amigo que: “Mi salud sigue muy mejorada. He
logrado hace un mes todo restablecimiento en la vista y pulso, y enteramente
desterrado el principal achaque”.® En otra carta a un amigo hablaba més abierta-
mente de su deseo de evitar los cargos en el Cabildo:
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“Por libertarme de las penciones del Cabildo he hecho una presentacion digo
propuesta de costear el Altar a nuestro patron, San Martin... El Cabildo
abrazo gustoso el partido, y faltala aprovacion de su Excelenciay luego la del
Rey Nuestra Sefior y contemplo lo conseguire pues este presente afio no
escaparé de Alcalde, o Alferez Real y estas cosas no me acomodan.™®

El ofrecimiento de un altar es particularmente apropiado en el caso de Santa
Coloma, porque él, como muchos otros comerciantes de su tiempo, estaba intima-
mente vinculado con la vida religiosa de la ciudad. Pertenecia a una tercera orden,
aunque la orden que eligié, la Betlemita, no era popular entre los comerciantes del
grupo; su esposa, lo mismo que los padres de ella, era miembro de la Tercera Orden
de San Francisco. Ademds de pertenecer a una tercera orden, Santa Coloma
trabajaba en la administracién de la catedral de la ciudad, sirviendo como mayor-
domo de fdbrica entre 1794 y 1800. Como mayordomo, debia vigilar los ingresos y
los gastos, llevar el inventario de las posesiones de la Iglesia, y atender alos gastos
y provisiones comunes para la Iglesia. El cargo de mayordomo era un honor para el
hombre que lo ocupaba, perolas tareas eran a menudo tediosas y consumian mucho
tiempo. Diversas donaciones, incluyendo las contribuciones voluntarias, debfan ser
controladas por el mayordomo, y se exigia una contabilidad detallada de estos varios
fondos.® Ademas de su trabajo administrativo parala Iglesia, Santa Coloma parece
haber sido un hombre profundamente religioso. Todos los afios patrocinaba la
celebracién del 14 de septiembre del Santisimo Cristo, donando 14 pesos para un
sermon, 10 pesos para misas y 6 pesos para gastos incidentales. Como muchos de
sus pares, Santa Coloma establecié un censo religioso, en este ¢aso un censo de 600
pesos en la casa del doctor Mariano Medrano en el barrio de San Miguel, para
proporcionar fondos para esta obra religiosa. Después de su muerte, Flora de
Azcuénaga, su esposa, siguié actuando como patrona del Santisimo Cristo. Desde
1806 hasta su muerte Santa Coloma patrociné también tres misas anuales en
Arciniega, parroquia de su nacimiento. Estas misas se decian el dia de su cum-
plearios (y el dia del santo patrono), su aniversario y el 24 de noviembre, el dia de
San Juan Bautista, santo patrono de Arciniega.®!

La caridad, como extension de la actividad religiosa era otra drea en la que
participaba activamente Santa Coloma, pero la mayor parte de sus donaciones eran
para instituciones en su tierra natal, y no en la colonia, donde habia hecho su
fortuna. Aunque nunca entré en la Hermandad de 1a Caridad de Buenos Aires, mds
que ningun otre comerciante portefio Santa Coloma ayudé durante toda su vida a
la gente de su pafs natal. Su fuerte identificacién con el pais vasco sin duda se
intensificé con las frecuentes cartas a su padre, que siguié viviendo en Arciniega
hasta su muerte en 1792 a la edad de 90 anos. Ya en 1788 Santa Coloma, a través
de un comerciante de Cadiz, Agustin Arrivillaga, arreglé la transferencia de fondos
destinados a la construccién de un granero de emergencia en su pueblo natal:® Al
mismo tiempo doné fondos para la iglesia del pueblo, y para la creacién de una
escuela publica de primeras letras en Campijo, la ciudad con mercado més cercana.
Desde 1791 envié donaciones anuales a esta escuela, y gran parte de su correspon-
dencia con su padre y su sobrino, Vitores Gutiérrez de Santa Coloma, desde esta
fecha en adelante, esta vinculada con las finanzas y el manejo del proyecto. E1 6 de
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diciembre de 1802, después de sostener informalmente la escuela durante once
afos, Santa Coloma efectué una donacién y fundacién para perpetuar la escuela.®

La vida social y religiosa de Gaspar de Santa Coloma demuestra muchas de las
pautas de origen, ingreso, matrimonio, parentesco, participacién religiosa y caridad
que prevalecian en el grupo de comerciantes portefios. Su carrera como comerciante
también arroja mucha luz sobre la vida econémica de un comerciante en la colonia
del Rio de la Plata. La participacién en transacciones mayoristas, arreglos comer-
ciales, facilidades de pago, sociedades, mercaderias, y servicios secundarios que
brindaban los comerciantes pueden documentarse con la correspondencia y los
libros de contabilidad de Santa Coloma.

Comenzé su vida comercial como minorista: poco después de su llegada a
Buenos Aires se asocié con Gonzalo Doblas, otro joven comerciante, para comprar
mercaderfa a los mayoristas locales y revenderla al publico portefio o a los
comerciantes de provincia. Uno de los proveedores de la sociedad Santa Coloma-
Doblas fue la compania formada por Vicente de Azcuénaga y Francisco Ignacio de
Ugarte . Probablemente fue a través de los negocios que Azcuénaga llegé a conocer
a su futuro yerno, porque Azcuénaga necesariamente debia impresionarse con la
dedicacién y el éxito del joven vasco. En septiembre de 1772, por ejemplo, Santa
Coloma-Doblas compraron mas de 1.000 pesos en mercaderias a crédito a Az-
cuénaga-Ugarte, prometiendo saldar la deuda en un afo. Los jévenes socios no
sélo devolvieron este préstamo un mes antes del vencimiento sino que en septiembre
de 1773 realizaron una compra a crédito mucho mas grande: mas de 26.000 pesos
en mercaderias. Esta deuda fue saldada en los dos afios siguientes, una indicacién
de éxito comercial, por lo menos moderado. Hacia 1778 la sociedad San-ta Coloma-
Doblas se disolvié y los dos hombres volvieron al comercio inde-pendiente.

En 1779, Santa Coloma inicié su primera operacién como importador mayoris-
ta tratando directamente con comerciantes con base en Espana. Ese afio compré un
cargamento por valor de 25.800 pesos a Agustin de Arrivillaga, un comerciante de
Cddiz que habia residido antes en Buenos Aires.’> Como en la mayoria de sus
futuras transacciones con los comerciantes peninsulares, estas mercaderias fueron
compradas a crédito. Los términos establecian que se saldaria la mitad de la deuda
en un afo y la otra mitad seis meses después. Esta transaccién marcé el comienzo
de una larga relacién comercial, como socios y como comerciantes individuales,
entre Santa Coloma y Arrivillaga, que continué hasta 1791. No fue accidental que
Santa Coloma ingresara al comercio de importacién en el momento de la fundacién
del Virreinato y la apertura del puerto. Sin duda crefa que las perspectivas
econémicas de Buenos Aires seguirian mejorando a medida que ésta se convirtiera
cada vez mas en proveedora de los mercados del interior.

Sus libros de cuentas documentan este desplazamiento de comerciante mino-
rista e intermediario —que compraba mercaderias a los importadores portefios—
a importador independiente que trataba directamente con los exportadores de
Espafia. Desde 1778 hasta 1782 compré mercaderias por valor de més de 178.000
pesos alos comerciantes portefios, mientras sélo importaba en forma directa 25.800
pesos de mercaderias.% Desde 1783, con una gran compra de mas de 200.000 pesos,
hasta que se retiré del comercio activo en 1791, el valor total de los bienes
importados directamente por Santa Coloma fue de 683.000 pesos, mientras que
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compré 242.000 pesos de mercaderias a sus pares portefios. Las importaciones
directas, que oscilaban en su valor desde 1.000 hasta 200.000 pesos por cargamento,
eran compradas a crédito a los comerciantes de Cadiz y La Corufia en términos que
iban de 1 a 3 afios. El sistema comercial se basaba en el crédito, hasta el punto de
que solo dos veces durante estos afios Santa Coloma importé mercaderias que ya le
pertenecian. Estas mercaderias totalizaban sélo un 10 por ciento del valor de las
mercaderfas compradas después de 1783.

Santa Coloma también actué como consignatario de mercaderias de comercian-
tes espaioles que deseaban vender en la regién del Rio de la Plata. En su rol de
agente de un comerciante espariol, recibia comisiones que iban desde el 2 hasta el
8 por ciento del valor de reventa de las mercaderias; porlo tantole interesaba vender
estas mercaderias al precio mas alto posible. Muy frecuentemente Santa Coloma
servia como agente local para Agustin Wright, un comerciante portefio que se habia
establecido en Cddiz. Manuel Moral, otro comerciante de Cadiz, también le daba
frecuentemente mercaderias en consignacién. De todas sus transacciones con
comerciantes espafoles durante el periodo 1783 a 1791, el 73 por ciento de los
cargamentos eran a crédito y el 17 por ciento en consignacién. El valor de los
primeros fue de 497.000 pesos y el de los ultimos de 118.000 pesos.

Durante todo el periodo de quince arios en que fue méds activo en el comercio con
los establecidos en Espafia (1779-94) Santa Coloma volvié repetidamente a los
mismos mayoristas. A algunos de estos proveedores los conocia personalmente,
desde la época en que él era aprendiz, o bien eran comerciantes que habian vivido
en Buenos Aires o la habian visitado. Estos proveedores eran los que le inspiraban
mayor conflanza. Otras asociaciones de negocios se formaron a través de la
intervencion de una tercera parte, ya fuera un amigo comerciante del clan Azcué-
naga, o un contacto espanol ya establecido. Entre los comerciantes peninsulares con
quienes trataba Santa Coloma, los principales eran Agustin Arrivillaga, Manuel
Moral y Juan Micheo en Cadiz, y José de Llano y Antonio Piferc en La Coruia.

Aunque su amigo Pedro Dubal fue uno de los principales esclavistas de laépoca,
Santa Colomano era activoen laimportacién mayorista de esclavosala colonia. Sin
embargo ocasionalmente despachaba uno o dos esclavos a Potosi 0 a una ciudad del
interior. Algunos de estos esclavos eran enviados a pedido de sus asociados, a
menudo para uso personal, y eran parte de un servicio que ofrecia Santa Coloma a
sus clientes mds importantes. Otros esclavos, propiedad de Santa Coloma, eran
consignados a comerciantes de provincias. Pero la venta de esclavos era sélo una
parte minima del comercio de Santa Coloma; sus principales actividades eran la
importacién de mercaderias espafiolas y la exportacion de plata y de productos
locales.

Otra rama creciente del comercio que Santa Coloma tendia a evitar era la
exportacién de cueros en gran escala. La exportacién de cueros le parecia una
actividad dificultosa, porque el bulto de la exportacién requeria un espacio en el
barco que con frecuencia era dificil de reservar, especialmente en tiempos de guerra,
y ademas, habia problemas de almacenamiento, dafios por las polillas y calidad
despareja. Santa Coloma también temia que la provisién de cueros de Buenos Aires
excediera rapidamente la demanda. Aunque estaba dispuesto a exportar cueros
cuando actuaba por comisién paraimportadores con base en Espana, Santa Coloma
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rara vez invertia sus propios fondos en cueros, ya fuera para especulacién o como
pago de mercaderias espafiolas. Ocasionalmente la falta de clientes con dinero en
efectivo obligaba a Santa Coloma a intercambiar mercaderfas directamente por
cueros, pero siempre preferfa enviar pagos en efectivo en forma de pesos de plataa
los importadores esparoles. Siempre que era posible elegia la plata por su valor
confiable y el poco lugar que ocupaba comparativamente. El tejido de oro de La Paz,
los doblones y los articulos de plata labrada también se enviaban a Espafia para
pagar cuentas. Sélo rara vez figuraba la exportacién de lana de vicuiia o de cueros
en la contabilidad de Santa Coloma.® Su envio de plata era aplaudido por sus
proveedores espaiioles, porque el pago en especies era un reembolso directo. Pero si
bien la exportacién de plata en gran escala convertfa a Santa Coloma en un
comerciante muy bien visto por sus asociados espafioles, este tipo de pagos sélo
contribufa a agravar la escasez crénica de dinero en efectivo en la colonia.

Aunque Santa Colomaimport6 grandes cantidades de mercaderia directamen-
te de Espafia después de 1783, seguia considerando necesario mejorar la seleccién
de mercaderfa que ofrecia a sus clientes comprando a otros comerciantes portefios.
Nuevamente, como en el caso de las mercaderias compradas a los comerciantes
espafioles, estas transacciones se realizaban generalmente a crédito. Aunque a
veces firmaba “escrituras” (documentos formales de los préstamos otorgados por un
escribano con tres testigos), con un plazo de pago de hasta un afio, habitualmente
hacia uso del pagaré, un documento sin testigos, que prometia pagar a los
acreedores locales entre los tres y los dieciocho meses. Algunas mercaderias
también se pagaban con pagarés a la vista, documentos que un comerciante
prometia levantar siempre que se presentaran para el pago. Estos pagarés a la
vista, el equivalente colonial de los cheques personales (sin estar endosados por un
banco) podian presentarse inmediatamente, pero en general habia un lapso de dos
atresmesesentre lafecha en que se hacfael pagaréyla fechaen que se lolevantaba.
A menudo se usaban pagarés en lugar de dinero en efectivo al saldar deudas entre
los comerciantes, y los pagarés de Santa Coloma generalmente pasaban de manos
de sus acreedores a terceras partes, quienes a su vez los levantaban. El dinero en
efectivo, la yerba mate y las “libranzas” (letras de cambio contra otro comerciante)
también se usaban para pagar deudas a los acreedores locales.

Entre las mercaderfas compradas localmente, los “efectos” (articulos de merce-
ria) figuran en primer lugar, pero hay también compras ocasionales de hierro,
cuchillos, afiil y yerba mate. En la escena local, Santa Coloma siguié comprando
mercaderia a Vicente de Azcuénaga y a Francisco Ignacio de Ugarte, como también
aFrancisco Antonio de Escalada, Eugenio Lerdo de Tejada, Diego Agtiero, José Blas
Gainza, Antonio Gareia Lépez, Matias Abaroa Barrena y a muchisimos otros
comerciantes locales prominentes. Entre 1783y 1791, ademas de 683.000 pesos de
mercaderia importada de Espafia, Santa Coloma compré 242.000 pesos de merca-
deria a los comerciantes locales.

La mayor parte de la mercaderia recibida por Santa Coloma se revendis,
generalmente a crédito, con un margen de ganancia del 20 al 80 por ciento, a
mayoristas y minoristas del interior. Entre sus clientes habia comerciantes de
Rosario, Cérdoba, Santa Fe, San Juan, Paraguay, Salta, Tucuman, Santiago del
Estero y Montevideo, los principales centros poblados del drea del Rio de la Plata,
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y de ciudades mds pequefias comoSan Nicolds y Pergamino. Ademds de los articulos
embarcados a comerciantes establecidos en el interior, Santa Coloma vendia gran
cantidad de mercaderias a los “viajeros” (viajantes de comercio) que iban hacia las
ciudades del interior. Entre los “viajeros” habia comerciantes locales, a punto de
comenzar extensos viajes de trabajo, comerciantes provincianos que volvian al
interior desde Buenos Aires, y varios itinerantes que viajaban entre el puerto y las
ciudades del interior.

Entre los comerciantes con quienes trabajaba en el interior, Santa Coloma
mantuvo una relacién especial con Pedro José Otero, que actué como apoderado
suyo en Salta. Santa Coloma vendia bienes directamente a Gtero, pero mds
frecuentemente le enviaba mercaderia en consignacién. Otero también actué como
agente de Santa Coloma para cobrar deudas y para conseguir nuevos clientes entre
los comerciantes. Ademads de ofrecer mercaderia a sus clientes del interior, Santa
Coloma proporcionaba algunos servicios auxiliares. Muy frecuentemente prestaba
dinero, transportaba articulos de uso personal, y arreglaba cuentas con otros
comerciantes porteflos (haciéndose cargo de este modo de deudas impagas) para el
grupo cada vez mas grande de hombres que le compraban mercaderia. Con estos
servicios intentaba atraer nuevos clientes y conservar su lealtad, porque los
comerciantes honorables que cumplian puntualmente con sus obligaciones eran
dificiles de encontrar enlacolonia. “Este comercio queda perdido cada dia més pues
no hay otra cosa que trampas, descubiertos y quiebras, pues no sabe uno ya con
quien meterse....”

Inicialmente el préstamo de dinero estaba directamente ligado a la compra de
mercaderias; desde 1778 a 1783, por ejemplo, la mayor parte de los préstamos alos
colegas comerciantes se hacfan en forma de crédito contra mercaderia vendida por
Santa Coloma. Los términos del crédito variaban de 2 a 18 meses, con tasas de
interés que llegaban hasta el 8 por ciento. Ademads de dinero en efectivo, la deuda
se saldaba con cueros, yerba, articulos locales, libranzas, articulos de plata y oro.®
Amenudo Santa Coloma vendiala mercaderia recibidacomo pago a otro comercian-
te portefio o del interior. Hacia 1779, por ejemplo, vendié yerba recibida como pago
por mercaderia enviada al Paraguay a un comerciante de Tucumadn™. La yerba
paraguaya también se enviaba a Chile y los ponchos recibidos de Salta se vendian
a los comerciantes de Montevideo. _

Para Santa Coloma, como para muchos comerciantes, el trueque de mercaderia
eranecesario por la escasez endémica de circulante en el Rio de la Plata causada por
laexportacion legal e ilegal de la plata. La escasez de capital también obligd a Santa
Coloma a buscar préstamos en efectivo donde pudiera conseguirlos para financiar
sunegocioen crecimiento. Ademas de comprar mercaderias acrédito, Santa Coloma
pidié préstamos en efectivo por un total de 173.000 pesos a sus colegas comerciantes
portenos. Estos préstamos variaban en capital desde 1.000 hasta 37.000 pesos (el
promedio era de 11.500); las tasas de interés también fluctuaban entre el 4 y el 8 por
clento. Ya fuera que el dinero se hubiese prestado con obligacion o pagaré, el tiempo
estipulado para saldar la deuda era usualmente de un afio a dieciocho meses.

Antes de la apertura oficial del puerto de Buenos Aires al comercio libre, Santa
Coloma sélo recibié un préstamo de un colega comerciante: la suma comparativa-
mente pequefia de 1.000 pesos que le presté Luis Gardeazabal en 1775." La
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apertura del puerto produjo un revuelo en la actividad econémica y una necesidad
mucho més vasta de capital liquido. Desde 1779 a 1782, por ejempio, Santa Coloma
recibié préstamos por un total de 41.000 pesos de sus colegas comerciantes. Todos
estos préstamos fueron puntualmente pagados, a veces antes o bien en la fecha
estipulada, pero no se pagaban necesariamente con dinero en efectivo. Tanto la
mercaderia como las libranzas cargadas directamente al acreedor o a una tercera
parte se usaban para arreglar cuentas entre él y sus acreedores comerciantes
portefios. Ademads de los colegas, habia otras personas que prestaban dinero para
invertir un excedente de fondos. Manuela Galain, viuda, presté dos veces dinero a
Santa Coloma: su préstamo de 2.000 pesos en 1778 fue seguido por otro mas grande,
de més de 10.000 pesos, al afio siguiente.” Ambos se hicieron por un perfodo de un
afio, a un interés del 8 por ciento.

Desde 1783 en adelante, estos préstamos a comparativamente corto plazoyano
satisfacian la necesidad de capital de Santa Coloma, porque para ese entonces é}
estaba entrando directamente en la importacién en gran escala. En diciembre de
1783, se produjo unaapreciable entrada de capital cuando Santa Colomaacepté una
capellania fundada por el Virrey Juan José Vértiz.™ En retribucién por un préstamo
de 10.000 pesos del Virrey, Santa Coloma prometié donar el interés anual del capital
a un capellan elegido por aquél. Como garantia, Santa Coloma hipotecé sus dos
casas de la ciudad. Dos aspectos de este préstamo lo hacian particularmente
atractivo para el comerciante emprendedor: el capital de la capellanfa no se
retiraria durante varios anos, y la tasa de interés del capital era apenas del 5 por
ciento por afo. Santa Coloma, al convertirse en receptor de esta capellania, habia
obtenido una gran suma de capital liquido con una base de interés bajoa largo plazo.
Sélo en noviembre de 1798 Santa Coloma traspasd el capital de la capellania Vértiz
a los tres nuevos receptores.”

Dos afios después del acuerdo con Vértiz, recibié una entrada aun mayor de
capital circulante, en forma de préstamo, de su suegro Vicente de Azcuénaga. E1 1°
de diciembre de 1785, Santa Coloma recibié en préstamo mas de 37.000 pesos de
Azcuenaga para cubrir deudas en Cadiz.®El préstamo, a un interés del 8 por ciento
anual, fue seguido un mes después por otro de igual magnitud. El que resulta
bastante asombroso es el segundo préstamo. El 3 de enero de 1786 Azcuénaga puso
37.218 pesos a disposicion de Santa Coloma “en su caja” sobreentendiéndose que
podia reclamar el dinero en cualquier momento, pero que mientras el dinero
estuviera en posesién de Santa Coloma, éste podia usarlo totalmente libre de
intereses.” Este es un ejemplo evidente de los beneficios econémicos que su
afortunado matrimonio le habia traido a Santa Coloma, beneficios econémicos que
se repitieron para muchos comerciantes porteios con relaciones familiares en la
comunidad comercial de Buenos Aires. Entre 1783 y 1786, Santa Coloma recibié
préstamos por un total de 118.000 pesos de los comerciantes portefios.

El préstamo de Azcuénaga no fue el tinico ejemplo de ventajas econdémicas obtenidas
a través del parentesco. En 1782, Santa Coloma habia recibido 25.000 pesos en préstamo
de Francisco Ignacio de Ugarte, pariente y exsocio de su suegro. Nuevamente se
establecieron términos bastante flexibles, ya que el préstamo sélo debia devolverse “cuando
termine esta guerra”” Dos préstamos importantes fueron también facilitados por
Bernardo Sancho Larrea, amigo intimo de Azcuénaga, en 1785.
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En 1786, la reputacion de honestidad de Santa Coloma condujo al depésito de
mds de 6.000 pesos en su casa por el tesorero de la Hermandad de Dolores, el colega
comerciante Manuel Joaquin de Zapiola.”® Como condicién del depésito, Santa
Coloma debia proveer, de su propio bolsillo, la cera usada en las ceremonias
religiosas de la Hermandad. La Hermandad podia reclamar los fondos cuando los
necesitara, pero durante un afio y medio no se hizo ningun reclamo, y después
de cuatro afios y medio Santa Coloma todavia posefa mds de un tercio del de-
pésito original. En realidad habia recibido un préstamo sin intereses de la
Hermandad.

Una importante debilidad del sistema comercial portefio era la escasez de
capital, que obligaba alos comerciantes a depender del crédito tanto parala compra
como para la venta de mercaderfa. Las largas demoras o la falta de pago de los
deudores amenazaban constantemente la posibilidad de los comerciantes de pagar
a sus acreedores. La demora y el incumplimiento de los deudores se hicieron mas
frecuentes desde 1789 en adelante, debido a la saturacién de todos los mercados y
las ventas consecuentemente mas lentas, la competencia desventajosa de las
mercaderfas baratas no espanolas, ya fuera como mercaderia neutral en tiempo de
guerra o como contrabando, y el colapso de la produccion de plata en Potosi. Estos
tres factores reducian grandemente la dimension del negocio de Santa Coloma,
porque el ritmo de pagos de sus deudores se perturbaba gravemente, a la vez que
quedaba amenazada la posibilidad de Santa Coloma de saldar sus deudas con sus
acreedores. A diferenciade otros comerciantes portefios, Santa Coloma nuncase vio
obligado a declararse en quiebra, hecho del que estaba bastante orgulloso, pero las
ganancias no llegaban a ser satisfactorias; Santa Coloma, tanto por su naturaleza
conservadora como por sus antiguos lazos con los proveedores espafioles, no
aprovechaba la apertura del comercio portefio a los navios neutrales decretada en
1797. Paraesafecha, habia cambiadola naturalezabdsica de su comercio, que ahora
era agente por comisién, y nodeseaba, o bien no podia, establecer tratos comerciales
con los comerciantes norteamericanos e ingleses recién llegados. En cambio prefirio
esperar unregreso alas condiciones anteriores del mercado, unregreso que siempre
esperaba “Dios mediante” que no tardaria en llegar. Aunque algunos de los
comerciantes portefios establecidos reaccionaron positivamente al cambio en las
condiciones del mercado (por ejemplo, su amigo Francisco Antonio de Ugarte), la
actitud de Santa Coloma era mds tipica de los comerciantes monopolistas.

Es imposible determinar si realizé alguna vez una actividad comercial ilegal.
Sus libros de cuentas, que incluyen el recibo de las mercaderias importadas,
presentan una cuidadosa lista de pagos de todos los impuestos, y en sus cartas se
queja amargamente del contrabando y del dafo que ha causado a su actividad. Si
alguna vez hizo comercio de contrabando, fue un secreto muy bien guardado.

Las débiles condiciones del mercado lo llevaron a dedicarse cada vez mas a
cobrar deudas del pasado de sus asociados de Espafia, una tarea que le llevaba
mucho tiempo y que a menudo no daba ninguin resultado. “Cinco comisiones cuento
con la de vuestra merced para cobranzas y son las del finado Aguirre, Don Jose
Gurruchaga, Don Juan Costas, Don Benito Goyena y vuesta merced y todas siguen
el mismo temperamento... muy poco o nada se combra...”,™ comunicaba a Bernardo
Sancho Larrea el 25 de octubre de 1794. El consejo habitual de Santa Coloma a los
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acreedores espanoles era tener paciencia, pero muchos comerciantes espanoles
estaban ellos mismos en deuda y no podian permitirse hacerle caso.

Aungque era muy respetado por todas las personas con quienes trataba, en 1791
Gaspar de Santa Coloma comenz6 a retirar sus propios fondos de las operaciones
comerciales riesgosas. Hacia por lo menos dos afios que consideraba tomar esta
actitud y sin duda estuvo influida por las condiciones permanentemente pobres del
mercado. Sin embargo no se retiré del comercio. Mas bien, desde este punto en
adelante, se convirtié cada vez mds en un agente en comisién, tanto paracomercian-
tes espanoles como para comerciantes del interior. Dejé de comprar mercaderia
espaifiola a su propio nombre, prefiriendo ganar una comisién establecida por
mercaderias colocadas en el mercado americano para los comerciantes espafioles.
Hacia 1791 habia llegado a creer que el mercado era demasiado riesgoso como para
garantizar la inversién de sus propios fondos. Sin embargo siguié haciendo
préstamos a los comerciantes americanos, actuando como banquero y corredor de
fondos que le enviaban los comerciantes del interior, y despachando mercaderias
para los comerciantes de Salta, Tucumén, Paraguay y Chile. Desde 1793 hasta
1796, por ejemplo, invirtié fondos enviados por un comerciante chileno en el
comercio con la yerba mate paraguaya.

Como agente a comisién y comerciante, frecuentemente recibia fondos de los
colegas del interior para usarlos como créditos contra los cuales podia cobrar
mercaderias enviadas rio arriba.® En forma muy parecida a la de las operaciones
bancarias de la actualidad, las deudas contra terceros también se cargaban contra
fondos que Santa Coloma retenia para depositantes comerciantes.®! La reputacion
y la ubicacién geografica combinadas convertian a Santa Coloma y a otros comer-
ciantes portefios en las personas naturalmente elegidas para estas funciones
bancarias. Obtenia por lo menos dos ventajas de este rol de inversor-banquero:
aumentaba la cantidad de dinero en efectivo libre de intereses a su inmediata
disposicidn, ala vez que ganaba una comisién del 3 al 6 por ciento por el dinero que
manejaba.

Como corredor-banquero, Santa Coloma servia a los comerciantes del interior
como agente para pagar alos acreedores con base en Espaiia y para remitir fondos
a Espafia. También trabajaba para los comerciantes espaiioles en sus intentos de
cobrar las deudas atrasadas. Su consejo personal, que repetia unay otra vez ensu
correspondencia con comerciantes espafioles, era evitar los procedimientos legales
contralos deudores, aun al costo de pérdidas comerciales. Veia los pleitos como una
pérdida de tiempo, dineroy energia, y a menudo decia de si mismo que era “enemigo
de pleitos”.® Los jueces, en su opinién, eran “los profesores del torcido”, hombres a
quienes les faltaba sentido comin (y comercial).® Sin embargo no vacilé en iniciar
una discusién legal cuando sus pares espafioles en quienes mds confiaba le
indicaron hacerlo, incluso cuando las sumas involucradas eran insignificantes.®

Aunque la mayor parte del capital de Santa Coloma se dedicd inicialmente y
mds tarde a las actividades bancarias y los préstamos, también participé en un
nimero limitado de otras inversiones. Las mds grandes de éstas las hizo en
propiedad urbana, un patrén también demostrado por muchos de sus colegas
comerciantes portefios. Durante su larga residencia en Buenos Aires, Santa Coloma
fue duefo de tres propiedades: su casa, su tienda y depésito, y dos habitaciones en
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unedificio dela Calle de las Torres que le daban uningreso de rentas limitado. Estas
tres propiedades estaban todas ubicadasen el distrito més central y mds densamen-
te urbanizado dela ciudad. Santa Coloma no tenfainversiones en estancias rurales,
pero poseia una chacra semirrural en la costa de San Isidro del Rio de la Plata, que
su esposa habia heredado del patrimonio de su padre.® La chacra era el lugar
favorito en que la familia pasaba los fines de semana y los veranos. Otras
inversiones eran extremadamente limitadas, y a menudo, por lo menos indirecta-
mente, vinculadas con el comercio. Estasinversiones generalmente tenfan la forma
de_préstamos a corto plazo. En 1779, por ejemplo, presté més de 1.100 pesos a
Domingo Villafano de Tucumén para financiar una carreta de mulas.® En 1804
presté 2.200 pesos a Bruno Reinal para compar una chalupa.’” Nunca seinvirtieron
fondos en la industria local.

Los muchos roles que desemperiaba Santa Coloma deben haberlo tenido muy
activo, porque desde el comienzo de su carrera comercial independiente en Buenos
Aires tuvo uno o méds “agregados” (asistentes) que lo ayudaban en sus negocios. De
vez en cuando los asistentes de confianza eran enviados al interior por Santa
Coloma para realizar sus negocios. Asi en 1787, envié a Francisco Villota a Chile y
un_afio después Francisco Luis de Gertal fue enviado a Potosi.® En 1788 Juan
Esteban de Capdevﬂla tambien fue enviado por Santa Coloma a La Corufia para
aclarar algunos problemas que habian surgido en sus negocios.*

Ademds de los agregados, tenfa una serie de empleados-aprendices o de-
pendientes. Estos jévenes con frecuencia éran hijos de comerciantes o amigos
Mes, enviados para aprender el oficio con la esperanza de que eventualmente
se establecieran por su cuenta en América. La duracion del servicio de un agregado
era variable, perolos jovenes que hacian su aprendizaje con Santa Coloma a menudo
trabajaban a su lado durante cinco a ocho afios. Martin de Alzaga fue aprendiz de
Santa Coloma durante diez afios; Francisco Llanos trabajé para él desde 1778,
cuandoalaedadde 14afiosentréa le 784.% Desde 1784 hasta 1788,
Félix Llanos, primo de Francisco, trabajé también para Santa Coloma.® Juan

Bautista de Echeverria desde 1802 hasta 1815.%

Los aprendices recibfan un salario (de hasta 250 pesos por afio) ademds de casa
y comida. Frecuentemente Santa Coloma prometia también ayuda futura para
establecer a estos hombres en los negociés una vez que hubiera terminado su
aprendizaje. Sin duda cumplié esta promesa con Martin de Alzaga; presté 6.100
pesos al joven Alzaga en forma de mercaderias inmediatamente después de que
Alzaga dejé su tienda. Félix Llanos fue aprendiz de éste en las mismas condiciones,
y como Santa Coloma no lo ayudé a colocar su propio negocio, Llanos present6 una
protesta civil exigiendo pagos de salario retroactivos de mas de cuatro afios.

La peticién de Llanos brinda algunos detalles interesantes sobre el recluta-
miento y el tratamiento de los empleados-aprendices. Segin el comerciante,
contraté originariamente a Llanos porque le fue recomendado por su padre, Juan
Antonio de Santa Coloma. Evidentemente Llanos habia conocido a Juan Antonioen
Espafia, y habia venido a la colonia alentado por é1.%* Santa Coloma describia el rol
del empleado-aprendiz como “servicio en mi casa, instruiendose en cuentas y
manejo del comercio”® Y agregaba que “logrando la instruccion debida y buen
proceder, (un aprendiz-empleado) seria premiado comolo he hecho con todos los que
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han estado a mi lado, dandoles en interin, mi mesa, con todo lo necesario para su
decencia hasta que reconociendoles actos en el desempeiio de cualquiera negocia-
cién, interesarlos” %

Obviamente un comerciante exigfa a un empleado-aprendiz més que sentido
comercial; también era necesario que tuviera una conducta correcta, semi-servil. El
aprendiz era el trabajador-alumno, y el comerciante era el maestro. Aunque Santa
Coloma se quejaba de que Lianos no tenia inclinacién por el comercio, su principal
justificacién de lo mal que traté a su aprendiz se basaba en la supuesta “mucha
soberbia, altivez y malos modos... y por mas que lo corregia eran sus respuestas
llenas de poco respeto”.®’

El pleito Santa Coloma-Llanos brinda mucha informacién sobre los salarios
que pagaban los comerciantes a sus empleados-aprendices. Segiin Santa Coloma,
un hombre que se ponia al servicio de un comerciante sin ningunainstruccién previa
recibia de 8 a 12 pesos por mes al comienzo (94 a 144 pesos por afo). En cuanto el
muchacho se hacia m4s eficiente en su trabajoel salariosubia hastallegaralasuma
de 200 a 250 pesos al afio. En este salario se incluia casa y comida, pero la ropa la
pagaba el aprendiz mismo. Segtin el testimonio de Llanos, un empleado excepcional
podia ganar a veces més de 250 pesos por afio. Estos Salarios contribuyen mucho
a explicar el deseo de un joven de entrar al servicio de un comerciante como Gaspar
de Santa Coloma, quien, ademas de los pagos salariales anuales, proporcionaba un
capital inicial para que el aprendiz se embarcara en sus propios negocios. (Aunque
calculdramos sobre la base de un salario de 250 pesos por afio, haciendo deducciones
minimas de 10 pesos al afio para ropa, a un aprendiz le llevaria de 10 a 15 afios
amasar capital suficiente para entrar en el comercio.)* Para un aprendiz con visién
de future mucho mas importantes que el salario anual eran el entrenamiento, el
apoyo del comerciante y el posible casamienta con la hija del comerciante.

Uninteresante cuadro de la reaccién de los comerciantes monopolistas ante las
realidades econémicas de la época se encuentra en la correspondencia de Santa
Coloma. Estas cartas también reflejan tanto los limitados beneficios del sistema
espafiol de “libre comercio” como las fortunas econémicas fluctuantes de la época.
Las cartas de Santa Coloma, que usualmente se refieren al comercio, incluyen
frecuentes comentarios sobre la politica y los desarrollos politicos internacionales.

Muchas de sus cartas comerciales contienen asesoramientos sobre la composi-
cién de los cargamentos a Buenos Aires, su opinién sobre lo que se venderfa o no se
venderia en los mercados de Buenos Aires y las provincias del interior.* Su actitud
general al aconsejar a sus asociados de negocios era conservadora, y su conserva-
durismo crecié con los afos. Habia presenciado demasiadas bancarrotas, lo habian
presionado con demasiada frecuencia para que colocara mercaderias en un mercado
sobresaturado, habfa visto competir desfavorablemente las mercaderias espafiolas
con importaciones europeas legales e ilegales como para confiar en la fcil colocacién
de los grandes cargamentos en el mercado local.

El pesimismo general de Santa Coloma sobre el comercio se debia a diversos
factores. Durante la década de 1780, las mercaderias se hicieron cada vez mas
dificiles de colocar en el mercado local debido a la competencia del contrabando que
se trafa via Rio de Janeiro. Ademas, la escasez crénica de metal, producida en parte
por las malas condiciones de las minas de Potosi y en parte por las exportaciones de
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plata a Europa, obstaculizaba constantemente el comercio, tanto en Buenos Aires
comoen el interior. En unacarta a Manuel Antonio del Moral, Santa Coloma explica
la situacion: “En esta capital no hay un peso y si no baja del Peru nada podemos
hacer, y armarse de paciencia, y contar con la seguridad pues miramos esta Plaza
llena de generos pesados, todo el mundo deviendo, y sin animos para nada.”® Otra
carta, ésta a Bernardo Sancho Larrea, agregaba: “Este comercio (estd) lleno de
quiebras, concursos, juntas y una suma escasa de metales, y si los nuevos mineros
de Potosi no aciertan con sus méquinas esto va perdido.”®!

En opinién de Santa Coloma el comercio mejoré poco durante los afios siguien-
tes. La participacién espariola en el conflicto anglo-francés produjo un bloqueo
efectivo en Buenos Aires, haciendo en primer lugar que los comerciantes espafioles
enviaran mercaderia al Alto Pert via Arica en lugar de hacerlo via Buenos Aires.
El bloqueo también ponia en peligro los envios de dinero a Espaiia. Santa Coloma
mismo decidié no enviar 40.000 pesos a los acreedores esparioles en el verano de
1791. Las quiebras continuaban mientras el bloqueo francés de la ciudad provocaba
una interrupcion de todos los envios de cuero a Europa. El 2 de julio de 1793, Santa
Coloma escribia a Agustin de Arrivillaga: “Los cueros miro muy desmayados con la
bajaque han dadoen esay especialmente a Don Martin de Alzaga quien me ha dicho
tenia en esa 10.000 pesados y que nadie preguntaba por un cuero.”'®* Hacia 1795,
el estancamiento general del comercio aparecia mencionado en todas sus cartas,
pero es interesante observar que, segun Santa Coloma, no habia escasez de bienes
en la zona. Al ano siguiente hubo una mejoria gradual del comercio, especialmente
en exportaciones de cueros, pero hacia 1797 Espafia se encontré en guerra con Gran
Bretaiia, y el comercio tradicional con Buenos Aires quedé nuevamente paralizado.
En lugar del comercio con Esparia, la colonia se incliné por una combinacién de
consumo de textiles locales (especialmente mercaderia de hilo) e importacién de
mercaderia transportada en barcos neutrales. Hacia 1798, Santa Coloma hablaba
de comercio con barcos de Génova, Baltimore, Filadelha, Mauritius y Dinamarca.'®

Como dependia en gran medida del comercio con Espafia, veia la entrada de
barcos neutrales como poco menos que una calamidad. Ademads, la entrada en gran
escala de mercaderias extranjeras obligaba a bajar el precio de mercado. Lo mismeo
sucedia con la llegada de mercaderias desde Hamburgo con licencia especial del rey
espanol o del duque de Osuna. En 1799 describia de esta manera la situacién
comercial:

“Esta Plaza se va provehiendo de ropas especialmente de las contrahechas y
si.en este mes de Marzo y Abril salen de Hamburgo cuatro o cinco barcos para
aqui como se dice y se cree, llegaran las platillas, bretanas y ruanes al mayor
abatimiento por lo que omitira vm despachar ninguna de estas especies.
Solamente las Lanas escasearan, y mas con la prohivision de las Inglesas,
aunque tampoco faltaran del todo por que los Bostoneses y Portugueses ban
traiendo algunas y en adelante traeran mas viendo la escasez.”®

El comercio siguié empeorando. El 13 de marzo de 1802 Santa Coloma escribia:
“Tampoco quiero hablar del deplorable estado a que ha llegado este comercio.
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En el dia se cuentan entre Montevideo y la Ensenada mds de cien embarca-
ciones cuyos cargamentos unos estdn depositados en la aduana y otros, que
son los més, que han desembarcado por alto y todos los dias entrando otros de
regreso. De Hamburgo han venido varias expediciones con permiso del rey y
se aguardan otras ocho o diez mds seguin noticias, de modo que la lenceria no
hay quien la levante a ningin precio, por las platillas reales que en este afio
llegaron a valer de treintiocho a cuarenta pesos en el dia ruegan con ellas a
quince pesos sin que haya quien las quiera y en llegando los permisos de
Hamburgo estoy cierto en que llegaran a ponerse de once a doce pesos porque
hay efectos especialmente de lenceria contrahecha para abastecer el reino por
muchos afios y plata baja muy poca del Peru por haber parado las labores con
la falta.de azogue.”%

La falta de plata limitaba el mercado de Potosi y cerraba las exportaciones del
precioso metal a Buenos Aires. Las minas, ya muy mal manejadas, experimentaban
ahora una falta de mercurio. En mayo de 1802 Santa Coloma describia a Potosi como
una ciudad que se desmoronaba. “Todos los mineros fundidos... porque faltan
azogues y no hay cémo trabajar los metales.”%

Santa Coloma vefa que el estado agonizante del tradicional comercio espariol
restringia gravemente las posibilidades de éxito comercial paralos espanolesrecién
llegados que esperaban “hacerse la América”. “Desde ahora estoy compadeciéndo-
me de los infelices que vengan de la Peninsula con ropas que persuadidos de
reportar alguna utilidad después de una guerra tan larga se hallaran arruinados
para siempre.”"” Un camino que habia servido a muchos jévenes espatioles ambi-
closos durante por lo menos cuarenta afios se estaba destruyendo por la apertura
del mercado de Buenos Aires y el clerre de las minas de Potosi.

Los afos posteriores presenciaron la continua inundacién del mercado local y
el valor de la mercaderfa importada en el mercado siguié bajando. En los primeros
meses de 1803 comenzé también unalarga y extendida sequia en gran parte del drea
del Riode la Plata y la sequia fue seguida por una gran epidemia. Hubo gran pérdida
de animales (principalmente ganado vacuno y ovejas) en San Nicolds, Rosario y
Montevideo, y malas cosechas que obligaron a subir el precio de muchos articulos.'®®

La sequia produjo también una migracién a la ciudad desde el campo circun-
dante, y pronto el alquiler de las habitaciones y las casas dentro de la ciudad
comenzd a subir rdpidamente. Los rumores de una nueva guerra con Inglaterra y
de la existencia de piratas, causaban todavia més temores entre los comerciantes.
Las cartas de Santa Coloma se tornaron todavia mas sombrias mientras el mercado
seguia abarrotado de mercaderias que entraban por contrabando, licencias espe-
ciales y comercio neutral. En lugar del mercado controlado en el que habia hecho
una fortuna moderada, un comercio en que la demanda excedia enormemente a la
oferta, el viejo comerciante se encontraba ahora operando en una economia
asfixiada por la sobresaturacién de mercaderia. “Los espafoles somos como las
abejas, que por donde salta una saltan todas. Asi ha sucedido con este articulo, de
manera que aunque en diez afios no venga ningun cuchillo més no han de hacer
falta”, se quejaba.® “Esto se va abarrotando, no hay compradores ni plata.”°

Para los comerciantes que tenian estrechos vinculos con el comercio espaiiol, el
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comercio nunca mejoré. La guerra con Inglaterrafue seguida por lainvasién inglesa
a Buenos Aires, y por afios de caos politico, que el mercado sobresaturado sélo
contribuia a empeorar. El contrabando seguia siendo el castigo de la vida comercial
de Santa Coloma; a esas mercaderias ilegales se agregaban ahora mercaderias
traidas por los ingleses mientras controlaban el drea del Rio de la Plata. En 1809
escribia:

“El Pert, con tanta abundancia de efectos ingleses como esta Plaza, pues no
han perdonado puerto alguno por donde no se hayan introducido cargamentos
considerables... considere vuesa merced esta plaza como una colonial inglesa
en donde con el descaro del mundo, sin contribuir al menor derecho, echan en
tierra sus cargamentos a la hora que se les antoja recibiendo igualmente a su
bordo a cuanto produce el pais con total ruina de nuestro triste comercio.”!

Las invasiones inglesas de 1806 y 1807 y la victoria final de Buenos Aires
llevaron a Santiago de Liniers al poder como virrey. El gobierno de Liniers fue, en
opinién de Santa Coloma, poco mejor que el de los ingleses y mas tarde aplaudié la
designacién de Cisneros como nuevo virrey. Su desagrado por Liniers se basaba en
una combinacién de odio a un francés, diferencias politicas y enemistad social.
Santa Coloma creia que Liniers habia ayudado a enriquecer a algunos hombres
ricos e inescrupulosos; también temia a una banda de rufianes locales, leales a
Liniers, quienes amenazaban con perjudicar gravemente a los ciludadanos més ricos
de Buenos Aires.!? La actitud blanda de Liniers con el contrabando y la cdlida
acogida que daba a los comerciantes extranjeros aumentaban también el rencor de
Santa Coloma.

Su disgusto con Liniers aumenté a medida que Liniers y el ex empleado de
Santa Coloma, el ahorarico comerciante Martin de Alzaga, se distanciaban cadavez
més uno del otro. Santa Coloma crefa que Alzaga habia sido el verdadero héroe de
laReconquista de Buenos Aires, el organizador del regimiento de voluntarios leales
que habia combatido a los ingleses mientras Liniers dormia. El éxito en la
Reconquista de Buenos Aires era para él “la iltima gloria que corone a todos los
espafioles de su fidelidad ala Religion, al Rey NuestraSefory ala Patria”, y Alzaga
y el Cabildo, no Liniers, eran responsables de esta victoria.!® Santa Coloma
contribuyé generosamente en la Reconquista; sunombre figuraba primero entre los
ciudadanos particulares que donaron fondos al Cabildo con su contribucién de 3.000
pesos, que fue la mayor de todas. Flora de Azcuénaga también brindé apoyo
econémico a la unidad de Alzaga hasta que fue asumida por Liniers.

El 1? de enero de 1809 el Cabildo, dirigido por Martin de Alzaga, intenté
destituir al virrey Liniers. Esta rebelién fue aplastada por Liniers, y el resultado
produjo un desastre personal y politico para Santa Coloma.

“Han pasado por m{ malos dias desde el primero de afio, al ver los sucesos de
esta Capital. Presoa Don Ignacio Rezabal, prior de este Consulado que fue mi
dependiente, desterrado a mi sobrino Juan Antonio (miembro del Cabildo) y
Don Martin de Alzaga que los he eriado y han estado a mi lado algunos afios.
Después de esto el atropellamiento de la casa del amigo (Esteban) Villanueva,
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y otros infinitos sujetos de esta ciudad presos... sin que se haya justificado
hastala presente causa ni motivo formal paraestos procedimientos... (Liniers
y sus tropas) son declarados Enemigos sin la menor disputa de todo este
Vecindario... concidere vuestra merced cual estaremos los vecinos quietos y
pacificos amantes del buen Gobierno y de nuestro Rey Fernando VIL...""¢

La victoria de Liniers sobre Alzaga condujo a un empeoramiento de la situacién
de todos los esparioles, especialmente de los comerciantes mds ricos. El 26 de agosto
de 1809 Santa Coloma describia la situacién en una carta a Romualdo Pascual de
Tejada, asociado de negocios en Cadiz:

“Si vuestra merced se ven en tantos conflictos, por acé no nos han faltado ni
falta en el dia. El anterior govierno (de Liniers) primero nos quiso hacer
franceses y no pudiendolo lograr por la oposicion de los buenos Esparioles,
despues quiso hacernos independientes formando un gran partido con los
naturales del Pais, de modo que de 10 meses a esta parte nos ha tenido a todos
los Esparioles en la mayor opresion y por fin no ha logrado ninguno de sus
intentos. Con la llegado del nueva Sefior Virrey (Cisneros) que va serenando
las cosas... Ya la cosalleg6 a terminos en estos ultimos meses de saquearnos

y quitarnos la vida a todos los Espadioles.”'V”

g
El contrabando extranjero y el libre comercio habian producido un nuevo tipo
2\de comerciante portefio. Muchos de los que como Santa Coloma permanecieron
eales, por razones politicas, personales y econdémicas, a sus relaciones espafolas,
fueron a la quiebra. Hacia 1809 Santa Coloma informaba que habia “Muchas
quiebras, muchos atrasos y por Gltimo todo el giro trastornado. Sélo los efectos de
nuestras fabricas podran expenderse porque estos no los traen los ingleses.”"8 Tan
completa era la dominacién inglesa del mercado portenio que en febrero de 1810
Santa Coloma informaba: “El comercio libre con los Ingleses ha puesto esta Capital
en un estado deplorable para el comercio porque todas sus manufacturas estan en
sumo grado baratos los-generos, y no nos ha de quedar aqui un peso ni plata
labrada.”® E

Durante toda su carrera comercial Santa Coloma fue fiel a sus asociados de
Esparia, prefiriendo dedicarse a actividades no mercantiles antes que involucrarse
profundamente en el contrabando extranjero o el comercio inglés. Sus ideas
politicas reflejan la misma lealtad a Espana. El 16 de marzo de 1810, escribiendo
a Luis Francisco de Gardeazabal sobre los levantamientos en Chuquisaca, La Paz,
Lima y Quito se quejaba amargamente: “Jamas depondran estos americanos el
encono y adversién que sin ningun fundamento tienen a los verdaderos espaiioles
que son los que con esplendor han hecho y estan haciendo progresar estos vastos
dominios y sin conocer que ellos no son para nada los consume la envidia.”*

El comerciante, ahora de 68 afios de edad, no asistié al Cabildo Abierto de mayo
de 1810."2! No aparece una sola mencion de la asamblea del Cabildo Abierto en sus
cartas, porque conocia bien los riesgos a los que quedaria expuesto con cualquier
critica al nuevo gobierno revolucionario. Dos meses después de la asamblea del
Cabildo Abierto, Santa Coloma escribia a un comerciante de Peru: “Los acaecimien-
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tos de esta capital bien notorios seran en sus Provincias. Dios Nuestra Sefior lo
remedie todo como puede, y nos saque de las afliciones en que quedamos todo los
Europeos.”'#

Hasta la comunicacién con Espafia era riesgosa y las pocas cartas que Santa
Coloma escribié a sus amigos y asociados después de mayo de 1810 fueron por
contrabando, via Montevideo o Londres. Una carta del 12 de septiembre de 1811 a
asociados en C4diz pintaba un sombrio cuadro de la situacién en que se encontraban
ahora los espafioles leales:

“No he podido contestar (a sus dos tltimas cartas) por la violencia y nunca
vista opresion en que de 16 meses a esta para nos hallamos aqui todos los
Espanioles, privados enteramente de comunicacion con la Peninsula, pues
hasta es grave delito el nombrar a Espafia y a Montevideo con cuya plaza se
halla esta en viva guerra, a que se agrega, que toda carta se abre. En estas
circunstancias yo me he abstenido el escribir a vds...”'

Una posdata de una carta fechada dos meses después insinuaba que las cosas
habian empeorado: “Nos hallamos aqui los Espafioles mas esclavos y humiliados
que en Argel, privandonos absolutamente el remitir un peso a los interesados de
Espana, sino tambien a escribirles, por que como llevo dicho hasta el nombre de
Espana es odioso a estas gentes.”'*

Santa Coloma era propeninsular en suideologfa politica, pero la fuerte posicién
de su cuiiado en el nuevo gobiernoindudablemente contribufa a protegerlo. Aunque
sufrié bajo el gobierno revolucionario no tomé parte activa en el complot de Alzaga
de 1812 contra el nuevo gobierno. Fue constantemente sospechoso para el gobierno
revolucionario, pero no se lo obligé al exilio (como a su amigo el comerciante criollo
Juan José Lezica) ni se lo ejecuté por traicién (como a su ex empleado Martin de
Alzaga). Completamente impedido de comerciar con Espadia, el nuevo gobierno
seguia clasificdndolo como comerciante y se lo sometia a toda la legislacién anti-
espafiola puesta en vigencia en los primeros afios de la independencia. Especial-
mente irritante fue el Bando de enero de 1812, “el decreto tirdnico”, que ordenaba
a todos los que tuvieran intereses en Espafia a declarar publicamente esas
inversiones, para que el Estado pudiera confiscarlas. Este bando amenazaba con un
severo castigo, incluyendo pérdida de toda 1a propiedad, para los que no cumplieran
con la orden. Habia rumores de que otro posible castigo era perder la vida y los
comerciantes esparioles dela ciudad temian quedar rodeados en un intentode hacer
cumplir esta legislacién. Afios més tarde, Flora de Azcuénaga, la viuda de Santa
Coloma, defendié a su marido con valiente accién frente a este peligro: “Mi marido,
exponiéndose a todos los peligros consiguientes a aquella dificil situacién, pudo
ocultar lo que hoy tengo en mi poder.™?

En 1813, Santa Coloma fue uno de los 124 comerciantes obligados a prestar al
gobiernorevolucionariolos fondos que tanto necesitaba. El gobierno declaré embargos
a los comerciantes, que dependian en alto grado de la riqueza que se atribuia a los
comerciantes individuales. La contribucién de Santa Coloma se fij6 en 5.000 pesos,
una delas mas altas del grupo.'* Aunque su comerciocon Esparia y el interior se habia
paralizado, para el gobierno criollo seguia siendo un comerciante rico.
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El 31 de enero de 1815, a los 73 afios de edad, Gaspar de Santa Coloma murié
en su hogar en Buenos Aires. Lo enterraron el mismo dia en el cementerio del
convento Betlemita, vestido con el hédbito de hermano de la tercera orden de los
Betlemitas.'

Antes de morir, habia transferido el poder de abrir su testamento a su esposa,
Flora, y diez meses después de la muerte de su marido, ella se presenté ante un
notario para hacer publico su testamento.” Aparte de mas de 75.000 pesos que
Santa Coloma habia donado a la beneficencia religiosa y a “otros fines piadoscs”
durante su vida, habfa otros legados. También se consideraba a los sirvientes
domésticos leales.

El unico herederc de Santa Coloma era su tnico hijo vivo, Francisco. Como
ejecutores de su patrimonio, el comerciante nombraba a su esposa, su hijo, su
sobrino Juan Antonio de Santa Coloma y Manuel Ortiz de Basualdo, un colega
comerciante. Flora de Azcuénaga sobrevivié 31 afios a su marido, siguié viviendo en
Buenos Aires y continué efectuando pequefios préstamos. Murié a los 84 afios de
edad en 1850, como reliquia del préspero grupo de comerciantes portefios de otros
tiempos.'?®
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'En 1792, afio de su muerte, el patrimonio total de Juan Antonic de Santa Coloma llegaba a
51. 021 reales vell6n, el equivalente de menos de 500 pesos.

?A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6-5-14,
Carta del 21 de mayo de 1789 a Bernardo Sancho Larrea; Carta del 26 de marzo de 1792
a la Reverenda Madre Marfa Ignacia de la Magdalena.

’A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, Libro 14, Rod-San, Hoja
447, IX-12-8-13. Un tio rico habia prestado a Santa Coloma 500 pesos para cubrir el
pasaje y servirle como base para iniciar un negocio.

* A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas, 1772-1829, VII-6-5-86.

*A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Criminales, 1777, Legajo 10, Expediente 6, IX-
32-1-7, Autos criminales que de ofizio de la Real Justizia se signien contra Dn Joseph
Joaquim da Silva.

# A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Criminales, Legajo 10, Expediente 6, IX-32-1—
7, Causa Criminal contra Joaquin de Silva por heridas causadas a Gaspar de Santa
Coloma.

7 Acuerdos del Extinguido Cabildo de Buenos Aires, Serie I1I, Tomo VI (Buenos Aires, 1928),
pp. 101-8. )

8 Facultad de Filosofia y Letras (Universidad de Buenos Aires), Documentos para la historia
argentina, Tomo XI, Territorioy Poblacién: Padrén de la ciudad de Buenos Aires (1778)
(Buenos Aires, 1919), p. 139.

% Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 8, folio 182v.

*E1 10 de agosto de 1752, Azcuénaga, de 37 anos de edad, se casé con Rosa Basavilbaso, la hija
de 14 afios de Domingo Basavilbaso, un importante comerciante de origen vasco, y
Maria Ignacia de Urtubia. Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 5, folio 35.

" Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 5, folio 349 y 379.

2 A.G.N,, Registro de Escribano, Tomo 5, 1778, [olios 185v—186v, Capital de Dn Agustin
Antonio de Lazcano [sic] y folios 186v—189v, Carta de dotte de Da Maria Eujenia de
Azcuenaga.

¥ A.G.N,, Registro de Escribano 5, 1781, folios 157v—161y, Capital de Dn Gaspar de Santa

Coloma. Incluidos en el inventario de los bienes pertenecientes a Santa Coloma habia
textiles porvalor de 9.299 pesos y 4 y 1/2 reales al por mayor o 15.809 pesos al por menor
(un aumento minorista del 79 % sobre el costo). Entre los textiles habfa grandes
cantidades de bayetas, puntivis y bretaias; en la lista también figuraban bramantes
{loretes, clarin ordinario, angaripolas, indianas, pafios de segunda, tripes lisos,
anascotes, sarguillas, melania paso, tafetin doble y largos de falda de terciopelo negro.
Ademis el stock incluia articulos diversos por valor de 1.900 pesos, entre los cuales
habfa 22 resmas de papel, 36 rollos de cinta, 1 kilogramo de hilo de seda para coser, 42
platos de peltre, 77 pafiuelos y 530 docenas de cuchillos.
Ademas de estos articulos, se incluyé en la lista un crédito de més de 56.150 pesos de
dinero que le debfan. La deuda m4s grande era la de Don Pedro José Otero, su agente
en Salta, quien le debfa mds de 15.000 pesos por un cargamento de mercaderias que
Santa Coloma le habia enviado ocho meses antes. Otero le debia a Santa Coloma un
adicional de 6.000 pesos de plata, dinero tomado en préstamo para que Otero pudiera
pagar las mercaderias compradas antes 2 Manuel Rodriguez de la Vega, otro
comerciante portefio. Santa Coloma habia adquirido tempranamente la habilidad y la
préctica, que usaria durante toda su carrera mercantil, de asumir todas las deudas
comerciales de los principales clientes del interior, convirtiéndose de ese modo en su
dnico vinculo con el comercio de Buenos Aires.
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Mart{n de Alzaga, ex empleado de Santa Coloma, era otro de los principales deudores
del comerciante. Alzaga debfa a Santa Coloma més de 5.200 pesos, que representaban
préstamos en efectivo y mercaderfas que éste le habfa proporcionado entre 1778 y 1780
para ayudar a Alzaga a establecerse en el comercio. Las deudas de Alzaga dgmuestran
una importante y frecuente practica de los comerciantes de Buenos Aires, la de
proporcionar préstamos a empleados que apreciaban, para ayudarlos a establecer
empresas comerciales independientes.

Ademas del dinero que le debfan Otero y Alzaga, otras dcudas que debia cobrar Santa

Coloma totalizaban 29.698 pesos. Estas deudas, que iban desde poco mds de 100 pesos

hasta miles de pesos, eran de diversas personas, tanto en Buenos Aires como en las

provincias. Entre los que le debfan dinero habia residentes de Santa Fe, Mgndoza,

Tucum4n, Rosario, Cérdoba, Maldonado y Montevideo, Jujuy, Salta y Santiago c%e

Chile. Santa Coloma, en los afios que se sucedieron entre su entrada al comertio

mayorista y su casamiento, habfa creado una red comercial que lo vinculaba con varias

importantes regiones del Virreinato. Las transacciones implicadas en estas deudas
variaban; varias personas debfan dincro por mercaderias castellanas que habia'n
comprado, mercaderias que él habia embarcado hacia las ciudades del interior. Ha'cla

1781, Santa Coloma también sc ocupaba de la reventa de productos del interior,

especialmente yerba mate paraguaya, una actividad que desarrollé a lo largo de toda

su carrera. .

Porlo menos dos de los deudores de Santa Coloma debfan dinero por transacciones que

inclufan a un tercer comerciante como intermediario. Don Pedro Carol, residente en

Santiago, por ejemplo, debia mds de 1.500 pesos por mercaderias que originariamente

habian sido vendidas por Santa Coloma a Manucl Antonio de Tejada, residente en

Salta. Tejada habia enviado las mercaderfas a Carol, y éste habia asumido la deuda

original de Tejada.

No todas las deudas vencidas con Santa Coloma eran de comerciantes que compraban

mercaderias a crédito. Ademas del dinero proporcionado a Pedro Otero para pagar su

deuda a un comerciante portciio rival, Santa Coloma habia prestado 4.652 pesos a

Martin Otero (hermano de Pedro), residente en Jujuy, para cancelaruna deuda vencida

por mercaderia rccibida de los hermanos Escalada, comerciantes de Bucnos ..‘-\ircs.

Nuevamente, después de establecer firmes relaciones de trabajo con comerciantes

confiables del interior, Santa Coloma seguia su practica de asumir por los menos las

principales deudas comerciales de sus clientes en Buenos Aires. De esta forma, ay‘u.daba

a simplificar las cuentas de los comerciantes provincianos, a la vez que monopolizaba

sus contactos en la ciudad portuaria.

Mientras sus colegas comerciantes le debfan mas de 56.000 pesos, él a su vez debfa

16.154 pesos a comerciantes tanto de Buenos Aires como de Espana. Debia 12.000 pesos

a Agustin Casimiro de Aguirre y Manuel José Micheo, la suma estipulada por un gran

cargamento de mercaderias (por un total de 54.000 pesos) compradas en 1780. El

efectivo con . otalj 6.705

N, Registro de Escribano 5, 1781, folios 161v-165, Carta de Dotte de Da Flora de

Azcuénaga.

15 [,a primera esposa de Ugarte, Vicenta Romana Uriarte, era prima carnal de Vicente de
Azcuénaga. Azcuénaga y su esposa actuaron como compadres de casamiento de la
pareja, y también fueron nombrados padrinos de cinco de los hijos de Ugarte. Ugarte,
después de la muerte de su primera esposa, se casé con la hija de Azcuénaga, Man’a
Eugenia, quien era también viuda. Santa Coloma y Ugarte, por lo tanto, se convirtieron
en concuiiados después de 1800.

16 Santa Coloma y Osorio no se llevaban bien; hacia 1784 los dos hombres iniciaron un largo
juicio por las mejoras que Osorio proponia para su casa. A.G.N., Divisién Colonia,

14 A~
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Seccién Gobierno, Tribunales, Legajo 54,Expediente 11, [X-35-9—4, Dn Gaspar de
Santa Coloma con Dn Juan de Osorio sobre unos edificios de las casas de éste; A.G.N,

Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Tribunales, Legajo 9, Expediente 14, 1X-35-1-5,

Dn Gaspar de Santa Coloma con Dn Juan de Osorio sobre unos edificios altos de las
casas de éste.

17Iglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 15, folio 120v; Libro de Bautismos, Tomo 15,
folios 296v—297; Libro de Bautismos, Tomo 16, folio 202.

* A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, VII-6—
5-14.

1 Ibid., el certificado de defuncién de Rafael se encuentra en la Iglesia de la Merced, Libro de
Difuntos, Tomo 1, folio 199. No era el tinico miembro de la familia Santa Coloma que
muri6 durante esta epidemia de viruela; Martina, una huérfana que habia sido criada
en casa de Santa Coloma, sucumbié un mes mds tarde. Iglesia de la Merced, Libro de
Difuntos,Tomo 1, folio 203.

2 A.G.N,, Registro de Escribano 4, 1815, folios 327~32v, Testamento de Dn Gaspar de Santa
Coloma por su viuda Da Flora de Azcuénaga, cn virtud de poder. Francisco de Asis
Martin recibié la vacuna contra la viruela en 1793. La mortalidad infantil para la prole
de Santa Coloma fuc mds alta que la de los hijos de comerciantes en general.

# Iglesia de la Merced, Libro de Difuntos, Tomo 1, folio 94.

2 A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6—
5-14.

% Gareia tenfa la llave de las habitaciones que Santa Coloma utilizaba para almacenar yerba
mate. Cuando el Comandante del Resguardo Don Francisco Ortega y Monrroy,
arrestado cn una habitacién contigua, escapd por un tunel cavado desde su prisién
hasta la despensa de Santa Coloma, Garcia se torné sospechoso. Santa Coloma no
estaba muy convencido de la inocencia de Garcia, pero se daba cuenta de que la gran
[amilia de Gareia (sosteniendo que Garcfa habia ido a la carcel micntras trabajaba para
Santa Coloma) pronto acudiria al comerciante para pedirle dinero. Como empleador de
Garcia, Santa Coloma peticiond ala corte que lo liberara, ofreciéndole salir como fiador.
A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Solicitudes de Presos, P-Z, Libro I, Hoja
233-233v, IX-12-9-13.

# Taybo, actuando en nombre del Marqués de Carballo, comerciante de Cadiz, trataba de
cobrar mds de 2.500 pesos que Carballo habia dado alos Vilancva para cubrirun perfodo
anterior al alquiler de una casa en Espada y otras deudas. A.G.N., Divisién Colonia,
Scceién Gobierno, Hacienda, 1760-1805, Legajo 68, Expediente 1831, IX~-33-7-10,
Expediente promovido por Dn Josef Ignacio Taybo en nombre del Marques de Carvallo
contra Dn Juan Francisco Antonio de Vilanova, y su hijo Dn Josef sobre el cobre de la
cantidad de 2.596 pesos.

% A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Tribunales, Legajo A-15, Expediente 13, IX~
40-3-1, Vicente de Azcuénaga con Ana de Azcuénaga sobre Informacién de noblesa.
Olaguer Feliu serviria desde 1799 como Virrey del Rio de la Plata.

% Iglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, (olio 230.

* A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espada, 1788-96, VII-6—
5-14.

* Jglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 16, folios 240v—241.

® A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espada, 1788-96, VII-6—
5-14, Carta del 19 de octubre de 1799. ,

% Ibid., Carta del 20 de mayo de 1791 a Vicente Azcuénaga.

31 Ibid., Carta del 20 de mayo de 1791.

% Ibid., Carta del 6 de junio de 1792 a Vicente Azcuénaga.

3 Ibid., Carta del 24 de febero de 1796 a Bernardo Sancho Larrea.
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% A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Esparia, 1788-96, VII-6-5-14.

3 Jglesia de la Merced, Libro de Casamientos, Tomo 6, folios 298 y 315.

% A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6—
5-14.

3 Iglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 15, folios 293v; Libro de Bautismos, Tomo
16, folio 184.

% [glesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 15, {olios 120v; Libro de Bautismos, Tomo
15, folios 296v-297.

® Jglesia de la Merced, Libro de Bautismos, Tomo 16, folios 202 y A.G.N., Gaspar de Santa
Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6-5-14, Carta del 1de
noviembre de 1788 a Agustin Arrivillaga.

# A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6-
5-14, Carta del 20 de noviembre de 1792 a Bernardo Sancho Larrea.

4 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1796-1811 VII-
6-5-18, Carta del 13 de julio de 1798 a Vitores Gutiérrez de Santa Coloma.

2 Fsta sociedad se disolvié en 1793, con una ganancia neta de 24.000 pesos divididos en partes
iguales entrelos socios. Poco después, Juan Antonio compré 40.000 pesos de mercaderia
a crédito y abrié su propia lienda a media cuadra de distancia.

4 A G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Consulado de Buenos Aires, Expedientes, 1798—
9, Legajo 3, Numero 10, IX—4-7-5, Expediente sobre exceptuar del Servicio de Milicias
al Comercio.

“ Almanak Mecantil: Guia de Comerciantes para el afio de 1802 (Madrid, 1802), pp. 397-8.

45 A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espada, 1788-96, VII-6-
5-14.

%6 A G.N., Divisién Colonia, Scccién Gobierno, Tribunales, Legajo A-15, Expediente 13, 1787,
Vicente de Azcuénaga con Ana Azcuénaga sobre Informacién de noblesa.

41 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espana, 17961811 VI~
6-5-18, Carta del 26 de marzo de 1792.

48 A (N, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espana, 1788-94, VII-6-
5-14, Carta del 20 de mayo de 1793 a Bernardo Sancho Larrea; Carta del 18 de febrero
de 1793 a Bernardo Sancho Larrea.

49 A .G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaia, 1788-94, VII-6-
5-14.

30 A.G.N., Divisién Colonia, $ecci6n Gobierno, Comerciales, 1780, Legajo 10, Expediente 7, IX~
30-9-5.

514 .G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Comerciales, 1784-5, Legajo 12, Expediente 12,
IX—30-9-7, Los apoderados del Comercio sobre fundacién de tribunal de Consulado,
etc. También publicado en A.G.N., Consulado de Buenos Aires, Tomo 1, pp. 11-15.

2 A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Comerciales, Legajo 14, Expediente 13,1789,
I1X-30-9-9.

83 A.G.N., Consulado de Buenos Aires. Antecedentes-Actas-Documentos, Vol. 1 (1785-95),pp.
88-94.

 Santa Coloma fue nombrado alternativo del segundo Cénsul en el Consulado de 1794, pero
nunca se hizo cargo. Emilo Ravignanti, “El Virreinato del Rio de la Plata”, en Ricardo
Levene, Historia de la Nacidn Argentina, Vol. IV, p. 182.

5 A.G.N., Divisién Colonia, Scccién Gobierno, Justicia, 1787, Legajo 22, Expediente 624, [V
31-5-3. Legajo obrado sobre oferta hecha por Dn Gaspar de Santa Coloma de darcinco
mil pesos para la construccién del retablo del Sefior San Martin Patrén de esta ciudad
por que se le exima de cargos consejiles que annualmente elige el Illustre Cavildo.

56 A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, V1I-6-
5-14, Carta del 1 de septiembre de 1788 a Agustin Arrivillaga.
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% A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-§-
5-14, Carta del 1 de noviembre de 1788 a Bernardo Sancho Larrea. ’

# A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Esparia, 1788-96, VII-6-
5-7, Carta del 1 de enero de 1789 a Agustin Arrivillaga. ’

%% A.G.N., Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Justicia,Legajo 32, Expediente 928, 1794, IX—
31-6-4, Mandas forzosas recaudadas por el mayordomo de construccién de la Igiesia
Catedral de Buenos Aires D. Gaspar de Santa Coloma.

% A.G.N., Registro de Escribano 4, 1815, folios 327-332v, Testamento de Dn Gaspar de Santa

o Ihid Coloma por su viuda Da Flora de Azcuénaga, en virtud de poder.

id.

# A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Esparia, 1788-96, VII-6-
5-14, Carta del 1 de julio de 1788 a Agustin Arrivillaga. ,

83 A.G.N_, Regisro de Escribano 2, 1802, folios 63 1-633v, Escritura de donacién y fundacién de
una esquela publica por Dn Gaspar de Santa Coloma.

#A.G.N., Gasparde Santa Coloma, Libro de Cuentas, 1772-1829, VII-6-5-6, contiene el libro
de cuentas corrientes de la sociedad Azcuénaga—Ugarte.

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Cuentas Generales, 1778-83, VII-6-5—
7, folios 141v-142. ’

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Cuentas Generales, 1778-83, VII-6—5—

) 7,y Libro de Cuentas Corrientes de Varios Sujetos en Espafia, 17831849, VII-6-5-11.

¥ A.G.N.,Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas Corrientes de Varios Sujetos en Espaiia
1783-1849, VII-6-5-11. ’

# A.GN,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, VII-6-
5-14, Carta del 18 de mayo de 1790 a Bernardo Sancho Larrea. ,

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Cuentas Generales, 1778-83, VII-6-5~
7, contiene mucha informacién sobre el comercio con el interior. Hay listas adicionales
de mercaderfas enviadas al interior en Santa Coloma, Libro Copiador de Ventas y
Remesas de Efectos, 1792-1805, VII-6-5-16. Con respecto a los riesgos implicados en
el envio de la yerba mate, ver A.G.N., Divisién Colonia, Scecion Gobierno,Tribunales
S'—7, Expediente 13, IX—42-6-2, Gaspar de Santa Coloma con el apoderado de una’
piragua de propiedad de Juan Bautista Gregorio Espinosa, por averiguacion de las
averias ocasionadas en dicha embarcacién en el viaje al Paraguay.

®A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Cuentas Generales, 1778-83, VII-6-5-
7, folios 31v-32.

™ Ibid., folio 138v. El d'nero tomado en préstamo a Gardeazabal pertenecia a Juan de Somelo
un militar. ’

™ Ibid., folios 139v y 145v

" Ibid., folios 158v—159.

" Ibid., folios 158v.

™ Ibid., folios 162v.

" Ibid.

" Ibid., folio 154v.

" [bid., folio 168v-169.

79 A.G.I_\I.ifaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, VII-6-
3-14.

% Por ejemplo, Don Francisco Manuel de Costas, de Salta, entregé casi 19.000 pesos a Santa
Coloma en 1782. Durante los dos afios siguientes, Santa Coloma envié a Costas
articulos de merceria, hilo de coser, hierro y acero, cargando estos articulos al depésito
en efectiyo anterior. A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas Corrientes con

N llas Provincias de Tucumdn y Paraguay, 1783-91, VII-6-5-9, folios 3v—4.

Un ejemplo es la cuenta de Don Blas de Acosta del Paraguay con Santa Coloma. En julio de
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1781, Acosta engregé 1.442 pesos a Santa Coloma, “pesos dobles los que quedan en mi
poder a su disposicién para quando guste librarlos”. Durante los tres afios siguientes
hizo retiros contra esta cuenta nueve veces. A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de
Cuentas Corrientes con las Provincias de Tucuman y Paraguay, 1783-91, VII-6-5-9,
folios 166v~167. Este tipo de transacciones ocurrirfa con creciente frecuencia desde
1780 en adelante.

*2 A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, VII-6-
5-14. Carta del 16 de noviembre de 1789 a Juan Antonio de Santa Coloma.

8 Ibid., Carta del 30 de julio de 1794 a Bernardo Sancho Larrea.

% En 1792, por ejemplo, Santa Coloma actué en nombre de Bernardo Sancho Larrea,
excomerciante portefo que residia en Madrid, para recupear 212 pesos de mercaderfas
de José Badillo. A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Tribunales, Legajo L-9,
Expediente 15, 1792, IX—41-5-5, Dn Gaspar de Santa Coloma como apoderado de Dn
Bernardo Sancho Larrea por cantidad de pesos contra Dn José Badillo.

% La tienda y el depdsito de Santa Coloma, comprados en 1778, valian 6.288 pesos; su casa,
comprada en 1782, fuc tasada, después de las reparaciones, en 31.000 pesos. Las dos
habitaciones que Santa Coloma comprs en 1792 valian 2.200 pesos, de manera que su
inversién total cn propicdad urbana llegaba a los 38.490 pesos. La chacra que recibis
Santa Coloma en 1791 valfa 17.000 pesos. A.G.N, Gaspar de Santa Coloma, Libro de
Caja Numero 1, 1787-1809, VII-6-5-13, Cuentay razén delas fincas que posco en esta
Capital y fuera de ella...

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Maestro de Cuentas Generales, 1778-83, VII-6-5—
7, folio 41v.

# A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas, 1772-1829, VII-6-5-86, folios 277-8.

¥ A.G.N,, Divisién Colonia, Seccidn Gobierno, Licencias y Pasaportes, 1787, Libro 17, V-Z, IX-
12-9-3,Hoja 359, y Licencias y Pasaportes, 1788, Rod—San, Libro 14, IX~12-8-3, Hojas
448-9.

% A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Licencias y Pasaportes, 1788, Libro 14, Rod-
San, IX-2-8-13, Hojas 445-7.

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas, 1802-42, VII-6-5-20, Carta
del 16 de octubre de 1807 a Celedonio Villota, y Libro de Cuentas en esta Ciudad, 1783~
91, VII-6-5-10, folios 13v—14.

%t A.G.N., Divisién Colonia, Scccién Gobierno, Solicitudes Civiles, H-L1, Libro 4, folios 159~
164v, IX~12-9-7, Felix Llanos suplica se mande a Don Gaspar de Santa Coloma para
que lo habilite como le prometi6 o sino le satisfaga los salarios correspondientes a mas
de cuatro afios. .

2 A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas, 1772-1829, VII-6-5-6, folios 99v,, y 291
y A.G.N,, Registro de Escribano 4, 1815, folios 327~32v, Testamento de Dn Gaspar de
Santa Coloma por su viuda Da. Flora de Azcuénaga, en virtud de poder.

% A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Solicitudes Civiles, H-L1, Libro 4, folios 139—
164v, IX~12-9-7, Felix Llanos suplica se mande a Don Gaspar de Santa Coloma para
que lo habilite como le prometis o sino le satisfaga los salarios correspondientes a mas
de cuatro afios.

% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1788-96, VII-6-
5-14. Carta del 10 de julio de 1790 a Juan Antonio de Santa Coloma.

% A.G.N,, Divisién Colonia, Seccién Gobierno, Solicitudes Civiles, H-L1, Libro 4, folios 159—
164v, IX~12-9-7.

% [bid.

7 Ibid.

% Ver A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro de Cuentas, 1772-1829, VII-6-5-86, folios 99v
y 291, como ejemplo de pago del salario anual de un empleado.
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# A.G.N.,, Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espafia, 1788-96, VII-6-
5-14. Carta del 1 de enero de 1790 a Agustin de Arrivillaga, es un excelente ejemplo de
este tipo de informe de mercado. Entre los comentarios de Santa Coloma hay
declaraciones como ésta: “Los sobreros de Sevilla con dificultad se podran vender...
porque en estas provincias se an introducido los vicuiia del Peru y estan abatidos los
demas”.

1% A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espana, 1788-96, VII-6-
5-14. Carta del 1 de enero de 1789.

101 Ibid., Carta del 1 de enero de 1789.

192 Ibid., y Enrique de Gandia, Buenos Aires Colonial (Buenos Aires, 1957), p. 32.

1% Gandia, Buenos Aires Colonial, p. 43. Hacia 1801-2 el nimerode barcos americanos
solamente habifa crecido por lo menos 43. Charles Lyon Chandler, “United States
Merchant Ships in the Rio de la Plata”, Hispanic American Historial Review, 2(1919),
pp. 26-54.

1% A .G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaia, 1796-1811, VII-
6-5-19. Carta del 28 de marzo de 1799 a Don Luis Francisco Gardeazabal.

105 [bid., VII-6-5-18, Carta del 13 de marzo de 1802 a Luis Francisco de Gardeazabal, y
Gandia, Buenos Aires Colonial, p. 54.

196 7bid., Carta del 6 de mayo de 1802 a Christébal Avecilla, y Gandia, Buenos Aires Colonial,
p. 55. :

W7 7bid., Carta del 13 de marzo de 1802 a Luis Francisco Gardeazabal, y Gandia, Buenos Aires
Colonial, p. 54.

108 1hid., Cartadel 25 de mayo de 1803 a Antonio Olguer Felid y Gandia, Buenos Aires Colonial,
p. 59.

19 A .G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espana, 1798-1819, VII-
6-53-19. Carta del 27 de octubre de 1804 a Luis Francisco Gardeazabal y Gandia, Buenos
Aires Colonial, p. 69. e e

"0 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaia, 1796-1811, VII-
6-5-18. Carta dcl 16 de noviembre de 1804 a Celedonio Villota y Gandia, Buenos Aires
Colonial, p. 158.

1A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Libro Copiador de Cartas para Espaiia, 1798-1819, VII-
6-5-19. Carta del 19 de abril de 1809 a Luis Francisco Gardeazabal y Gandia, Buenos
Aires Colonial, p. 158.

112 “Si Vd. viera la Compania que ha levantado Liniers, de toda la peonada, forastera se
encontraria en verlos instruidos en el manejo del Arma, lucimiento de uniformes, y la
inclinacidon que tienen al servico, se pasmaria, pues bien a conocido el caracter de estas
gentes.” A.G.N., Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas para Espana, VII-6-5—
18, Carta del 15 de diciembre de 1808 a Juan Angel Molinuevo y Enrique Williams
Alzaga, Martin de Alzaga en la reconquista y en la defensa de Buenos Aires, 1806—1807
(Buenos Aires, 1971), pp. 181-2.

13 1bid., p.181;ibid., Carta del 1 de agosto de 1807 a Antonio Olaguer Felid y Williams Alzaga,
Martin de Alzaga, pp. 189-93.

U Williams Alzaga, Martin de Alzaga, pp. 92-9.

115 Williams Alzaga, Martin de Alzaga, p. 14.

1€ A .G.N., Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas, 180242, VII-6—4-20, Carta del 1
de marzo de 1809 a Celedonio Villota.

47 A.G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas, 1798-1819, VI-6-5-19. =

8 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas de Espana, 1796-1811, VII-6-5-18,
Carta del 16 de diciembre de 1809 a Manuel José Micheo y Gandia, Buenos Aires Co-
lonial, p. 178.

18 Ibid., Carta del 16 de {ebrero de 1810 a Antonio Olaguer Feliy.
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204 G.N,, Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas de Espada, 1796-1811, VII-6-5-18,
y Gandia, Buenos Aires Colonial, p. 178.

121 E] cuiiado de Santa Coloma, Miguel de Azcuénaga, sf asisti6 a la reunién, tomando una
posicién activa en apoyo de la formacién de una Suprema Junta. Azcuénaga fueuno de
los miembros del primer gobierno “patriético”, y brindé ayuda econémica y militar al
nuevo gobierno. Una semana después de la asamblea del Cabildo Abierto, Azcuénaga
fue nombrado comandante de las tropas militares de Buenos Aires. Aunque proato
rompié con la Junta, Azcuénaga siguié siendo una figura importante durante los
primeros afos de la independencia porteia; fue Gobernador Intendente de Buenos
Airesen 1813, y ocupé unaserie de cargos polfticos y militaresen el gobierno hasta 1818.
Genealogta: Hombres de Mayo (Buenos Aires, 1961), pp. 48-50.

122 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Copiador de Cartas, 1802—42, VII~-6—4-20, Carta del 26
de julio de 1810 a Jacinto de Niego.

123 A G.N., Gaspar de Santa Coloma, Copi‘ador de Cartas, 1798-1819, VII-6-—4-20, Carta a
Juan José de la Presilla y Juan Antonio de Santelires, 20 de noviembre de 1811.

124 Ibid.

125 Gandia, Buenos Aires Colonial, p. 204.

126 A.G.N., Divisién Gobierno Nacional, Hacienda, Resguardo, Tribunal de Cuentas, Correocs,
Aduana, 1815, X-8—4_2, y César A. Garcia Belsunce, “Vascos en el Comercio Portefio
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CONCLUSION

~~ La aparicién de un grupo de comerciantes grande y poderoso en Buenos Aires
{ fue un fenémeno del siglo dieciocho, una respuesta ala demandamundial de cueros
i yplata, al crecimiento de la poblacién en la zona, y a la expansion de las actividades
“comerciales. El estudio de los comerciantes portefios del siglo dieciocho ilustra
muchas caracteristicas que pueden contrastarse con las de otros comerciantes
dentro del mundo hispanico. La comparacién de los comerciantes del Buenos Aires
virreinal con los de fines del siglo dieciocho en Méjico, y aun con los del siglo dieciséis
en Lima y los del siglo dieciséis en Sevilla lleva a discernir algunas pautas de
conducta que eran universales para los comerciantes hispanicos y otras que eran
exclusivas de cierto tiempo y cierto lugar.!

Los comergiantes portefss,como otros grupos de comerciantes, eran hombres
educados, quesabiande-centabilidady de tasas deinterés, que trabajaban full-time
erf.agmp}g‘x_wa. Todos viajaban en cierta medida, aunque tendian a tornarse
menos némades en los centros urbanos bien desarrollados. Ni el comerciante del
siglo dieciséis ni el del siglo dieciocho se limitaban sélo a las transacciones
mayoristas, y todos los grupos participaban en las ventas minoristas, el préstamo
de dinero y las operaciones crediticias, y la cobranza de deudas. Las pautas para
formar sociedad eran las mismas en todo el mundo hispénico colonial, pero a
diferencia de sus pares de Lima, los comerciantes portefios no participaban en la
especulacién monetaria en grado importante, tal vez porque hacia el siglo dieciocho
el peso de plata se habia hecho standard en todas las colonias.

Los comerciantes de Buenos Aires, como los de Lima 200 afios.antes, tendfan
a-ser. miembros respetados.de la sociedad. En su mayorfa nacidos en Espaiia,
representaban a muchas de las regiones de la Peninsula, pero principalmente
venian de las dreas vascas y del norte. A diferencia de Lima en el siglo dieciséis,
donde ninguna de las figuras mercantiles importantes era vasca, muchos
importantes y poderosos comerciantes de Buenos Aires provenian de esta regién.

Las redes de parentesco, tan importantes para los comerciantes de Buenos
Aires, también existian entre otros grupos de comerciantes. En Buenos Aires la
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familia era importante tanto en el comercic local como en el provincial. Los
comerciantes exitosos de la ciudad casi siempre estaban relacionados con otro, y los
mads poderosos también estaban a menudo ligados con comerciantes de Espana a
través de lazos familiares. Pero a diferencia de los de Lima, los comerciantes més
importantes de Buenos Aires no alentaban a sus hijos a que continuaran en el
comercio; era en cambio el matrimonio de sus hijas lo que les brindaba continuidad
comercial. En realidad la continuidad familiar entre los comerciantes provenia por
lo menos tanto del matrimonio como del nacimiento.

Los lazos con empresas comerciales espafiolas siguieron siendo importantes en
Buenos Aires en el siglo dieciocho. Los directores de las grandes comparifas estaban
entre los mds importantes y poderosos comerciantes de la comunidad. Sin embargo
el comercio de Buenos Aires no dependia de un solo puerto espafiol como el comercio
de Lima durante el siglo dieciséis. El hecho de que los comerciantes de Buenos Aires
nunca dependieran exclusivamente de un puerto espafiol estd relacionado en parte
con el dramatico incremento en el nimero de puertos permitidos para realizar
comercio legal, con las consecuencias de la neutralizacién periédica del comercio
impuesta a Espana por los conflictos de fines del siglo dieciocho, y en parte con la
importancia del contrabando en el drea del Rio de la Plata. La vasta mayoria de los
comerciantes portefios no eran agentes de compadias con base en Cadiz; inclusolos
comerciantes que eran agentes también participaban de otras empresas comercia-
les. )

_— Los comerciantes portefios se identificaban estrechamente con la ciudad en la

/ queresidian y pocos, incluso entre los m4s exitosos en el comercio, volvian a Espania

“.gn forma permanente. A diferencia de los primeros comerciantes de Lima, invertian
extensamente en propiedad inmobiliaria, eran duefios de sus casas, sus tiendas y
frecuentemente de otras propiedades urbanas y semiurbanas. Aunque podian
embargarles sus propiedades en caso de quiebra, los comerciantes portefios no
operaban como individuos que estdn de paso para mantener todos los activoes en
estado de liquidez. Las tierras urbanas se consideraban una inversién conveniente,
porque proporcionaban rentas regulares y podian usarse para fundar capellanias.
Ademas los comerciantes portefios se daban cuenta de que el crecimiento de la
ciudad aumentaba constantemente el valor de la propiedad urbana.

Los comerciantes virreinales, sin embargo, no invertian en propiedad rural,
porque se pensabe que-esta-propiedad -era de-poco valor. Sélo cuando.a comienzos
del siglo diecinueve; la-apertura de los-mercados.al comercio britdnicoy la entrada
a Buenos Aires-de los-eomereiantes-britanicos produjeron una competencia en gran
escala, los comerciantes portefios se volvieron hactala-tierra y-el ganado para
garantlzar la supervivencia de sus fortunas.

Los comerciantes portefios, como todos los comerciantes hispénicos, preferian
ante todo conflar en los miembros de la familia para las transacciones comerciales.
Si no habia miembros de la familia a quienes acudir, los familiares ficticios, o los

comerciantes del mismo origen regional, seguian en el orden de las preferencias. E1'}
. .. . . . - T 1
comercio era una actividad tan riesgosa en el siglo dieciocho como en el dieciséis, y |

conflar en los parientes o en los “paisanos” disminuia la naturaleza peligrosa de la
empresa.
A diferencia d de elos s comercianfes.de Peri-en el siglo dieciséis; o de Méjico-en el

P
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siglo dieciocho, los comerciantes portefios rara vez servian de “aviadores”. La
natiraléza de 165 productos de exportacién de'la regién y la gran distancia de
Buenos Aires a las minas de Potosi actuaban en contra de la inversién del capital
del comierciante portefio en apoyo de la produccién de articulos de exportacién. Para
comprar cueros y sebo no se requerian grandes inversiones de capital activo. En
dreas tales como Paraguay (donde se explotaba la yerba mate en gran escala) o el
Alto Pert(donde se extraiala plata delas minas), eran log comercianteslocales, més
bien quelos portefios,los que enviaban los productos al extranjero y probalﬁe?n?nﬁ“
servian como “aviadores”. T

Los comerciantes de Buenos Aires en el siglo dieciocho no estaban libres del
servicio militar, y en realidad estaban descontentos, aunque fueron miembros
activos de las companias de milicia durante todo el periodo virreinal. La guerra,
aunque de naturaleza diferente, era una amenaza tan constante para los comer-
ciantes portefios del siglo dieciocho como lo habia sido para sus contrapartes
limefias, y en ambos grupos produjo desastres para algunos comerciantes y grandes
ganancias para otros. Los comerciantes portefios también eran convocados, espe-
cialmente durante el periodo de las invasiones inglesas, a financiar camparias con
donaciones para las compaiifas militares que no eran realmente voluntarias.

—
/’ Como otros comerciantes en la América colonial, los de Buenos Aires eran

¢ frecuentemente elegidos por las orgamzacwnes rellgxosas para asumir las
responsablldades de mayordomo “Los comerciantes estaban, por supuesto, bien
calificados para manejar la propiedad de la iglesia que se les confiaba. Para estos
cargos se elegfa generalmente a los comerciantes méas prestigiosos, y los cargos, 2
su vez, otorgaban mas prestigio y mejor posicion social.

Los comerciantes de Buenos Aires controlaban virtualmente el Cabildo local. Su
poder en el consgjo'detaciudad ests ligado ala estratificacién Social de Bugnos Alrss
porque estaban entre los grupos socialesy econémicos masimportantes de la cludad.™
}En la ausencia de “encornénderos” o “hacendados” importantes, 105 comercianitss,
fespecialmente los que eran maés prosperos y los que tenfan fuertes relaciones

{ comerciales en Espaiia, ocupaban los cargos préximos a la cima de 1a jerarquia social.
S6lo los burécratas espafioles de alto rango, los oficiales militares, los jueces de la
Audiencia y los principales sacerdotes eran de rango social mas alto. Es interesante
observar que los comerciantes sélo elegian como dreas de actividad para sus hijos la
carrera de las leyes, la militar y la de 1a Iglesia, fuera del comercio, y que inicamente
el casamiento de una hija con un importante burécrata de gobierno se preferia al
matrimonio de una hija con un colega comerciante promisorio.'”

La oportunidad econémica en las ciudades que eran importantes centros
comerciales produjo un grupo de comerciantes que prosperd; la prosperidad econé-
mica condujo al predominio social y al poder politico local. Ligados por parentescos
reales y ficticios, los comerciantes de Buenos Aires participaban en el comercio
usando una combinacién de sociedad tradicional y empresa individual. El comercio
seguia centrandose en la exportacién de materia prima y en la importacién de
productos suntuarios con comerciantes que demostraban poco interés o entusiasmo
en apoyar el crecimiento de las manufacturas locales.

En este estudiola atencién se ha centrado en el grupo maés alto de comerciantes
portefios, miembros de los grupos de mas alto rango en la jerarquia de estratifica-
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cién local. Los comerciantes portefios més exitosos tendian a trabajar en el
tradicional comercio de efectos de Castilla-Estesegxpandio mucho con el aumento
en el consumo de bienes santuaries que-seprodujo<enla croacién-del Virreinato del
RiodetarPlate; tonsu creciente buroeraciay susmercadosinternos expandidos. En
esta actividad los comerciantes dependian de sus conexiones familiares directas o
indirectascon empresas mercantiles espaiiolas, y recibian tantas mercaderias como
créditos de estas asociaciones. Hacia el fin del perfodo colonial, presperaron los
comerciantes en cueros y los esclavistas, mientras las fortunas de los comerciantes
castellanos tradicionales sufrian por el cambio en las condiciones del mercado, las
guerras, los bloqueos y la competencia con los ingleses. En general, los esclavistas
y los que comerciaban con productos dela tierra y cueros eran hombres que habian
ingresado en ramas menores del comercio porque les faltaban las relaciones
personales necesarias para participar en el comercio castellano.

Elrol social del grupo de comerciantes mds importantes en la sociedad portefia
refleja el status de élite de este grupo. El respeto y la deferencia debidos a los
comerciantes mds ricos los unia en un mismo grupo de status con los mds
importantes funcionarios de gobierno y jefes militares de la colonia. Los comercian-
tes, los funcionarios de gobierno y los jefes militares se trataban como aproximada-
menteiguales desde el punto de vista social; asistian alas mismas fiestas, tertulias,
participaban en las mismas érdenes religiosas y trabajaban juntos en las organiza-
ciones de caridad locales. Los comerciantes masricosy los principales dirigentes de
gobierno y militares también propiciaban el casamiento entre sus hijos. Los hijos de
los comerciantes poderosos como Vicente de Azcuénaga, Francisco Cabreray Tomas
Antonio Romero, independientemente del origen social de sus padres, eran candi-
datos matrimoniales aceptables para un Brigadier General del Ejército Real, para
el principal administrador del Tesoro Real local, y para la hija de un importante
funcionario de gobierno.

Los comerciantes de Buenos Aires, aunque gozaban de poder y prestigiolocales,
no tenian virtualmente ninguin poder ni prestigio frente a todo el imperio colonial
o en la Espafia metropolitana. Buenos Aires se consideraba un lugar de menor
importancia del Imperio; a su comercio le faltaba la importancia del comercio de
Meéxico o Peri. Sus comerciantes, por comparacién con sus colegas mas ricos de la
ciudad de México o de Lima, también se consideraban gente pobre y tosca. Ninguin
comerciante porteno, por ejemplo; lograba el noble rango de la mayoria de los
comerciantes mejicanos. Sélo tres fueron incluidos en los rangos de las érdenes
nobiliarias menores: Juan Bautista de Lasala en los Caballeros de Santiago y
Manuel Basavilbaso y Leén Altolaguirre en la Orden de Carlos III.2 Nada
demuestra mejor la falta de poder de los comerciantes portefios que su extensa
peticién por el establecimiento de un Consuladolocal. Sélo después de muchos afios
de esfuerzo continuado, y como parte del establecimiento masivo de Consulados en
las ciudades menores del Nuevo Mundo, los comerciantes de Buenos Aires final-
mente lograron su objetivo.

Todos los miembros del grupo de comerciantes de status alto compartian un
modo de vida similar. Los ricos vivian en casas hermosas, poseian esclavos, se
vestian bien, lo mismo que sus esposas e hijos, y desplegaban orgullosamente bienes
suntuarios tales como relojes importados, joyas, objetos de plata, carruajes y
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muebles de madera de jacarand4, en forma muy similar a los burécratas o militares
més importantes. Algunos de sus hijos iban al Colegio de San Carlos, y los mas
promisorios continuaban sus estudios de leyes o religién en las universidades de
Chuquisaca o Cérdoba.

La naturaleza precaria del comercio, con el fantasma siempre presente de la
quiebra, hacfa peligrar la posicién social de los comerciantes individuales, porque
su entrada a la clase alta se basaba, en gran medida, en el éxito econémico. Los
desastres no eran raros; la quiebra y la resultante caida acontecian con frecuencia
entre los comerciantes portefios. Ni siquiera los comerciantes que, por una combi-
nacién de buena suerte y buen sentido para los negocios, disfrutaban de ganancias
consistentemente altas, podian garantizar un status igual para sus hijos y sus
nietos. Las leyes espariolas de la herencia que conducian ala divisién de los grandes
patrimonios en pequefios legados fracturados, ponian en peligro constantemente
las fortunas de los hijos e hijas de los comerciantes portefios. Como carecian de la
institucién del mayorazgo para proteger y perpetuar sus legados, los comerciantes
vefan el matrimonio como la salvaguarda mds segura contra la diferenciacién de
status intergeneracional. El patrén matrimonial de los comerciantes portefios,
especialmente el papel crucial que desempenaban las mujeres en el grupo de
comerciantes, es fundamental para comprender la movilidad social, el reclutamien-
toy la perpetuacién del grupo. El casamiento no era el mediopor el cual los jévenes
iniciaban una carrera comercial; era mas bien el sello, el pasaporte para entrar en
las filas de la comunidad mercantil respetada. Los comerciantes jévenes con buenas
calificaciones sociales podian casarse con las herederas mercantiles socialmente
mads prominentes, mientras que los de menor status social y econémico lo hacfan con
las hijas de comerciantes menos poderosos. Las hijas de los comerciantes portefios
también eran utilizadas, a través de su casamiento con comerciantes mas jévenes
pero promisorios, para perpetuar los intereses comerciales de una familia, ligando
permanentemente las fortunas de un hombre joven de talento, con las de un clan
mercantil establecido. En una sociedad que valoraba enormemente el parentesco,
la creacion de estos lazos sociales era vital para el éxito comercial. Las conexiones
familiares con un comerciante portefio establecido se convertian en la condicién sine
qua non del éxito econdémico; los comerciantes portefios mds prosperos eran los hijos,
yernos, y parientes de los que ya estaban establecidos en el comercio. Estas pautas
matrimoniales producian dinastias que, si bien no son evidentes de inmediato para
el observador modernoporel cambioen el apellido, eran de importancia central para
la vida comercial y social en 1a colonia.

El hecho de que los comerciantes establecidos estuvieran dispuestos a ayudar
a los comerciantes mds nuevos ofreciéndoles sus hijas como esposas parece, a
primera vista, poco productivo. Durante los primeros afios del periodo virreinal, sin
embargo, el comercio se expandié y se pensaba que habia suficientes posibilidades
para cualquier joven ambicioso y trabajador. Las hijas tenian que casarse, porque
el convento con su exigencia de una dote en efectivo no era una alternativa
especialmente atractiva, y la vida de soltera dejaba a la mujer desprotegida. De
manera que se elegia para la muchacha un joven comerciante serio, que mostrara
las mismas cualidades de industriosidad, sentido comun, frugalidad y previsién
inteligente que tanto se enorgullecia de poseer el comerciante padre. En cierto
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sentido, los padres comerciantes se afanaban por casar a sus hijas con facsimiles de
ellos mismos. »

Ademaés de elegir maridos con admirables cualidades, hombres cuya posicién
social y econémica reflejaba su propio medio, los padres comerciantes veifan
establecerse a sus nuevos yernos comerciantes no como competidores, sino como
aliados. El reclutamiento de los yernos comerciantes ayudaba a agrandar el clan,
y aafadirle la promesa de un nuevo poder econémico. En el contexto de una sociedad
centrada en la madre, en la que la familia de la novia proporcionaba gran parte de
lavida social del joven, el comerciante ya establecido y su yerno amenudo se sentfan
como padre e hijo. Un yerno, un miembro de la familia cercano y confiable, era un
importante asociado de negocios, no un competidor.

Mientras las hijas de los comerciantes eran utilizadas para hacer ingresar alos
jovenes en el comercio establecido, los hijos de los comerciantes, especialmente los
hijos de los ricos, eran educados y alentados a ocupar posiciones en el ejército o en
el clero, campos que, aunque socialmente prestigiosos, resultaban ser muchomenos
provechosos que los de sus padres. Ala vez habfa unacontinuidad ocupacional entre
generaciones; muchos eran ellos mismos hijos de comerciantes espafioles o
portefios. La movilidad ocupacional intergeneracional entre los hijos de los
comerciantes, ya fuera ascendente o descendente, existia, pero tendia a limitarsea
las ocupaciones cercanas a las de los comerciantes en la jerarquia ocupacional.

Ademds, habia una buena cantidad de movilidad intrageneracional entre el
grupo de comerciantes de la ciudad, causada en parte por la gran expansién del
comercio que se inicié en la década de 1770, y por el resultante crecimiento en
nimero, poder econdmico y prestigio de la clase comerciante. Ademds, mientras los

“hijos eran desplazados hacia otras ocupaciones prestigiosas, la necesidad de
reclutar nuevos comerciantes de otros grupos ocupacionales aumentaba. Los
Jévenes inmigrantes esparioles, que trabajan como vendedores ambulantes, como
minoristas o como empleados, o trabajaban como aprendices de otros comerciantes,
proporcionaban los candidatos para los puestos de comerciantes. Muchos de estos
hombres ya habian experimentado la movilidad intergeneracional, ya que venian
de familias de pequefios terratenientes del norte de Espafiay de la zona vasca. Una
vez que estaban en Buenos Aires, los que demostraban una combinacién de
inteligencia, capacidad para los negocios, personalidad y suerte podian abrirse
camino en las filas de los comerciantes respetados. Pero por cada ejemplo de un
hombre que asciende de empleado a comerciante poderoso, hay una multitud de
ejemplos de hombres que siguen siendo empleados toda la vida.

El reclutamiento no siempre se hacia entre los grupos de menor status. Los
capitanes de barco, los encargados de los barcos mercantes y los hijos de comercian-
tes espafioles también se hacian comerciantes. Habia una fuerte tendencia a
preferir a los nacidos en Espaiia antes que a los nativos, porque los espafioles se
consideraban mas trabajadores, mejores para los negocios, y maridos mas desea-
bles. Esto dio como resultado el surgimiento de una sociedad en la que los relativos
recién venidos encontraban menos resistencia a la aceptabilidad social y al reclu-
tamiento en la clase comerciante que los nativos.

La sociedad comerciante portefia estimulaba la movilidad social entre los
individuos que demostraban ciertas cualidades fundamentales: haber nacido en
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Espana, ser de piel blanca, hijos legitimos, saber leer y escribir y tener alguna
educacién (formal o por haber sido aprendices de un comerciante), origenes de clase
media y parentesco con comerciantes espaifioles. Algunas de estas cualidades se
consideraban bédsicas; no se incorporaba a la clase comerciante a nadie que
perteneciera a un grupo racial que no fuera el blanco. Saber leer y escribir y poseer
cierta educacién eran también prerrequisitos vitales para ingresar en el campo del
comercio. Otras cualidades, tales como ser hijo legitimo, haber nacido en Espafia y
ser pariente de un comerciante espafol, no eran tan esenciales, pero aumentaban
considerablemente las posibilidades de éxito social y econémico de un hombre y de
convertirse en miembro del rico patriciado comerciante. Siempre podia dar mas
brillo a sus calificaciones personales o compensar por esa ausencia casandose
dentro del grupo de comerciantes.

El enorme crecimiento en el nimero de comerciantes de Buenos Aires que se
habia iniciado antes del establecimiento del Virreinato del Rio de la Plata continué
en los afios que siguieron a 1776. Hacia 1778, 145 hombres ingresaron como
comerciantes mayoristas. Enlas décadas siguientes el grupo de comerciantes siguié
creciendo, aunque el comercio no se expandié con un ritmo comparable. La
saturacién del mercado, la disrupcién del comercio causada por la guerra, y las
frecuentes quiebras causadas por los créditos excesivamente extendidos, hacfan
que los comerciantes portefios no estimularan a sus hijos a entrar en el comercio,
pero no detuvieron la migracién de jévenes muy interesados en hacerlo, a menudo
hijos de comerciantes espafoles, que esperaban establecerse en el comercio porterio.
Seguian llegando hombres a Buenos Aires, en la creencia de que siempre habria
lugar para un comerciante mas. El resultado de esta constante inmigracion fue un
exceso de comerciantes. Cuando no podian obtener un lugar en el comercio portetio,
y casarse con la hija de un comerciante, muchos de estos jévenes buseaban
establecerse en las provincias, como comerciantes, o como minoristas, sin poder dar
el paso crucial para ascender én la escala profesional. Otros quebraban, y habia
todavia otro grupo que no lograba crear lazos de parentesco criticos, y que
eventualmente volvia a Espafia maldiciendo su mala suerte en el Rio de la Plata.

Este flujo incesante de nuevos posibles comerciantes se refleja en el nimero
siempre alto de los que aparecen en las listas durante las décadas de 1790 y 1800.
Lanaturaleza transitoria de muchas de estas carreras en Buenos Aires puede verse
en los grandes nimeros que aparecen en una u otra lista, y luego desaparecen
completamente de los registros de la comunidad comerciante portefia. Desde 1777
a 1810, aproximadamente 600 individuos se enrolaron en los registros publicos
como comerciantes, pero, de este grupo, el 51 por ciento no logré permanecer en la
ciudad por un periodo de diez afios 0 mas. Los que fracasaron en el comercio fueron
los que tampoco lograron crear los lazos de parentesco criticos a través del
casamiento, marca de la entrada exitosa al grupo.

El éxito del movimiento independiente del Rio de la Plata sirvié para acelerar
el proceso de desilusiéon de la vida mercantil que antes ya habia afectado a
segmentos de la comunidad comerciante. Incluso entre los comerciantes que eran
nativos, el apoyo a la Independencia fue notoriamente tibio. La Independencia
implicaba cortar todos los lazos con el comercio espariol, y a la vez una dréstica
reordenacién de las pautas de crédito, suministro y comunicacién establecidas. Las
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invasiones inglesas habian dado a los poderosos comerciantes el sabor amargo de
las consecuencias econémicas de la Independencia, porque los ingleses, en su breve
ocupacién de la ciudad, habfan inundado el mercado con su mercaderia manufac-
turada barata. En los diez afios siguientes a la asamblea del Cabildo Abierto de
Buenos Aires, los principales comerciantes de la ciudad o bien habian muerto,
habian sido ejecutados, habian vuelto a Espafia o, en la gran mayoria de los casos,
se habfan retirado del comercio. Aunque las donaciones forzadas a la causa
revolucionaria y la antipatia a los nacidos en Espafia sin duda contribuyeron a este
abandono del comercio, la mayoria de los comerciantes portefios se vieron obligados
adejar sus actividades por los competidores ingleses, que poseian grandes seleccio-
nes de mercaderia comparativamente barata y daban mas facilidades para exten-
der el crédito a sus clientes.®

Afortunadamente paramuchas de las grandes familias mercantiles, laentrada
de los ingleses en el mercado portefio coincidié con (y en cierta medida estimul) la
creciente importancia de la inversién en tierras rurales. La expansién de lo§
saladeros hasta el lado de Buenos Aires del Rio de la Plata, el mayor acceso all
mercado brasilerio, la demanda inglesa y anglo-americana de cueros, todo esm
contribuyé a un rédpido ascenso en la valuacién de la tierra, una inversién que los
comerciantes habian evitado durante el perfodo virreinal. Las dos décadas después |
de la Independencia fueron testigos del movimiento en gran escala de las familias | :
mercantiles tradicionales alas estancias, que compraban en la provincia de Buenos!|
Aires, compras que mas tarde se ampllaron durante el gobierno de Rosas.* Familias’
como las de Ortiz de Basualdo, Sdenz Valiente, Anchorena, Ramos Mejia, si bien
continuaron en el comercio, adquirieron sus primeras estancias durante este
periodo critico. Combinando el comercio con sus estancias, estas familias
mercantiles siguieron conservando sus oficinas en Buenos Aires, pero ahora sus
oficinas existian para vender los productos comerciales de sus estancias al mundo
externo. Los hijos de los comerciantes del siglo dieciocho se convirtieron en los
comerciantes-estancieros del siglo diecinueve. Estas familias eventualmente
formarfan la columna vertebral de la clase alta terrateniente de la sociedad
argentina,y ya bien entradoel siglo veinte, seguirfan definiéndose como estancieros
0 como comerciantes-estancieros. Las familias que no invertian en tierras porque
sus recursos eran limitados, quedaban condenadas a retroceder y convertirse en
comerciantes marginales o tenderos en un mundo comercial dominado por un nuevo
grupo de extranjeros.
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NOTAS

' Ver D.A. Brading, Miners and Merchants in Bourbon Mexico: 1763-1818 (Cambridge Uni-
versity Press, 1971), pp. 95-128; James Lockhart, Spanish Peru: 1532-1560: A Colonial
Society (University of Wisconsin Press, 1968), pp. 77-95; Ruth Pike, Aristocrats and
Traders: Seviilien Society in the Sixteenth Century(Cornell University Press, 1972), pp.
99-129 y Entreprise and Adventure: The Genoese in Seville and the Opening of the New
World (Ithaca, New York, 1966). También se habla de los comerciantes del siglo
dieciocho en Jay Kinsbruner, “The Political Status of the Chilean Merchants at the End
ofthe Colonial Period: The Conception Example, 1790-1810", The Americas, 29:1 (julio
1972), pp. 30-56.

*Carlos E. Corona Baratech, “Notas para un estudio dela sociedad en e] Rio de la Plata durante
el Virreinato”, Anuario de Estudios Americanos, 8 (1951), p. 106.

*Tulio Halperin Donghi se ocupa del tema en forma més completa en “La revolucién y la crisis
de la estructura mercantil colonial en el Ric de la Plata”, Estudios de Historia Social
(Buenos Aires), 2:2 (abril 1966), pp. 78-125.

* Diana Hernando, “Casa y familia: Spatial Biographies in 19th Century Buenos Aires”
(disertacién inédita para el PhD, U.C.L.A., 1973).
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APENDICE A

ALGUNAS GENEALOGIAS
DE LOS CLANES DE COMERCIANTES

Antanio
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MARTINEZ TIRADO

A-O-A O- A

Franusco Jinela Antonio Juana Miguel
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Agustin
BELAUSTEGUIL

A - A -

Martin Maria Magdalena Ramon Mara Magdaicna Maria Josefa Jose
ALZAGA CARRERA ANCHORIS SOLA SOLA GURRUUHAGA

(n. Navarre) (n. Guipuzcoa) )

Prdro Maria Antotia
ALVARADO  BELAUSTEGUL A Comerciante porteio

(n. Navarre)

(n. Vizcaya)
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CUADRO B. 2

Origenes geogrificos de los comerciantes portefios y sus esposas, 1778-85

Numero de Nimero de
Lugar de nacimiento comerciantes  Porcentaje esposas Porcentaje
Espana
Castilla, Galicia, Santander 49 35 5 4
Andalucia 12 8
Cataluna 2 1
Provincias vascas 10 8
Vizcaya 30 22
Navarra 91 49 35 5 4
Guipuzcoa 10
Europa 9 — —
Buenos Aires 18 13 97 83
América 3 2 — —
La Plata Regién 5 4
Alto Perud 3| 10 3|9
Otras regiones 2 2
Total 142 100 117 100
CUADRO B.3

Entorno ocupacional de los comerciantes portefios y sus esposas, 1778-85

Namero de Numero de
Ocupacién del padre comerciantes Porcentaje esposas Porcentaje
Comerciante 36 37 56 66
Oficial militar 6 6 15 18
Burécrata de gobierno 26 27 7 8
Abogado, médico, escribano 6 6 5 6
Terrateniente 21 22 2 2
Artesano 2 2 — —
Total 97 100 85 100
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CUADRO B.4

Posicién econémica de algunos comerciantes en el momento de su casamiento
y en el momento de su muerte, 1730-1823

Incremento

Valor del Valor neto Tiempo  del patrimonio
Nombre capital Afto del patrimonio Afio transcurrido sobre el capital
A. C. Aguirre 60.000 1777  110.000 1790 13 afios 1.8
V. Azcuénaga 46.500 1752  198.449 1787 35 afios 4.3
D. Basavilbaso 1730 222.896 1778 48 afios 22.3
M. Caviedes 35:380 1770 58.173 1788 18 arfios 1.6
Cires 6.000 1758 80.335.- 1786 28 arfios 134
Inchaurregui 4.000 1790  206.597 1811 21 afos 51.6
Insda 32.509° 1792 79.785 1800 8 anos 2.5
J.J. Lezica 20.000 1773 161.441 1811 38 anos 8.0
Pereda 3.000 1775 17.889 1783 8 arios 5.9
Pinto — 1764 66.493 1819 55 artos —
Ruiz Gaona 12.000 .. 1767, 132.345 1823 56 afios 11.0
Segurola 82216 1771 395.077 1790 19 anos 12.0
Tellechea 7.000 1785 308.399 1812 27 afios 44.0
Zapiola 45.039 1771 211.677 1793 22 anos 4.6

* Capital en el momento del segundo casamiento.

CUADRO B.5

Efectos de las leyes de la herencia sobre los patrimonios de un grupo selecto
de comerciantes, 1778-1823

Numero de Herencia

Herencia hijos de la esposa si

Nombre Fecha Patrimonio total por hijo sobrevivientes es sobreviviente
Azcuénaga 1787 198.499 27.279 7 —
Basavilbaso 1778 222.896 11.025 6 —
Canedo 1812 8.700 - 378 8 3.024
Cires 1800 80.335 8.151 4 31.664
Inchaurregui  1823* 206.597 7.954 7 55.680
Insda 1802 79.785 4.340 9 22.654
J.J. Lezica 1811 161.442 9.330 9 44.354
Pereda 1783 17.889 1.856 4 10.463
Pinto 1821 66.493 1.229 5 —
Ruiz Gaona 1823 132.345 79.802 1 —
Segurola 1802° 395.077 17.559 9 158.031
Esposa 1802 111.619 '9.922 9 —
Tellechea 1812 308.399 17.047 9 20.000
Zapiola 1793 211.677 15.122 5 105.839

* Inchaurregui murié en 1811, pero su patrimonio fue dividido en 1823.
® Segurola murié en 1790, pero su patrimonio fue dividido en 1802.
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CUADRO B.6
Lista de algunos capitales y dotes, 1752-1808

Nombre Ao Capital Dote
Agiiero - 1769 -~ ..10.000° 5.519*
Aguirre (Agustin) 1777 60.000° - —
ﬁfuirre (Cristébal) 1779 36.238 —

zaga (Martin) 1780 21.450 39.771
Azcuénaga (Vicente) 1752 46.500 25.751
Balbastro (Eugenio) (2do.matrimonio) 1806 31.372 —
Balbastro (Isidro) M 500
Baldovinos 1766 25.391 6.307
Basavilbaso (Domingo) 1730 10.000° 11.373
Capdevila 1792 . 75.389 + —
Canedo ’
(Primer matrimonio) 1774 — 1.000
(Segundo matrimonio) 1791 — 500
Caviedes (Manuel) 1770 35.380 —
Cires 1758 6.000 -
de la Colina - ca. 1759 6.000 2.000
Erezcano 1778 11.954 20.000
Fernandez de Agtiero 1795 37.377 6.000
Inchaurregui 1790 4.000 20.000
Insia (2do.matrimonio) 1792 32.509 100
Letamendi 1808 20.000° 25.481
Lezica (José) 1756 "50.000 24.236
Lezica (Juan José) :
(Primer matrimonio) 1773 20.000¢ 14.000
(Segundo matrimonio) 1776 25.590 7.000
de la Pefia (Francisco) 1798 20.239 4.247
Pereda 1775 7.622 —
Pueyrredsn 1166 . 2.500° —
Riera 1775 3.000° —
Rincén 1783 23.634 1.148
Ruiz Gaona 7 12.000 21.309
Sanche Tarrea . 1766 100.000® 8.500"
Santa Coloma (Gaspar) 1781 - 83.821+ 20.028
Se?urola 1771 32.216 20.000
Tellechea (primer matrimonio) 1785 7.000 —
Thompson (Pablo) ) 1752 34.702 —
Wright (Carlos) -~ ca. 1763 2.000 10.000
Zapiola 1771 45.039 20.000

*La dote consistia tinicamente en dinero en efectivo. No se incluyen ropa y otros

bienes.
*No se ha establecido capital formal o

* Este capital era en realidad una dote que Juan José Lezica recibi6 de su padre el
a Rosa Riglos. Incluido en este legado habia
una casa, espejos y cornucopias, cuadros, un arcén de nogal, una docena de sillas
de nogal, una docena de bancos de nogal, ropa interior, camisas y medias nuevas,
6.000 pesos que su padre le habia dado
previamente y 11.378 pesos en efectivo. A.G.N,, Registro de Escribano 6, 1773,

a anterior a su casamiento con Mar.

una espada de oro, un crédito por

dote.

folios 92v-93v, Capital de Don Juan José de Lezica.
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CUADRO B.7

Edad en el momento del primer casamiento de los comerciantes
y sus esposas, 1778-1810

Hoﬁbres Mujeres
Edad Nimero Porcentaje Numero Porcentaje
5 6
10-14 0 0
15-19 0 0 40 49
20-24 10 12 30 ) 37
25-29 20 : 23 6 8
30-34 30 35 0 8
35-39 14 16 0 0
40-44 9 11 0 .
45-49 2 2 0 :
50-54 1 1 0 o
Total 86 100 81 1
CUADRO B.8

Inversiones urbanas totales de algunos comerciantes

Inversiones Porcentaje del
Nombre Patrimonio total urbanas patrimonio total
inmobiliarias en propiedades
inmobiliarias
D. Basavilbaso ~ Z 22.896 57.091 26
F. Caviedes 29.408 17921 61
M. Caviedes 58.173 45.249 78
Inchaurregui 206.597 38.558 19
Insia 79.785 27.941 35
d.J. Lezica 161.441 20.227 13
Pereda 17.889 8.595 48
Pinto 66.493 49.472 74
Ruiz Gaona 132.345 49.054 37
Segurola 395.077 36.617 9
Tellechea 308.399 79.596 26
Zapiola 211.677 55.823 26
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CUADRO B.9

Nacimiento y supervivencia de los hijos de los comerciantes

Nacidos Sobrevivientes Comerciantes Esposas
Nimero de Numero de Nimero de [N 1
hijos familias Porcentaje familias Porcentaje Z‘;;: | ‘
Ninguno 9 8 17 15 o-tis |
1-2 15 13 18 16 oo
34 14 12 23 20 7 45749 | !
5-6 9 7 22 19 8 wosa| F“""—Wl |
k 35-39 |
7.8 21 18 21 18 | ., [ 1 ®
9-10 18 16 6 5 ; a9 [ ] ‘
11-12 11 10 6 5 l 024 !
13-14 11 10 2 2 | L [ ®
Mis de 14 7 6 — — ; 5~: i i o
Total 115 100 115 100 i o I
4 55 50 45 40 35 30 15 20 15 100 5 0 5 10 15 20 25 40 %5 40 13 50 55
Numero
B.1. Edades de los comerciantes y sus esposas, 1778 .
CUADRO B.10
Pertenencia a las terceras 6rdenes
Comerciantes Esposas de comerciantes : e — Comerciantes /
it 10 |- - ~- Esposas
Tercera Orden Numero Porcentaje Niimero Porcentaje 9k \
k] 8
San Francisco - 36 51 14 42 ;S s .
Santo Domingo 18 26 9 29 z & o
La Merced 10 14 5 16 i
Betlemitas 5 7 4 13 j: JANPER
San Francisco, 1 2 — — 2 ,'/ ,
La Merced y - L \\ // . ®
Betlemitas |
Total 70 100 32 100 N Y R ®

B.2. Edad en el momento de la muerte de los comerciantes

elegidos y sus esposas
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700

600
550
500
450
400
350
300
250
200
150
100

Sirvientes libres

Esclavos

Agregadas

Empleados

Huérfanos

" Parientes

Familia nuclear

Comerciantes

808
763

658
639
5835

Comerciantes
Familia nuclear
Parientes
Huérfanos
Empleados
Agregadas
Eaclavos
Sirvientes libres

B.3. Composicion de 132 familias de comerciantes, 1778

145
440
54
19
105
45
907
92

1,807

Total de miembros del Cabildo

Tetal de miembros del Cabildo

Ano

L

0y

05

Ll Lol b

HRegulor comerciante

. Alcadde comerciante

B.4. Participacién de los comerciantes en el Cabildo, 1765-1811
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APENDICE C

CARTA DE DOTTE
DE DA. FLORA AZCUENAGA

“En el nombre de Dios Todo Poderosoy con su Santa Gracia Amen. Sea Nottorio
como yo Dn. Vizente de Azcuenaga, vecino y del comercio de esta Ciudad, Digo que
para mas servicio de Dios y de su Bendita Madre tengo Tratado y contratado el que
Dn. Gaspar de Sta. Coloma residente en ella, haya de Tomar Estado de Matrimonio
Ymfacte Eclesie con Da. Flora de Azcuenaga mi Hija Lexitima; y de mi Esposa Da.
Rosa de Bassavilbaso (oy Defunta) y para ayuda de Sustentar y Mantener las
obligaciones de dho. Matrimonio, como mas haya lugar en Dote prometo Dar, y Doy
con efecto de contado, va Plata Sellada, Labrada, Joyas, Bestidos y demas Alajas
que abajo se espressaran por quentta de sus Lexitimas; le doy ala mencionada; le
doy a mi Hija por Dotte suio y caudal que lleba al Matrimonio y pa. Abaluar dichos
vienes, nombro por mi parte a Dn. Manuel de Huarriz y por la del dho. Dn. Gaspar
de Sta. Coloma a Dn. Franco. Ignacio de Ugartte quienes haviendo azeptado, y
Jurado En forma ejecutaron el Avaluo de ellos, en la forma sigte.

-— Primeramente una cuja de Jacaranda Camera de Talla sus Pilares Saloménicos

en quatrocientos pesos "400
— Ytten Dos Colchones y quatro Almoadas de Cottin sus fundass forradas en Tafe
tan Sessenta pesos ”060
— Ytten, Dos Savanas de Bretanas Lexitimas ancha, de crivos con Encajes
Correspondientes, en Sessenta y Sinco pesos 7065
— Ytten: Quatro fundas de Claros y sus Encajes correspondientes, en Treinta pesos
030
— Ytten, Quatro Savanas de Bramante florete, en quarenta y ocho pesos 7048
— Ytten Ocho Fundas de Bretana Lexitima en diez y Seis pesos ”016
— Ytten Dose Camisas de Bretafia Lexitima anchas con mangas de Cambrdy, a
Siete pesos cada Una 7084
— Ytten Seis Enaguas de dicha Bretafia a Sinco pesos cada una ”030
— Ytten un par de Buelos de Clarin, con encajes finos de Flandes Capitanas en
ciento y Ochenta pesos 7180
221
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— Ytten Dos pariuelos de Clarin con Encaje de Ytenn a veinte pesos

cada uno 7040
— Ytten: uno dicho de Sarga de Sedd con encage estampado en dos pesos 002
— Ytten un Delantar de Clarin con encages de Flandes, en sesenta pesos ”060

— Ytten Sinco dichos de Cambray a Sinco ps. "025
— Ytten una Bata de Espolin color de Oro con Guarda, pies entero, y cavos
correspondientes de blondis, en cien pes. "100
— Ytten un Desavillé con Guarda pies de Carréle Verde, guarnecido de antolar, en
noventa pesos ”090
— Ytten uno Dicho, Todo Yden color de Rosa en Noventa pesos ”090

— Ytten un Desavillé, y Guarda-pies de Espolin verde Mar, en cincuenta ps.”050
— Ytten un Bestido de-medio Tesu, Plata y Oro con su Cassaca y cavos Correspon-

dientes en Doscientos y Singta. ps. 7250
— Ytten una Saya negra de Raso, con Vastones y Guard. en quarenta ps. "040
— Ytten un Manto con puntas de 4 tercia en Treinta pesos ”030
— Ytten: una Mantilla Negra de Sarga Vordada, en sinco, pesos 7005
— Ytten Una dicha Blanca de Sarga y Seda florecida en Sinco pesos ”005
— Ytten: una Manta de Gaza con Encaje fino, y ancho,

en Veinte y Sinco ps. ”025
— Ytten un Traje de Bretafia Lexitima ancha con farfalaos de Clarin y encajito de
flandes al canto, en Treinta y quatro pesos 7034
— Ytten un Cabriole Rosado con Blondis en Veinte pesos ”020
— Ytten uno dicho Tambien de Raso forrado en Pieles, en Veinte y qtro. pesos 7024
— Ytten un Delantar y Guarnicion Todo de Velillo, en quatro pesos "004
— Ytten Dos Parlamentas de raso liso a dies pesos cada Una "020
— Ytten una Colcha de Sarassa de China en Veinte pesos *020
— Ytten un Abanico de Concha de Nacar con Sobrepuestos de Oro, en

Treinta pesos ”030
— Ytten uno Yd. de Caray id., en veinte ps. 7020
— Ytten un Adreso de Diamantes en Oro con sarcillos, en ciento

y treinta ps. “130
— Ytten Una Sortija de diamantes en Oro, veinte ps. ”020
— Ytten una sortija de Topacios con Chispitas, en diez pesos “010
— Ytten un Tembleque de Topacios con chispas de Diamantes, en Treinta

pesos ”030
— Ytten Tres Ylos de Perlas en quarenta y dos ps. 7042
— Ytten quatro dichos de Alfofar en dose ps. ”012

— Ytten un Adrezo en figura de Ramo de Diamantes, que se compone de Una pieza
para la Garganta, montado sobre Plata con su Pendiente de Plata, el rever(r]soliso,
compuesto de Troncos con una cinta Enlasada, y de ellos sus Ojas, y flores
guarnecidas con Doscientos Diamantes, rosas, y Delgados. El mayor Rosa que hace
medio jorzal en la flor Grande de Trese Granos, con oja de Plata Devajo. Dos rosas
medios de los finales; el uno de Tres y quarto granos, y el otro de a dos Granos, uno
medio rosa del Colgante de cinco granos, y sinco reparados, los dos medios de dos
flores, de a dos Granos, uno de Grano, y medio fuerte de Arca: unos con otros, y los
restantes de Varios Tamanos, Valen dichas Piedras, Segun su Tassacion en Madrid
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dies y nueve mill quinientos treinta y seis rrs. von. que son Pesos 17369
—Ytt Dos Arrascadas de Plata, el reverso liso compuesto de dos Orillas con medias
puentecillas de Oro, dos entre piezas y dos Colgantes echas de Ojas y flores,
Guarnecidas Ambas con ciento ochenta Diamantes Rosados y Delgados y entre ellos
uno fondo. Las Seis mayoresrosas, los que hacen medios principales: los dos medios,
Alos anillos de & seis granos; dos medios de la[s] entrepiezas, el uno de a Granoy
medio y el otro de agrano y Tercio: dos medios de los Colgantes el uno de a quatro
granos fuertes, y el otro de a Tres granos y medio de Area, unos con otros, y los
restantes de Varios Tamaiios, Segin su Calidad en dichas Piedras. Todo su Valor
es Dies mill Sietecientos cinquenta y ocho rrs. von. que hacen pesos "717.1
De su Echura nuevecientos rs. von. que son ps. 69

“177.1
— Ytten Dos Muelles iguales para manillas de Platta, el reve[r]so liso con naveta,
y pestillos sobre puestos para cerrar, y abrir, fijados en Sus Tornillos y Tuercas,
Compuestas De dos Troncos, y de ellos Sus Ojas, y flores guarnecidas, Ambos con
ciento y Sesenta Diamantes rosas y Delgados: los dos mayores Delgados, que hacen
medios de a dos granos y medio de drea, uno con otro, y los restantes de Varios
Tamaiios; valen dichas Piedras, Segun Su Calidad, Siete mill quinientos y noventa

rrs. ven que hacen quinientos y seis pesos ”506
De su Echura quatrocientos cinquenta
reales ven. que son pesos 30

“536
—Yttenuna Piocha, o Ayron de Plata el reversoliso, compuesto de un Tronco de Oro,
y de el sus Qjas y flores, y en él un Pajaro con una Almendrilla en el Pico, pendiente,
guarnecido Todo con ciento Treinta y Sinco Diamantes rosas con Ojas de plata
Debajo, y un rubi por ojo. Los Siete Diamantes que hacen medio principales, el uno
de nueve granos y Tercio, dos de a quatro granos y medio, uno de dos granos y Tres
quartos, uno de dos Granos de area: unos, con otros; y los restantes, y rubi de Varios
Tamarfios, Valen Segun su Calidad, incluso las hechuras seguna la Tassacion de
Madrid; Trece mill Doscientos Setenta rs. von., que son pesos ochocientos ochenta

y quatro, y Sinco rrs. - “884.5
— Ytten un Juego de Votones de Oro con Diamantes, para Pusios de Camisa en cien
pesos , “100
—. Ytten una Sortija con Tres Piedras la mayor en medio de Brillantes, en
Doscientos pesos “200
— Ytten una dicha con ocho Piedras en circulo, y unaen el mecho y dos a los lados
de Diamantes,en ciento diez pesos “110
— Ytten otra dicha con Diez Piedras, en circulo, y una en medio de Diamantes rosas,
en ochenta pesos. “080

— Ytten otra dicha con dos Piedras a los lados, y una en medio; en cincuenta ps.  “050
— Ytten un Rosario de Siete dieses montado en Oro de cuentas de vidrio jazpeado
y Cruz de nacar que se considera tener cinco onzas de Oro nuevo, y Trabajado en

Europa, en ciento y cincuenta ps. “150
— Ytten un Clave de dos Ordenes de Charol maqueado de encarnado, en

Doscientos ps. “200
— Ytten una Papelera de Jacarand4 otra rematada en doscientos ps. “200
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— Ytten una Ydem de Nogal con Enbutidos de Colores, en cincuenta y

seis pesos “056
— Ytten Cinquentta marcos de Plata Labrada, a nueve pesos marco “450
—TYtten una Negrita llamada Isavel de Onse, a dose afios, en Trescientos ps.“300
— Ytten Dos Espejos grandes con Lunas enteras de a Vara, y remates Tallados
y Dorados, a cien pesos cada uno “200
—Ytten Dos Yd. grandes de dos cuerpos cada Luna, Tambien de a Vara, con su Talla
Dorada y en los remates sus Escudos de Christal a cien ps. cada uno “200
— Ytten una Colcha de Lana de Alpaca carmesi nueva, en Veinte, y sinco ps.
“025

— Ytten Dose mill pesos, en pta. Sellada 124000
204028%6

Cuya Suma Segun aparese de las antecedentes partidas es su Total el de veinte mill
veinte y ocho pesos seis y medio rrs. salvo Yerro, de que Yo el enunciado Dn. Gaspar
de Sta. Coloma me recibo de Toda ella, obligandome atenerla sobri mi Persona
Siempre prompto y asegurado sobre lo mas vien parado de mis Vienes. Dros. y
acciones que Tengo, y me pertenesen y pertenecerme puedan, lo que Hipoteco
expecial, y expressamente paraqe. gozen del privilegio de Vienes Dotales, los que no
Discipare, ni obligaré a mis proprias, Deudas, ni ajenas, Crimines ni Exesos. y silo
hiciere quiero que no balga, en lo que los dichos Vienes que Ligare vale esta dha.
Dotte. y Sin aguardar a la Dilacion de Dro., pagare la enunciada Cantidad, ya sea
por muerte de la precitada mi futura consorte, Divorsio, o por otro casso de los
permitidos que Sea Disuelto el Matrimonio, o a sus herederos y subsesores que su
parte represente, a lo que se me a de efectuar con la copia de este instrumento y el
competente juramento en que lo difiero. A todo lo cual me obligo con mi persona y
Vienes Muebles y Raizes, havidos y por haver: Doy Poderio y Sumicion alas
Justicias y Sefiores Juezes de Su Magestad de qualesquier partes y Lugares que
Sean, paraque a sucumplimiento me compelan y apremihen, por Todo rigor de Dro.,
viabreve y ejecutiva, y como por sentencia Difinitiva passada en Autoridad de Cosa
Juzgada, Sobre que renuncio Todas las demas Leyes fueros y Dros. demi favor y
Defenza con la Gral. que lo prohive y Dros. de ella. En Cuyo Testimonio assi

lo otorgamos por Ante el presente Essno. Publico y del numero de esta Ciudad
de la Santissima Trinidad Puerto de Santta Maria de Buenos Ayres a ocho dias del
mes de Junio de mill Setecientos ochenta y un afos: Y los otorgantes aquienes Yo
el Escrivano Certifico doy fee conosco, assi lo otorgaron y firmaron con dichos
Tassadores, siendo Testigos Dn. Thomas Jph. Boyso, y Martin Antonio Gari vecinos
de esta Ciudad=enmendado=anas=Dicho=n=a=b=Deudas=Todo vale=
[siguen ribricas]

Vizente de Azcuenaga Gaspar de Sta. Coloma

Manl. de Huarriz Ante mi

Franzco. Igno. de Ugarte Eufrasio Jph. Boyso

Evno. ppco.
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ACTUALIZACION (noviembre de 1988)

Este estudio se publicé por primera vez en inglés en 1978, en el 200 aniversario
delalegislacién de “Libre Comercio” que, por lo menos formalmente, elevé a Buenos
Alres al status de puerto oficial dentro del imperio colonial espaiol. Yo visualizaba
este estudio principalmente como contribucién a la historia social de la América
espafiola y colonial y como ejemplo de la fuerza y de las limitaciones de la técnica
de labiografia o prosopografia de grupo. Sin embargo este libro se refiere a un grupo
social que tuvo un papel econémico critico en el mundo colonial portefio. Necesaria-
mente estd delineado sobre el panorama de la economia general de fines del siglo
dieciocho en el Rio de la Plata y los patrones especificos de comercio, inversiones y
beneficios en los que trabajaban los comerciantes mayoristas en gran escala.

En los afos siguientes a la publicacién en inglés de este estudio ha habido
un marcado aumento en el interés por parte de los estudiosos argentinos y de
otros paises en la historia colonial del Rio de la Plata. El nuevo trabajo se ha
dedicado en su mayor parte al campo de la historia econémica, y ha ampliado
nuestra visién del comercio colonial y del rol de los comerciantes locales en la
generacidn e inversién del capital comercial. Conla esperanza de llamarla atencién
a lo mds importante de este nuevo trabajo, de colocar mi estudio sobre los
comerciantes portefios en el contexto de la investigacién en marcha y de alentar
quizas a otra generacién de estudiosos a que continden investigando el mundo
colonial, presento este breve analisis de los dltimos diez afios de busquedas. Si este
estudio se hubiera realizado hoy, por supuesto habria tomado en consideracién
estos hallazgos recientes.

Entre los trabajos mds interesantes que se produjeron desde que este volumen
viola luz por primera vez hay una multitud de articulos sobre el siglo diecisiete en
Buenos Aires, principalmente productos de la investigacion de tres estudiosos

gentinos. El mayor en términos de edad y de cantidad de produccién es Eduardo
Saguier, juien ha publicado tres estudios que relacionan a los comerciantes de
Buenos Aires con el problema mas amplio del poder politico.! En todo su trabajo,
Saguier ve las élites de Buenos Aires divididas en dos facciones: los beneméritos*,
ligados al mercadointerno delaciudad, ylos confederados, comerciantes li gados con

* En castellano en el original [N. del E.]
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el comercio externo. Saguier explica el equilibrio relativo entre estos dos grupos
como resultado de una politica de 1a Corona, que alternaba los cargos en el Cabildo
en forma tal que ninguno de los dos grupos pudiera monopolizar el poder. Ademds
descubre que el conflicto constante entre los beneméritos y losconfederados afectaba
profundamente la politica y la economia locales. Cuando dominaban los benemé-
ritos, podian reducir la entrada de mercaderias que pasaban por el puerto y
asi disminuir el valor del cargo piblico. En los periodos en que los confederados
tenian méds ascendiente se producia el efecto contrario. En otro articulo sigue
elaborando sobre esta lucha interna de poder en el Cabildo, sefialando a la crisis de
1614 como la primera victoria rotunda para la gente orientada hacia el mercado

externo.?
Otro estudiosoJorge Daniel Géelman), ha investigado también la élite comer-

ciante portefia y su relacién con la administracién local, especialmente con el
Cabildo, durante la primera mitad del siglo diecisiete.? Como Saguier, Gelman cree
que la élite local se dividia entre beneméritos, a quienes describe como descendien-
tes de los fundadores originales de la ciudad, y confederados o recién venidos in-
teresados en el comercio y en el contrabando. Gelman cree que los comercian-
tes-contrabandistas confederados se establecieron en la ciudad portuaria poco
después de fin de siglo, convirtiéndose répidamente en vecinos y controlando
el importante trafico de esclavos.t A diferencia de Saguier, Gelman cree que ha-
ciala década de 1610~20 los confederados habfan ganado dominio bajo el liderazgo
del comerciante Juan de Vergara, consolidando su ascendiente econdmico con el
poder politico ganado recientemente. Este grupo no tuvo mayor oposicién hasta
1650.

Segiin Gelman, junto con el ascenso del grupo confederado se produjo la
transformacién parcial de la economia local, de economia “natural” (esencialmente
una economia de trueque feudal) a otra semimonetarizada. Los confederados, como
grupo con acceso al capital liquido, vinieron a controlar una red de crédito
recientemente creada que inclufa a los beneméritos como sus deudores. Ademas
usaban sus fondos para comprar posiciones en la administracién local, y para
convertirse ellos mismos en poderosos terratenientes. Pero Gelman cree que los
confederados como terratenientes no cambiaron la economia natural imperante en
el campo. En cambio los comerciantes combinaban una produccién de economia
natural con funcicnes de economia monetarizada, y eran a la vez comerciantes
capitalistas y terratenientes feudales.

Este cuadro de actividades multifacéticas de los comerciantes portefios duran-
te el siglo diecisiete no es demasiado diferente del cuadro que pinté para fines del
siglo dieciocho. Los comerciantes de Gelman se ocupaban de importar esclavos,
cultivar chacras, criar ganado y también ocupar cargos en el Cabildo. En sus
actividades rurales empleaban esclavos e indios de encomienda que generalmente
alquilaban a un encomendero. Hacia fines del siglo dieciocho, la mayorfa de los
comerciantes portefios habfa abandonado la funcién de criar ganado, aunque por lo
menos el diez por ciento del grupo todavia poseia algunas estancias considerables.
Los esclavos, los trabajadores libres, y probablemente los peones endeudados
habian reemplazado a los indios en encomienda.

Cronolégicamente, el trabajo de un tercer estudioso argentino, Zacarias Mou-
PRIt
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-_toukias, retoma en el punto en que dejaron Saguier y Gelman. Moutoukias examina

el comercio maritimo de fines del siglo diecisiete, concentrandose en el volumen de
comercio legal (navios de registro) y contrabando (arribadas) en Buenos Aires.’
Encuentra que mas de 120 barcos, principalmente barcos holandeses y portugueses
de transporte de esclavos, llegaron a Buenos Aires entre 1648 y 1702. Algunos de
estos capitanes contrabandistas, por cierto, cruzaron el Atlantico dos o tres veces en
sus viajes a Buenos Aires. Otro campo de investigacién fue el de la relacién de los
comeciantes con el poder politico, un problema que se torna mds complejo por la
tardia fundaciéon de un Consulado en Buenos Aires (1794). José Maria Mariluz
Urquijo ha examinado este problema a mediados del siglo dieciocho, especialmente

enlas décadas de 1730 a 1750, subrayando la conciencia politica cada vez mayor del

grupo de comerciantes, y también los pardametros de su influencia politica. ;Los
comerciantes de Buenos Aires podian ejercer una presién politica unificada a pesar
de la ausencia de un Consulado? Y si asi era, jc6mo lo hacian? Su libro Bilbao y
Buenos Aires es un estudio de los intentos de comienzos del siglo dieciocho de
establecer una compania comercial monopolista en Buenos Aires similar a la
Compania Guipuzcoana de Caracas.® Se presentaron tres proyectos entre 1737 y
1745, todos con la intencién de unir a Buenos Aires con Bilbao. Aunque todos
fracasaron por la oposicién que venia de Cadiz, Lima y Buenos Aires misma,
Mariluz cree que la discusién provocada por estos proyectos ayudo a los comercian-
tes portefios a adquirir conciencia de si mismos, de sus problemas comerciales y de
las posibles soluciones. En un articulo anterior, Mariluz analiza el intento infruc-
tuoso del Consulado de Lima entre 1753 y 1757 para designar un representante
delegado en Buenos Aires.” En este caso los comerciantes de Buenos Aires lograron
m&g‘mmeﬁo que los hubiera obligado a enviar todos los casos
comerciales del Cabildo en apelacién al Consulado de Lima. Otro articulo se ocupa
del desarrollo del mecanismo extra-oficial de cohesién mercantil (juntas) y del
patrén de accidn que permitié a los grupos mercantiles de la ciudad estar represen-
tados a pesar de la ausencia de un Consulado oficial ®

Mariluz encuentra que los comerciantes lograron, al enfrentarse a un opositor
comun, superar sus intereses mds estrechos y unirse para presionar a los politicos
locales, como también alos encargados de tomar las decisiones en Limay en Madrid.

Sin duda el trabajo mds estrechamente relacionado con mi estudio de los
comerciantes portefios de fines del siglo dieciocho es lareciente serie de articulos de
Jorge Daniel Gelman. Todo el trabajo de Gelman se centra en dos supuestos sobre
la economia colonial: 1) que el capital comercial dominaba la produccién en todo el
“espacto” del Plata y 2) que toda la region sufrié en diversos grados una marcada
escasez de metdlico. A diferencia de mi estudio, la visién del comercio de Gelman se
basa en los analisis detallados de los registros de un solo comerciante mayorista,
Domingo Belgrano Pérez. Las conclusiones de Gelman sirven para refinar un poco
mas mis primeros hallazgos, aunque no siempre estamos totalmente de acuerdo.

En uno de sus primeros articulos, Gelman examina el rol de Belgrano como
intermediario en el pago del Tesoro Real a la milicia de Corrientes.® Gelman en-
cuentra que el comerciante usé una variacién del repartimiento de bienes, por el cual
se le pagaban los salarios que se debian a los hombres de 1a milicia del Tesoro de
Buenos Aires. En lugar de enviar estos salarios en efectivo, Belgrano enviaba
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articulos de merceria (“efectos de Castilla”) a su agente en Corrientes, quien asu vez
pagaba a los hombres de la milicia en especie. Esta transaccién sin duda era
beneficiosa para el comerciante portefio, porque podia conservar el metdlico que le
pagaba el Tesoro (una ventaja en la colonia, donde escaseaba el circulante) ala vez
que obtenia una ganancia de 7,6 a 64,7 por ciento sobre las mercaderias enviadas
al interior. Ademads Belgrano cobraba a sus “clientes” por el flete y otros gastos de
embarque. El articulo demuestra cémo los comerciantes, o por lo menos un
comerciante, utilizaba la escasez de moneda menuda en el interior para imponer
términos de comercio altamente favorables en sus transacciones. Por cierto que
Gelman cuestiona el grado en que los pagos de la Corona en efectivo se traducfan
realmente en una economia “monetarizada” en el interior del Virreinato.

Otro articulo del mismo autor presenta un estudio detallado de las pautas de
inversiones de Belgrano en un periodo de mds de veinte afios (1764 a 1786)."° Este
articulo es, en parte, una _respuesta directa a mi _capitulo sobre “comercio e
inversiones” o una revisiéon del mismo. Gelman destaca la diversidad de mercados
y_(—i—e_ mg?gﬁzﬁs transacciones de un comerciante, asi como la
diversidad de sus actividades econémicas generales. Analiza las transacciones
comerciales del comerciante, sus actividades de préstamos de dinero, sus inversio-
nes en propiedad urbana y rural (tanto en una quinta como en una estancia) y su
participacion en la recaudacion de impuestos, concluyendo que el comercio era sin
duda la empresa econémica més provechosa, aunque también la més riesgosa, de
todas las mencionadas anteriormente. También analiza los margenes de ganancia
envarias transacciones comerciales, encontrando que las ganancias oscilaban entre
el 7,3 por ciento y el 77,7 por ciento al afio, a la vez que destaca que no habfa un
margen de ganancias tipo.

En dos estudios posteriores, su investigacién se centra en la cuestién mas
amplia de la relacién de los comerciantes portefios con la circulacién del dinero. En
un articulo extraordinariamente [Gcido, Gelman argumenta que los principales
comerciantes mayoristas de América se beneficiaron con la escasez de dinero que
habia en las colonias espafiolas.!! Sefiala que la acufiacién americana producia
dinero “bueno” y dinero “malo”. Los comerciantes percibian esta distincién y
trataban de sacar provecho de la discrepancia de valores, ya fuera no pagando a sus
clientes los intereses acumulados por el dinero bueno, o especulando sobre la tasa
de estos intereses en diferentes mercados en el interior y en Espafia. Usando
nuevamente el ejemplo de Belgrano Pérez, Gelman muestra cémo los pagos a un
comerciante se hacian en especie 0 en mercaderias producidas localmente, segin la
region involucrada en la transaccién comercial. También demuestra que los comer-
ciantes mismos a menudo tenian escasez de efectivo liquido, en parte porque
continuamente enviaban fondos a Espafia y a Brasil para pagar mercaderias
suntuarias importadas y esclavos, y en parte porque elegian invertir su excedente
de capital en propiedad urbana y rural y en esclavos. Ademas los comerciantes
estaban dispuestos a invertir su precioso dinero en “inversiones politicas”, tales
como prestar fondos a burécratas importantes. Gelman destaca que cuando no
habia plata disponible los comerciante exigian el pago en mercaderias que facil-
mente pudieran reintroducir en el circuito comercial. Ademas, los comerciantes
hacian todo lo posible por evitamandar dineroal interior, eligiendo en cambio pagar
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sus deudasen forma de mercaderia, mientras enviaban oro y plata a Espaiia, no por
una relacién de dependencia colonial sino porque era econémicamente mds ven-
tajoso hacerlo. En su articulo més reciente Gelman ha postulado la duminacién del
acreedor sobre el deudor (o producter), una dominacién basada en que el primero
podia imponer los términos del intercambio.? Ve esto como la posicién de los co-
merciantes de Buenos Aires que, como su comercio con el interior estaba basado en
ventas a crédito, podian imponer los términos que eran altamente favorables para
s mismos a sus compradores-deudores. Gelman destaca la creciente importancia de
los comerciantes en el mercado de crédito, no tanto en los préstamos de capital
liquido como en la extensién del crédito ligado con la venta de mercaderfas. Para
Gelman, la escasez de dinero aumentaba el poder de los comerciantes portefios.
Ademas, el usoextendido del crédito brindaba a los comerciantes un doble beneficio:
ganancias con las ventas y ganancias con el crédito. Por otra parte, su posicién de
poder les permitia imponer las reglas del juego (por ejemplo, precio y calidad de las
mercaderias), aunque su principal beneficio provenia de su capacidad de imponer
los términos de pago, especialmente el tipo de moneda que se usaria. Gelman
analiza los tres principales instrumentos usados para extender el crédito: la
escritura de obligacion, la libranza y la cesidn de deudas. Observa que las tran-
sacciones de crédito eran el patrén dominante usado en todas las regiones y para
transacciones de todos los tipos; en realidad las ventas al contado siempre se
limitaban a las propiedades y a los esclavos. El crédito comercial permitia en
realidad una creciente mercantilizacién a pesar de la pobreza endémica de dinera-
Tio. .

Gelman reconoce que el crédito implicaba un riesgo y que muchas deudas eran
dificiles de cobrar, pero no esté de acuerdo con mi opinién de que el uso extendido
del crédito tornara fragil la cadena de operaciones comerciales. En cambio argu-
mentaque unamultiplicidad de préstamos protegia a los comerciantes. Enrealidad
cree quela posicién de los deudores, los pequefios comerciantes y los productores del
interior era mucho mas frégil, porque facilmente podian quedar sin acceso a las
lineas de crédito. La posicion fragil delos comerciantes méas pequefios, si bien nunca
queda probada en el trabajo de Gelman, es por cierto plausible, pero su posicion
débil no anula automdticamente la fragilidad del mayorista portefio. Si las transac-
ciones del crédito no colocaban a los comerciantes en situaciones de riesgo, ;c6mo
se explicaria el gran nimero de quiebras durante el periodo? Gelman ignora
también el nivel final de créditos que funcionaban en el nexo colonial, la depen-
dencia del comerciante portefio de un comerciante espafol o de otro pafs, quien
podia, si aceptamos el poder inherente a la posicién del que presta, ejercitar el
mismo tipo de dominacién sobre el comerciante de Buenos Aires que él ejercia asu
vez sobre los clientes del interior. Gelman sugiere que los riesgos inherentes a la
extension del crédito eran una de las razones por las que los comerciantes buscaban ‘J
vincularse con el poder politico local. Su sugerencia de que el mejor método de |
garantizar la devolucién del préstamo era el poder politico, es no solamente
simplista sino que ignora otros mecanismos tales como el parentesco, que eran
mucho mds 1mportames Adernds el hecho es que el poder politico y/o el parentesco
no protegxan n completamente a los comerciantes portefios, con el resultado de que a
menudo habia quiebras. Por tltimo, Gelman aduce que los comerciantes, buscando

|
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ganancias, eran bastante responsables de la demonetarizacién de América, porque
ellos eran quienes enviaban el dinero a Espana. Este punto de vista tiende a ignorar
la existencia de un mercado americano, por mas limitado que fuese, que exigia
mercaderias europeas a cambio de metdlico.

Belgrano no es el_gpﬁlgg»cpmercmnte portefio que ha sido estudiado en gran
detalle. ha producido un interesante estudio de Tomds
Antonio Romero el comerciante portefio mas importan nte y también el mas mo

esu generacién, y surelacién con la burocracialocal y metropolitana.® Romero, un

" favorito de anmsco de Paula Sanz bupermtendente del-Rio-dela-Plata, estuvo

i adoenem L o das comoel transporte de fondos del

ierng y mercu [y Buenos Aires, un i ido de producir

carne salada en gran escala para alimentar a las trop<1> reales, un | intento de

e contra . TITeTrTTX e &l mlsmcﬁip’o—d;anahsls
econ(’)mico presentado por Gelman, Galmarini relata el ascenso de Romero, su caida
del favor local bajo el Virrey del Pino, y su rol disminuido en los afios entre la
independencia y su muerte en 1820.

Ademéds de los estudios que tratan especificamente de los comerciantes de
Buenos Aires, ha habido algunas contribuciones recientes a nuestro conocimiento
de otros grupos sociales de élite y la relacién entre ellos. He publicado un estudio de
los buréeratas del Buenos Aires virreinal. ™ Otro interesante estudio es el de Ratl
Osvaldo Fradkin sobre los hacendados, donde sostiene que la formaciémrde on
gremio de hacendados Tue, en paTte, un intento de los estancieros de evitar su total
sometimiento al capital mercantil.’ Paraddjicamente, Fradkin también sefiala a
varios comerciantes-hacendados, llegados hacia relativamente poco tiempo, que
estaban estrechamente ligados al trafico de esclavos. Sugiere que la 6ptica eminen-
temente urbana de estos comerciantes-hacendados estaba en las raices de su
fracaso de unirse efectivamente en un verdadero gremio que representara los
intereses rurales. En cambio, hacia 1a década de 1790, los estancieros se habian
convertido en aliados del sector del comercio portefio mas estrechamente vinculado
con el tréfico de esclavos..De dieciséis hacendados importantes, Fradkin encuentra
que once eran también comerciantes, una prueba indirecta de la diversidad de
intereses econdmicos que existian dentro del grupo de comerciantes.

Otra area de interés relacionada con el estudio de los comerciantes es el
crecimiento de las subreciones de la economia virreinal Aqul’ la regién paraguaya

comercmhzamon de la yerba mate.' Al referirse a los siglos diecisiete y comienzos
del dieciocho, Garavaglia incluye cifras importantes sobre las exportaciones del
area del Paraguay y de las misiones jesuiticas. Otro estudioso, Jerry Cooney, en su
estudio del Paraguay después de la fundacién del Virreinato del Rio de la Plata,
sostiene que Asuncién estuvo cada vez més integrada en las economias regionales
y virreinales més amplias después de la abolicién del puerto preciso de Santa Fe.V
Segun Cooney, también surgié un nuevo tipo de comerciante adecuado a la
economia floreciente de Asuncién.

El desarrollo del comercio legal entre Espafia y su colonia del Rio de la Plata
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después de promulgarse la politica del “libre comercio” también harecibido atencién
durante la pasada década. Aqui los estudiosos se han dedicado al periodo asi
llamado de “libre comercio” espariol (1778-1796) o la época del “comercio neutral”
que comenzd en 1797. Juan Carlos Garavaglia ha publicado un excelente articulo
sobre el avance del comercio transatldnticoentre 1779y 1784 basado en documentos
de la aduana. Sus apendlces contienen gran riqueza de informacién sobre los
comerciantes que exportaban cueros y plata de Buenos Aires, asi como sobre los
barcos utilizados para este comercio." Aunque su trabajo no se centra en el Rio de
la Plata, el estudio de John Fisher proporcionaimportantes cifras comerciales tanto
para las importaciones desde el Rio de la Plata a los puertos espafioles como sobre
las exportaciones desde estos puertos a Buenos Aires y Montevideo.” Fisher do-
cumenta el impresionante crecimiento del comercio en la regién. Durante este
periodo el Rio de la Plata proporcioné el 12,2 por ciento de todas las importaciones
delas coloniasespafiolas ala Madre Patria (1.489.279.592 reales) y consumiéel 10,8
por ciento de todas las exportaciones espatiolas (312.304.568 reales).* En realidad,
durante este periodo el mercado del Rio de la Plata llegs a ser el tercero en
Importancia en América para las exportaciones espafiolas. El desequilibrio entre
las exportaciones desde Espana y las importaciones a Espana prueba dramatica-
mente el fracaso del mercantilismo. Aunque la plata de Potosf seguia siendo la
principal exportacién de la regién del Rio de la Plata las exportaciones de cueros
crecieron de 150.000 unidades en 1778 a 875.000 unidades en 1796.%! Fisher con-
sidera que el éxito del libre comercio y la nueva prosperidad resuitante en zonas
tales como Buenos Aires fue estimulante para la migracién de grandes nimeros de
espafioles peninsulares, principalmente comerciantes y burécratas. (En el caso de
Buenos Aires esta migracién probablemente comenz6 para los comerciantes antes
de lo que Fisher cree, en las décadas de 1750 y 1760.) Ademas Fisher sostiene que
estos dindmicos recién llegados se beneficiaban a expensas de los productores
criollos y de los comerciantes locales desplazados. *

Tres articulos de Jerry Cooney se refieren a algunos de los cambios locales
resultantes del “comercio neutral” mas liberal. En uno de ellos describe el trafico
esclavista a Buenos Aires y Montevideo desde la costa este de Africa pasando por
el “entrepat” francés en la isla de Mauritius, sugiriendo que esta ruta se convirtié
en un importante canal de importacién de esclavos durante la década de 1790, un
periodo en que crecid la importacion de esclavos en la region.® En otro estudio do-
cumenta el crecimiento de una marina mercante fransatlantica durante el periodo
de 1796 a 1805, causado por la creciente frustracion de los comerciantes de Buenos
Aires porla falta de barcos espanoles.? Los portefios comenzaron a fletar y comprar
barcos de Brasil y los Estados Unidos para continuar con laimportacién de esclavos
y el comercio en general. Cooney destaca el comercio floreciente con Bahia, asi co-
mo las divisiones internas dentro de la comunidad de comerciantes. Termina
observando que el comerciante portefio no representa “ninguna teoria excepto la
de las ganancias”. “Enotro articulo, Cooney sefala la presencia norteamericana
cada vez mayor en el contrabando, especialmente durante los periodos en que el
conflicto hispano-inglés impedia que las mercaderias britanicas llegaran directa-
mente al Rio de la Plata (1798-1802 y después de 1804). A Buenos Aires y
Montevideo llegaban barcos y comerciantes norteamericanos, y un grupo de
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contrabandistas norteamericanos establecié temporariamente su residencia en
Buenos Aires.”

Hernan Asdribal Silva también ha contribuido a nuestro conocimiento de este
periodo posterior a 1796. En su articulo sobre Hamburgo y el Rio de la Plata se
refiere a la década de 1797 a 1806, ubicando el creciente comercio con Hamburgo
dentro del marco mas amplio del “comercio con neutrales”.? E! autor traza un eje
comercial entre Londres-Hamburgo-Rio de la Plata a través del cual Buenos Aires
exportaba cueros a Alemania, un comercio que continué a pesar de (o tal vez dgbi do
a) las politicas comerciales inconsistentes tanto en Espafia como en Buenos Aires.
Por tltimo, el estudio de Carlos Malamud sobre el comercio durante un perfodo de
dos afios sostiene que los comerciantes portugueses, ingleses y norteamericanos, asi
como los comerciantes espafioles en América, se beneficiaron con los repetidos
periodos de “comercio neutral”. ¥ Destaca la vitalidad y la adaptabilidad de los
comerciantes coloniales, y el hecho de que distintos comerciantes en América en
general y en Buenos Aires en particular, tenian variados intereses comerciales.

También se ha realizado alguna investigacién sobre el comercio ilegal o
contrabando. Un interesante articulo examina un informe de 1766 sobre las
mercaderias de contrabando en Buenos Aires que entraban via Colonia.®® El in-
forme detallaba los gastos incidentales implicados en el contrabando, incluidos los
pagos y regalos que los funcionarios reales en Buenos Aires esperaban recibir por
inspecci rcaderias importadas por canales legales. El historiador uru-
guayma agregado un estudio sobre el comerdio de contrabando
en la Banda Ofiental desde 1749, fecha de la creacién de la gobernacién de
Montevideo, hasta 1797, afio en que la Corona Espatiola autorizé el “comercio eqn
neutrales”. ® Bentancur obserya que el final de una activa presencia portuguesa e
Colonia del Sacramento en 1777 no modificé mucho la avidez con que el comerci
clandestino florecia en la region, muy frecuentemente con el apoyo encubierto de lo;
funcionarios de goblernmxmmudwlwﬂa_Ma
Oriental llegaron a reemplazar a Buenos Aires como centro del comercio ilegal.

Mi estudio concluye en 1810, fecha de la mes con
el Imperio Espafol. Si bien usar una cronologia politica para describir la conducta
social y econémica encierra ciertos peligrosinherentes; me complace ver que hay un
historiador que ha continuado la historia de los comerciantes portefios donde yo la
dejé: Hugo Galmarini ha contribuido con dos estudios bésicos para la comprensién
de los desarrollos posteriores a 1810. El mds breve de estos estudios analiza la
extraccién forzada por el gobierno revolucionario de dinero y de mercaderias a los
comerciantes de la ciudad nacidos en Espaiia, y el resultante golpe econémico a los
comerciantes establecidos en la ciudad que también brindaba una oportunidad alos
comerciantes criollos de comprar propiedad secuestrada.®

Enotroarticulo, Galmarini examina el tratamiento de los espafioles, principal-
mente de los que eran comerciantes ricos, después del Cabildo Abierto de mayo de
1810.% Sostiene que si bien la élite de los porterios nativos deseaba ser generosa en
su tratamiento con las personas con quienes estaban relacionados por lazos de
parentescoy amistad, tanto la presién de las masas como las exigencias econémicas
del estado revolucionario, empujaban a los politicos a imponer medidas econémicas
extraordinarias contra los esparioles.
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Las donaciones voluntarias de 1811 dieron paso a las declaraciones piiblicas de
todas las inversiones y propiedades, y de alli a la expropiacién de estos bienes ya
las contribuciones forzosas al gobierno. Los comerciantes espafioles eran las
principales victimas de las contribuciones obligatorias, mientras que los nativos y
los comerciantes ingleses quedaban eximidos. Sin embargo los comerciantes es-
paioles, aunque sujetos a una serie de restricciones que limitaban su movilidad, sus
inversiones y su vida privada, quedaban especificamente eximidos de las érdenes
que obligaban a otros a trasladarse al interior. Galmarini también destaca los
continuos beneficios que brindaban los lazos de parentesco. Los comerciantes
espafoles que se casaban con mujeres del lugar recibian un tratamiento mas
considerado que los espafioles solteros. Seguin Galmarini, un grupo de importantes
comerciantes vinculados con los principales clanes portefioslograron protegerse por
los lazos de parentesco con importantes lideres revolucionarios. Concluye que a
pesar de la explotacién econémica sistematica de los comerciantes portefios por los
gobiernos post-revolucionarios, la declinacién de los espafioles en el comercio nofue
tan dramadtica como se suponia. Varios peninsulares siguieron activos durante la
década de 1810, aunque ocuparon evidentemente el segundo lugar con respectoa la
creciente presencia inglesa. Otros abandonaron gradualmente el comercio por las
Inversiones en tierras, o se trasladaron a Rio de Janeiro donde fueron activos en la
importacién de productos rioplatenses a esa area.

La investigacién mencionada representa un interesante trabajo que comple-
mentay completa el cuadro de los comerciantes de Buenos Aires que nosotros hemos
realizado.
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